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Ekonomija

PREDGOVOR

Obzorje potreb posameznika in druzbe je neskoncno, viri s katerimi jih zadovoljujejo pa so
omejeni. Od tu izhaja poslanstvo ekonomije, ki nas uci gospodariti z relativno redkimi
dobrinami s ciljem, zadovoljiti ¢lovekove potrebe.

Ucbenik Ekonomija je namenjen Studentom visjih strokovnih $ol, program Ekonomist. Z njim
bodo osvojili osnovna znanja o ekonomiji in ekonomskih zakonitostih. Pripravljen je v skladu
s programom in vsebuje teoreti¢ne in prakticne vsebine s podro¢ja ekonomije. Pridobljena
znanja in razumevanje ekonomskih zakonitosti jim bodo v pomoc¢ pri vsakdanjem delu in
reSevanju praktiénih in drugih problemov s katerimi se bodo srecevali v poslovnem in
osebnem zivljenju. V njem so vsebine, ki Studenta usmerjajo k razmisljanju in presoji klju¢nih
problemov s katerimi se danes ukvarja cel svet. Gospodarska kriza nas je postavila na realna
tla. Prisli smo do spoznanja, da ni vse v tekmovalnosti in pohlepu po vse ve¢jem dobicku
ampak, da so vrednote in skupne koristi predvsem v zmernejSemu izkoris€anju naravnih
virov, enakomernejSi porazdelitvi dohodka, humanemu delu v Cistem in zdravem okolju,
sodelovanju in pomoci revnim in manj razvitim.

Vsebinsko je ucbenik razdeljen na deset poglavij, ki zajemajo podrocja mikroekonomije in
makroekonomije. Izhodis¢e zacCetnega poglavja je v opredelitvi in spoznavanju temeljnega
ekonomskega problema. Z njim se srecuje vsak posameznik in tudi celotna druzba.
Ucinkovito gospodarjenje je nacin s katerim ekonomski subjekti reSujejo oziroma zmanjsujejo
ekonomski problem. Temeljnemu ekonomskemu problemu sledi spoznavanje proizvodnje,
proizvodnih zakonitosti in proizvodnih dejavnikov. Posebna pozornost je namenjena
stroskom, ki nastajajo v poslovnem sistemu, in njihovemu vplivu na odlo¢itve podjetnikov. V
Cetrtem poglavju je temeljni poudarek na spoznavanju trgov in njihovih znacilnosti,
razloCevanju trgov in trznih struktur, delovanju konkurence in temeljnih zakonitosti trznega
mehanizma, ki izhajajo iz ponudbe in povprasevanja.

Poglavja pet do deset so namenjena podro¢ju makroekonomije. Osnovni poudarek
makroekonomskega dela ucbenika je v poglavju o bruto domac¢em proizvodu, dejavnikih, ki
vplivajo na njegovo velikost in rast, metodah s katerimi ga izkazujemo in primerjamo. Prav
tako je pomemben del ucbenika uporaba bruto domacega proizvoda. Prikazana je v izdatkovni
strukturi bruto domacega proizvoda. Z njo drzava v veliki meri odlo¢a o temeljnih vprasanjih,
kot so: gospodarski razvoj, zivljenjski standard ljudi, nalozbena politika itd. Zadnji del
ucbenika je namenjen spoznavanju ekonomskih politik s katerimi lahko drzava, s pomocjo
razli¢nih instrumentov ekonomske politike, zagotavlja uresni¢evanje temeljnih ekonomskih
ciljev.

Tezko se je prebiti skozi nova znanja, strokovno izrazoslovje, nepoznane snovi, vendar je trud
vedno poplacan.

Uspesen §tudij in veliko uzitkov ob zavedanju,

da zivimo v €asu, ko dodana vrednost ni v tehnologiji in ne v proizvodnji,

ampak v znanju!

Mirko Turk






Ekonomija Ekonomski problem

1 EKONOMSKI PROBLEM

1.1 UVOD

/Izredni Student viSjeSolskega Studija je zaposlen na delovnem mestu komercialnega\
direktorja manjSe gospodarske druzbe. Delo opravlja zelo uspeSno in zato prejema
primeren dohodek. Mladostna energija ga Zene v smele nacrte v poslovnem in
privatnem Zivljenju. Z dohodkom, ki ga prejema, si Zeli Ze v letoSnjem letu kupiti
nov avto, dokoncati Studij, nikakor ne namerava zamuditi ogleda nogometne
tekme v Juzni Afriki, dokoncal bi izgradnjo hiSe in Se kaj. Ko je vse skupaj sestel je
ugotovil, da za vse nima dovolj denarja. Kaj naj naredi? Nekaterim Zeljam in
potrebam se bo moral odpovedati, saj v njegovem proracunu preprosto ni denarja
!a vse. Odlodil se je, da bo na nov avto $e nekoliko pocakal. /

Cilj zatetnega poglavja je spoznati bistvo temeljnega ekonomskega problema. Zivimo v
svetu, ki nam na razli¢ne na¢ine ponuja nestete priloznosti, ki v nas sprozajo zeljo po vedno
novih in druga¢nih potrebah. Nemalokrat pa smo razocarani, ko spoznamo, da vsega in v
neomejenih koli¢inah enostavno ne moremo imeti. Postavljeni smo pred dejstvo, ko moramo
izbirati in se odlocati za tisto dobrino, ki jo v danem trenutku najbolj potrebujemo.

1.2 EKONOMSKE POTREBE

So znaCilna lastnost vsakega Zivega bitja. Zaznamo jih kot nezadovoljstvo ali obcutek
pomanjkanja, ki sprozi zeljo po dobrini, ki bi nezadovoljstvo odpravila. Z ekonomskega
vidika so potrebe pomembne kot usmerjevalec razvoja posameznika in celotne druzbe.

Nekaj znacilnosti potreb:

- so subjektivne — ljudje se razlikujejo po spolu, starosti, znacaju, obicajih, navadah,
izobrazbi,

- so neomejene — zadovoljevanje potreb odpira nove Zelje po vecji kakovosti. Spreminjanje
potreb narekuje tudi tehnoloski razvoj, razvoj novih, vedno bolj$ih in privla¢nejSih
izdelkov, storitev itd.,

- se obnavljajo — zadovoljitev nekaterih potreb je le zacasna (hrana, pijaca), druge potrebe
pa so trajne in jih zadovoljujemo na daljsi Cas (stanovanje, pohistvo,...).

[ |

Osebne Druzbene
Odvisne so od posameznikovih potreb. Imajo jih ljudje kot organizirana in socialna
(potovanja, zabava, Sport...) skupnost. Zdruzujejo skupne in splosne.
|
[ I
Skupne Splosne
(izobrazevanje, varstvo...) (obramba, drzavna uprava...)

Slika 1.1: Potrebe glede na razseznost zadovoljevanja
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Potrebe delimo Se na:
- osnovne ali primarne — so najbolj nujne (potreba po hrani, pijaci, obleki),
- sekundarne — so manj nujne (umetniske, verske, politi¢ne), vendar so bolj raznovrstne.

1.3 EKONOMSKE DOBRINE

Dobrina je vsako dosegljivo sredstvo, ki lahko zadovolji neko potrebo. S tem, ko dobrina
zadovolji potrebo, dobi uporabno vrednost in postane koristna.

V naravi najdemo dobrine v taks$nih oblikah, da jih lahko takoj uporabimo (voda, gobe...).
Pravimo jim tudi naravne dobrine. Najveckrat pa je potrebno dobrine predelati ali obdelati, da
dobijo ustrezno, uporabno vrednost. Tako nastanejo proizvodi, ki so rezultat ¢lovekovega dela
in proizvodnih dejavnikov. Blago pa je del proizvedenih dobrin, ki ustreza potrebam kupcev
in se pojavlja na trgu v menjavi ali prodaji (racunalniki, avtomobili itd.).

Prepoznavanje dobrin:

Po namenu uporabe:

potrosne dobrine intermediarne dobrine kapitalne dobrine
- zadovoljujejo neposredno - iz njih pridobivamo - so nalozbe v
¢lovekove potrebe proizvode proizvodne zmogljivosti

L \¢ Ay g :r'

Slika 1.2: Dobrine po namenu uporabe

Dobrine lahko delimo $e na:
- materialne dobrine (knjige, hrana, pohistvo, razli¢ne naprave itd.),
- storitve (bancne, zavarovalniske, transportne itd.).

Glede na omejenost lo¢imo:
- relativno redke ali ekonomske dobrine — jih je manj kot potreb po njih. Z njimi
ekonomski osebki gospodarijo.

- proste ali neekonomske dobrine — najdemo jih okoli nas v neomejenih koli¢inah, in niso
predmet gospodarjenja, raznega omejevanja, in nimajo cene. Npr.: zrak, son¢na toplota in
svetloba, morska voda.

1.4 EKONOMSKI PROBLEM

Ekonomski problem izhaja iz neravnotezja med ekonomskimi potrebami oziroma zeljami in
omejenimi dobrinami, ki so na razpolago ekonomskim subjektom. Ekonomskih dobrin je
vedno premalo, da bi z njimi zadovoljili vse svoje potrebe. Neravnotezno razmerje predstavlja
ekonomski problem. S skrbnim in ucinkovitim gospodarjenjem se intenzivnost problema
zmanjSuje, ne more se ga pa v celoti odpraviti.

Kljub splosnemu izboljSanju gospodarskih razmer v drzavah po celem svetu, ki so posledica
tehni¢no-tehnoloskega napredka, ucinkov ekonomske globalizacije ter vecje kolicine
materialnih in nematerialni dobrin, ki so prebivalstvu na razpolago, ekonomski problem Se
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vedno obstaja. Velik korak v razvoju, teznja po ¢im hitrejsi rasti gospodarstev in doseganju
visokih dobickov, niso uspeli resiti temeljnih problemov danasnje druzbe. Pojavile so se Se
vecje razvojne razlike med drzavami in med zivljenjem ljudi v njih. Nastali so novi problemi
povezani z onesnazevanjem okolja, pomanjkanjem surovin, visokimi cenami, pomanjkanjem
hrane itd. Veliko Stevilo ljudi ogroza lakota, zivijo pod pragom revscine, mnogi so celo
zivljenjsko ogrozeni in obsojeni na propad. Svetovno gospodarstvo je zaslo v veliko
gospodarsko krizo, ki bo po napovedih ekonomistov trdoziva in dolgotrajna.

Iz tega lahko zaklju€imo, da je ekonomski problem Se vedno prisoten. Zato je poslanstvo
ekonomije tudi v bodoce, da prispeva k reSevanju temeljnega ekonomskega vprasanja: kako
neomejene potrebe in zelje ekonomskih osebkov ¢im ucinkoviteje zadovoljiti z omejenimi
proizvodnimi dejavniki in dobrinami.

Ce je obseg dobrin manjsi od potreb po njih, imamo relativno redke ali ekonomske dobrine

razpoloZljiva < potrebe
koli¢ina po dobrinah
dobrin

Ce je obseg dobrin vecji od potreb po njih, imamo proste ali neekonomske dobrine

razpoloZzljiva > potrebe
koli¢ina po dobrinah
dobrin

Slika 1.3: Razmerje med dobrinami in potrebami

V razmislek

Razmislite, kaj je va§ ekonomski problem. S kak$nim ekonomskim problemom se sooca
podjetje v katerem ste zaposleni, ali kjer ste opravljali prakso? Ali se z ekonomskim
problemom sooca tudi svetovno gospodarstvo? Kaj bi predlagali, da bi ga zmanjsali?

1.5 PROCES IN UCINKOVITOST GOSPODARJENJA

Bistvo procesa gospodarjenja je zadovoljevanje potreb ljudi. Potrebe zadovoljujemo z
dobrinami in storitvami. Dobrine so sorazmerno redke, zato moramo z njimi razumno
gospodariti. To pomeni, da moramo sredstva ¢im bolj u¢inkovito porazdeliti in uporabiti, s
ciljem, da bi dosegli kar najboljSo zadovoljitev potreb.

Celotna gospodarska dejavnost izvira iz potreb ljudi in torej pomeni proces pridobivanja
dobrin za zadovoljevanje potreb. Proces poteka preko stirih faz, ki so medsebojno povezane.
V normalnih razmerah se proces gospodarjenja nenehno ponavlja, zato govorimo tudi o
reprodukciji.

~

/ [ PROIZVODNJA \
)

[ RAZDELITEV ]

[ POTROSNJA

~

[ MENJAVA

J

Slika 1.4: Proces poteka gospodarske dejavnosti
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Temeljna faza gospodarskega procesa je proizvodnja. Proizvedeno je predmet gospodarjenja v
nadaljnjih fazah. Razdelitev je odvisna od proizvodnje in je z njo doloCena. Razdelitev
dohodkov je le posledica predhodne razdelitve (lastnine, druzbene delitve dela). V trznem
gospodarstvu je menjava vmesni ¢len med proizvodnjo in potrosnjo. Proizvajalci ponujajo
blago, potrosniki ga kupujejo, da zadovoljujejo svoje potrebe. Proces poteka z delovanjem
trznega mehanizma, mehanizma cen. V fazi potroSnje dobrine porabimo, zato jih moramo
ponovno proizvesti.

Vseh potreb ne moremo istocasno zadovoljiti, ker imamo na razpolago le omejena sredstva.
Zato bomo izbrali potrebe, ki so najbolj nujne in jih Zelimo najprej zadovoljiti. Izbira
dolocenih potreb pomeni odrekanje nekim drugim potrebam. Odpoved dolocenim potrebam je
istodasno odpoved doloenim dobrinam s katerimi te potrebe zadovoljujemo. Zrtvovana
koli¢ina druge dobrine predstavlja alternativni oziroma oportunitetni stroSek. Pri odlocitvah
je potrebno te stroske upostevati in jih ovrednotiti. Vsaka alternativa ima svoje posledice,
odgovornost zanje pa praviloma prevzema tisti, ki odlocCitve sprejema.

V razmislek

Kako alternativni stroski vplivajo na vase odloc€itve pri ravnanju z osebnimi financami? Ste ze
kdaj bili v dilemi, ko ste morali v podjetju ali kot zasebnik izbirati med posameznimi
alternativami? Kaj ste pri tem upostevali?

Ucinkovitost gospodarjenja velja enako tudi za podjetja. Tudi podjetja se srecujejo z relativno

redkostjo dobrin. Zato morajo sredstva ucinkovito porabljati, ¢e Zelijo z njimi doseci
maksimalni u¢inek oziroma, da nacrtovani u¢inek dosezejo z minimalnimi sredstvi.

Z danimi sredstvi dosezen maksimalni u¢inek (prihodek, koli¢ina proizvodov)

Dana sredstva Maksimalni uéinek
—

Nacdrtovani maksimalni u¢inek doseZen z minimalnimi sredstvi

Doloéen u¢inek Minimalna sredstva
—

Slika 1.5: Nacelo gospodarjenja — mini-max nacelo
Vir: Hrovatin, 2004, 17

Ekonomski problem se kaze kot pomanjkanje dobrin v primerjavi s potrebami. Kratkorocno
ga lahko reSujemo z razdelitvijo. V daljSem casovnem obdobju pa druzba reSuje oziroma
zmanjSuje ekonomski problem s proizvodnjo.

Za materialni tok reprodukcije je bistven razvoj tehnologije, saj je od njene razvitosti odvisno,
kaj in kako bomo neko dobrino proizvajali.

V sodobnem trznem gospodarstvu se podjetja sama odlocajo o dejavnosti, ki jo bodo
opravljala. Pri tem prevzemajo vsa tveganja v primeru neuspesnosti. Za uspesSno poslovanje
pa jim pripada nagrada v obliki dobicka. Pri odlo¢anju o opravljanju dejavnosti morajo, ker so
omejena s proizvodnimi dejavniki, upoStevati tri temeljna ekonomska vprasanja.
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1) Kaj bodo v neki druzbi proizvajala in v kakS$nih koli¢inah — izbirajo med razli¢nimi
moznimi dobrinami in storitvami ter konkretnimi koli¢inami (hrana, bela tehnika,
obleke,...). Pomembno je, da se prilagodijo potrebam potroSnikov.

2) Kako bodo podjetja dobrine proizvajala, s kakS$nimi proizvajalnimi sredstvi ter po
kakSnem tehnoloskem postopku. Vsak proizvod lahko proizvajajo z uporabo razli¢nih
kombinacij proizvodnih dejavnikov in z razli¢nimi tehnoloskimi postopki. UpoStevati pa
morajo nacelo racionalnosti in izbrati kombinacijo, ki bo zagotavljala najmanjSo porabo
sredstev.

3) Za koga bodo proizvedene dobrine, kdo in koliko jih bo sodelovalo v razdelitvi koristi od
proizvodnih dobrin ali storitev (delavci, lastniki, drzava,...).

Iskanje odgovorov na gornja vpraSanja pomeni reSevanje ekonomskega problema. Pomeni
odlocanje, kako uporabiti omejene proizvodne dejavnike in kako jih razporediti med razli¢ne
oblike porabe.

Ekonomska vpraSanja resujejo podjetja na razli¢ne nacine odvisno od druzbenoekonomskih
sistemov, razpoloZljivosti proizvodnih dejavnikov in potreb trga.

1.6 POVZETEK

Ekonomski subjekti delujejo v nenehnem neravnotezju med njihovimi potrebami in sredstvi,
ki jih imajo na razpolago. Pomanjkanje sredstev predstavlja ekonomski problem. Ker sredstev
ni na razpolago v zadostnih koli€inah, so prisiljeni izbirati. Pri svoji izbiri morajo ravnati
racionalno in izbrati tiste dobrine, ki jim trenutno dajejo najvecjo koristnost. S tem se morajo
odpovedati neki drugi dobrini, kar se kaze kot alternativni strosek izbire.

Potrebe so znalilnost vsakega zivega bitja, zato so tudi zelo razlicne. Z dobrinami
zadovoljujemo razlicne potrebe. Glede na to jih tudi delimo na potroSne, kapitalne in
intermediarne. V najSirSem smislu pa tudi na ekonomske in neekonomske.

Dolgoro¢no ekonomski problem reSujemo s proizvodnjo oziroma z reprodukcijskim
procesom. Proizvodnja mora biti organizirana tako, da uposteva nacelo racionalnosti (mini-
max).

Celotna gospodarska dejavnost izvira iz potreb ljudi. Organizirana je preko procesa
gospodarjenja, ki je sestavljen iz Stirih faz: proizvodnje, razdelitve, menjave in potrosnje.

Pri proizvodnih odlocitvah so podjetja samostojna, vendar morajo pri organiziranju
proizvodnje upostevati tri temeljna ekonomska vprasanja, kaj in koliko, kako in za koga bodo
proizvajala.

1.7 VPRASANJA ZA PREVERJANJE ZNANJA

1. Al ste, iz prebranega spoznali va§ ekonomski problem? Kako menite, da ga boste kdaj
odpravili?

Iz svojega ali vam blizjega poslovnega okolja navedite po tri vrste dobrin.

Katera so tri temeljna ekonomska vprasanja?

Opredelite faze gospodarskega procesa.

Pojasnite nacelo gospodarjenja. Kako bi ga prikazali na prakti¢nem primeru?

Opredelite oportunitetne stroSke, navedite primer zanje.

Kako bi opredelili potrebe in vrste potreb, navedite primere posameznih potreb?

Z druzbenoekonomskim razvojem se §irijo tudi nove potrebe. Jih lahko nekaj navedete?

i A
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2 EKONOMSKI PROBLEM POSAMEZNIKA IN DRUZBE

2.1 UVOD

/Ko se je Student v prejSnjem poglavju odlocal o nakupu avtomobila, dokonéanju\
Solanja, ogledu nogometne tekme, dokonc¢anju hiSe, je ves ¢as presojal Kkoristi, ki
mu jih bo posamezna dobrina prinesla, v primerjavi z denarjem, ki ga bo moral
placati zanjo. Rad bi imel vse, vendar za vse ni imel dovolj denarja. Po temeljiti
presoji, se je odlocil za nakup tistih dobrin, ki jih v danem trenutku najbolj
potrebuje in mu prinasajo najvecjo koristnost in zadovoljstvo.

kRazmislite, zakaj se podobno dogaja tudi v gospodarstvih posameznih drzav! /

Taksno ravnanje potroSnika lahko pojasnimo, ¢e se spomnimo ekonomskega problema iz
prvega poglavja. Tako kot vsi ekonomski subjekti se tudi potrosnik srecuje z ekonomskim
problemom. Ta se kaze v omejenosti njegovih razpolozljivih sredstev. Zato bo pripravljen
kupiti samo dobrino, ki mu v skladu z njegovimi potrebami prinasa najvecjo korist.

Zacetna ugotovitev o relativni redkosti proizvodnih dejavnikov velja tudi za druzbo ali
celotno gospodarstvo. Tudi druzba ima na razpolago samo doloCene vrste in koliine
proizvodnih virov. Zaradi tega se tudi ona sreCuje z vpraSanji, kakSno dejavnost naj
organizira, v kaksnih koli¢inah in kako uc¢inkovita bo pri proizvajanju dobrin.

2.2 KORISTNOST DOBRINE

»Koristnost oznacuje, kako potrosniki vrednotijo razlicne dobrine in storitve«
(Samuelson in Nordhaus, 2002, 80).

Dobrina ima koristnost, ¢e zadovolji doloCeno potrebo. Vecja kot je Zelja po doloceni dobrini,
ve€jo koristnost ima in ve¢ smo zanjo pripravljen placati. Koristnost dobrine je izrazito
subjektivna znacilnost, in se je ne da izmeriti s standardizirano enoto, na primer metrom,
kilogramom, ampak predstavlja neko zadovoljstvo, ki jo da dobrina posamezniku ob porabi.

Zakon padajoCe mejne koristnosti pojasnjuje ravnanje potroSnika pri nakupih in porabi
blaga. Skupno zadovoljstvo pri nakupu vseh enot dobrine daje potrosniku celotno koristnost,
prirast, ki mu jo daje vsaka dodatna enota pa je mejna (dodatna) Kkoristnost. Mejna
koristnost se pri nakupu vsake nadaljnje enote znizuje. Koristnost je odvisna od intenzivnosti
potrebe in porabljene koli¢ine dobrin.

Tabela 2.1: Celotna in mejna koristnost

Koli¢ina Celotna koristnost Mejna koristnost
(izlet na Kubo) TU MU
1 4 4
2 7 3
3 9 2
4 10 1
5 10 0
Vir: Lasten

TU =MU1+ MUz +...+ MU
TU = celotna koristnost
MU = mejna koristnost
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Slika 2.1: Grafa celotne in mejne koristnosti
Vir: Tabela 2.1
Primer

Nekdo, ki rad potuje in raziskuje, zeli obiskati Kubo, kjer Se ni bil. Prvi izlet na Kubo mu
predstavlja najvecje zadovoljstvo in izziv, in mu zato daje najvecjo korist, 4 enote mejne
koristnosti, istocasno je celotna koristnost enaka 4. Drugi izlet je Ze manj zanimiv, nima ve¢
takih pri¢akovanj in Zelja videti to dezelo, zato je mejna koristnost tega izleta manjsa, 3 enote,
s tem je tudi celotna koristnost obeh izletov 7 enot. Pri tretjem obisku je mejna koristnost le 2
in celotna koristnost 9. Pri zadnjem potovanju je mejna koristnost 0 in skupna koristnost 10.
Verjetno se za to potovanje ne bi ve¢ odlo¢il, oziroma bi od potovanj, ki so sledila prvemu ali
drugemu, odstopil oz. izbral kak$no drugo dezelo. Iz primera, ki smo ga navedli, lahko
sklepamo o ravnanju potro$nikov pri nakupnih odlo¢itvah. Svoj dohodek bodo porabili v
skladu s pricakovanji in koristnostjo, ki jim jo dajejo posamezne dobrine.

2.3 ODLOCANJE POSAMEZNIKA PRI NAKUPIH

Za zadovoljevanje svojih potreb, kupuje posameznik razli¢ne vrste dobrin. Pri nakupu Zzeli
doseci najvecjo celotno koristnost, in s tem najvec¢je zadovoljstvo. Razpolozljiva sredstva za
nakup potro$nih dobrin porabi tako, da kupi toliko posameznih dobrin v okviru danih
sredstev, da so koristnosti dobrin sorazmerne njihovim cenam.

Potrosnik je pri nakupu omejen:
-z denarnim dohodkom in ceno (kaj in koliko lahko kupi),
- znjegovimi potrebami (te so lahko zelo razli¢ne).

Primer

Potro$nik ima 1.000 EUR dohodka. Zeli ga v celoti porabiti za nakup $portne opreme in
potovanj. Enota Sportne opreme stane 200 EUR, potovanje pa 400 EUR. V skladu z njegovo
potrebo, se mora odlociti, koliko enot Sportne opreme in potovanj bo kupil, in pri tem porabil
ves denar. V primeru, da kupi pet enot Sportne opreme (200 x 5 = 1.000), mu za potovanja ne
ostane ni¢ denarja. Lahko pa se odloCi drugace in kupi na primer tri enote Sportne opreme
(200 x 3 = 600) in eno potovanje (400 x 1 = 400), in pri tem porabi ves denar. Lahko pa
potrosnik izbere neko drugo moznost. Katero kombinacijo bo izbral, je odvisno od njegove
osebne presoje oziroma potrebe.
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Tabela 2.2: Alternativne moZnosti potroSnje

Alternativne | Sportna | Potovanja
moznosti oprema
1 5 0
2 4 0,5
3 3 1
4 2 1,5
5 1 2
6 0 2,5
Vir: Lasten
3
8,
g 2
C>)
5 1
a
0
0 1 2 3 4 5
Sportna oprema

Slika 2.2: Premica alternativnih moznosti potros$nje ali premica cene

Vir; Tabela 2.2

Moznosti nakupa dveh dobrin ob danem dohodku, lahko ponazorimo tudi grafi¢no, s premico
alternativnih moznosti potrosnje. Na abscisno os vnesemo Stevilo Sportne opreme, na ordinato

pa potovanja. S povezavo vseh tock dobimo premico. Padajoca oblika premice pove, da gre za
zrtvovanje ene dobrine (Sportne opreme) zaradi nakupa druge dobrine (potovanja). To
zrtvovano koli¢ino imenujemo alternativni stroSek nakupa druge dobrine. Za katero
kombinacijo se bo odlocil potrosnik, je odvisno od njegovih potreb. V vsaki toc¢ki na premici
obstaja ena od moznih kombinacij za katero se potrosnik odloca za nakup.

Na premico vplivajo cene, ki se neprestano spreminjajo. Nagib premice je zato odvisen od
razmerja cen obeh dobrin, zato v€asih govorimo tudi o premici cene.

Premica cene pa se lahko spremeni, ¢e se spremeni viSina dohodka, ¢e pride do inflacije, Ce se
spremenijo cene samo eni dobrini, ali eni dobrini bolj kot drugi itd.

Zvisanje denarnega dohodka

blago B
4

0 blago A

Inflacija ob nespremenjenem dohodku ZniZanje cen blagu B

blago B
4

blago A

blago B

A

0 blago A

Slika 2.3: Primeri spremembe premice cene
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Znacilnosti premice cene veljajo za vse ekonomske subjekte in ne zgolj za potrosnika.
Podjetja se v okviru svojega razpolozljivega dohodka ravno tako odlocajo za nakup
proizvodnih dejavnikov po razli¢nih cenah, ki se praviloma formirajo na trgu na osnovi
ponudbe in povprasevanja.

2.4 1ZBIRA DRUZBE PRI PROIZVAJANJU

Vsaka puska, ki so jo naredili, vsaka splavljena vojna ladja, vsaka izstreljena raketa, je
za tiste, ki so la¢ni in nimajo hrane, v konénem smislu kraja.
(predsednik Dwight D. Eisenhower)

Ekonomski problem vsake druzbe je njena omejenost s proizvodnimi dejavniki. Nobena
druzba ne more imeti vseh proizvodnih dejavnikov in tudi ne v neomejenih koliinah.
Proizvodni dejavniki posamezne druzbe se pojavljajo v razlicnih oblikah, obicajno pa jih
delimo na zemljo, delo in kapital. Porazdeljeni so med razli¢cna proizvajalna podjetja
celotnega gospodarstva in predstavljajo doloc¢en potencial za razli¢ne vrste proizvodnje. Zato
se mora druzba vedno odlocati, koliko omejenih proizvodnih dejavnikov bo namenila za
proizvodnjo razli¢nih vrst dobrin in storitev. Te so lahko namenjene potro$nji ali pa nadaljnji
proizvodnji. Izbira je odvisna od potreb posamezne druzbe.

Zaradi omejenosti z razpolozljivo koli¢ino proizvodnih dejavnikov in u¢inkovitostjo le-teh, se
mora druzba pri svojih odlocitvah soocati s temeljnimi ekonomskimi vprasanji:

— kaj in katere dobrine bo proizvajala,
— v kolikS$nih koli¢inah in kako ucinkovito jih bo proizvajala.

Proizvodno izbiro nam prikazuje krivulja alternativnih moznosti proizvodnje oziroma
transformacijska krivulja.

»Krivulja proizvodnih moZnosti kaze maksimalno koli¢ino proizvodnje, ki jo lahko
dosezemo v gospodarstvu ob danem tehnoloSkem znanju in koli¢ini razpoloZzljivih
inputov. Krivulja proizvodnih moZnosti predstavlja izbor dobrin in storitev, ki so na
voljo kaki druzbi« (Samuelson in Nordhaus, 2002, 11).

Tabela 2.3: Proizvodne moznosti druzbe

Moznosti Stevilo $ol Stevilo

oklepnikov
A 0 150
B 1 140
C 2 120
D 3 90
E 4 50
F 5 0

Vir: Samuelson in Nordhaus, 2002, 11
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OB DANIH
PROIZVODNIH
DEJAVNIKIH
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Slika 2.4: Transformacijska krivulja.
Vir: Tabela 2.3

Nujnost proizvodne izbire je predstavil Paul Samuelson, dobitnik Nobelove nagrade, na
primeru izbire med topovi in maslom. Krivuljo proizvodnih moZnosti lahko uporabimo za
analizo proizvodne izbire katerihkoli parov dobrin. Krivuljo smo nekoliko preuredili in bomo
z njo v nadaljevanju predstavili proizvodno izbiro druzbe pri gradnji Sol in proizvajanju
oklepnikov. Krivulja je uporabna tudi za proizvodna podjetja.

Zakaj je krivulja alternativnih moZnosti proizvodnje pomembna?

Transformacijska krivulja prikazuje nekatera pomembna dejstva s katerimi se srecuje druzba
pri proizvajanju:
- druZba je omejena s proizvodnimi dejavniki (kombinacije koli¢in proizvodov in storitev,
ki lezijo izven krivulje niso dosegljive),
- nujnost izbire glede na potrebe druzbe,
- nastanek alternativnih (oportunitetnih) stroskov zaradi (opuScenih priloznosti) oziroma
drugacne izbire,
- padajoci mejni donosi, ki se kazejo v konkavni obliki krivulje.

Primer

Vzemimo, da druzba proizvaja oklepna vozila in gradi Sole. Podatke bomo vzeli iz tabele $t.
2.3.

Z danimi proizvodnimi dejavniki in znanimi tehnoloSkimi postopki lahko druzba, zaradi
omejenosti, proizvede 150 oklepnih vozil ali zgradi 5 Sol, s tem, da vse proizvodne dejavnike
uporabi najbolj uinkovito. Koliko Sol bo zgradila oziroma oklepnikov bo proizvedla, je
odvisno od samih potreb druzbe. Druzba se lahko odloci, da bo proizvedla 150 oklepnih vozil,
kar isto¢asno pomeni, da ne bo gradila Sol. Druga skrajnost je, da zgradi 5 Sol in se odrece
proizvodnji oklepnih vozil. Lahko pa izbere neko vmesno kombinacijo, na primer, da zgradi 3
Sole in proizvede 90 oklepnikov, ali izbere neko drugo kombinacijo. Izbira med mogocimi
kombinacijami bo odvisna od strukture druzbenih potreb.

Recimo, da je druzba izbrala kombinacijo D (gradi 3 Sole in proizvaja 90 oklepnikov). Zaradi

povecanih potreb po Solah je njena nova odlocitev, da bo zgradila 4 Sole. Ker je omejena s
proizvodnimi dejavniki pomeni povecanje izgradnje Sol iz 3 na 4 istoCasno zmanjSanje

14



Ekonomija Ekonomski problem posameznika in druzbe

proizvodnje oklepnikov. Druzba mora, zaradi poveCanja izgradnje Sol zrtvovati doloceno
koli¢ino oklepnikov. Drugac¢na izbira (kombinacija E (4 Sole in 50 oklepnikov) je povzrocila
tudi oportunitetne stroske, ki so v tem primeru 40 oklepnikov. Oportunitetni strosek je izguba
koristi oziroma vrednosti zaradi drugacne izbire (alternative).

Sprememba izbire proizvodnih dobrin zahteva fizi¢no preusmeritev proizvodnih dejavnikov,
v nasSem primeru iz proizvodnje oklepnikov v izgradnjo Sol. Zaradi tega govorimo tudi o
transformacijski krivulji. S povefevanjem izgradnje novih Sol postajajo dejavniki, ki so bili
prej namenjeni proizvodnji oklepnikov, vse manj ucinkoviti. To se kaze v padajocem mejnem
donosu in povecevanju oportunitetnih stroSkov.

V primeru, da so vsi proizvodni dejavniki v celoti in u€inkovito izkoriSc¢eni, lahko druzba
dosega razlicne kombinacije, ki lezijo na krivulji proizvodnih moznosti. Tocke pod krivuljo
pomenijo neizkorisene proizvodne moznosti oziroma neucinkovitost pri proizvajanju.
Podroc¢je nad krivuljo, je ob danih proizvodnih dejavnikih nedosegljivo. To podrocje bi lahko
druzba dosegla z nalozbami novih proizvodnih dejavnikov oziroma z izboljSanjem tehnologije
oz. tehnoloskim razvojem, inovacijami ipd.

Transformacijska krivulja se v realnosti navadno spreminja. Na njeno spremembo vplivajo
Stevilni dejavniki.
Nekaj primerov spreminjanja transformacijske Kkrivulje:

a) krivulja se pomakne navzgor, ko se enakomerno povecujejo razpolozljive koli¢ine
proizvodnih dejavnikov oz. njihova produktivnost (sodobnejsi stroji, naprave, oprema,
vlaganje v raziskave in razvoj itd.),

b) krivulja se pomakne navzdol, ko se zaradi vojn ali naravnih nesrec, izgube trgov ali zaradi
gospodarskih kriz, enakomerno wuni¢i del proizvodnih dejavnikov o0z. zmanjSa
izkoriS¢enost proizvodnih dejavnikov,

c) krivulja se pomakne neenakomerno navzgor, ko se bolj poveca koli¢ina in ucinkovitost
proizvodnih dejavnikov pri proizvodnji dobrine B kot pri dobrini A.

a)
A

B -~~~

0 A 0 A 0 A
Slika 2.5: Primeri spremembe transformacijske krivulje.
Vir: Hrovatin, 2004, 33

V razmislek

Kako deluje slovensko pa tudi svetovno gospodarstvo v ¢asu gospodarske recesije? Kaksna je
ucinkovitost? Kako bi to prikazali s krivuljo proizvodnih moznosti? Kako bi s krivuljo
prikazali vec¢jo usmerjenost druzbe k proizvodnji kapitalnih dobrin in manj k proizvodnji
potros$nih dobrin?
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2.5 POVZETEK

Koristnost dobrine se kaze v njeni sposobnosti zadovoljiti potrebo. S povecCevanjem porabe
enot dobrine se celotna koristnost povecuje, vendar vedno pocasneje, mejna koristnost pa je
vse manjSa. S koristnostjo dobrine ponazarjamo odlocitve porabnika pri nakupu in porabi.
Posameznik se pri odlocitvah o nakupih ravna po svojih potrebah in v skladu s koristnostjo, ki
mu jo daje dobrina ter ceno, ki jo mora placati zanjo. Ker se srecuje s problemom relativne
redkosti, je pri svojih odlocitvah o nakupih prisiljen izbirati. Nakup dobrine nujno pomeni
zmanjSan nakup druge dobrine. Odlocitve pri nakupih lahko prikazemo s premico cene.

Enako kot ostali ekonomski subjekti se tudi druzba sooca z ekonomskim problemom.
Omejena je s koli¢ino in vrsto proizvodnih dejavnikov, ki jih ima na razpolago. Zato vsega ne
more proizvajati, ampak je prisiljena izbirati glede na njene potrebe. Razmisliti in odgovoriti
mora na temeljna ekonomska vprasanja, kaj naj proizvaja v kaks$nih koli¢inah in kako.

Kaj in kaksne koli¢ine doloc¢enih dobrin bo druzba proizvajala, lahko prikazemo na primeru
proizvodnje dveh dobrin s transformacijsko krivuljo.

Vaja za samostojno delo

Iz elektronskih delovnih zvezkov Mala in Velika Sola ekonomije (Sul¢i¢ V., Forti¢ H., Likon
B., Sadl M.) preverite in dopolnite svoje znanje s podro&ja Ekonomski problem posameznika
in gospodinjstva ter Proizvodnja in proizvodne izbire:
http://www.pia.si/resitve.cfm?p2=pretekli prod&p3=ostal

2.6 VPRASANJA ZA PREVERJANJE ZNANJA

1. Pojasnite ekonomski problem z vidika druzbe — transformacijska krivulja in njene
lastnosti.

2. Pojasnite ekonomski problem z vidika posameznika — premica cene in njene lastnosti.

3. Druzba Prevoznik d. o. o. opravlja prevozne storitve. Vse proizvodne dejavnike ima v
celoti izkoriS¢ene. Prikazite to s transformacijsko krivuljo. Kako se spremeni njihova
krivulja, ¢e nabavijo nov kamion?

4. Janez ima 1.000 EUR dohodka. Zeli ga porabiti v celoti za nakup dobrine A, ki stane 200
EUR in dobrine B, ki stane 100 EUR. IzraCunajte njegove moznosti porabe in jih
prikaZite s premico cene. Inflacija poveca ceno dobrin za 10 %, sorazmerno se poveca
tudi njegov dohodek. NariSite novo premico cene. Kaksen je zdaj realni dohodek Janeza?

5. Kako tehni¢ni napredek vpliva na ponudbo blaga na trgu, prikazite s transformacijsko
krivuljo?

6. Podjetje za svoje potrebe nabavi raCunalnike. V tabeli je prikazana mejna koristnost.
Izracunajte celotno koristnost, ki jo imajo od nabavljenih racunalnikov.

Stevilo ra¢unalnikov 1 2 3 4 5
Mejna koristnost 10| 8 6| 3 0
Celotna koristnost

7. Kako ima podjetje izkoris¢ene proizvodne dejavnike, Ce se nahaja pod transformacijsko
krivuljo, na krivulji oziroma pod krivuljo?

8. Finan¢na kriza v Ameriki je negativno vplivala na gospodarsko aktivnost podjetij. Kako
bi to prikazali s transformacijo krivuljo?
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3 PROIZVODNJA

3.1 UVOD

Cilj tega poglavja je spoznati proizvodnjo kot temeljno fazo gospodarskega procesa,
ki zmanjSuje ekonomski problem. ZmanjSuje ga s tem, ko proizvaja dobrine za
kon¢no in proizvodno potrosnjo.

Na zacetku tega poglavja si oglejmo dva video posnetka proizvodnega procesa. Na
prvem vidimo prikaz proizvodnega procesa pri izdelavi avtomobila Dacia Duster. Drugi
pa prikazuje enostaven potek proizvodnih operacij pri proizvodnji stropnih ploS¢
Armstrong.

Kratek prikaz proizvodnega procesa avtomobila Dacia Duster si lahko ogledate na:
http://presretac.com/Osobni-automobili/Dacia-Duster-proizvodnja-video.html

Enostaven potek procesa proizvodnje stropnih ploS¢ si lahko ogledate na:
http://www.armstrong.si/commclgeu/eul/sl/si/manufacturing processes.html

Vrsta proizvodnje in njena zmogljivost je doloCena s koli¢ino in kakovostjo razli¢nih strojev,
naprav, proizvodnih prostorov, tehnoloskih postopkov in usposobljenih ljudi.

Proizvodnja kot proces preoblikovanja vhodnih materialov in surovin v kon¢ne izdelke ali
polizdelke je povezana s porabo in obrabo proizvodnih dejavnikov. Zato bomo na koncu tega
poglavja spoznali stroske in njihove znacilnosti glede na obseg proizvodnje in se jih naucili
racunati.

3.2 OPREDELITEV PROIZVODNJE

Proizvodnja je temeljna dejavnost s katero zmanjSujemo problem relativne redkosti dobrin. Je
torej vir novih dobrin potrebnih za zadovoljevanje potreb in povecevanje blagostanja ljudi.

Pretezni del dobrin prihaja iz proizvodnje. Proizvodnja je proces s katerim naravne prvine
spreminjamo v dobrine oziroma v katerem iz surovin, materialov in polizdelkov (inputov) s
pomocjo strojev, orodij in dela proizvajamo dobrine (outpute), ki lahko zadovoljujejo potrebe.
Je tudi proces ustvarjanja nove vrednosti — proizvodov in storitev.

PROIZVODNI

DEJAVNIKI - VLOZKI
(INPUTI) DOBRINE,
STORITVE -

Delo - fizi¢no in umsko IZ1L.OZKI
zaposleni, ki sodelujejo v (OuUTPUTI)
proizvodnem procesu
Predmeti dela — iverica, Omare,
il e, eloe, » | PROIZVODNI Montaza,
embalaza, laki. . . PROCES Obremenjevanje okolja
Delovna sredstva — stroji,
proizvodni prostori...

Slika 3.1: Preprost prikaz proizvodnega procesa izdelave omare

17



Proizvodnja Ekonomija

Za izvajanje procesa proizvodnje so potrebni razli¢ni proizvodni dejavniki: delo, surovine,
materiali, razli¢ni stroji, proizvodni prostori, tehnoloski postopki, orodja, skladica in tudi
posebej usposobljeni ljudje.

Proces proizvodnje lahko poteka na nivoju primarne dejavnosti (izkop neke rude, sekanje
lesa), sekundarne dejavnosti (koncni proizvodi, sestavni deli, proizvodnja elektrike...) in
terciarne dejavnosti (transport, ban¢nistvo, zavarovalnistvo,...).

Po stevilu proizvedenih izdelkov lahko proizvodnjo razvrstimo na:

- posamic¢no proizvodnjo (navadno so to izdelki po narocilu — vecja jahta),

- mnozi¢no proizvodnjo (proizvodnja velikega Stevila enakih proizvodov — avtomobili),
- procesno proizvodnjo (proizvodnja poteka neprekinjeno — steklarna).

Proizvodnja kot proces pridobivanja dobrin je sestavljena iz:

- naravnega (tehni¢nega) procesa, ki pomeni materialno preoblikovanje naravnih dobrin
proizvodnega procesa,

- druzbenega procesa, ki vkljucuje ¢lovesko delo. S tem se ustvarjajo druzbeni oziroma
proizvodni odnosi, ki doloc¢ajo udelezence in njihove vloge in odgovornosti, ki jih imajo v
proizvodnem procesu (lastniki, vodje, delavci, kontrolorji, tehnologi itd.).

Ucinkovit proizvodni proces mora biti organiziran tako, da uporablja tehnologijo in
tehnoloSke postopke, ki omogocajo ¢im boljSo izkoriS€enost proizvodnih dejavnikov ob

oo

3.3 STROSKI

Stroski so v denarju izrazeni potroski proizvodnih dejavnikov.

Zaostrene gospodarske razmere, vedno vec¢ja konkurenca, vse zahtevnejsi kupci narekujejo
podjetjem proizvodnjo sodobnejSih, uporabnejsih in kakovostnejSih izdelkov, ki morajo biti
tudi cenovno sprejemljivi. To pa od podjetij, poleg ostalega, zahteva tudi natancen pregled in
nadzor nad stroski. Podjetja se morajo vedno znova dokazovati z uc¢inkovito proizvodnjo in
stalnim zniZevanjem stroSkov, ¢e zelijo v konkurencnem boju obstati, dosegati dobicek in se
dolgoro¢no razvijati. Vsi nepotrebni ali previsoki stroSki pa predstavljajo oviro oziroma
zmanjSujejo moznosti za dosego teh ciljev.

Dobicek podjetja dolocajo prihodki in stroski. Stroski so odvisni od:

- tehnologije, ki dolo¢a porabo proizvodnih dejavnikov za proizvodnjo dolocene kolicine,
- od cen proizvodnih dejavnikov.

Proizvodni koli¢ina porabljenih proizvodnih dejavnikov x cena
stroski proizvodnih dejavnikov.

Prihodki =——=>> koli¢ina prodanih proizvodov x njihova cena.

Dobi¢ek =====>> celotni prihodki — stroski.

Za ekonomista je poznavanje stroSkov in njihov vpliv na poslovanje in poslovne izide zelo
pomembno. Znanje o stroSkih lahko koristno uporablja na Stevilnih podrocjih kot so: vodenje
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cenovne politike, politike prodaje in nabave, spremljanje in vrednotenje porabe prvin
poslovnega procesa, odlocitvah o nalozbah itd.

Stroske lahko preucujemo z razli¢nih vidikov, odvisno od namena in potreb, ki jih ima
podjetje. Rebernik (2008, 289) pravi, da podjetje lahko stroske spremlja in preucuje po:
naravnih vrstah, njihovi izvirnosti, po stroSkovnih nosilcih, stroSkovnih mestih, poslovnih
funkcijah, neposrednosti (direktni) in posrednosti (indirektni), obsegu poslovanja.

V nadaljevanju bomo spoznali vrste in znacilnosti stroskov glede na obseg proizvodnje.

V vsakem podjetju nastajajo stalni in spremenljivi stroSki. Stalni stroski obstajajo v okviru
danih proizvodnih zmogljivosti, spremenljivi pa se spreminjajo z obsegom poslovanja.

3.3.1 Stalni, spremenljivi in skupni stroski

Skupni stroski (TC)

I
v v

Stalni stroski (FC) Spremenljivi stroski (VC)

- Stalni ali fiksni stroski (FC — Fixed Costs) so stroski, ki jih povzrocajo stalni proizvodni
dejavniki (npr. najemnine za poslovne prostore, obresti za izposojeni kapital, zavarovanja,
amortizacija). Znacilnost teh stroskov je, da ostajajo nespremenjeni ne glede na obseg
poslovanja, in tudi tedaj, ko proizvodnja ne proizvaja. S poveCevanjem proizvodnje pa na
enoto proizvoda upadajo — porazdelijo se na vse vecjo koli¢ino proizvodov.

- Spremenljivi ali variabilni stroski (VC — Variable Costs) so stroski, ki jih ima podjetje
zaradi delovanja spremenljivih proizvodnih dejavnikov. Se spreminjajo in so v neposredni
odvisnosti od koli¢ine proizvodov (npr. plae delavcev, material in surovine,...).
Spreminjanje je lahko sorazmerno, kar pomeni, da se povecujejo enako kot obseg
proizvodnje, napredujoce, stroski narasScajo hitreje kot obseg proizvodnje, ali pa padajoce,
stroSki narascajo pocCasneje kot obseg proizvodnje.

- Celotni stroski (TC — Total Costs) so stalni in spremenljivi. So vsi stroski, ki nastajajo v
proizvodnji.
TC=FC+VC

Znacilnosti krivulj stalnih, spremenljivih in skupnih stroskov

Znacilnostih stalnih stroSkov smo Ze spoznali. Ker se ti stroski z obsegom proizvodnje ne
spreminjajo, je tudi krivulja stalnih stroskov ravna premica.

Spremenljivi stroski naras¢ajo z obsegom proizvodnje. Na zacetku je rast pocasnejSa, zaradi
ucinkov zakona padajoc¢ih donosov, kasneje pa vse vecja. Tudi krivulja na zacetku prikazuje

pocasnejso rast teh stroSkov, v nadaljevanju pa strmo narasca.

Skupni stroski so seStevek stalnih in spremenljivih, zato je tudi krivulja teh stroSkov podobna
krivulji spremenljivih in poteka vzporedno z njo, vendar visje zaradi ucinka stalnih stroskov.
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Tabela 3.1: Stalni, spremenljivi, povprecni in mejni stroSki

V razmislek

Vir: Tabela 3.2

Slika 3.2: Grafi¢ni prikaz stalnih, spremenljivih in skupnih stroskov

Koli¢ina | Skupni Stalni Spremenlj | Mejni Povpre¢ni | Povpre¢ni | Povprec.
Q) stroski stroski . stroski stroski skupni stalni str. sprem.
(TC) (FC) (VO) MCO) stroski (AC) (AFC) stroski
(AVQO)
0 100 100 - - - - -
1 150 100 50 50 150,0 100,0 50,0
2 184 100 84 34 92,0 50,0 42,0
3 200 100 100 16 66,6 33,3 33,3
4 214 100 114 14 53,5 25,0 28,5
5 244 100 144 30 48,8 20,0 28,5
6 292 100 192 48 48,6 16,6 32,0
7 420 100 320 128 60,0 14,3 45,7
8 600 100 500 180 75,0 12,5 62,5
Vir: Lastni
700
600 )
500
°>" 400 —-TC
2 ——FC
g 300 —VC
200 -
100 A
; |
0 1 2 3 4 5 6 7 g Koli¢ina

Kateri proizvodni dejavniki v gradbenem podjetju povzro€ajo nastajanje stalnih in kateri
spremenljivih stroskov?
Razmislite, kako bi lahko v vaSem podjetju zmanjsali stalne in spremenljive stroske?

Za podjetje so pomembni celotni stroski, ker jih mora placati in vplivajo na poslovni rezultat.
Pomembni pa so tudi stroSki na enoto proizvoda, ker jih primerja neposredno s ceno.

3.3.2 Povprecni in mejni stroski

Poleg skupnih, stalnih in spremenljivih stroskov bomo v nadaljevanju spoznali Se stroske, ki
jih raCunamo na enoto proizvoda. Dobimo jih tako, da stroske, ki se nanasSajo na celoten obseg
poslovanja preracunamo na enoto poslovnega ucinka.
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Slika 3.3: Znacilne krivulje povprec¢nih in mejnih stroskov
Vir: Tabela 3.2

Povprecni stalni stroski (AFC — Average Fixed Costs) = FC/Q.

Dobimo jih, ¢e celotne stalne stroske delimo s celotno koli¢ino proizvodov. Njihova osnovna
znaCilnost je, da z naras¢anjem proizvodnje upadajo. Zaradi tega je krivulja povprecnih
stalnih stroSkov padajoca in se priblizujejo vrednosti nic.

Povprecni spremenljivi stro$ki (AVC — Average Variable Costs) =VC/Q.
Za te stroske je znacilno, da na zacetku najprej padajo, nato pa zacnejo naraScati in se stalno
povecujejo. Krivulja povprecnih variabilnih stroSkov je podobna ¢rki U.

Povprec¢ni celotni stroski (AC — Average Total Costs) = TC/Q.

So vsi stroski, ki odpadejo na enoto proizvodnje. Dobimo jih kot razmerje celotnih stroskov in
celotne koli¢ine proizvodov ali kot vsoto AFC in AVC. Povprecni celotni stroski pri manjSem
obsegu proizvodnje padajo, zaradi vpliva povprecnih fiksnih stroSkov, ki tudi padajo. Kasneje
pa zaradi poveCanega obsega proizvodnje in vpliva naras¢ajoCih povprec¢nih variabilnih
stroSkov za¢nejo naraSc¢ati. Imajo nepravo sploS¢eno obliko ¢rke U.

»Mejni stroski proizvodnje so dodatni stroski, ki jih povzroc¢i proizvodnja ene dodatne
enote outputa« (Samuelson in Nordhaus, 2002, 118).

Za podjetje je poznavanje mejnih stroSkov pomembno zaradi sprejemanja razlicnih
kratkorocnih poslovnih odlocitev na podro¢ju povecevanja proizvodnje, izrabe prostih
zmogljivosti, oblikovanja cen za pospeSevanje prodaje. Podjetje lahko kratkoro¢no oblikuje
cene, ki so nizje od povprecnih celotnih stroSkov, vendar visje od mejnih stroskov in tako z
dodatno koli¢ino proizvodov znizuje izgubo, ki bi jo imelo, ¢e tega ne bi pocelo.

Mejne stroske izracunamo kot razliko med posameznimi skupnimi stroski.
MC (Marginal Costs) = ATC =TCn— TChn-1.

Primer
Izracun MC iz tabele §t. 4.2 MC. Pri koli¢ini 2 so: MC =TC2-TCi1= 184 — 150 = 34.
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Mejni stroski nastanejo torej zaradi proizvodnje dodatne koli¢ine proizvodov ob Ze danih
proizvodnih zmogljivostih. Med mejnimi stroSki in povprecnimi celotnimi stroSki ostaja
pomembna povezava. Krivulja mejnih stroSkov seka krivuljo povprecnih skupnih stroskov v

v

Znacilnost mejnih stroSkov je, da se na zacetku znizujejo, zaradi narasc¢ajocih donosov
spremenljivega proizvodnega dejavnika, kasneje pa zacnejo naraScati. Krivulja MC je na
zaCetku padajocCa, v nadaljevanju doseZe svoj minimum in za¢ne naras¢ati. Pomembno je

VR

»Podjetje, ki iSCe najniZje povprefne stroske proizvodnje, poisce tisto Kkoli¢ino
proizvodnje, pri kateri so mejni stroski enaki povpreénim« (Samuelson in Nordhaus,
2002, 120).

Primer

Podjetje Hrast d. o. o. je druzinsko podjetje, ki proizvaja masivne stole. Cena stola na trgu je
50 EUR. Ker je eno izmed Stevilnih podjetij, ki proizvajajo enake stole, na spremembo cene
ne more vplivati. Na svoj poslovni rezultat pa lahko vpliva z obsegom ponudbe na trgu.

e

proizvodnje bo imelo podjetje najvecji celotni dobicek.

Tabela 3.2: Vpliv stroskov na koli¢ino proizvodnje in dobicek

Koli¢. | Cena | Celotni Celotni Povprecni Mejni stroski Celotni
P prihodki stroski skupni MC dobicek
TR TC stroski AC TP
0 50 0 100 0 0 -100
1 50 50 150 150,0 50 -100
2 50 100 184 92,0 34 -84
3 50 150 200 66,6 16 —50
4 50 200 214 53,5 14 -14
5 50 250 244 48,8 30 6
6 50 300 292 48,6 48 8
7 50 350 360 514 68 -10
8 50 400 430 53,7 70 -30
Vir: Lasten

TR = celotni prihodek (Total Revenue) =Q x P
Q =kolicina, P = cena (Price)
TP = celotni dobicek (Total Profit) = TR — TC

Kot vsako podjetje ima tudi Hrast d. o. 0., glede na obseg proizvodnje, doloc¢ene stroske. V
primeru, da ne bi proizvajalo, bi bili njihovi stroski v visini stalnih stroskov, to je 100 EUR.
Proizvodnja stolov pa poleg stalnih zahteva Se spremenljive stroske, ki s pove¢anim obsegom
proizvodnje vse hitreje narascajo. Na zacetku ima podjetje izgubo v viSini stalnih stroskov.
Izgubo ima podjetje tudi pri proizvodnji nadaljnjih koli¢in, vendar je ta vse manjsa. Dobicek
doseze podjetje pri proizvodnji petega stola, najvecji pa pri proizvodnji Sestega. Nadaljnje
povecevanje proizvodnje ponovno prinasa negativen izid.

Temeljni cilj podjetja pa je doseganje ¢im vedjega dobicka. Ze na zacetku smo povedali, da je
dobicek razlika med celotnim prihodkom in celotnimi stroski. TP = TR — TC. V naSem
primeru dosega podjetje najvecji dobi¢ek na enoto proizvoda pri proizvodnji 6 stolov. Pri tem
obsegu so tudi mejni stroski najblize celotnim povpre¢nim stroskom.
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3.3.3 Stroski v dolgem obdobju

V dolgem obdobju se lahko podjetje v celoti prilagodi spremembam povprasevanja na trgu. Z
izbranim optimalnim obsegom proizvodnih zmogljivosti in ustrezno tehnologijo, lahko
proizvodnje, specializacijo, avtomatizacijo, nizjimi nabavnimi stroski itd. TakSnemu nacinu
proizvajanja pravimo ekonomija obsega. Podjetju se splaca povecevati proizvodnjo do meje,
ki tak$nega obsega proizvodnje ne dosegajo. Povecevanje proizvodnje preko te meje povecuje
stroSke in slabsa poslovni rezultat.

»Pri ekonomiji obsega ima podjetje nizje povprecne stroSke. Podjetje deluje na obmocju
padajoce krivulje mejnih stroskov, kar pomeni, da se z ve¢anjem proizvodnje stroski na enoto
zmanjSujejo« (Senjur, 2008, 6).

V primeru, ko se dolgorocni povprecni stroSki proizvodnih dejavnikov ob nespremenjenih
cenah povecujejo, nastopi pojav disekonomije obsega. To se lahko zgodi v primeru vecjih
strojelomov, delovnih nesrec, (kot npr. nesreca angleske naftne druzbe BP pri ¢rpanju nafte v
Mehiskem zalivu), povecanih nabavnih stroskih itd.

Stroski na enoto A Minimalni stroski
proizvoda na enoto proizvoda

N

Ekonomija obsega

Disekonomija obsega

[

0 Tehni¢no optimalna Koli¢ina proizvodnje
koli¢ina proizvodnje
Slika 3.4: Ekonomija obsega in krivulja stroskov na enoto proizvoda
Vir: Glas, 2000, 70

Nekateri proizvodni procesi temeljijo na izkori$€anju inputov, ki so potrebni za proizvodnjo
enega izdelka, tudi za proizvodnjo nekega drugega izdelka. Pri tem se stroski prvega izdelka
ne povecajo, stroski drugega izdelka pa so manjsi kot bi bili, ¢e bi proizvajali samo ta izdelek.
TakSen nacin proizvajanja je poznan kot ekonomija razpona. Primeri ekonomije razpona so
po Reberniku (2008), poznani predvsem:

- pri proizvodnji ve¢ podobnih izdelkov, ko se uporabljajo skupne proizvodne zmogljivosti
in se s tem znizujejo proizvodni stroski (znacilno za avtomobilsko industrijo, proizvajalce
racunalnikov),

- ko se pri koli¢inskem poveCevanju enega izdelka, povprecni stroSki drugega izdelka
zmanjSujejo. V takem primeru govorimo o komplementarnosti stroskov (znacilno za
predelavo nafte, naftnih derivatov).

Vaje za samostojno delo

Iz elektronskih delovnih zvezkov Mala in Velika Sola ekonomije (Sul¢i¢ V., Forti¢ H., Likon
B., Sadl M.) preverite in dopolnite svoje znanje s podro&ja Proizvodnje in proizvodne izbire:
http://www.pia.si/resitve.cfm?p2=pretekli_prod&p3=ostal
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3.4 POVZETEK

Proizvodnja je temeljna faza gospodarske dejavnosti in vir za ustvarjanje novih dobrin za
zadovoljevanje potreb. Proizvodni proces pomeni materialno spremembo vhodnih dobrin v
polizdelke in konc¢ne izdelke. Med ljudmi, ki v njem sodelujejo pa se oblikujejo proizvodni
odnosi.

Stroski so denarno izrazena poraba proizvodnih dejavnikov. Delimo jih na stalne ali fiksne, ki
se z obsegom proizvodnje ne spreminjajo in spremenljive ali variabilne, ki se povecujejo s
povecevanjem koli¢ine proizvodov.

Povprecni stroski so stroski na enoto proizvoda. Dobimo jih, ¢e celotne stroSke delimo s
Stevilom proizvodov. Mejni stroski so prirastek spremenljivih stroSkov zaradi proizvodnje
dodatne enote proizvoda. Med mejnimi stroski in povpre¢nimi skupnimi stroski je pomembna

VR

izenacijo s povprecnimi.

V dolgem obdobju se podjetje lahko popolnoma prilagodi trzni situaciji in proizvaja koli¢ine,
ki jih trg potrebuje. Podjetje se v svojem delovanju lahko srecuje s padajofimi, stalnimi ali
naras¢ajocimi donosi. Narasc¢ajo¢i donosi so pogost pojav v podjetjih, kjer je uveljavljena
mnozi¢na proizvodnja oziroma ekonomija obsega.

Ekonomija razpona je proizvodni proces, ki temelji na izkori§¢anju skupnih proizvodnih
zmogljivosti za proizvodnjo ve¢ podobnih izdelkov. Pri tem se stroski na enoto izdelka
znizujejo.

3.5 VPRASANJA ZA PREVERJANJE ZNANJA

1. Kateri klju¢ni proizvodni dejavniki sodelujejo v poslovnem procesu, kjer ste zaposleni?
Katere vrste stroSkov z vidika obsega proizvodnje poznamo v poslovnem sistemu?
3. Tabela prikazuje celotne stroske (TC) pri izdelavi razli¢nih koli¢in miz.
Izracunajte fiksne, variabilne, povprecne in mejne stroske ter jih prikazite s krivuljami.
Q 0 1 2 3 4 5
TC 80 120 150 190 240 300

4. Kaksno obliko ima krivulja mejnih stroSkov in povprecnih fiksnih stroSkov? Pojasnite
zakaj?

5. Kaj je znacilno za ekonomijo obsega? Poznate kakSno podjetje, ki uveljavlja prednosti
ekonomije obsega?

6. Poznate znacilnosti ekonomije razpona? Utemeljite, katero podjetje v Sloveniji uveljavlja
prednosti ekonomije razpona?
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4 TRG IN KONKURENCA

41 UVOD
\

/Osem najvecjih slovenskih gradbenih podjetij naj bi se dogovarjalo o izvajanju in
razdelitvi gradbenih del pri avtocestnem programu. Zaradi kartelnega dogovora
naj bi bila vrednost izvedbenih del viSja za najmanj dve milijardi EUR. Primer
preiskuje Urad za varstvo konkurence. Ce bo sum dokazan, jim Urad lahko naloZi
globo v viSini deset odstotkov letnega prometa. Razmislite, zakaj taki dogovori niso

dovoljeni! /

\_

Vir: http://www.times.si/read/7387125bd0/46a64acf73/index.html

Trg je »igriSe« na katerem nastopajo prodajalci in kupci, ki na osnovi ponudbe in
povprasevanja izmenjujejo izdelke in storitve po sprejemljivih cenah in koli¢inah. Dokler
poteka izmenjava na osnovi ponudbe in povprasevanja imajo potrosniki vpliv na prodajno
ceno.Tezave pa nastopijo, ko imamo na trgu samo enega ponudnika oziroma, ko se nekaj
podjetij medsebojno dogovarja o usklajenem nastopu na podrocju cen, trznih delezev, in
podobno. V takih primerih pa je konkurenca okrnjena, cene izdelkom in storitvam pa
praviloma visje.

V tem poglavju bomo spoznali znacilnosti povprasevanja in ponudbe ter dejavnike, ki
vplivajo nanju. IzraCunali in pojasnili bomo odzivanje potroSnikov in ponudnikov na
spremembo cene. Konec poglavja je namenjen konkurenci in razloCevanju razli¢nih trznih
struktur.

4.2 OPREDELITEV TRGA

»Trg je prostor, kjer se sreujejo ponudniki in povprasevalci, da po doloeni ceni
prodajo oziroma kupijo dolo¢eno koli¢ino blaga, proizvodov in storitev« (Glas, 2002, 7).

Trgi niso samo prostori ali trznice, ampak predvsem kupoprodajni in drugi poslovni odnosi
med kupci in prodajalci. Ti se lahko vzpostavljajo po telefonu, telefaksu, elektronski posti,
internetu. Danes imamo spletna podjetja (eBay, Google, Najdi.si, Ceneje.si itd.), ki na
virtualen nacin povezujejo kupce in prodajalce, s pomocjo vse cenejse in dostopnejse sodobne
informacijsko komunikacijske tehnologije.

Bistvo delovanja trga je v tem, da se na njem opravlja proces menjave. Trge lahko
razlikujemo:

trg nepremicnin,
Trgi trg kmetijskih izdelkov,
glede na vrsto blaga |:> avtomobilski trg,
trg delovne sile,
trg vrednostnih papirjev itd.

lokalni trgi,
regionalni trgi,
Trgi po velikosti |:> nacionalni,
mednarodni,
globalni trg.
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Prodajo in nakup je mogoce opraviti le, ¢e se prodajalci in kupci sporazumejo o ceni in
koli¢ini blaga. Cena se oblikuje na podlagi ponudbe in povprasevanja in je rezultat
konkurence med ponudniki in med kupci. Njihove odlocitve so prostovoljne in samostojne,
brez kakr$nihkoli zunanjih pritiskov.

43 POVPRASEVANJE

Na trgu se srecujemo z razlicnimi oblikami konkurence. PovpraSevanje in ponudba sta
temeljna dejavnika oziroma trzni sili, ki vplivata na oblikovanje konkurence.

»PovpraSevanje po neki dobrini, kaZe kakSne koli¢ine dobrine so kupci pripravljeni
kupiti ob dolo¢eni ravni cen v dolo¢enem ¢asovnem obdobju« (Glas, 2000, 36).

Dejavnik, ki sprozi povpraSevanje so dejanske potrebe ljudi. To so kupci, ki blago resni¢no
potrebujejo in ga lahko kupijo, ker razpolagajo z dolo¢enim dohodkom.

Na obseg povpraSevanja vpliva veliko Stevilo dejavnikov, ki vplivajo na posameznika ali pa
tudi na celotno trzno povpraSevanje. Dejavniki se stalno spreminjajo zaradi novih
modernejSih sodobnejsih in bolj izpopolnjenih proizvodov, nacina Zivljenja, prehranjevanja,
spreminjanja dohodkov itd.

Pri svojih odlocitvah pa kupec ne sme pozabiti na ekonomski problem, ki od njega zahteva
racionalno ravnanje in upostevanje alternativni stroskov. Ce bo kupil ene dobrine vec, mu bo
za druge ostalo manj denarja.

Na odlocitve kupca pri nakupu vplivajo:

- Cena dobrine — je verjetno najpomembnejsi dejavnik, ki omejuje kupce pri nakupih.

- Subjektivni dejavniki — okusi, potrebe, obicaji, navade, intenzivnost potreb, ki so odvisne
od sestave gospodinjstva, spola, starosti, Stevila ¢lanov, ravni razvitosti.

- Ucinek realnega dohodka — ¢e se cena blaga zniza, se ob nespremenjenem denarnem
dohodku poveca kupna moc potrosnikov. Pri poveCanju dohodka bodo kupci ob
nespremenjeni ceni pripravljeni kupiti vec.

- Ucinek substitucije — ¢e se cena doloceni dobrini zniza, je v primerjavi z drugimi dobrinami
(substituti), katerih cene so ostale nespremenjene, ta dobrina postala cenejSa, zato jo bodo
potrosniki kupili in z njo nadomestili druge dobrine.

Povprasevanje lahko razdelimo na individualno, ki pomeni koliko dolocene dobrine je
pripravljen kupiti posamezen kupec ob razliénih cenah in trzno povpraSevanje, ki je
povpraSevanje vseh kupcev na trgu doloCene dobrine po razli¢nih cenah.

V razmislek

Ste vodja prodaje v tovarni pohiStva, ki proizvaja spalnice. Razmislite, kateri dejavniki
vplivajo na povprasevanje kupcev v Sloveniji. Menite, da so ti dejavniki enako pomembni pri
odloc¢itvah o nakupu tudi v Iranu, Angliji, ZDA?

4.3.1 Splosni zakon povprasevanja

»Obseg povprasevanja na danem trgu in v danem ¢asu se spreminja v nasprotni smeri
od cene tega blaga, ob nespremenjenih okolis¢inah« (Glas, 2002, 41).

Zakon povpraSevanja pojasnjuje obicajno ravnanje kupcev pri nakupih dobrin.
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Primer

ey e

kupci pripravljeni kupiti 30 ton tega pridelka.

Tabela 4.1: PovpraSevanje po jabolkah

0500

Koli¢ina (Q) v t 5 10 15 20 25 30
Cena (P) v EUR/t | 800 | 680 560 | 400 300 240
Vir: Lasten
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Slika 4.1: Krivulja povpraSevanja (D) - demand
Vir: Tabela 4.1

Vpliv cene na povprasevanje nam prikazuje tudi padajoca krivulja trznega povprasevanja, ki
potrjuje, da so potrosniki pripravljeni kupiti ve¢jo kolicino jabolk pri nizji ceni, pri visji pa se
bo obseg povprasevanja zmanjsal.

Ce se spreminja le cena in ostali pogoji ostanejo nespremenjeni se povprasevanje pomika po
krivulji gor ali dol, spreminja se le obseg povprasevanja.

V resnici, pa je vrsta dejavnikov, ki lahko vplivajo na povprasevanje. To so lahko cene drugih
dobrin, substitutov, razli¢ne potrebe, dohodek, rast prebivalstva itd. Sprememba katerega koli

dejavnika, ki vpliva na povprasevanje, povzro¢i premik krivulje povprasevanja. Ce se

povprasevanje poveca, se krivulja pomakne na desno in navzgor, ¢e se zmanjsa pa v levo in

navzdol. V tem primeru govorimo o spremembi povprasevanja.
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Slika 4.2: ZmanjSanje in povecanje povprasevanja zaradi spremembe dohodka
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Primer

Kupci so pri dohodku D in ceni P pripravljen kupiti doloceno koli¢ino dobrine Q. V primeru,
da se jim denarni dohodek zmanjs$a bodo pri isti ceni P, pripravljeni kupiti manjSo koli¢ino
dobrin Q,. Enako koli¢ino dobrine bodo kupili le, ¢e se cena dobrine zniza na P,. Krivulja
povprasevanja D, se premakne levo proti izhodis¢u koordinatnega sistema.

S povecanjem dohodka na D, lahko ob isti ceni kupijo vecjo koli¢ino Q,, ali pa isto koli¢ino
kupijo tudi v primeru visje cene P;. Krivulja povpraSevanja D; se premakne desno in navzgor.

V razmislek
Zaradi gospodarske krize se je povecala brezposelnost in znizali dohodki prebivalstvu. Kako
bo pojav vplival na povprasevanje?

4.3.2 Cenovna elasti¢nost povprasevanja

Primer

Kupci so pri ceni 560 EUR za tono, pripravljeni kupiti 15 ton jabolk. Ko se je cena jabolk
znizala na 400 EUR za tono, se je njihov obseg povprasevanja povecal na 20 ton. Ugotoviti
zelimo kako so se kupci odzvali na spremembo cene. To nam pokaze koeficient cenovne
elasti¢nosti povpraSevanja.

»Koeficient cenovne elasti¢nosti povpraSevanja () nam pove, za koliko odstotkov se
zmanjsSa (poveca) obseg povpraSevanja po neki dobrini, ¢e se cena te dobrine ob
nespremenjenih drugih okolis¢inah zviSa (zniza) za 1 odstotek« (Glas, 2002, 48).

Formula za izracun cenovne elasti¢nosti povprasevanja je:

_ odstotna sprememba obsega povpraSevanja _ AQ %

odstotna sprememba cene AP%

IzraCunajmo gornji primer:
Q=15 P, =560
Q2=20 P, =400

_AQ% 333%
TTAP % 28,5%

=-1,16 (absolutna vrednost je 1,16)

20_15><100=%x100=33,3 %

Qz_ Ql
AQ % =——-x100=
Q Q

P,- P, 400560

1
n= koeficient cenovne elasticnosti povprasevanja, P = cena, Q = koli¢ina, A = razlika

Koeficient cenovne elasti¢nosti povprasevanja je —1,16 (absolutna vrednost 1,16), kar pomeni,
da je povpraSevanje elasticno. V primeru, da se cena jabolkam zniza za 1 %, se povprasevanje
poveca za 1,16 %.

Iz formule lahko sklepamo, da bo koeficient cenovne elasti¢nosti povprasevanja vecji od 1 v
primeru, ko se bodo kupci zelo mo¢no odzvali na spremembo cene dobrine. Natan¢neje, ko bo
odstotna sprememba koli¢ine povprasevanja vecja kot bo odstotna sprememba cene. V takem
primeru bomo imeli elasti¢no povprasevanje. V primeru, da bo koeficient cenovne elasti¢nosti
manjsi od 1 pa neelasticno povprasevanje.
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Glede na vecjo ali manjSo odzivnost kupcev na spremembe cene blaga po Glasu (2002)

razlikujemo:

a) mn = 0; absolutno neelasti¢no ali togo povprasevanje, ko se potrosniki ne odzovejo na
spremembo cene (zelo nujna zdravila). Koli¢ina se ne spremeni, ¢e se spremeni cena.

b) 0 <m <1; neelasti¢no povpraSevanje, ko se potrosniki odzovejo na spremembo cene le v
manjsi meri (nujne potrebsc¢ine, kruh, sladkor, sol, mleko, elektrika). Koli¢ina se spremeni
manj kot cena.

c¢) mn = 1; usklajeno elasticno povprasevanje, obseg povprasevanja se spremeni natanko v
enaki meri kot cena blaga. Koli¢ina in cena se relativno spremenita v enakem odstotku.

d) 1 < n < oo; elasticno povpraSevanje, ¢e se kupci mocno odzovejo in se obseg
povprasevanja spremeni bolj kot cena blaga (luksuzne dobrine, potovanja). Koli¢ina se
spremeni bolj kot cena.

€) m = oo; absolutno elasti¢éno povprasevanje, ob najmanjsi spremembi cene kupci povsem
spremenijo obseg nakupov tega blaga. Kupci kupujejo katerokoli koli¢ino ob danih cenah.

Cenovno elasti¢nost povprasevanja lepo razberemo iz grafov (slika §t. 19). Cim bolj je
krivulja navpi¢na, tem bolj je povprasevanje neelasti¢no in obratno.

a) Popolnoma neelasticno povpraSevanje b) Neelasticno povprasevanje ¢) Usklajeno elasticno
povprasevanje
A A A
P D P P
AP N<n<1 n =1
AP n=0 A
P
N D
0 Q  Q 0 AQ Q 0 AQ Q
d) Elasti¢no povprasevanje e) Popolnoma elasti¢no povprasevanje
A A
n = oo
P I<n<oo P
D
AP | A D <
"
0 AQ Q g 0 AQ Q

Slika 4.3: Znacilne krivulje elasti¢nosti povprasevanja

Vir: Glas, 2002, 50
Primer
Povprec¢no Stevilo gledalcev na nogometnih tekmah znanega slovenskega prvoligasa je bilo
1600. Cena vstopnice za posamezno tekmo je bila 20 EUR. Zaradi visokih stro$kov in
neporavnanih obveznosti kluba so ceno dvignili na 30 EUR. Povprec¢no stevilo gledalcev je
po povisanju cene padlo na 1500. Ugotovimo, kak$na je bila cenovna -elasticnost
povpraSevanja po vstopnicah.
Qi1=1600 P1=20
Q2= 1500 P2=30
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CAQ% 6,2 %
T=AP% 50 %

=— 0,12 (absolutna vrednost 0,12)

uxmo:wxloo: —~100

AQ % = 5 <100=—6,2%

1

P,- P 3020

AP % = x100 = x100 =50 %

1

Koeficient cenovne elasti¢nosti povprasevanja je —0,12 (absolutno 0,12). Ce se torej cena
poveCa za 1 odstotek se povpraSevanje po vstopnicah zmanjSa le za 0,12 odstotka.
Povprasevanje je neelasti¢no, saj se zmanj$a manj (0,12), kot se poveca cena (1,00).

Na elasti¢nost povprasevanja vplivajo razli¢ni dejavniki. Omenili smo ze vrste dobrin. Na
splosno velja, da je povprasevanje po nujnih zivljenjskih dobrinah neelasti¢no, medtem ko je
povpraSevanje po luksuznih dobrinah elasti¢no. Poleg vrst blaga vpliva na elasti¢nost
povpraSevanja delez, ki ga posamezna dobrina zavzema v potrosnikovih izdatkih (npr. sladkor
predstavlja v izdatkih potro$nika bistveno manjsi delez kot elektrika, zato mu pove€anje cene
ne pomeni veliko). Na elasticnost povprasevanja vplivajo tudi substituti. Ob povecanju cene
doloceni dobrini jo primeren substitut lahko zamenja oziroma zmanj$a povpraSevanje po njej.

V razmislek

Poznavanje elastiCnosti povpraSevanja je pomembno pri oblikovanju cen in vpliva na
prihodek prodajalca. Ta se obicajno poveca ob podrazitvi eksistenéne dobrine in pocenitvi
luksuzne dobrine. Poskusite ugotoviti zakaj.

Cenovna elasti¢nost povprasevanja po vasih proizvodih je 1,53. Ali se bo prihodek v primeru
povecanja cen povecal ali zmanjSal? Kaj pomeni zniZanje cen v primeru cenovno togega
povprasevanja?

4.3.3 Dohodkovna elasti¢nost povprasevanja

Na vecje ali manjSe povpraSevanje po dobrinah vpliva tudi dohodek. S spreminjanjem
dohodka se spreminja tudi struktura povprasevanja po razli¢nih dobrinah.

»Dohodkovna elastinost povpraSevanja meri razmerje med odstotno spremembo
povprasevanja po neki dobrini in odstotno spremembo dohodka potrosnika« (Glas, 2002, 52).

_ odstotna sprememba povprasevanja _ AQ %

Mo

odstotna sprememba dohodka AD %

Y = denarni dohodek potroSnikov, Q = koli¢ina, A =razlika
Np = dohodkovna elasti¢nost povprasevanja

Racunanje dohodkovne elasti¢nosti povpraSevanja je podobno kot pri cenovni elasti¢nosti

povpraSevanja, s tem, da imamo v imenovalcu namesto spremembe cene spremembo
dohodka.
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Dohodkovna elasti¢nost povpraSevanja razvr$éa potroSne dobrine na nekaj skupin.

a) m > 1 - dobrine z visoko dohodkovno elasti€nostjo povprasevanja. Zanje je znacilno, da z
rastjo dohodka raste poraba Se hitreje (npr. potovanja, izleti, turizem, kultura, moda,
rekreacija), to so predvsem luksuzne dobrine.

b) 0 < m <1 - pri Stevilnih dobrinah se z rastjo dohodka potroSnja povecuje, vendar
pocasneje kot dohodek (npr. kruh, meso, mleko, stanovanja), to so Zivljenjsko potrebne
dobrine. Zanje je znacilno dohodkovno neelasti¢no povprasevanje.

¢) m <0 — ce se dohodek veca, kupujejo porabniki enako koli¢ino nekaterih dobrin, ali celo
manj, ker jih pri vi§jem dohodku v porabi nadomescajo z bolj kakovostnimi dobrinami
(npr. ¢rno — bela tv se nadomesti z barvno, navadni racunalnik s prenosnikom), to so
inferiorne dobrine.

Dohodkovna elasti¢nost povpraSevanja je odvisna od doseZene stopnje Zivljenjske ravni,
navad, tradicije, strukture potrosnje itd., zato se dohodkovna elasticnost povprasevanja od
drzave do drzave pogosto razlikuje.

V razmislek
Dohodek prebivalstva se je v zadnjem letu zaradi krize zmanjsal za 8 %, prodaja dobrine X se
je zato zmanjSala za 6 %. V katero skupino spada dobrina?

4.3.4 Krizna elasti¢nost povpraSevanja

S krizno elasti¢nostjo povpraSevanja merimo odzivanje kupca pri nakupu neke dobrine X,
zaradi spremembe cene drugi dobrini Y, ki je lahko komplementarna ali substitut.

Koeficient KkriZne elasticnosti povprasSevanja pove, za koliko odstotkov se spremeni
povprasevanje po dobrini A, ¢e se spremni cena dobrine Bza 1 %

_ odstotna sprememba obsega povpraSevanja po dobrini A _ AQ, %

Nas

odstotna sprememba cene dobrine B AP, %

Primer
Kupci kupujejo akacijev in kostanjev med. ZviSanje cene akacijevega medu iz 6 na 8 EUR za
kg, je vplivalo na povecanje povprasevanja po kostanjevem medu iz 200 kg na 220 kg.

AQ, % 10%

T]AB = A o = o = 0, 3
APy % 33,3%
Vrednost koeficienta krizne elasti¢nosti povprasevanja je pozitivna Ce se poveda cena
akacijevemu medu za 1%, bodo kupci povecali povpraSevanje po kostanjevem medu za

0,3 %. Kostanjev in akacijev med sta substituta.

Primer

Kupci kupujejo zimsko Sportno opremo. V primeru, da bi kupci zaradi podrazitve smuci
zmanjSali povpraSevanje po njih, isto¢asno pa bi se zmanjSalo tudi povprasevanje po
smucarskih vezeh, bi bila vrednost koeficienta krizne elasti¢nosti povprasevanja negativna.
Dobrini sta komplementarni.

31



Trg in konkurenca Ekonomija

Ko sprememba cene nekega blaga ne povzro¢i nikakrSne spremembe povpraSevanja po
koliCini drugega blaga, sta dobrini medsebojno neodvisni.

Vaja
Cena nafte na svetovnem trgu se je povecala za 20 %, obseg povprasevanja po plinu se je
povecal za 25 %. V kak3ni zvezi sta omenjeni dobrini?

4.4 PONUDBA

Vsa podjetja, posamezniki in drugi ekonomski subjekti, ki ponujajo dolo€en proizvod ali
storitev na trgu po razlicnih cenah, sestavljajo trzno ponudbo. Ponudniki blaga so lahko
proizvajalci, trgovci in drugi posredniki.

Ce je na trgu en sam ponudnik, ki prodaja dologeno vrsto in koli¢ino blaga po neki ceni
govorimo o individualni ponudbi. Vsota individualnih ponudb tega blaga po razli¢nih cenah
pa predstavlja trzno ponudbo.

4.4.1 Splosni zakon ponudbe

Znacilnost trzne ponudbe je v tem, da so prodajalci pripravljeni ponuditi trgu ve¢ blaga
ali storitev, Ce se jim cena poveca in obratno, ¢e se zniZa, so pri ostalih nespremenjenih
okolis¢inah pripravljeni ponuditi trgu manjSe koli¢ine blaga.

Krivulja ponudbe

Ze sama definicija ponudbe nam pove, da ima krivulja ponudbe znagilno rastoo obliko. Kar
pomeni, da so ponudniki pripravljeni ponuditi trgu vec¢je koli¢ine proizvodov po visjih cenah,
manjSe koli¢ine pa po niZjih. Ostali dejavniki pri tem ne vplivajo ne ponudbo.

Tabela 4.2: Lestvica ponudbe — (S) Supply

Koligina(Q) |1 |2 3 4 5 6
Cena(P)v |10 |12 |16 |22 |30 |40

EUR
Vir: Lasten
50
40
30
P

20
10 -

0

1 2 3 4 5 6
Q
—&— Ponudba (S)

Slika 4.4: Krivulja trZzne ponudbe
Vir: Tabela 4.2
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Pri ponudbi moramo loéiti:

Spremembo obsega ponudbe, ki pomeni, da je pri vis§ji ceni ponudba blaga vecja, pri
nizji pa manjsa. Pri tem pa ostali dejavniki ostanejo nespremenjeni. Na krivulji ponudbe
se pri vi§ji ceni koli¢ina pomika navzgor, saj so ponudniki pripravljeni ponuditi ve¢ in
obratno pri nizji ceni.

Sprememba ponudbe blaga, se pojavi zaradi vecje ali manjSe ponudbe blaga na trgu,
zaradi spremembe nekega drugega dejavnika in ne samo cene. V tem primeru pride do
premika celotne krivulje. Znizanje stroskov na primer premakne krivuljo desno navzdol,
povecanje pa levo navzgor.

b) a
P S P S s,
I
/ —_— ]
NI )
/
P, / /

0 Q 0 Qi Q2 Q

Slika 4.5: a) sprememba obsega ponudbe, b) sprememba ponudbe zaradi znizanja stroskov

v

Vaja

S krivuljo prikazite vpliv naslednjih dejavnikov na spremembo ponudbe:
Z izgradnjo novega plinovoda se bo ponudba plina v Sloveniji povecala.
S stavko so delavci v Gorenju dosegli poviSanje minimalnih plac.

4.4.2 Elasticnost ponudbe

Koeficient cenovne elasti¢nosti ponudbe pove za koliko odstotkov se bo spremenila
ponujena koli¢ina proizvodov, e se bo cena spremenila za 1 odstotek.

_ odstotna sprememba koli¢ine ponudbe _ AQ %

LN

odstotna sprememba cene AP %

Primer

Pridelovalci jabolk so ponudili izdelovalcu sokov 20 ton jabolk po ceni 400 EUR za tono. V
primeru, da proizvajalec placa jabolka po 440 EUR za tono so mu pripravljeni ponuditi 25 t.
Izracunajmo koeficient elasti¢nosti ponudbe?

Q=20 P, =400

Qz =25 P2 =440

ST AP% 10%

AQ% _25% _,

b
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25_20><100:%><100:25 %

Qz_ Ql
AQ % =——"x100=
Q Q

P,— P 440 — 400

AP%: XIOOZWxIOOZIO%

1
Koeficient cenovne elasti¢nosti ponudbe je 2,5. Ponudba je elasticna. V primeru, da se cena
poveca za 1 %, se bo ponudba jabolk povecala za 2,5 %.

ns = koeficient cenovne elasticnosti ponudbe
V primeru, ko se ponudniki mo¢no odzovejo na spremembo cene, se ponujena koli¢ina

spremeni bolj kot cena blaga, govorimo o elasti¢ni ponudbi. V tem primeru je koeficient vec;ji
od 1.Ce je koeficient manjsi od 1, je ponudba neelasti¢na.

Cenovna elasti¢nost ponudbe je zelo odvisna od ¢asa, ki ga imajo proizvajalci na razpolago.
Kratkorocno je ponudba neelasticna, ker so proizvajalci omejeni s proizvodnimi
zmogljivostmi, dolgoro¢no pa elasticna, ker se lahko proizvajalci popolnoma prilagodijo
povprasevanju.

a) b) ©)
P4 S P a S P? S
P, P, P, /
P, T P, T P, I ........
—
0 Qi Q 0 Q Q Q 0 Qi Q Q
d) e)
A A
P P
P, S
P, 4 Py S
—_— —_ .
0 Qi Q2 0 Qi Q2 Q

Slika 4.6: Razli¢ne krivulje, ki prikazujejo znacilne oblike cenovne elasti¢nosti ponudbe
Vir: (Glas, 2002, 70,71)

a) ns = 0; absolutno neelasti¢na, ponudba, zelo redki primeri npr. ponudba umetniske slike
b) 0 <ms < 1; neelasti¢no ponudba, kljub visoki ceni se ponudba le malo poveca

¢) ns = 1; usklajeno elasticna ponudba,

d) 1 <ns < oo; elasticna ponudba

€) Mns = ;3 absolutno elasti¢na ponudba
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Dejavniki, ki vplivajo na ponudbo:

Proizvodni stroski — so v glavnem odvisni od cen proizvodnih dejavnikov
(place, surovine, energija, transport itd.). PoveCane cene proizvodnih
dejavnikov bodo proizvajalci skusali prenesti na kupce s povecanjem cene

£ 3 kon¢nim proizvodom. Ponudba se bo zaradi povecanih stroskov zmanjsala,
ker bodo nekateri manj uspesni prodajalci zapustili trg. Krivulja se v primeru povecanja
proizvodnih stroskov pomakne v levo navzgor in obratno.

Cena proizvoda ali storitve — je za ponudnika kljuc¢ni dejavnik, saj z njo
pokriva stroske in ustvarja dobicek ali pa ne. Cim visja bo cena v primerjavi
s stroski, tem vec blaga bo pripravljen prodati in obratno.

Cene drugih proizvodov — ¢e se npr. povecajo cene puranjemu mesu, potem
bodo rejci pis€ancev, ki se jim cena ni povecala razmisljali o zmanjSanju ali preusmeritvi
proizvodnje. Krivulja ponudbe pis¢anc¢jega mesa se pomakne levo in navzgor.

- :

Inovacije in izboljSave — lahko vplivajo, da proizvajalci z istimi
proizvodnimi dejavniki proizvedejo ve¢ in trgu ponudijo po nizji ceni,
krivulja ponudbe se pomakne v desno.

RS
f i" = 5

@ Stevilo ponudnikov — ve¢je Stevilo ponudnikov nekega blaga
TOYOTA povecuje ponudbo, krivulja se pomakne v desno.

Vremenske razmere — posebno v kmetijstvu lahko vplivajo na vecjo ali
manjSo ponudbo kmetijskih proizvodov.

Razli¢na pricakovanja v bodocnosti — lahko ponudbo povecajo ali pa tudi
zmanjsajo.

|1 Zaloge blaga — v primeru nelikvidnosti so pripravljeni doloCeni proizvajalci
prodati zaloge tudi po nekoliko nizjih cenah, da pridejo do likvidnih sredstev,
kar lahko povzro¢i povecanje ponudbe na trgu. Koli¢ina se pomika po
krivulji navzgor ali navzdol, odvisno od spremembe cene.

Vaja
Prodajalec §portne opreme je pripravljen ponuditi trgu 2000 koles po ceni 200 EUR. Ce bi se
cena kolesa dvignila na 250 EUR, bi trgu ponudil 2200 koles. Izracunajte koeficient
elasti¢nosti ponudbe in ga pojasnite.

4.5 TRZNO RAVNOTEZIJE
4.5.1 Oblikovanje trznega ravnotezja

Trzno ravnotezje je nekaksen rezultat »spopada« dveh trznih sil, ki smo ju ze spoznali. V
mislih imamo sile ponudbe (ponudniki) in povprasevanja (kupci). Ti s pomocjo trga oziroma
trznega mehanizma dolocajo vrste, koli¢ine in cene dobrin, ki so predmet medsebojne
menjave. Kupci zaradi zadovoljevanja svojih potreb povprasujejo po dolo¢enih dobrinah,
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ponudniki se prilagajajo njithovim potrebam. Na ta nacin trg usklajuje delovanje in interese
tako prodajalcev kot kupcev (trznih subjektov). Odlocitve trznih subjektov o prodani oziroma
kupljeni koli¢ini in ceni doloCenega blaga so svobodne.

»Oblikovanje trZznega ravnoteZja je proces, v katerem se oblikujeta ravnoteZna cena in
ravnotezna koli¢ina« (Forti¢, 2003, 109).

V trznem gospodarstvu med trznimi subjekti vlada konkurenca, ki jih sili v racionalno
ravnanje. Rezultat tega so nenehne izboljSave, dvig produktivnosti in ucinkovitosti,
zniZevanje stroSkov in koncno vecji dobicek.

Prodajalci in kupci zelijo na trgu, uresniCiti svoje interese in zagotoviti svoje Kkoristi.
Zanimivo je, da so njihovi interesi in cilji v pretezni meri nasprotujoc¢i. Temeljni cilj kupcev je
zadovoljiti svoje potrebe z nakupom dobrin po ¢im niZji ceni. Prodajalci pa Zelijjo prodati po
¢im vi§ji ceni in doseci kar najvecji dobi¢ek. Njihovo usklajevanje in priblizevanje privede do
ravnotezne tocke pri kateri so kupci pripravljeni kupiti doloceno koli¢ino neke dobrine po
doloceni ceni. Po isti ceni in enako koli¢ino so pripravljeni prodati tudi prodajalci.

Tabela 4.3: Nastanek trznega ravnotezja

Cena V EUR/t 380 | 350 | 340 | 320| 300 | 280 | 260 | 250 | 240
TrZno povprasevanje v t 20 30 55 80| 110 | 140 | 180 | 210 | 220
Trzna ponudba v t 2251 185] 160 | 130 110 90 70 50 30
presezna ponudba presezno povprasevanje
Vir: Lasten
cena 400 T presezna ponudba ponudba

350 —
ravnotezna cena 300 | —————-

250 7 J povprasevanje

preseznoipovprasevanje
200 !
| y oo
T | « Favnotezna kollslna

| I ! ! | -
0 50 100 150 200 250 koli¢ina

Slika 4.7: Graficni prikaz nastanka trznega ravnotezja
Vir: Tabela 4.3

Primer

Predstavljamo si lokalni trg kmetijski izdelkov, prodajo in nakup breskev. Pridelovalci
breskev na nekem lokalnem trgu nacrtujejo, da bodo po ceni 380 EUR za 1 tono prodali 225
ton breskev za izdelavo sokov. Po taki ceni pa jim kupec, ki predeluje sadje v sokove ni
pripravljen placati celotne koli¢ine. V nasem primeru se pojavi presezek ponudbe nad
povpraSevanjem v koli¢ini 115 ton. Zacnejo se pogajanja za zniZzanje cene. Med proizvajalci
breskev se sprozi tudi konkuren¢ni boj. Nekateri proizvajalci, ki pridelujejo breskve z nizjimi
stroski, imajo sodobno tehnologijo, namakalne sisteme, na znizanje pristanejo, saj jim Se
vedno omogoca dobic¢ek. Drugi lahko na zacetku Se pristanejo na nizje cene, dokler jim
stroski Se dovoljujejo, postopoma pa nekateri cenovnega pritiska ne vzdrzijo vec¢ in zapustijo
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trg. Zaradi tega se tudi ponudba breskev na trgu zmanjSuje. NiZja cena pa proizvajalce sokov
ze spodbuja k nakupu vecjih koli¢in breskev. Cena se znizuje vse do tiste kolicine, ki so jo
kupci pripravljeni kupiti, prodajalci pa prodati. Ta koli¢ina je ravnotezna koli¢ina, cena pri
tej koli¢ini pa ravnoteZna cena. Pri tej ceni se na trgu v doloCenem trenutku opravi celotna
menjava blaga.

V naSem primeru je ravnotezna cena 300 EUR za 1 tono, ravnotezna koli¢ina pa 110 ton.

Podobno kot pri presezni ponudbi se oblikuje ravnotezje pri preseznem povprasevanju. Kupci
so pripravljeni kupiti v naSem primeru 220 ton breskev po 240 EUR za 1 tono. Po tako nizki
ceni jim pridelovalci takih koli¢in ne morejo prodati saj bi imeli izgubo. Na trgu imamo
presezno povpraSevanje v kolicini 110 ton. Pojavijo se novi kupci, ki so pripravljeni za
breskve placati nekoliko ve¢, samo da dobijo blago. Tako se tudi na strani povprasevanja
vzpostavi konkurenca, ki potiska cene navzgor. Presezno povprasSevanje se zaCne zmanjSevati,
cene so vse visje, ravno tako tudi ponudba. Razlika med ponudbo in povprasevanjem je vse
manjSa dokler ne doseze tocke ravnotezja, ki je v naSem primeru pri ravnotezni koli¢ini 110
ton in ravnotezni ceni 300 EUR za 1 tono.

Pomembno pri delovanju trznega mehanizma, ki pripelje do ravnotezne cene in koli¢ine blaga
je, da ni poseganja drzave v ta proces. V primeru, da bi drzava na primer predpisala

maksimalne cene, ki so nizje od ravnotezne cene lahko zacne delovati ¢rna borza.

Trzno ravnotezje kot proces bo vzpostavljeno le, ¢e bo na trgu delovala prava konkurenca. V
primerih nepopolne konkurence lahko ceno in koli¢ino dolo¢a monopolist ali oligopolist.

Dejavniki, ki vplivajo na spremembe trZznega ravnoteZja

a) b) c)
A A
P P
~
~

Py ,' Py |\ \\1
P 7 / > NS :

2 | 1 ’

1 » Q Q1 Q Q" 0 Q Q Q

Slika 4.8: Primeri spremembe trZznega ravnoteZja zaradi vpliva razli¢nih dejavnikov.

a) ponudba se je povecala, zaradi izboljSanje tehnologije, ki je zniZala proizvodne stroske,
lahko pa tudi zaradi vstopa novega ponudnika v panogo,

b) povpraSevanje se je povecalo, zaradi poveCanega denarnega dohodka kupcev, ki je
povecal njihovo kupno moc,

¢) ponudba se je zmanjSala, zaradi povecanih carin na uvoz surovin, lahko tudi podrazitve
energije, materialov, surovin, plac.

Dejavniki, ki povzrocajo spremembe trznega ravnotezja so razli¢ni in se nenehno spreminjajo.
To so lahko cene proizvodnih dejavnikov, dohodki, porazdelitev dohodkov, tehni¢ne novosti,

kupna mo¢, ekonomska politika drzav, struktura prebivalstva, inflacija, bodoca pri¢akovanja
itd.

Konkurenca oblikuje ravnotezno ceno v vsaki panogi trznega gospodarstva. Na trgih, kjer je

ob dani ponudbi veliko povprasevanje, je ravnotezna cena visja kot v drugih panogah. Taka
cena prinasa proizvajalcem vi§ji dobicek. Dolgoro¢no bo taka panoga zanimiva za
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investitorje, ki se bodo zaceli priseljevali iz drugih panog. S tem pa se bo povecala ponudba v
tej panogi in ravnotezna cena se bo postopoma znizala.

Pogoj za oblikovanje ravnotezja na trgu je prosto preseljevanje kapitala, oziroma neovirano
preseljevanje v panoge, kjer je dobicek vec;i.

Vaje za samostojno ucenje

Iz elektronskih delovnih zvezkov Mala in Velika Sola ekonomije (Sul¢i¢ V., Forti¢ H., Likon
B., Sadl M.) preverite in dopolnite svoje znanje s podro&ja Trga in konkurence:
http://www.pia.si/resitve.cfm?p2=pretekli prod&p3=ostal

Vaja

Razli¢ni dejavniki vplivajo na spremembo trznega ravnotezja. Pojasnite in nariSite, kako bodo

spodnji dogodki wvplivali na ponudbo in povprasevanje oziroma spremembo trznega

ravnotezja:

- sindikatu je v dogovoru z delodajalci uspelo povecati place,

- zaradi nesrece pri ¢rpanju nafte v MehiSkem zalivu, se je svetovna ponudba nafte zmanjsala,

- zaradi velikega zanimanja za ogled svetovnega prvenstva v nogometu, so turisticne agencije
rezervirale dodatne polete v Juzno Afriko.

4.6 KONKURENCA

Konkurenca je beseda, ki je tesno povezana s tekmovanjem. V nasem primeru bomo govorili
o tekmovanju trznih subjektov, ki prodajajo in kupujejo pri tem pa Zelijo doseci svoje cilje in
uresniciti interese. Na ravnanje trznih subjektov vpliva stopnja in vrsta konkurence. Cim vigja
je, tem bolj vpliva na pove€ano tekmovalnost trznih subjektov. Konkurenca je lahko cenovna
ali necenovna. Po obliki pa lo¢imo popolno in nepopolna konkurenco.

Ko proucujemo strukturo konkurence, ki vlada na doloCenih trgih, nas zanima predvsem
kakSno mo¢ ima posamezni trzni subjekt na oblikovanje trZzne cene oziroma, kako lahko
vpliva na trzna dogajanja. Potrosniki se navadno na trgu pojavljajo v velikem Stevilu, zato je
njihov vpliv na trzna dogajanja majhen. Drugace pa je z vidika ponudbe, ko se na trgu pojavi
en sam ponudnik ali nekaj ponudnikov, ki imajo zato na trgu veliko mo¢. (Na primer pri
oblikovanju cen svojim proizvodom).

V nadaljevanju si oglejmo dejavnike, ki oblikujejo popolno in nepopolno konkurenco.

ar N

Stevilo kupcevin Stopnja mobilnosti
prodajalcev KONKURENCA kapitala
~~ popolna —
— ali N
Stopnja nepopolna Vedenje trznih

razlikovanja blaga P subjektov

~— _

Slika 4.9: Dejavniki, ki oblikujejo konkurenco
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4.6.1 Popolna konkurenca

Ze na zacetku povejmo, da je popolna konkurenca idealna trzna struktura, s katero se v
realnem zivljenju nikoli ne sreCamo. Poglejmo zaka;j?

Po Glasu (2000) so temeljne znacilnosti popolne konkurence:

1) Stevilo prodajalcev in kupcev je veliko, zato imajo zelo majhen vpliv na oblikovanje
cene. Cene se oblikujejo neodvisno od volje posameznikov, ki so ekonomsko presibki, da
bi vplivali nanje. Povprasevanje po proizvodih je popolnoma elasticno. Krivulja
povpraSevanja podjetja je horizontalna.

2) Njihovi proizvodi so enaki ali homogeni, zato se kupci odlocajo predvsem zaradi cene
blaga. Konkurenca je cenovna.

3) Proizvodni dejavniki so mobilni. Pomeni, da v panogo, kjer se pricakujejo vecji dobicki
lahko kadarkoli vstopi nov proizvajalec brez kakr$nihkoli ovir.

4) Subjekti se vedejo racionalno, brez diskriminacije kupcev, kupci so obvesceni o
dogajanju na trgu. Prodajalci in kupci ravnajo gospodarno in skusajo z danimi sredstvi
doseci kar najvecji ucinek.

Ze hiter pogled na znaéilnosti dejavnikov, ki oblikujejo popolno konkurenco nam pove, da je
popolna konkurenca predvsem teorija. Iz vsakdanjega zivljenja vemo, da na trgu nimamo
enakih ali homogenih proizvodov ampak predvsem proizvode, ki se razlikujejo po kvaliteti,
obliki, pogojih prodaje itd. Stevilo ponudnikov ni zelo veliko, ampak na trgih prevladuje
nekaj ali ve¢ ponudnikov. Tudi obvesScenost kupcev o vseh trznih dogajanjih ni popolna,
posebno Se v danasnjem Casu, ko je trg izpostavljen Stevilnim informacijam. Gibanje kapitala
je omejeno z razlicnimi naravnimi in zakonskimi ovirami, vmeSavanjem drzave z
obdavc¢itvami ali subvencijami dolo¢enim vrstam dobrin itd.

Model popolne konkurence je zato predvsem idealen teoreticni model, namenjen preucevanju
ostalih trznih struktur, oziroma primerjavi, koliko so te slabse od popolne konkurence. Cim
bolj odstopajo od modela popolne konkurence, tembolj se uveljavlja model nepopolne
konkurence.

4.6.2 Nepopolna konkurenca

O nepopolni konkurenci govorimo takrat, ko dejavniki, ki oblikujejo konkurenco ne
izpolnjujejo zahtev za oblikovanje popolne konkurence.V pogojih nepopolne konkurence
imajo posamezni trzni subjekti ve¢ji vpliv na trzna dogajanja, predvsem pa na oblikovanje
cene proizvodov. Nepopolni konkurent ima padajoco individualno krivuljo povprasevanja.

Nepopolna konkurenca nastaja predvsem zaradi razli¢nih ovir, ki otezujejo vstop v panogo.
Te so lahko naravne ali zakonske. Med naravne ovire bi lahko Steli kljucne vire proizvodnih
dejavnikov kot so viri naravnih bogastev, ki jih ima doloc¢en proizvajalec v izkljucni posesti
(rudniki, izvir posebne vode, ki nima substituta,...). Zakonske ovire se pojavljajo npr. pri
patentih, kjer gre za izklju¢no uporabo inovacije, ki pripada lastniku patenta. Podjetje, ki
razpolaga z njim ima lahko monopolni polozaj na trgu pri proizvodnji dolo¢enega proizvoda.
Pod zakonske ovire sodijo tudi razli¢ne licence, dovoljenja, pa tudi carine in druge omejitve.
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Obicajno so veljavni za doloceno obdobje, s sprostitvijo tudi prenehajo biti vir za nastajanje
monopola.

Temeljne trzne strukture, ki opredeljujejo nepopolno konkurenco so: monopolna konkurenca,
oligopol in monopol. Danes prevladuje na trgih predvsem monopolisti¢na in oligopolna trzna
struktura, medtem ko se monopol pojavlja redkeje. Posamezne trzne strukture nepopolne
konkurence bomo spoznali v nadaljevanju.

V razmislek
Kaksno trzno strukturo oblikujejo proizvajalci sadnih sokov v Sloveniji? Kaj pa ponudniki
pohistva? Ce ste zaposleni, poskusite ugotoviti v kaksni trzni strukturi deluje »vaSe« podjetje.

4.6.3 Monopol

Trzno strukturo monopola opredeljujejo naslednji dejavniki:
- monopolist je edini ponudnik dolo¢enega proizvoda v panogi,
- proizvod nima pravega nadomestka,
- obstajajo velike ovire za vstop drugih podjetij v panogo.

Monopolist je edini ponudnik blaga v panogi zato tudi obvladuje trg. Njegov temeljni cilj je
maksimiranje dobi¢ka. Z omejevanjem proizvodnje lahko doseze viSjo ceno in na ta nacin
tudi vecji dobicek. Senjur (2008) pravi, da monopolistu ni potrebno, da proizvaja do tiste
toCke, kjer se mejni stroSki izenacijo s trzno ceno. Monopolist proizvaja manjSi obseg kot
popolni konkurent in pridobiva monopolni dobicek. Podjetje deluje na padajocem delu
krivulje mejnih stroskov, to pa je podrocje narascajocih donosov.

Stopnja trzne moc¢i monopolista je odvisna od vecje ali manjSe elasticnosti povpraSevanja po
njegovih proizvodih. Pri neelasti¢ni krivulji lahko monopolist, Ze z majhno spremembo
ponudbe, bistveno vpliva na ceno. V takem primeru ima tudi vecjo trzno mo¢ in obratno.

V praksi bomo tezko nasli popoln primer monopola. Drzavni monopoli so lahko na podrocju
poste, komunalnih storitev ter v nekaterih dejavnostih kot npr. zeleznice, ceste, vodovod,
telekomunikacije. Sicer pa skoraj ni podjetja, ki ne bi imelo prav nobene konkurence.

Negativne posledice monopola za potro$nike:

- manj lahko kupijo zaradi visje cene,

- zaposlitev je manjsa, ker je tudi proizvodnja manjsa,

- pomanjkanje konkurence slabi tehnoloski napredek, blago in storitve, ki jih ponuja na trgu
so veckrat zastarele in slabSe kakovosti.

4.6.4 Monopolisticna konkurenca

Je trzna struktura, ki se umesca med monopolom in popolno konkurenco vendar je blize
popolni konkurenci.

Znacilnost monopolisti¢ne konkurence:

- na trgu je veliko Stevilo kupcev in manjSih prodajalcev,

- ovir za vstop in izstop v panogo ni,

- proizvodi so razli¢ni oziroma diferencirani,

- zaradi raznolikih proizvodov je prisotna necenovna konkurenca.
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V primerjavi s popolno konkurenco se monopolisti¢na razlikuje predvsem po proizvodih, ki
niso enaki oziroma homogeni kot pri popolni konkurenci ampak razlicni oziroma sorodni,
vendar zadovoljujejo isto potrebo kupcev. Resni¢ne razlike v blagu pa so neznatne.

Primeri proizvodov in storitev, ki bi po svojih znacilnostih sodili v monopolisticno
konkurenco so: telovadne copate, kavbojke, pice, Samponi, pralni praski, gostinske storitve,
storitve Cistilnih servisov itd.

Cilj proizvajalcev v monopololisticni konkurenci je diferenciacija proizvodov, da bi se
razlikovali od ostalih proizvajalcev. Diferenciacija je lahko razli¢na (barva, kakovost,
embalaza, okus, lokacija trgovine itd.) Danes je ucinkovito orodje za diferenciacijo
oglasevanje. Proizvajalci z mo¢nim oglaSevanjem prepricujejo kupce, da so njihovi proizvodi
v mnozici podobnih, najboljSi. Pomembno je, da kupci lo€ijo med podobnimi proizvodi in da
jim ni vseeno, kdo je proizvajalec.

4.6.5 Oligopol
Oligopolna trzna struktura je po znalilnostih uvrS¢ena med popolno

konkurenco in monopolom, vendar je blize monopolu. Spada med
najbolj razsirjene trzne strukture.

Za oligopol je znaéilno:

1. majhno Stevilo velikih proizvajalcev v panogi in veliko Stevilo kupcev. Vsako podjetje
lahko vpliva na oblikovanje trzne cene s tem, ko se odloCa o ve¢ji ali manjsi koli¢ini
ponudbe,

2. razne ovire in teZave pri vstopu na trg, zato je nevarnost vklju¢evanja novih konkurentov
na trg manjsa,

3. oligopolna podjetja poslujejo v razmerah vzajemne soodvisnosti, zato morajo spremljati
konkurenéno delovanje ostalih oligopolistov v panogi. Ce eden od oligopolistov zniza
cene svojim proizvodom z namenom, da bi prodal ve¢, mu bodo ostali nedvomno sledili,
da ne izgubijo svojih kupcev.

Prisotnost oligopola v neki panogi merimo s stopnjo koncentracije. Pove nam kolikSen delez v
doloc¢eni panogi odpade na Stiri velika podjetja. Pri opredelitvi oligopolnega polozaja
doloCenega Stevila podjetij je potrebno upostevati velikost trga na katerem takSna podjetja
delujejo. Na manjSem domacem trgu lahko skupina proizvajalcev zelo mocno obvladuje
panogo, na SirSem evropskem ali svetovnem trgu pa je le manjsi igralec, ki nima velikega
vpliva na trZzna dogajanja in je njeno delovanje bliZje popolni konkurenci.

Kot primere oligopolnih trznih struktur bi lahko uvrs€ali naftno industrijo, cementarne,
mobilno telefonijo, avtomobilsko industrijo, zelezarne, nekaj kljucnih trgovcev itd.

Glede na to, da je ponudnikov v oligopolu relativno malo, so bolj ali manj prisiljeni, da
medsebojno sodelujejo in se dogovarjajo. S kartelnim dogovorom lahko dosezejo sporazum
0 obsegu proizvodnje, cenah, razdelitvi trgov. Na ta nacin vzpostavijo monopolni polozaj na
trgu, ki omejuje konkurenco in Skodljivo delujejo na kupce, saj zmanjSujejo njihovo blaginjo.
Proti kartelnim dogovorom se bojuje drzava s protikartelnimi ukrepi. Ve¢ o tem lahko najdete
na spletni strani: http://www.uradni-list.si/1/content?1d=85970.
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V razmislek

Kako Evropska komisija ukrepa proti kartelnemu delovanju? Kateri slovenski urad se ukvarja
s protimonopolnim in protikartelnim delovanjem? V razlicnih virth pois€ite primere
kartelnega dogovarjanja v Sloveniji in EU.

4.6.6 Primerjava trZnih struktur
Za ugotavljanje kateri trgi sodijo v popolno konkuren¢ne, monopolne, oligopolne oziroma

monopolistiéne, uporabljamo mere trzne koncentracije. Nalinov za merjenje trzne
koncentracije je veliko. Naj omenimo le nekatere:

- trzni delez podjetja v panogi (100 % — €isti monopol, 40 % — dominantni monopol),

- koncentracijski koeficient (60 % trga je v rokah Stirth ponudnikov panoge — c&vrsti

oligopol),

- kakSne so ovire za vstop novih ponudnikov na trg konkurenta.

Tabela 4.4: Nekatere znacilnosti trznih struktur

L. Popolna Monopol Monopolisticna | Oligopol

Dejavniki
konkurenca konkurenca

Stevnlo !(upcev Veliko En prodajalec Veliko Nel.<aJ prodajalcev,
in prodajalcev veliko kupcev veliko kupcev
Razlikovanje Homogeni . N . Enaki ali razli¢ni

X . . En proizvod Razli¢ni proizvodi . .
proizvodov proizvodi proizvodi
Mobilnost . L

. g Prost vstop in izstop . . Prost vstop in izstop . .
proizvodnih iz Danose Ovire pri vstopu odietii iz panoge Ovire pri vstopu
dejavnikov panog POCJEHY 12 panog

Tipi¢na vrsta

Kmetijski proizvodi

Posta, Zeleznica,

Tekstilna industrija
trgovina na drobno

Baker, aluminij,
ban¢nistvo,

vodooskrba avtomobili

Vir: Hrovatin, 2004, 148

Trzni delez podjetja izraCunamo kot delez prodaje podjetja v primerjavi s celotno panogo. O
velikem trznem delezu oziroma veliki trzni moci podjetja govorimo, ¢e ima podjetje preko
40 % trzni delez. Ta je odvisen tudi od elastiCnosti povprasevanja in od substitutov, ki jih ima
proizvod. Ce je povprasevanje neelasti¢no in e proizvod nima primernega substituta, je trzna
mo¢ podjetja vecja kot v obratnem primeru. Prav tako, ima podjetje veliko trzno moc, ce
obstajajo ovire za vstop novih proizvajalcev v panogo.

Koncentracijski koeficient izracunamo kot delez prihodka nekaj najvecjih podjetij v panogi, v
primerjavi s celotnim prihodkom v panogi. Ce je koncentracijski koeficient visok (60—100 %)
lahko govorimo o ¢vrstem oligopolnem poloZaju podjetij, €e je primerno nizji npr. 40 %, pa o
ohlapnem oligopolu.

Za danaSnja sodobna trZzna gospodarstva je znacilna nepopolna konkurenca. Prisotna je velika

koncentracija proizvodnje in ponudbe v nekaj vec¢jih korporacijah, ki imajo veliko monopolno
moc, prevladujejo oligopoli, le redko se pojavljajo pravi monopoli.
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4.7 POVZETEK

Trg je prostor kjer prodajalci ponujajo in kupci kupujejo dolo¢eno blago. Na osnovi ponudbe
in povprasevanja se oblikuje trzna cena in koli¢ina blaga.

Konkurenca pomeni medsebojno tekmovanje trznih subjektov pri doseganju zastavljenih
ciljev. Na trgih imamo razlicne oblike konkurence. Teoreticno najmocnejSa je popolna
konkurenca. Najbolj poznani obliki nepopolne konkurence sta monopol in oligopol.

Dejavniki, ki vplivajo na oblikovanje konkurence so: Stevilo kupcev in prodajalcev, stopnja
razlikovanja blaga, stopnja mobilnosti proizvodnih dejavnikov, ravnanje in obves¢enost trznih
subjektov.

Povprasevanje pomeni pripravljenost kupcev za nakup dolocene dobrine po razli¢nih cenah..
Kupce pri njihovih odloc¢itvah o nakupih omejujejo cene, njihov dohodek, osebne odlocitve,
cene substitutov. Koli¢ina in cena povpraSevanja se spreminjata v nasprotni smeri, ob
nespremenjenih ostalih pogojih.

Sprememba dohodka vpliva na razlicno strukturo povprasevanja po doloc¢enih dobrinah. Z
rastjo dohodka se povecCuje povprasevanje po nekaterih, predvsem luksuznih dobrinah,
nekoliko manj pa po nujnih Zivljenjskih proizvodih.

Znacilnost trzne ponudbe je v tem, da so proizvajalci pripravljeni ponuditi trgu vec¢jo koli¢ino
blaga po vi§jih cenah.Na oblikovanje trZzne ponudbe vplivajo razli¢ni dejavniki. Nekateri
najznacilnejsi so: stroski, cene drugih ponudnikov, inovacije, izboljSave, vremenski vplivi,
zaloge blaga, razli¢na pricakovanja itd.

Na trgu, kjer je prisotna popolna konkurenca, se cene oblikujejo spontano na osnovi ponudbe
in povprasevanja. Trzno ravnotezje se oblikuje v preseciscu krivulj ponudbe in povprasevanja.
Cena, pri kateri je koli¢ina ponudbe in povprasevanja enaka, je ravnovesna cena. Pri tej ceni
se oblikuje ravnovesna koli¢ina blaga.

Dolgoro¢no trzno ravnovesje se neprestano spreminja. Na spremembe vplivajo razli¢ni
dejavniki ponudbe in povprasevanja, kot so: sprememba dohodka, stroski, ekonomska
politika, inflacija, tehni¢ni napredek itd.

Za monopol je znacilno, da je monopolist edini ponudnik doloCenega blaga na trgu, da to
blago nima ustreznih substitutov in da obstajajo ovire za vstop ostalim proizvajalcem v
panogo.

Za oligopolno trzno strukturo je znacilno, da v panogi deluje nekaj proizvajalcev, obstajajo
ovire za vstop v panogo, podjetja poslujejo v vzajemni soodvisnosti.

Za presojanje oziroma ugotavljanje posameznih oblik trznih struktur uporabljamo razlicne
mere trzne koncentracije. S trznim delezem ugotavljamo delez prodaje podjetja v primerjavi s
celotno prodajo v panogi. S koncentracijskim koeficientom ugotavljamo delez prihodka nekaj
najvecjih podjetij v panogi v primerjavi s celotno panogo.
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4.8 VPRASANJA ZA PREVERJANJE ZNANJA

NN R WD =

10.

11

16.
17.
18.
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Kaksno je osnovno poslanstvo trga?

Kateri dejavniki opredeljujejo popolno konkurenco?

Pojasnite, zakaj ima krivulja povprasevanja padajo¢o obliko?

V Cem je razlika med obsegom povpraSevanja in spremembo povprasevanja?

Kaj je cenovna elasti¢nost povprasevanja in od ¢esa je odvisna?

Kaj menite, kakSna je cenovna elasti¢nost povprasevanja po stanovanjih?

Opredelite ponudbo in dejavnike, ki vplivajo nanjo.

Pri ceni 3 denarne enote bi kupci kupili 9 kosov dobrine. S spremembo cene na 4 denarne
enote se je povpraSevanje zmanjSalo na 5 kosov. Izracunajte cenovno -elastiCnost
povpraSevanja in jo pojasnite.

Katere so glavne pomanjkljivosti trga?

V ¢em se nepopolna konkurenca razlikuje od popolne?

. Navedite podjetje, ki ima trZzni monopol?
12.
13.
14.
15.

Katere so negativne posledice monopolnega podjetja za potrosnika in gospodarstvo?
Opisite primere kartelnega delovanja v Sloveniji in EU?

Kako nastane trzno ravnotezje? Zakaj je pomembno?

Kako opredelimo ravnotezno ceno na trgu? KolikSno je pri tej ceni presezno
povpraSevanje?

Na kak3ne nac¢ine merimo trzno koncentracijo podjetij?

Zakaj je za podjetje poznavanje cenovne elasticnosti povprasevanja pomembno?

Pri ceni 10 EUR za dobrino A so potroSniki kupili 220 kg dobrine B. Cena dobrine A se
je zvisala na 12 EUR, pri tej ceni so potrosniki kupili 180 kg dobrine B. Izracunajte
koeficient krizne elasti¢nosti povpraSevanja in ugotovite, ali je dobrina komplementarna
ali substitut.



Ekonomija Makroekonomija

S MAKROEKONOMIJA

5.1 UVOD
\

/Slovensko prebivalstvo se hitro stara. Povecujejo se stroski zdravstvene in socialne
zaSCite. Obstojeci pokojninski sistem dolgoro¢no ne bo vzdrzal. Nujno bomo
morali izvesti pokojninsko reformo. V prihodnje bo potrebno ustvarjati ve¢ in
delati dlje casa. PovecCuje se javni dolg in proracunski primanjkljaj. Pozabiti
moramo na visoko gospodarsko rast, ki smo jo bili vajeni v zadnjih letih.
Konkurencnost slovenskega gospodarstva se poslabSuje. Padec BDP ne prenese

Qiﬁjih plaé. Kaj predlagate? /

Vse to so klju¢na makroekonomska podro¢ja s katerimi se danes ukvarja slovensko in
evropsko, pa tudi vecina svetovnega gospodarstva. Vlade sprejemajo razlicne ukrepe in iS¢ejo
nacine za ¢im hitrejsi in uspesnejsi izhod iz svetovne gospodarske krize.

V uvodnem poglavju makroekonomije bomo spoznali ekonomske sisteme in njihove

znacilnosti, temeljne gospodarske cilje drzave, ekonomske politike, ki so drzavi v pomo¢ pri
doseganju njenih ciljev.

5.2 EKONOMSKI SISTEM

Ustrezen ekonomski sistem mora zagotavljati uspeSno gospodarjenje in primerno
kakovost Zivljenja ljudi.

DruZbenoekonomski sistem pomeni temeljne znacilnosti ekonomske ureditve nekega
narodnega gospodarstva. Na te znacCilnosti lahko drzava vpliva z razlicnimi ekonomskimi
mehanizmi (zakoni, predpisi, institucije) in z instrumenti ekonomske politike. Kako z
omenjenimi mehanizmi in ukrepi ekonomske politike deluje drzava je odvisno od njenega
doseZenega razvoja pa tudi od gospodarskih in politi¢nih okoli§¢in in nacrtovanih ciljev.

StraSek (2006) pravi, da druzbe ocenjujejo ekonomske sisteme po naslednjih kriterijih:
- organizaciji odloCanja (decentralizirana ali centralizirana),

- lastnini nad proizvajalnimi sredstvi (zasebniki, drzava),

- koordinaciji gospodarskih odlocitev (plan, trg).

Temeljna ekonomska vprasanja in z njimi povezan ekonomski problem, reSujejo razli¢ni
druzbenoekonomski sistemi na razli¢ne nacine.

V klasi¢nem kapitalistiénem sistemu, ki temelji na svobodni odlocitvi, so posamezniki tisti, ki
odlocajo kaj, koliko in kako bodo proizvajali. V tem sistemu je zasebna lastnina zaScitena,
delujejo trzni mehanizmi, zakon ponudbe in povpraSevanja, prisotna je konkurenca, ki sili
posameznike k uc¢inkovitemu gospodarjenju. V zgodovini se je kapitalisti¢ni sistem pokazal
ucinkovitejsi od planskega.

Planski gospodarski mehanizem reSuje temeljna ekonomska vprasanja po direktivah vladajoce
drzavne oblasti. Proizvajalna sredstva so v lasti drzave. Po drugi svetovni vojni so planski
sistem imela vsa socialisticna gospodarstva. Kot nedemokraticen in neucinkovit sistem je
zacel proti koncu prejSnjega stoletja razpadati.
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Danes prevladuje v razvitih trznih gospodarstvih meSani ekonomski sistem. V njem nastopajo
podjetja s svojo podjetnisko iniciativo, drzava pa ima aktivno vlogo pri ohranjanju dolgoro¢ne
rasti in stabilnosti gospodarstva, vplivu na vecjo zaposlenost, zagotavljanju minimalnega
zivljenjskega standarda ljudi, upravljanju dolocenih podjetij v javni lasti itd.).

Na zacetni namig kaksSen naj bi bil ustrezen ekonomski sistem je tezko odgovoriti. Kracun
(1998) pravi, da bi moral ekonomski sistem zagotavljati:

EKONOMSKI SISTEM
v

primeren zivljenjski standard (koli¢ino in kakovost dobrin, ki jih ljudje potrebujejo
za dostojno Zivljenje),

varnost zivljenjskega standarda (zagotovljena zaposlitev),

gospodarsko rast (zagotavlja ustrezno varnost v prihodnosti),

spostovanje ¢lovekovih pravic (brez prisilnega dela, mobinga),

enakopravnost v razdelitvi dobrin (enake moZnosti pri odlo€anju o koli¢ini dela in
delitvi dobrin),

pogoje za zdravo zivljenje (Cisto delovno in naravno okolje).

VVVY V¥V

A\

Klasi¢ni kapitalistini sistem in njegove razlicne oblike teh vrednot v celoti ni zagotavljal, Se
manj pa centralnoplanski ali etatisti¢ni. Obdobje pred veliko financno — gospodarsko krizo, ki
je zajela svet koncem leta 2008, je bilo obdobje tekmovalnosti, dohodkovne neenakosti,
pretirane izrabe naravnih virov, gospodarske rasti, ki dolgoro¢no ni bila vzdrzna oziroma ni
zagotavljala ljudem ustrezne kakovosti Zivljenja, Se manj pa trajnostnega razvoja.

Svetovna gospodarska krizna in napake iz preteklosti pa dajejo upanje, da bodo ekonomski

sistemi v bodoce zagotavljali vrednote, ki bodo zagotavljale vecjo kakovost zivljenja, skrb za
¢isto, zdravo in varno okolje ter skrb za skladen gospodarski razvo;j.

5.3 EKONOMSKA POLITIKA

Z. ekonomsko politiko posega oziroma deluje drZava na njeno gospodarstvo. To po¢ne z
razliénimi ekonomskimi instrumenti in ukrepi, da bi dosegla nacrtovane cilje.

Temeljni cilji, ki jih Zeli doseci vsaka drzava oz. njena vlada so:

- visoka in stabilna gospodarska rast,

- polna zaposlenost,

- nizka inflacija,

- izogibanje primanjkljaju v placilni bilanci in prevelikem nihanju deviznega tecaja.

Poleg teh je Se veliko drugih, ki so pomembni za dolgoroc¢ni in uravnotezeni razvoj. Med te
sodijo: skrb za enakomeren regionalni razvoj, ekoloSka sprejemljivost proizvodnje, pravi¢na
delitev dohodka, skrb za optimalno izrabo domacih resursov, preprecevanje monopolov itd.

Ekonomsko politiko drzave lahko razdelimo na naslednja podro¢ja:
- fiskalno politiko — obicajno gre za politiko javnih prihodkov in odhodkov, ki so zajeti v
proracunu,
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- monetarno oziroma denarno politiko — s katero centralna banka s pomo¢jo ukrepov kot so
dolocCanje koli¢ine denarja, obrestna mera, krediti... vpliva na obnasanje gospodarskih
subjektov,

- dohodkovno politiko — z njo drzava posega na trg delovne sile, ko z dogovori o placni
politiki, vpliva na zaposlovanje, stroske podjetij, konkuren¢nost, potrosnjo,

- politiko mednarodne menjave — pospesSevanje ali zaviranje izvoznih oziroma uvoznih
tokov blaga in storitev s pomocjo tecajne politike.

Razlicne ekonomske politike in mehanizmi se obifajno uporabljajo na ravni nacionalnega
gospodarstva. Z oblikovanjem ekonomskih integracij pa nekatere ekonomske politike in
instrumenti prehajajo v njihovo pristojnost, kar pomeni, da se uporabljajo na celotnem
podrocju take skupnosti.

Z globalizacijo gospodarstva, z vkljucitvijo Slovenije v EU, v skupni evropski trg, s skupno
valuto, je preslo tudi izvajanje nekaterih ekonomskih politik z nacionalne ravni na raven
Evropske unije. Evropska unija s svojim skupnim evropskim trgom vzpostavlja mehanizme,
ki veljajo na ravni celotne EU.

V razmislek
Katera izmed vam poznanih ekonomskih politik sodi v pristojnost EU? Kaj to z

gospodarskega vidika pomeni za Slovenijo?

Hrovatin (2004) navaja, da so najpomembnejsi nosilci ekonomske politike v Sloveniji:

- DrZzavni zbor oziroma parlament — je institucija zakonodajne oblasti. Temeljna naloga je
sprejemanje zakonov. Sestavlja ga 90 poslancev, vodi ga predsednik drzavnega zbora.

- Vlada — je institucija izvrSne oblasti. Skrbi za uresniCevanje zakonov, ki jih sprejema
zakone, proracun. Vlado vodi predsednik ali premier. Sestavljajo jo ministrstva, ki jih
vodijo ministri.

- Banka Slovenije oziroma Centralna banka — je neodvisna nevladna institucija in Clanica
Evropskega sistema centralnih bank. Drzave ¢lanice EU, ki so uvedle evro kot placilno
sredstvo in Evropska centralna banka tvorijo Evrosistem. Pristojnost za vodenje denarne
politike je z uvedbo evra presla na Evrosistem.

- Na oblikovanje ekonomske politike vplivajo tudi predstavniki delodajalcev, ki jih zastopa
Gospodarska zbornica in predstavniki delojemalcev povezani v razli€na sindikalna
zdruzenja.

- Ekonomsko politiko v Sloveniji pa krojijo tudi nekateri organi oziroma institucije
Evropske unije, ki posredno vplivajo na podrocja, kjer se vodi skupna politika, zato jih
upravi¢eno uvrs¢amo med nosilce ekonomske politike (Evropska komisija, Evropski
parlament, Svet evropske unije, Evropska centralna banka).

Vec¢ o institucijah Evropske unije, njihovem delovanju in pristojnostih si lahko ogledate na
spletu: http://europa.eu/about-eu/institutions-bodies/index_sl.htm.

Kaksna je mo¢ in kako lahko vplivajo sindikati na oblikovanje ekonomske politike, placni
sistem, trg dela, socialno varnost zaposlenih in brezposelnih na eni strani, pa tudi
zagotavljanje gospodarske rasti in trajnostnega razvoja na drugi strani si lahko podrobneje
ogledate na spletu: http://www.gsv.gov.si/si/ekonomsko_socialni_svet/.
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5.4 NARODNOGOSPODARSKI CILJI

Makroekonomijo torej zanimajo problemi na nivoju narodnega gospodarstva. Proucuje
narodnogospodarske agregate, kot so nezaposlenost, prebivalstvo, raven cen, agregatna
ponudba, povprasevanje, bruto domaci proizvod itd.

Najpomembnejsi makroekonomski cilji drzave

visoka in enakomerna  polna zaposlenost — stabilna raven cen —  uravnotezena
gospodarska rast nizka brezposelnost nizka inflacija placilna bilanca

Slika 5.1: Makroekonomski cilji drzave

5.4.1 Visoka gospodarska rast

Temeljna naloga vsake drZave je zagotavljati pogoje za ¢im vi§jo in stalno gospodarsko rast.
Visoka gospodarska rast omogoca vec¢je moznosti zaposlitve, visje dohodke, na razpolago je
ve€ proizvodov in storitev za porabo, kar praviloma dviguje Zivljenjski standard prebivalstva.
Od visoke gospodarske rasti ima koristi tudi drzava, saj z rastjo dohodka narascajo tudi
dajatve, ki pripadajo drzavi. Gospodarsko rast merimo s stopnjo realne rasti bruto domacega
proizvoda (BDP).

Visoka gospodarska rast pa ima lahko poleg zgoraj nastetih koristi tudi negativne posledice.
Te se kazejo v pretiranem obremenjevanju in onesnazevanju okolja, pojavu razli¢nih bolezni,
depresivnih stanjih zaposlenih, pretiranem in nepremisljenem potrosnistvu itd. Za
prebivalstvo je pomemben gospodarski razvoj, ki prinaSa vi§ji BDP in boljSe Zivljenjske
razmere.

V razmislek

Na internetu poisc¢ite drzave, ki imajo visoko in zelo nizko gospodarsko rast. Kaj menite,
kaksen je njihov odnos do okolja, urejenosti delovne zakonodaje? Kaksne so Zzivljenjske
razmere ljudi v posameznih gospodarstvih?

5.4.2 Nizka brezposelnost

Visoka stopnja zaposlenosti je od gospodarskih ciljev z vidika posameznikov najbolj
pomembna. Ustrezna in varna zaposlitev daje ljudem zadovoljstvo in motivacijo za delo.
Brezposelnost pa je socialni, gospodarski in politicni problem posameznika in druzbe. Pomeni
prikrajSanost za materialne in tudi nematerialne dobrine. DrZavi povzroca izpad bruto
domacega proizvoda in povecanje odhodkov, posameznikom, pa poveCanje revscine in
socialno izklju€enost. Pomeni tudi kr§enje osnovnih ¢lovekovih pravic.
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Brezposelnost je pojav, ki se v vsej svoji silovitosti pojavi ob nastanku poslovnih ciklov, in
sicer v fazi upadanja gospodarske aktivnosti oziroma recesije. Svetovno gospodarstvo je
visoko stopnjo brezposelnosti belezilo v tridesetih letih prejSnjega stoletja v Casu velike
gospodarske krize. Skokovito naras¢a brezposelnost tudi danes, kot posledica velike finan¢ne
in gospodarske krize, ki je zajela svet ob koncu leta 2008.

Kriza vpliva na povecevanje brezposelnosti tudi v Sloveniji. Registrirana brezposelnost se je v
Sloveniji v zadnjih dveh letih mo¢no povecala. V aprilu 2010 je bila stopnja registrirane
brezposelnosti 10,6 %. Brezposelnih je bilo 99.316 oseb. Ve€ si lahko preberete na spletni
strani: http://www.stat.si/novica_prikazi.aspx?id=3212.

Naj spomnimo, da je Slovenija imela visoko stopnjo brezposelnosti tudi v casu
osamosvojitve. Razlogi zanjo so bili v izgubi kljucnega jugoslovanskega trga, oziroma
preveliki navezanosti slovenskega gospodarstva z gospodarstvom takratne Jugoslavije.

Pri poslusanju ali branju podatkov o brezposelnosti moramo biti pozorni na vrsto
brezposelnosti. V medijih se najveckrat pojavljata registrirana in dejanska ali anketna
brezposelnost. Razlikujeta se predvsem po metodologiji zajemanja podatkov. Registrirana
brezposelnost pomeni registrirane brezposelne osebe na Zavodu za zaposlovanje. Dejanska ali
anketna brezposelnost se ugotavlja z anketo. Zajema osebe, ki v tednu pred anketiranjem niso
opravljale nikakrSnega dela za placilo, ki so aktivno iskale zaposlitev in ki bi bile pripravljene
zaposlitev tudi takoj sprejeti. Dejanska brezposelnost se vodi po metodologiji Mednarodne
organizacije za delo (ILO). Je manjSa od registrirane brezposelnosti. Uporablja se za
mednarodne primerjave. VeC podatkov o anketni in registrirani brezposelnosti dobite na
spletni strani: http://www.stat.si/tema_demografsko_trg.asp.

5.4.3 Stabilne cene — nizka inflacija

Beseda inflacija je povezana s sploSno ravnijo cen. Ko se raven cen povecuje, govorimo o
inflaciji. Ce se cene zmanjSujejo pa o deflaciji.

Stabilnost cen je pomembna pri sprejemanju poslovnih odlocitev in za normalno poslovanje
gospodarskih subjektov. Visoka inflacija pa je za gospodarstvo skodljiva in vnasa nezaupanje
v gospodarski sistem. Proizvajalci imajo tezave pri dolo¢anju cen svojim proizvodom, velik
problem jim predstavlja tudi nacrtovanje investicij, saj je v razmerah visoke in hitro
spreminjajoce inflacije tezko izracunati donosnost le-teh.

V razmerah visoke inflacije denar izgublja na vrednosti, zato se ga Zelijjo ljudje ¢im prej resiti
z zamenjavo za neko stabilnejSo valuto, ali pa z nakupom raznovrstnih dobrin. S tem pa se
zmanjSuje varcevanje, ki je osnova za investicije. Te zacnejo upadati.

V razmerah inflacije so navadno upniki tisti, ki izgubljajo, dolZzniki pa na njihov racun
pridobivajo. Da bi se izognili vplivu visoke inflacije, se v pogodbenih razmerjih navadno
uporablja revalorizacijska klavzula.

Inflacijo ugotavlja statistika na osnovi spreminjanja cen doloc¢enih proizvodov in storitev in jo

prikazuje z razli¢nimi indeksi cen kot so:

-indeks cen zivljenjskih potrebS¢in (rast cen proizvodov in storitev, ki jih zajema koSarica
povprecnega potroSnika),

-indeks cen na drobno (rast cen proizvodov, ki jih prodaja trgovina na drobno),

-rast cen proizvajalcev (rast cen proizvodov pri proizvajalcih, brez DDV in trgovskih marz).
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Kot v ve€ini drzav, se tudi v Sloveniji uporablja indeks cen Zivljenjskih potrebs¢in.

Drzave EU, ki Zelijo sprejeti evro za svojo valuto, morajo izpolnjevati dolocena merila
(maastrichtska konvergen¢na merila). Eno izmed njih je tudi nizka inflacija. Zagotavljanje
vzdrzne oziroma zmerne inflacije, ki je manjSa, vendar blizu 2 % je izredno pomembno, ker s
tem ohranjajo kupno moc evra.

Vec¢ o negativnih posledicah visoke inflacije, obrestnih merah in koli¢ini denarja, ki so z
inflacijo tesno povezane, si lahko ogledate na video posnetku:
http://www.ecb.int/ecb/educational/pricestab/html/index.sl.html.

Nacini kako zmanjsati inflacijo so razli¢ni. Vsekakor, pa je boj z inflacijo trd, dolgotrajen in
zahteva doloCene Zrtve. V praksi jo nekatera gospodarstva skuSajo omejiti z administrativnimi
ukrepi, nekatera pa z liberalizacijo gospodarstva.

Med administrativnimi ukrepi je poznana stabilizacijska politika. Zajema predvsem podrocje
nadzora nad cenami in placami, lahko gre tudi za zamrznitev, povecanje obrestnih mer,
dolocitev fiksnega deviznega teCaja. Pri stabilizacijski politiki je zelo pomembno, da drzava
omeji svojo porabo, da omeji zadolZevanje in da vodi ustrezno denarno in fiskalno politiko.

Z liberalnimi na¢inom naj bi zmanjsali inflacijo, s sistemom ukrepov (zniZanje vseh vrst
davkov), ki povecujejo agregatno ponudbo. Povecana ponudba pripelje do zmanjsanja cen in
tudi povecanja BDP. Zaradi manjSih davénih prihodkov mora tudi drZzava omejiti svojo
porabo.

Vaja

Na internetu poiScite maastrichtska konvergencna merila.

5.4.4 RavnoteZje placilne bilance

Z makroekonomskega vidika je prav tako pomemben cilj ohranjanje ravnotezja v placilni
bilanci. Prevelik presezek lahko povzroca inflacijske pritiske in druge negativne ucinke,

prevelik primanjkljaj pa prekomerno zadolZevanje drzave v tujini. Placilna bilanca je tesno
povezana z ekonomskimi odnosi drZave s tujino. Spoznali jo bomo v naslednjem poglavju.

5.4.5 Varovanje okolja

T R

Evropska unija se je zavezala, da bo izpuste toplogrednih plinov v prihodnjih desetih
letih zmanjSala za najmanj 20 % glede na leto 1990.

Posebno skrb namenjajo razvite drZzave v zadnjem obdobju varovanju okolja. Visoko
gospodarsko rast naj bi gospodarstva dosegla s ¢im manjSim obremenjevanjem okolja.
Prekomerno izkori$¢anje zalog neobnovljivih naravnih virov in nekontrolirana raba
obnovljivih naravnih virov, predstavljata danes kljucni problem razvoja in obstoja sveta.

»Gospodarski sistem je zgolj del SirSega planetarnega ekosistema, zato mora po nacelu

trajnosti svoje delovanje nacrtovati in udejanjati znotraj okoljskih ekosistemskih omejitev«
(Plut, 2008, 63).

50




Ekonomija Makroekonomija

Vec o aktivnostih Evropske unije za ohranjanje okolja dobite na spletu v zavihku okolje.
http://europa.eu/pol/env/index_sl.htm.

Kako posamezna gospodarstva razmisljajo o ekonomskih koristih v primerjavi s koristmi, ki
jim jih zagotavlja Cisto in zdravo okolje, si lahko ogledate na:
http://sl.wikipedia.org/wiki/Kjotski protokol.

Poleg gornjih temeljnih ciljev so za drZavo pomembni tudi drugi cilji:

- preprecevanje nastajanja monopolov,

- s postenim na¢inom obdavCenja oblikovati sistem prerazdelitve dohodkov in s tem
odpraviti prevelika nesorazmerja, pri tem pa Se vedno zagotavljati visoko gospodarsko rast.
Posledice nepostene razdelitev dohodkov lahko privedejo do tega, da vse vec¢ ljudi zivi pod
pragom revscine. O pragu revscine v Sloveniji si lahko preberete na spletu:
http://www.stat.si/novica_prikazi.aspx?id=2699.

Z izvajanjem ekonomske politike bo posamezna drzava dala prioriteto tistim ciljem, ki so za
celotno gospodarstvo najpomembne;jsi.

5.5 POVZETEK

Makroekonomija spremlja delovanje gospodarstva in ekonomskih zakonitosti na nivoju
celotne drzave. Proucuje pomembne makroekonomske agregate kot so: brezposelnost,
inflacija, bruto domaci proizvod, placilna bilanca, demografski kazalci itd.

DruZbenoekonomski sistem pomeni temeljne znacilnosti ekonomske ureditve nekega
narodnega gospodarstva. Zagotavljal naj bi visoko gospodarsko rast, primeren Zzivljenjski
standard ljudi, spoStovanje clovekovih pravic, trajnostni razvoj z nizko stopnjo
obremenjevanja okolja.

Ekonomska politika pomeni delovanje vlade, parlamenta, bank in nekaterih drugih institucij v
smeri doseganja zastavljenih temeljnih gospodarskih ciljev.

5.6 VPRASANJA ZA PREVERJANJE ZNANJA

Kdaj govorimo o recesiji v gospodarstvu, kaj so lahko vzroki in kaj posledice?

S katerimi ekonomskimi politikami lahko Slovenija vpliva na gospodarsko rast?
Kateri so najpomembnejsi nosilci ekonomske politike v Sloveniji?

Opredelite temeljne cilje gospodarstva?

Katera podroc¢ja ekonomske politike so v pretezni pristojnosti EU?

S kakSnimi ekonomskimi mehanizmi lahko drzava vpliva na povecanje zaposlenosti?
Zakaj je inflacija skodljiva za gospodarstvo?

S kak$nimi ukrepi se drzave borijo proti inflaciji?

PN R DD
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6 BRUTO DOMACI PROIZVOD (BDP)

6.1 UVOD

0, )

»Podobno kot lahko satelit v vesolju opazuje vreme po celem svetu, tako lahko
bruto domaci proizvod naslika stanje nekega gospodarstva« (Samuelson in
Nordhaus, 2002,390).

Slovenski bruto domaci proizvod je po letih uspeSne rasti nazadoval. Zmanjsal se je
izvoz. Nazaduje tudi poraba gospodinjstev. Mo¢no so padle investicije. Poraba
kdriave pa nara$ca. Vzroki za to so predvsem v svetovni gospodarski krizi. j

Bruto domaci proizvod je temeljni pokazatelj gospodarskih razmer v drzavi. Meri delovanje
in uspesSnost gospodarstva. Nosilcem ekonomske politike omogoca vpogled in presojo
gospodarskih razmer v drzavi. Na osnovi tega pa ukrepanje v primeru nedoseganja
zastavljenih ciljev.

Vlade se z visoko rastjo BDP rade pohvalijo, v primeru nizke gospodarske rasti, pa je to
voda na mlin opoziciji.

6.1.1 Opredelitev bruto domacega proizvoda

Bruto domaci proizvod (BDP) je vsota vrednosti vseh koncnih proizvodov in storitev, ki jih
dolo¢ena drzava proizvede v nekem obdobju. Navadno za obdobje vzamemo eno leto. Za
taksno opredelitev je pomembno tudi geografsko nacelo, kar pomeni, da so bili proizvodi in
storitve proizvedeni v doloceni drzavi.

Poleg BDP pa poznamo tudi bruto nacionalni proizvod (BNP), ki pomeni vsoto vrednosti
kon¢nih proizvodov in storitev proizvedenih s proizvodnimi dejavniki v lasti drzavljanov neke
drzave, npr. Slovenije. Tu pa moramo izkljuciti vse proizvode, ki so jih tujci ustvarili v
Sloveniji, vkljuciti pa proizvode, ki so bili proizvedeni v tujini v podjetjih, ki so v lasti
slovenskih drzavljanov. Pomembno je torej nacionalno nacelo in ne kje se proizvodni
dejavniki nahajajo.

Ce od bruto domadega proizvoda oditejemo amortizacijo, dobimo neto druZbeni proizvod. Ce
Se od tega odStejemo davke, poslovne transferje, statisti¢ne razlike in priStejemo subvencije
gospodarstvu, dobimo narodni dohodek.

V razmislek

Poznate kakSno podjetje, ki ni v slovenski lasti in deluje v Sloveniji? Kaj pa podjetje, ki je v
slovenski lasti in deluje v tujini? Kako bi njihovo vrednost proizvodnje zajeli v BDP oziroma
BNP?

Kaj vpliva na rast bruto domacega proizvoda?

Velikost bruto domacega proizvoda je predvsem odvisna od razpoloZljivosti in kakovosti
proizvodnih dejavnikov. Na njegovo velikost vpliva tudi stopnja izkoris¢enosti proizvodnih
dejavnikov, produktivnost, velikost trziS¢a, razvoj podjetniStva, druZzbeno-ekonomski sistem
in ekonomska politika drzave. Cim bolj so proizvodni dejavniki izkoris¢eni in ¢im vigja je
njihova uc€inkovitost, tem vecji BDP bo gospodarstvo doseglo.
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Knez (2006) pravi, da razpoloZljivost proizvodnih dejavnikov ni zadosten pogoj gospodarske
rasti, ampak je za to potrebno tudi efektivno povprasevanje, ki aktivira proizvodne dejavnike
in investicije.

Razpolozljivi proizvodni dejavniki in njihova visoka ucinkovitost teoreticno omogocajo
gospodarstvu ustvarjanje maksimalno mozni — potencialni BDP. Iz izkuSenj pa vemo, da
gospodarstvo takega BDP nikoli ne dosega. Potencialni BDP je zato vedno vecji od
dejanskega. Temeljni razlog je predvsem v neizkoriS€enosti ali premajhni izkori§¢enosti
proizvodnih dejavnikov.

V razmislek

Razlicni mediji (knjige, Casopisi, revije, TV, internet, interni Casopisi) so viri aktualnih
informacij o gospodarjenju podjetij in delovanju domacega in tujih gospodarstev. Kje vidite
moznosti za povecanje ucinkovitosti proizvodnih dejavnikov in vi§jo rast BDP v Sloveniji?

6.2 METODE MERJENJA BDP

Statistika uporablja za izracun bruto domacega proizvoda tri metode. Hrovatin (2004) pravi,
da je BDP enak ne glede na to, po kateri metodi ga izraGunavamo. Poznamo:

a) Metoda dohodkov: S to metodo ugotavljamo BDP tako, da seStejemo dohodke lastnikov
od dela in kapitala in neto posredne davke, ki jih placujemo drzavi. Kot lastnike smatramo
zaposlene delavce, lastnike kapitala in zemlje. BDP po metodi dohodkov torej zajema:
amortizacijo, indirektne davke, place delavcev, prispevke iz plac, neto obresti, rente,
najemnine, dobicek.

b) Metoda uporabe (izdatkov) temelji na ugotavljanju velikosti izdatkov vseh sektorjev v
gospodarstvu za nakup koncnih proizvodov in storitev. Ugotavljamo tako, da seStejemo
vse §tiri agregatne postavke: Te so:

- osebna potrosnja (C) — so celotni potrosni izdatki gospodinjstev za nakup proizvodov in
storitev (hrana, obleka, pohistvo, razne storitve), razen nakupa stanovanj, ki sodi med
investicije.

- Investicije (I) — izdatki, ki jih podjetja namenjajo za nakup proizvodov, ki niso
namenjeni takojSnji porabi. Sem spadajo investicije v nakup strojev, zgradb, opreme,
zaloge kon¢nih proizvodov. Izdatki za investicije so z narodnogospodarskega vidika
samo tisti, ki povecujejo realno vrednost kapitala (nakup delnic npr. ni, ker spreminja le
strukturo premozenja posameznega ekonomskega subjekta).

- potroS$nja drzave (G) — drzava je tudi udelezena pri nakupih koncnih proizvodov in
storitev. Izdatki drZzave so namenjeni za vojaske potrebe, kulturo, Solstvo, izgradnjo
kulturnih Sportnih objektov, Sol, place javnih usluzbencev razen transfernih placil, ki
spadajo med potroSne izdatke. Transferna placila zajemajo pokojnine, otroSke dodatke,
bolniSke in razne socialne dodatke. V glavnem gre za placila, ki ne zahtevajo
protistoritve prejemnika.

- razlika med izvozom in uvozom (X — M) — Gospodarstva si medsebojno izmenjujejo del
bruto domacega proizvoda. Proizvode, ki jih sama nimajo ali so predragi kupujejo v
tujini, nekatere, ki jih proizvajajo ceneje ali pa jih neko drugo gospodarstvo nima, pa tja
izvazajo. Kot izdatke za nakup naSega BDP je potrebno upoStevati samo neto izvoz, to
je razliko med izvozom in uvozom. Pri stanju, ko je uvoz vecji od izvoza, je nasa
domaca poraba vecja od proizvedenega BDP. V primeru, ko je neto izvoz pozitiven, pa
del nasega BDP kupi tujina, zato je BDP za domaco porabo manjsi.
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S seStevanjem vseh S§tirih vrst izdatkov dobimo bruto domaci proizvod:
Y=C+I+G+(X-M)

c) Metoda dodane vrednosti: Temelji na ugotavljanju vrednosti bruto proizvodnje (BVP)
vseh podjetij, od katere odsStejemo vmesno porabo (VP). Pomeni celotni prihodek vseh
podjetij zmanjSan za vrednost proizvodnih dejavnikov, ki so jih podjetja kupila od drugih.
Tako bi lahko dodano vrednost sestavljale place, obresti, dobic¢ek, amortizacija in posredni
davki. S tem, ko smo odsteli vmesno porabo, to je razlicne polizdelke, surovine, energijo,
smo se izognili dvojnemu Stetju.

Tabela 6.1: Primer izracuna dodane vrednosti

Faza proizvodnje Prihodek Vmesna poraba Dodana vrednost

EUR EUR EUR
Gozdar 1.000 0 1.000
Zaga 1.200 1.000 200
Tovarna pohisStva 1.800 1.200 600
Trgovina 2.500 1.800 700
Skupaj 6.500 4.000 2.500
Skupaj BDP 6.500 — 4.000 =2.500 = BDP

Vir: Lasten

6.3 GOSPODARSKA RAST

Med najpomembnejSe cilje vsakega gospodarstva sodi tudi doseganje visoke gospodarske
rasti. Merimo jo z stopnjo rasti BDP, ki je obi¢ajno izraZzena v odstotkih.

Stopnja rasti BDP =

BDP,-BDP,,
D

t-1

t = oznaka za leto

Pri primerjanju in raCunanju gospodarske rasti za vec let, je potrebno zagotoviti primerljive
podatke. Zato je potrebno nominalni druZbeni proizvod za vsako leto popraviti za stopnjo
inflacije. Primerjanje velikosti BDP v posameznih letih s tekoCimi cenami (nominalni) nam
zaradi inflacije ne da prave slike o gibanju BDP. Realno rast BDP dobimo samo z obracunom
po stalnih cenah.

Tabela 6.2: Primer pretvorbe nominalnega BDP v realni BDP

leto 2005 2006 2007 2008
BDP v mio EUR 28.867 31.211 35.163 38.259
nominalne cene

Rast cen v % 1,6 2,1 4,2 3,8
Deflator 1,021 1,042 1,038
Realni BDP po 28.867 30.569 33.052 34.645
cenah iz 2005 31.211/1,021 35.163 /(1,021x1,042) (38.250/
(1,021 x 1,042 x 1,038)
Realni BDP po 29.473 31.211 33.746 35.995
cenah iz 2006 (28..867 x 1,021) 35.163 /1,042 38.259 /(1,042 x 1,038
Realni BDP po 30.711 32.522 35.163 36.858
cenah iz 2007 (28.867 x 1,021 x 1,042) (31211 x 1,042) 38.259 /1,038
Gospodarska rast 5,9 8,1 4,8
v %
Vir: Lasten
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V izbranem baznem letu je nominalna vrednost BDP enaka realni vrednosti BDP. V primeru,
da vzamemo bazno leto 2006, bomo izracunali realni BDP po cenah iz leta 2005 tako, da
bomo nominalni BDP iz leta 2005 pomnozili z deflatorjem v letu 2006. Ce pa Zelimo
pretvoriti nominalno vrednost BDP v realno po cenah iz leta 2007, bomo nominalno vrednost
BDP iz leta 2007 delili z deflatorjem v tem letu. V primeru, da bi racunali realni BDP iz leta
2008 bi delili nominalni BDP iz leta 2008 s produktom deflatorjev iz leta 2008 in 2007.

Stopnjo realne rasti BDP v letu 2006 v primerjavi z letom 2005 bi izracunali:

Koeficient realne rasti BDP20os/ 2005 = koeficient rasti nominalnega BDP 20062005 / koeficientom
rasti cen 2006/2005 (deflatorjem) = 1,081/1,021 = 1,058

Stopnja realne rasti BDP = (1,058 — 1,000) x 100 = 5,8 %. V letu 2006 je bil BDP za 5,8 %
realno vecji, kot v letu 2005.

Tabela 6.3: Letne stopnje realne rasti BDP v Sloveniji

2002 | 2003 2004 | 2005 2006 | 2007 | 2008

Bruto domaci proizvod 4,0 2,8 4,3 4,5 5,8 6.8 3,5
Vir: http://www.stat.si/doc/statinf/03-si-019-0901.pdf

6.3.1 Kaj nizajeto v BDP

Naturalna potroSnja

Vemo, da je BDP skupna vrednost proizvedenih dobrin in storitev nekega gospodarstva. Del
teh proizvodov pa se ne proda na trgu ampak ga velika gospodinjstva in kmetje porabijo za
zasebno rabo (vzdrzevanje lastnega stanovanja, pridelava zelenjave itd). To je naturalna
potroSnja, ki jo Statisticni urad le oceni in statisticno ni zajeta v bruto domaci proizvod.
Zaradi tega je dejanski proizvod praviloma vecji od statisti¢no prikazanega.

Siva ekonomija

Je neregistrirana ekonomska dejavnost. Gre za proizvodnjo blaga in opravljanje storitev, ki je
sicer dovoljena, vendar jo posamezniki prikrivajo, predvsem zaradi placevanja davkov. Je
zelo razSirjena. Proizvod, ki nastaja v sivi ekonomiji je zelo teZko izmeriti, zato ga statisti¢ni
urad le oceni in ni zajet v BDP. Praviloma je siva ekonomija bolj razSirjena v manj razvitih
gospodarstvih. Podrocja, kjer je prisotna, so Stevilna. Na nekaterih je bolj izrazita, posebno
tam, kjer jo je tezje odkrivati, drugje pa manj. Razlogi za nastanek so razlicni: visoka
brezposelnost, premajhni dohodki, preveliki davki, neucinkovita zakonodaja, premajhne kazni
za opravljanje neprijavljene dejavnosti itd. V posameznih gospodarstvih je odstotek sive
ekonomije zelo razli¢en in se giblje od 5 % pa vse do 30 %, ponekod celo vec.

V razmislek

Na internetu poiscite gospodarstva z najvecjimi stopnjami gospodarske rasti. Kje vidite
vzroke za takSno rast? S kakSnimi povprecnimi stopnjami rastejo zahodna razvita
gospodarstva?

V katerih dejavnostih je siva ekonomija najbolj prisotna. Kaj mislite, se siva ekonomija v
Sloveniji povecuje ali ne? Zakaj pravimo, da ima siva ekonomija svoje slabe in dobre strani?
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6.4 MEDNARODNA PRIMERJAVA BDP

Svet je neenak, saj skoraj polovica ljudi na naSem planetu zasluZi manj kot evro na dan.

»Slovenski BDP na prebivalca v SKM (standard kupne moci) je bil leta 2008 za 10 %
niZji od povpreénega v EU-27« (http://www.stat.si/novica_prikazi.aspx?id=2452,
16.11.2009).

Statistika, razne financne in druge institucije spremljajo in primerjajo stopnje rasti BDP
posameznih gospodarstev. Smiselno je primerjati BDP na prebivalca, kajti na BDP vpliva tudi
velikost nekega gospodarstva, Stevilo prebivalcev, razvitost itd. Cim vedji je BDP na
prebivalca, tem bolj je neka drzava razvita in obratno.

Ce ho¢emo velikost BDP primerjati na mednarodni ravni, ga moramo primerjati v isti valuti.
Navadno je to ameriski dolar, v zadnjem casu pa tudi evro. Najpogostejsi metodi primerjave
sta: metoda uradnega tecaja in metoda kupne moci.

Pri metodi uradnega tecaja se vrednost BDP na primer preracuna v ameriske dolarje s
pomocjo uradnega teaja. Metoda je lahko neto¢na, ker so v€asih devizni te€aji mnogih valut
precenjeni ali podcenjeni.

. . . ooy
BDP na prebivalca v USD = BDP v nacionalni valuti X srednji te¢aj USD

srednje Stevilo prebivalcev

Z metodo paritete kupne mo¢i merimo kupno mo¢ prebivalcev. Ta se razlikuje po drzavah
zaradi razlicne ravni cen, kar pomeni, da imajo nekatere drzave drazje, nekatere pa cenejSe
zivljenje. Ameriski dolar ima na primer v drZavah z niZjimi cenami vecjo kupno moc z vi§jimi
pa manjso.

Primer

Raven cen v Sloveniji je na primer 20 % nizja kot v ZDA, kar pomeni, da je BDP na
prebivalca v Sloveniji po kupni mo¢i izracunan s to metodo vecji (za 1/0,80 = 1,25, to je za
25 %), kot ¢e bi ga racunali z uradnim tecajem.

PKM = cena kosarice v EUR / cena koSarice v USD
PKM = pariteta kupne moci

Naslednja tabela prikazuje BDP na prebivalca v nekaterih drzavah Clanicah Evropske unije in
nekaterih vecjih svetovnih gospodarstvih. Izrazen je v standardu kupne moci (SKM) za leto
2008. SKM je umetna, fiktivna valuta, ki je na ravni povprecja drzav EU enaka enemu evru.
http://www.stat.si/doc/metod_pojasnila/04-129-mp.htm.

Vidimo, da nekatere drzave dosegajo le 40 % povprecja BDP drzav ¢lanic EU. Na drugi strani
pa imamo take, ki to povpre€je mocno presegajo. Posebno odstopajo Luxemburg, Irska in
Nizozemska. Najbolj pa so pod povpre¢jem zadnji pristopni ¢lanici Bolgarija in Romunija. Se
vedno pa obstaja precejSnja razlika med tako imenovano skupino EU-15 in drZzavami, ki so
kasneje pristopile k Skupnosti.
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Tabela 6.4: Primerjava BDP na prebivalca v nekaterih ¢lanicah EU-27 po standardu kupne moci

(SKM) — Purchasing Power Standards (PPS) za leto 2008.

Drzava Povprecje | V EUR po
EU-27 SKM

EU-27 100 25.100
Avstrija 123 30.900
Bolgarija 40 10.100
Gréija 95 23.400
Irska 140 34.300
Italija 100 25.200
Luksemburg 253 68.100
Nemcija 116 29.100
Nizozemska 135 33.900
Romunija 46 11.500
Slovenija 90 22.700
Zdruzeno kraljestvo 117 29.400
Svica 141 35.500
Japonska 110 27.800
ZDA 154 38.700

Vir: http://epp.eurostat.ec.europa.eu/portal/page/portal/national _accounts/data/main_tables in

http://www.stat.si/novica prikazi.aspx?id=2452

Na nasem planetu pa so tudi drzave, ki imajo BDP na prebivalca po kupni moci sramotno
nizek. Ljudje Zivijo v revs€ini in na robu preZivetja. Poglejmo neka;j takih drzav.

Drzava V EUR po | VUSD po
SKM SKM
1€ =1,48%
Cad 517 765
Gana 479 709
Uganda 338 500
Zimbabwe 212 314

Vir. http://unstats.un.org/unsd/snaama/resQuery.asp

Tabela 6.5: BDP na prebivalca v nekaterih revnih drzavah za leto 2008

Upamo, da bo 21. stoletje prineslo bolj uravnotezen razvoj in enakomernejSo ter praviénejSo
porazdelitev bogastva in koristi med vse ljudi tega sveta.

6.5 PROIZVODNA STRUKTURA BDP

Po proizvodni strukturi BDP lahko primerjamo koliko posamezne dejavnosti prispevajo k
letni rasti bruto domacega proizvoda. V razvitih trznih gospodarstvih vse vecji delez pripada
storitveni dejavnosti oziroma terciarnemu sektorju, najmanj pa prispevajo dejavnosti
primarnega sektorja, to je kmetijstva, ribistva, rudarstva. Na drugem mestu imamo sekundarni
sektor, kjer je v glavnem zastopana industrija oziroma predelovalna dejavnost.

Prispevek dejavnosti pri ustvarjanju BDP v Sloveniji v letu 2008 si lahko ogledate na:
http://www.stat.si/letopis/2009/26_09/26-10-09.htm.
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V razmislek

Katere dejavnostih v Sloveniji so najbolj izpostavljene gospodarski krizi. Pojasnite zakaj. Na
spletni strani Statisticnega urada poskusite ugotoviti, kateri sektorji so najvec prispevali k rasti
BDP v Sloveniji v letu 2009? Kje so razlogi za tako neenakomerno rast BDP v svetu?

6.6 POVZETEK

Bruto domaci proizvod zajema vrednost vseh kon¢nih proizvodov in storitev, ki jih je neko
gospodarstvo proizvedlo v dolo¢enem obdobju. Upostevano je geografsko nacelo.

Bruto nacionalni proizvod pa zajema vse kon¢ne proizvode in storitve proizvedene v
dolo¢enem obdobju s proizvodnimi dejavniki v lasti drZzavljanov neke drzave. UpoStevano je
nacelo lastniStva.

BDP ugotavljamo na ve¢ na¢inov:

- po dohodkovni metodi ugotavljamo dohodke lastnikov proizvodnih dejavnikov,

- po metodi uporabe, spremljamo porabo posameznih agregatnih porabnikov,

- po metodi dodane vrednosti ugotavljamo celotni BDP zmanjSan za vmesne dobave.

V primerih, ko cene na trgu rastejo, lahko realni bruto domaci proizvod ugotovimo tako, da
izlocimo vpliv cen. To naredimo z deflacioniranjem nominalnega BDP. Ce je indeks cen vecji
od 100, potem bo realni BDP manj$i od nominalnega in obratno.

Siva ekonomija je neregistrirana ekonomska dejavnost. Ima negativne ucinke na drzavni
proratun in predstavlja konkurenco registrirani dejavnosti. Prisotna je na skoraj vseh
podro¢jih in jo je tezko natan¢no spremljati in izmeriti.

Najpomembnejsi makroekonomski kazalec po katerem se gospodarstva primerjajo v svoji
razvitosti, je bruto domaci proizvod. Zaradi razlicnih dejavnikov, ki vplivajo na velikost BDP,
je najprimernejsi kazalec velikost BDP na prebivalca.

V razvitih trznih gospodarstvih najvec prispevajo k rasti BDP storitvene dejavnosti.

6.7 VRASANJA ZA PREVERJANJE ZNANJA

Kaj je bruto domaci proizvod in s katerimi metodami ga izracunavamo?

S katerimi tezavami se srecujemo pri merjenju bruto druzbenega proizvoda?

Pojasnite metodo izracuna dodane vrednosti v verigi od pSenice do prodaje kruha.

Opredelite sivo ekonomijo, njene slabosti in koristi.

Kako racunamo BDP po metodi izdatkov?

V drzavi se je nominalni BDP v letu 2008 povecal za 10 % v primerjavi s prejSnjim

letom,realni pa le za 4 %. Kaks$na je bila stopnja rasti cen v letu 2007?

7. V drzavi se je nominalni BDP povecal v letu 2008 za 10 %, ob 15 % rasti cen. Kolik$na je
bila realna rast BDP?

8. Ali menite, da visoka stopnja rasti BDP nujno prinasa tudi vejo blaginjo?

A
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7 PORABA BRUTO DOMACEGA PROIZVODA

7.1 UVOD

-

ve€je produktivne nalozbe

manjS$a konéna potrosnja

manjSe produktivne nalozbe
vecja koncna potrosnja

o

vi§ja stopnja razvoja

vecja gospodarska rast

niZja stopnja razvoja

manj$a gospodarska rast

~

)

Proizvode in storitve porabljajo doloCene skupine v neki druzbi. Njihova trzna vrednost je
enaka izdatkom za njihov nakup. Del proizvodov in storitev gre tudi v izvoz.

Od gospodarskih razmer in strategije razvoja gospodarstva je odvisno, kako bo drzava z
ukrepi ekonomske politike vplivala na porabo razli¢nih sektorjev. Vecja zasebna poraba (C),
pomeni manj sredstev za investicije (BI). Poleg zasebne porabe in investicij pa del bruto
domacega proizvoda potrosi drzava (G), del pa je namenjen izvozu (X).

Y=C+BI+G+(X~-M)

Tabela 7.1: Izdatkovna struktura BDP Slovenije po tekocih cenah v letu 2008

Porabniki V mio EUR | Strukturav %
Domaca potroSnja skupaj 38.259 103,00
Kon¢na potro$nja 26.316 70,90
Gospodinjstva 17.944 52,00
NPISG 283 0,80
Drzava 6.735 18,10
Individualna potro$nja 4.072 11,00
Kolektivna potrosnja 2.664 7,20
od tega: dejanska individualna potrosnja 23.652 63,70
Bruto investicije 11.943 32,20
Bruto investicije v osnovna sredstva 10.742 28,90
Spremembe zalog in vred.predmeti 1.201 3,20
Saldo menjave s tujino -1.124 -3,00
Izvoz blaga in storitev 25.134 67,70
Blago (fob) 20.048 54,00
Storitve 5.086 13,70
Minus: uvoz blaga in storitev 26.258 70,70
Blago (fob) 22.726 61,20
Storitve 3.532 9,50
Bruto domaci proizvod 37.135 100,00

Vir: http://www.stat.si/letopis/LetopisVsebina.aspx?poglavie=26&lang=si
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7.2 OMACA ZASEBNA PORABA

V strukturi porabe slovenskega BDP pomeni najobseznejSo postavko potro$nja gospodinjstev.
Po velikosti presega bruto investicije in porabo drzave.

Med izdatki za zasebno porabo so na prvem mestu gospodinjstva, ki v okviru celotnega
agregatnega povprasevanja porabljajo najve¢. Sem spadajo vsi nakupi blaga (od razlicnih
gospodinjskih aparatov, avtomobilov, pohistva, ipd.), ki predstavljajo trajne dobrine in drugi
izdatki (obleka, hrana, nujne Zivljenjske dobrine, razli€ne storitve, kot so zdravstvene,
izobrazevanje, kultura,...).

Najpomembne;jsi vir prejemkov prebivalstva so osebni dohodki, dobicki, obresti, rente, sledijo
pokojnine, prejemki iz socialne pomoci, Stipendije, ostalo. Od celotnega razpolozljivega
dohodka najvecji del predstavljajo plae. Za place je pomembno, da njihova vrednost v
primerjavi z inflacijo ne pada, ampak ohranja realno kupno moc¢ pri nakupu Zivljenjskih
potrebs¢in. Nominalne place se od realnih razlikujejo v tem, da predstavljajo v denarju
izraZzeno vrednost dela v dolo¢enem ¢asovnem obdobju.

Koeficient rasti realnih osebnih dohodkov (KROD) izra¢unamo z deljenjem koeficientov rasti
povprecnih nominalnih osebnih dohodkov in cen Zivljenjskih potrebscin.

Primer

V letu 2008 je bila celotna masa za place 20 % visja kot v letu 2007, cene zivljenjskih
potrebs¢in pa so bile 15 % visje kot v letu 2007. KolikSen je bil koeficient realne rasti plac v
letu 2008?

koeficient rasti nominalnih OD 1,2

KROD= =1,043

koeficient rasti cen zivljenskih stroskov - 1,15
Place so bile realno vecje za 4,3 %.

Za ravnovesje v narodnem gospodarstvu je zelo pomembna tudi zveza med produktivnostjo
dela in nominalnimi osebnimi dohodki.Temeljno pravilo z vidika narodno gospodarskega
ravnovesja pravi, da rast nominalnih osebnih dohodkov ne sme prehitevati rasti
produktivnosti dela, ker to povzroca inflacijo in zmanjSuje konkurenéno sposobnost
gospodarstva.

7.2.1 Varcevanje in potrosnja

»Varcevanje je fina stvar, Se posebej, ¢e jo zate opravijo starSi« (Sir Winston Churchill). |

Gospodinjstva lahko dohodek, ki ga imajo na razpolagajo potroSijo ali privarCujejo. Na
odloc¢itve med potrosnjo in varcevanjem vpliva veliko dejavnikov.

4 PORABITI ) Nekaj najpomembnejsih dejavnikov:
- viSina samega dohodka,
‘) <:| - obrestna mera,
L - prioriteta glede porabe, namen porabe,
VARCEVATI - pricakovanja glede bodocega gibanja cen,
- razpolozljivost in velikost premoZzenja,
\_ Y, - moznosti in pogoji najemanja kredita.
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V razmislek

Kako vplivajo na odlocitve o porabi oziroma varéevanju zgoraj navedeni dejavniki?

Utemelji, kako vpliva nizka oziroma visoka obrestna mera na: investicije, potroSniSke kredite,
varcevanje?

Utemeljite ali place v Sloveniji ohranjajo realno kupno moc? Na spletni strani SURS poglejte
katere dobrine predstavljajo najvecji delez v potrosnji gospodinjstev.

Celotni razpolozljivi dohodek gospodinjstev je razporejen na potroSnjo in varcevanje.
VarCevanje je pomembno, ker je temeljni vir investicij.

Zelo pomemben pokazatelj, ki doloca velikost investicijskega multiplikatorja je mejna
nagnjenost k troSenju. Pove nam, kolikSen del dodatnega dohodka so gospodinjstva
pripravljena potrositi.

»Multiplikator je makroekonomska teorija, ki jo uporabljamo za razlago nacina dolgoro¢nega
doloCanja outputa. Izraz multiplikatorja izhaja iz spoznanja,da vsaka sprememba izdatkov
(kot nalozb) za eno denarno enoto, vodi v spremembo BDP za ve¢ kot eno denarno enoto (ali
v pomnozeno spremembo)« (Samuelson in Nordahaus, 2002, 446).

7.3 INVESTICIJE

Ekonomski subjekti del svojih prihrankov ali tudi tujih sredstev, zaradi nacrtovanih potreb,
namenijo nakupu strojev, opreme poslovnih prostorov, stanovanjskih zmogljivosti, zalog,
tehnologije itd. Pravimo, da investirajo, kar pomeni, da poveCujejo obseg stvarnega
premozenja.

Investicije so pomembne zato, ker lahko pomembno vplivajo na agregatno povprasevanje s
tem pa tudi na celotno gospodarsko aktivnost in zaposlenost. Po drugi strani pa investicije
vplivajo na povecanje delujoCega kapitala, povecanje agregatne ponudbe, povecanje BDP in
dolgoro¢no na gospodarsko rast.

Razlikujemo:
- investicije v osnovna sredstva (stroji, poslovne zgradbe, zgradbe gospodinjstev, patenti,...)

- investicije za povecanje zalog (kon¢nih proizvodov, repromateriala).

- investicije v izobrazevanje, razvojno raziskovalno dejavnost, usposabljanje, organizacijsko
in drugo znanje. Pravimo jim tudi mehke investicije. Za danasnji in bodo¢i hitri razvoj so
te najpomembne;jSe.

7.3.1 Dejavniki, ki vplivajo na investicije

Temeljni motiv pri odloCanju o investicijah je pricakovani dobicek. V trznem gospodarstvu
odlo¢a o investicijah vsak podjetnik samostojno. Obseg investicij je odvisen od razli¢nih
dejavnikov:

- viSine obrestne mere,

- velikosti delujocega kapitala,

- koli¢ine prihrankov,

- pri¢akovanega dobicka in rasti BDP.

Podjetja lahko investicije financirajo iz lastnih virov, z izdajo obveznic ali z najemom
posojila. Pri tem je pomembna obrestna mera. ViSina obrestne mere vpliva na najemanje
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kreditov za financiranje investicij. Podjetnik pricakuje, da bo pri€akovani donos investicije
bistveno presegal viSino obrestne mere za najeto posojilo.

Velikost ze delujoCega kapitala, je povezana z obrabo le — tega in ga je zato potrebno
nadomescati z novim. Prav tako je pomembna nacrtovana koli¢ina proizvodnje, ki zahteva
dolocen obseg kapitala. Ce tega ni dovolj, je to motiv za nalozbe.

Vecji prihranki so lahko tudi motiv za nove nalozbe v sodobnejSo in bolj izpopolnjeno
tehnologijo.

Pri¢akovano vecje povprasevanje vpliva na vecjo proizvodnjo in ponudbo. Vecji dohodki pa
vplivajo na povecanje investicij. Ko pricakujemo manjSe povprasevanje ali recesijo, se bodo
investicije zmanjsale.

Vaja

V Statisticnem letopisu (SURS) ugotovite, na katerih podroc¢jih je imela Slovenija najvec
investicij v letu 2008 in 2009. Kaksne ukrepe bi predlagali predsedniku vlade RS za
povecanje investicij v drzavi?

7.3.2 Rast in uéinkovitost investicij
Investicijski multiplikator

Ze uvodoma smo napisali, da investicije kratkoroéno vplivajo na agregatno povprasevanje, in
poveCanje BDP, dolgorocno pa tudi na ponudbo. Izgradnja objektov, nakup strojev,
tehnologije, nalozbe v znanje itd., pomenijo povecano agregatno povprasevanje. Povecanje ne
pomeni le povecanje za znesek nalozb, ampak je to povecanje vecje. Primarna naloZba sprozi
neskoncéno verigo sekundarnih potrosnih izdatkov.

Za koliko se poveca proizvod zaradi zacetnega investicijskega izdatka, lahko izra¢unamo s
pomocjo formule.

AY _ 1 _ 1
I 1-MPC MPS
a1 = investicijski multiplikator

MCP = mejna nagnjenost k troSenju (v nekaterih ucbenikih tudi c)
MPS = mejna nagnjenost k varc¢evanju (v nekaterih ucbenikih tudi s)

a, =

Velikost multiplikatorja je odvisna od mejne nagnjenosti k troSenju oziroma od mejne
nagnjenosti k varCevanju. Z vecCanjem mejne nagnjenosti k troSenju se bo multiplikator
poveceval, z manjSanjem mejne nagnjenosti k troSenju pa zmanjSeval.

Multiplikativni uéinek investicij deluje tako v smeri povedanja kot tudi zmanjsanja BDP. Ce
se investicijski izdatki zmanjSajo, se bo tudi BDP zmanjsal in sicer za ve¢ kot so se zmanjSale
investicije.

Primer

Trgovinska druzba v izgradnjo mega zabaviS¢nega objekta investira 10 mio EUR. Investicija
pomeni za gradbeno podjetje povecanje dohodka za 10 mio EUR. Gradbeno podjetje del tega
dohodka nameni za potrosnjo. Ce je njegova mejna nagnjenost k trosenju na primer 0,75, bo
7,5 mio EUR namenilo za nakupe razli¢nih materialov, surovin itd. Teh 7,5 mio predstavlja za
prodajalce razli¢nih materialov ravno tako dohodek. Ce je tudi njihova mejna nagnjenost k
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troSenju 0,75 pomeni, da bodo potrosili 5,6 mio EUR, ta znesek pa predstavlja dohodek tistih,
ki so jim prodali dolo¢eno blago. Veriga troSenja se tako ponavlja Se naprej s tem, da so
zneski za potroSnjo vse manjsSi. Poglejmo za koliko se poveca proizvod zaradi zaletnega
investicijskega izdatka.

1 1 1 1

a: = = = =
" 1-MPC MPS 1-0,75 0,25

Investicijski multiplikator je 4, kar pomeni, ¢e se investicija poveca za 1 mio EUR pri mejni nagnjenosti k troSenju
0,75, se proizvod poveta za 4 mio EUR.. Celotno povecanje BDP pa dobimo, ¢e zatetno povecanje investicij
pomnozimo z multiplikatorjem..

AY =a, xI =4x10=40

Ob zacetni investiciji 10 mio EUR in mejni nagnjenosti k troSenju 0,75 se bo proizvod
povecal na 40 mio EUR.

Multiplikativnega ucinka na potroSnjo nimajo samo investicije, ampak vsak izdatek v
katerega se je spremenil prihranek.

Mejni kapitalni koeficient

Investicijski multiplikator pojasnjuje povprasevalni ucinek investicij, mejni kapitalni
koeficient pa kaze na prispevek investicij k agregatni ponudbi. Investicije dajejo svoj
prispevek k agregatni ponudbi, ko se aktivirajo, oziroma aktivno vklju¢ijo v proizvodni
proces.

Za rast bruto domacega proizvoda ni pomembna samo velikost investicij, ampak tudi
ucinkovitost investicij. U¢inkovitost investicij prikazuje mejni kapitalni koeficient (MKK).

MKK = 1
AY

Velikost MKK pokaze, koliko enot investicij je potrebnih za enoto pove¢anja BDP. Cim veéja
je vrednost MKK, tem vec investicij je potrebnih za povecanje BDP za enoto in tem manj
ucinkovite so investicije.

Mejni kapitalni koeficient je recipro¢na vrednost investicijskega multiplikatorja .

MKK=L:L
AY ¢«

Primer

Ce je investicijski multiplikator 4 (glej gornji primer), je mejni kapitalni koeficient
MKK =0,25. MKK =1/AY =1/4=0,25

o, =4

MKK = % =0,25

MKK 0,25 pomeni, da je bilo potrebno za povecanje enega evra BDP investirati 0,25 evra.
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7.4 DRZAVNA PORABA

Do sedaj smo spoznali dva porabnika BDP in sicer gospodinjstva in investicije, v
nadaljevanju bomo spoznali Se porabo drzave. Poraba drzave je pomembna z vidika doseganja
ekonomskih in socialnih ciljev gospodarstva. Pri tem je pomembno, da so sredstva porabljena
za prave namene, predvsem pa ucinkovito. Od tega naj bi v najvecji meri imela korist celotna
druzba — javne dobrine.

Drzava lahko z velikimi investicijami (avtoceste, Zeleznice) vzpodbuja proizvodnjo in s tem
povecuje zaposlovanje. To je Se posebej pomembno v Casu ve€jih gospodarski kriz, ko se
gospodarstvo nahaja v recesiji in ko nih¢e noce investirati. S socialnega vidika ima drzava
pomembno vlogo, ker lahko z razli¢nimi transferi pomaga socialno ogrozenim in s tem blazi
dohodkovne napetosti med prebivalstvom ter zmanjSuje pojav revs€ine. Drzava lahko z
razli¢nimi ukrepi posega tudi na trg dela.

Primer

S programom aktivne politike zaposlovanja za obdobje 20072013 Zeli drzava povecati
zaposlenost, spodbujati nove zaposlitve, povecati konkurencnost zaposlenih, zmanjsati
strukturno brezposelnost, dvigniti izobrazbeno raven. Program si lahko ogledate na spletni
strani: http://www.ess.gov.si/SLO/DEJAVNOST/Programi/apz_2007 2013.pdf.

Javna poraba v Sloveniji pomeni porabo vseh sredstev, ki jih porabi drzava. Delimo jo na:

- Potro$njo drzave: nakupi blaga in storitev za Solstvo, zdravstvo, javne sluzbe, vojsko,
policijo, delovanje vlade, ministrstev in za place usluzbencev.

- Transfere prebivalstvu: pokojnine, invalidnine, zdravstveno varstvo, Stipendije, pomoc¢
brezposelnim.

- Drzavne investicije: gradnja cest, Zeleznic, mostov, vodovodov.

- QObresti: za javni dolg.

Najvecji javni porabniki v Sloveniji so:

- Drzava (centralni proracun se financira z davki, prispevki, taksami).

- Zavod za pokojninsko in invalidsko zavarovanje (financiranje s prispevki).
- Zavod za zdravstveno varstvo (financiranje s prispevki).

- Obcine (obcinski proracun se financira z davki in taksami).

Delezi javne porabe se od drzave do drzave zelo razlikujejo. Odvisni so od gospodarske
aktivnosti, institucionalne ureditve in nacina financiranja javnih potreb. V nekaterih
industrijskih drzavah, kot je npr. Amerika in Avstralija, je ta delez okrog 30% BDP.
Skandinavske drzave imajo bistveno vec¢jo javno porabo, okoli 50 %. V drzavah evro obmocja
je ta delez med 30 in 50 % BDP.

Proracunski odhodki Slovenije, ki zajemajo vse $tiri osnovne porabnike so bili v letu 2008
16.424 milijona EUR. To predstavlja 44,2 % BDP Slovenije. Od tega je bilo najve¢ sredstev
namenjenih socialnim transferom 16,7 %, za zaposlene 11,1 %, bruto investicijam 4,4 %,
vmesni porabi 6 %, ostalo 6 %.

Proracunski prihodki so bili 15.756 mio EUR, kar je 42,4 % BDP Slovenije. Najvecji del
prihodkov predstavljajo davki na proizvodnjo in uvoz — to je 14 %, socialni prispevki 14,3 %,
tekoCi davki na dohodke in premozenje 9 %, ostalo 5,1 %.

Primanjkljaj drzave za leto 2008 je z redno revizijo ocenjen na 667 milijonov EUR ali
1,8 % BDP, pred revizijo 351 milijonov EUR ali 0,9 % BDP.
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Podrobnejsi ogled javno finanénih prihodkov in odhodkov lahko dobite na spletni strani:
http://www.stat.si/novica_prikazi.aspx?ID=2661.

Proracunska poraba za leto 2008 je bila tako Se v okviru konvergencnih kriterijev s katerimi

se ocenjuje ekonomska in pravna usklajenost drzav clanic. Doloceni so z Maastrichtsko

pogodbo iz leta 1992. Med njimi sta tudi dva kriterija, ki se nanasata na vzdrznost javnih

financ, in sicer:

- javno finan¢ni primanjkljaj ne sme presegati 3 % BDP, razen, ¢e je prekoracitev zacasna,
vendar blizu referen¢ne meje,

- javni dolg ne sme presegati 60 % BDP.

Veliko drzav ¢lanic EU ima javno finan¢ni primanjkljaj in celotni javni dolg vecji od
dovoljenega in tako krSijo dolocila skupnosti. Javno finan¢ni primanjkljaj drzav ¢lanic EU se
je zelo povecal prav zaradi negativnih ucinkov gospodarske krize. Zaradi padca gospodarske
aktivnosti so se zmanjSali prihodki v proracune, po drugi strani pa se je povecala aktivnost
drzav v podporo gospodarstvu in ohranjanju zaposlenosti.

»Primanjkljaj drZave bo po napovedih ministrstva za finance v letu 2009 znasal 2.119
milijonov evrov ali 5,9 % BDP, dolg konec leta pa bo 12.253 milijonov EUR ali 34,2 %
BDP« (http://www.stat.si/novica_prikazi.aspx?ID=2661, 25. 11. 2009).

V razmislek
Ali bo Slovenija v bliznji prihodnosti Se lahko izpolnjevala konvergen¢na pravila? Se vam zdi
odstotek javno finan¢nih odhodkov drzave Slovenije previsok, prenizek?

7.5 EKONOMSKI ODNOSI S TUJINO

Menjava med drzavami vpliva na spremembe njihovega bruto domacega proizvoda.

Znacilnost dana$njih sodobnih gospodarstev je njihova odprtost in medsebojna povezanost.
Velik del proizvodov, surovin in raznovrstnih storitev namenjajo podjetja mednarodni
menjavi. Kapital, tehnolosko in drugo znanje, usmerjajo ali selijo finan¢na sredstva na
podrocja, kjer je klima zanje najugodnejsa in kjer dosegajo najvecje dobicke.

Velikost izvoza in uvoza blaga nekega gospodarstva prikazuje trgovinska bilanca. Ko je izvoz
vecji od uvoza, prikazuje trgovinska bilanca suficit, ¢e je izvoz manjsi od uvoza pa deficit.
Podobno kot za blago imamo tudi bilanco storitev, ki prikazuje izvoz in uvoz storitev.

Tuje povpraSevanje, ki omogoca izvoz, na primer slovenskih izdelkov, predstavlja del
agregatnega povpraSevanja, zato ga moramo priSteti k ostalim dejavnikom agregatnega
povprasevanja. Pri uvozu pa gre za povprasevanje slovenskih subjektov po tujih izdelkih in
storitvah, zato ga moramo odsteti od agregatnega povpraSevanja.

Izvoz domacega gospodarstva je odvisen od tujega povpraSevanja, relativnih cen domacih in
tujih proizvodov in storitev ter deviznega tecaja. Izvoz se bo poveceval, ¢e bodo domace cene
relativno nizje od tujih, ¢e bo vrednost domace valute nasproti tuji nizja, ker bo domace blago
cengejse, e ga izrazimo Vv tuji valuti.

Uvoz tujega blaga pa bo vecji, ¢e bodo tuje relativne cene v primerjavi z domacimi ugodnejse,
¢e bo vrednost domace valute v primerjavi s tujo visja, ¢e bo dovolj velika kupna moc.
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Tabela 7.2: Slovenski izvoz in uvoz blaga v milijonih EUR

Vrednost blaga 2007 2008 Indeks,g0s/2007
uvoz 21.464,4 22.939,9 106,9
izvoz 19.798.5 20.278.,4 102,4
primanjkljaj 1.665,9 2.661,5 159,7

Vir: http://www.bsi.si/iskalniki/ekonomski-odnosi-s-tujino.asp?Mapald=23 0#

Slovenski i1zvoz je bil v letu 2008 za 2,4 % vi§ji kot v letu 2007. V istem ¢asu pa se je uvoz
povecal za 6,9 %. Tako je imela v letu 2008 trgovinska bilanca Slovenije 2.661,5 mio EUR
primanjkljaja. Pokritost uvoza z izvozom je bila 88,4 % in je bila slabsa kot v letu 2007.

Poglobljeno znanje s podro¢ja ekonomskih odnosov, ekonomskih kazalnikov mednarodnega
okolja in ekonomskih odnosov Slovenije s tujino lahko dobite na spletnem naslovu:
http://www.bsi.si/iskalniki/ekonomski-odnosi-s-tujino.asp?Mapald=230 in
http://www.bsi.si/iskalniki/letna_porocila.asp?Mapald=7009.

V razmislek

Ugotovite, kako gospodarska kriza vpliva na izvoz slovenskih podjetij. Na gornjem spletnem
naslovu ugotovite izvoz in uvoz ter saldo bilance storitev za leto 2008 in 2009. V katere
drzave najvec izvazajo slovenska podjetja?

7.5.1 Placdilna bilanca

Razli¢ne oblike mednarodne menjave drzave z drugimi drzavami spremljajo tudi finan¢ni
prilivi in odlivi. Ti so zabelezeni v placilni bilanci.

»Placilna bilanca je prikaz vseh placil, ki gredo legalno prek drZzavne meje v dolo¢enem
obdobju — navadno v enem letu« (Hrovatin, 2004, 91).

Placilna bilanca je razdeljena na dva dela in sicer na:
- tekodi racun in
- kapitalski in finan¢ni racun.

I. Teko¢i racun

izvoz in uvoz blaga — prikazuje trgovinska bilanca,

1zvoz in uvoz storitev (transport, potovanja itd.) — prikazuje bilanca storitev,

prejemki in izdatki v zvezi z delom in kapitalom — faktorski dohodki (dobicki od neposrednih
nalozb, place, dividende itd.),

enostranski transferi (pokojnine, rente, dotacije drugi drzavi).

I1. Kapitalski in finan¢ni ra¢un

kapitalski racun
- kapitalski transferi (nematerialno premozenje, zemlja, stavbe, druge nepremicnine, ki jih
kupujejo veleposlanistva),
- patenti in licence, blagovne znamke, franSizing, druga intelektualna lastnina.
financni racun:
- neposredne nalozbe (nakup vec kot 10 % vrednosti podjetja),
- nalozZbe v vrednostne papirje (nakup manj kot 10 % vrednosti podjetja),
- ostale nalozbe (terjatve, obveznosti),
- mednarodne denarne rezerve.
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III. Statisticna napaka (postavka je namenjena zajetju manjSih napak ali izpustitev, ki
nastanejo pri knjizenju).

Tekoci racun prikazuje vsa placila za blago in opravljene storitve, dohodke od dela in kapitala
ter transferna placila dolo¢ene drzave tujcem in vsa tuja placila tej drzavi za iste postavke.

Kapitalski in finan¢ni racun pa zajema vsa placila doloCene drzave za nakupe premozenja v
tujini (obveznice, delnice, neposredne nalozbe, zemlja) in placila tujine za nakup premozenja
v tej drzavi. Razen tega financni raun zajema tudi najemanje kreditov v tujini in dajanje
kreditov tujcem ter spreminjanje mednarodnih denarnih rezerv in tuje gotovine.

»Za placilno bilanco velja, da je vsota saldov tekofega rafuna in kapitalskega in
financnega racuna ter statistiéne napake, enaka ni¢« (Hrovatin, 2004, 97).

Kot vsaka bilanca mora biti tudi placilna bilanca ob koncu obdobja izravnana. To omogoca
knjizenje po nacelu dvostavnega knjigovodstva. Vsaka postavka, ki se knjizi na kreditno
stran, mora imeti protipostavko na debetni strani in obratno. Ce so prilivi ve&ji od odlivov,
ima posamezen racun presezek, ¢e so manjsi pa primanjkljaj. V primeru, da ima tekoc¢i racun
doloc¢ene drzave primanjkljaj, ga je potrebno odpraviti s presezkom na kapitalsko-finanénem
racunu. Odpravi se ga lahko z investiranjem tujcev v to drzavo, lahko pa tudi s ¢rpanjem
mednarodnih denarnih rezerv.

Pravilo pri presoji ali se postavka knjiZi v dobro ali v breme je:

»Ce transakcija prinese tujo valuto v drzavo, ji pravimo priliv (kredit) in jo zabeleZimo
kot plus. Ce pa transakcija povzroci troSenje tuje valute je odliv (debet) in jo zabelezimo
kot negativno. Na sploSno je izvoz priliv in uvoz odliv« (Samuelson in Nordhaus, 2002,
683).

Primeri

Ce podjetje Hrast najame kredit v tujini, se taka transakcija knjiZi na kreditno stran, saj pride
priliv v naso drzavo.

Ce podjetje uvozi stroj iz tujine, se taka transakcija knjizi na debetno stran. Podjetje placa
stroj in pride do odliva denarja iz drzave.

Intereuropa kupi v Rusiji zemljis€e za izgradnjo terminala. Nakup premozenja v tujini se
knjizi v kapitalski in finan¢ni ra¢un kot debetna postavka, ker je potrebno to premozenje
placati, gre za odliv denarja iz drzave.

Uravnotezena placilna bilanca je eden izmed temeljnih ciljev vsakega gospodarstva. Niti
dolgorocni presezek, niti primanjkljaj za drzavo nista zazelena, saj povzrocata doloCene
negativne ucinke.

Dolgoro¢ni presezek povzroca prevelik pritok deviz v drzavo, ki jih mora centralna banka
odkupovati z domac¢im denarjem. Povecana ponudba domacega denarja pa pomeni zniZanje
obrestnih mer, to pa zmanjSanje varCevanja in povecevanje porabe, kar lahko vodi v vecjo
inflacijo.

Dolgoroc¢no prevelik primanjkljaj placilne bilance povzro€a ¢rpanje mednarodnih rezerv, ki
jih ima drzava v tujini. Ko teh zmanjka, se mora drzava v tujini zadolzevati. Pretirano
zadolZevanje lahko privede do problema poplacila dolgov in nezaupanja investitorjev pred
morebitno nelikvidnostjo gospodarstva. Zunanji dolg je zato eden izmed zelo pomembnih
kazalcev zadolZenosti gospodarstva.
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Podrobne podatke o postavkah placilne bilance si lahko ogledate na spletni strani:
http://www.bsi.si/iskalniki/bilteni.asp?Mapald=229#.

V razmislek

Kako bi knjizili v placilno bilanco naslednje transakcije: Banka San Paolo IMI kupi 90 %
delez slovenske Banke Koper.

Renato je v letu 2009 prejel 7.000 EUR italijanske pokojnine.

Lipa Ajdovscina izvozi v Rusijo kuhinje v vrednosti 200.000 EUR.

7.5.2 Zunanji dolg

V razmerah, ko ni dovolj lastnih sredstev, ali ko se ta ne dobijo na domacem finan¢nem trgu
oziroma so pogoji za preskrbo z njimi neugodni, so ekonomski subjekti prisiljeni poiskati
ugodnejSe vire na tujem trgu. Celotni zunanji dolg sestavljajo vsi sektorji v nekem
gospodarstvu. V Sloveniji so to drzava, banke in ostali sektorji.

Zunanji dolg je sestavljen iz:

- javnega zunanjega dolga, s katerim se je zadolzila drzava,

- javnega zunanjega dolga podjetij za katere garancijo daje drzava,

- zasebnega zunanjega dolga, ki ga bodo morali odplacati ekonomski osebki, ki so posojila
najeli.

Ko govorimo o zunanjem dolgu nekega gospodarstva moramo lociti med bruto zunanjim
dolgom in neto zunanjim dolgom. Neto zunanji dolg predstavlja razliko med bruto
obveznostmi drzave do tujine in terjatvami te drzave do tujine.

Slovenija je imela v letu 2008 za 39.238 milijonov EUR obveznosti do tujine in 29.380
milijonov terjatev do tujine. Tako je njen neto zunanji dolg znaSal 9.858 milijonov EUR. V
primerjavi z letom 2007, ko je bil 6.351 milijonov EUR se je povecal za 55,22 %.

Javni in javno garantirani zunanji dolg Slovenije je v istem letu znaSal 9.132 milijona EUR,
do konca avgusta 2009 se je povecal na 12.103 milijona EUR. Negarantirani zasebni dolg je
bil konec leta 2008 visok 30.106 milijona EUR.
http://www.bsi.si/iskalniki/bilteni.asp?Mapald=229#
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Slika 7.1: Zunanji dolg
Vir: http://www.bsi.si/iskalniki/letna porocila.asp?Mapald=709

68



Ekonomija Poraba bruto domacega proizvoda

Zizmond (1999) pravi, da lahko breme zunanjega dolga za drzavo ugotavljamo z razliénimi
kazalniki:

1. Bruto zunanji dolg lahko primerjamo z velikostjo izvoza blaga in storitev, ¢e bi ga morali
v celoti vrniti v enkratnem znesku.

2. Letni znesek odplacil zunanjega dolga, ki zajema glavnico in obresti, primerjamo s prilivi
deviz od izvoza blaga in storitev. Kazalniku pravimo tudi delez servisiranja dolga
DSD = SD/X. Z njim ugotavljamo, koliko odstotkov izvoza blaga in storitev je potrebno
nameniti za odplacilo glavnice in obresti v enem letu.

3. Bruto zunanji dolg lahko primerjamo tudi z mednarodnimi deviznimi rezervami. Ta
kazalnik nam pove, v kolik§ni meri je celotni dolg pokrit z mednarodnimi denarnimi
rezervami Banke Slovenije.

Slovenija je imela v letu 2008, 687,2 milijona EUR mednarodnih denarnih rezerv.
http://www.bsi.si/iskalniki/bilteni.asp?Mapald=229#.

7.6 POVZETEK

Izdatkovna sestava BDP nam prikazuje, koliko bruto domacega proizvoda porabijo
gospodinjstva, koliko gre za investicije, koliko porabi drzava in kakSen je neto izvoz.

Domaca zasebna poraba predstavlja npr. v Sloveniji najvecji delez v strukturi porabe BDP.
Najpomembne;jsi vir, ki doloca obseg porabe so dohodki gospodinjstev. Zanje je pomembno,
da Casovno ohranjajo realno vrednost. Celotni dohodek se deli na del za porabo in del za
var¢evanje. Dolgoro¢no je za gospodarstvo pomembno varcevanje, saj je to vir nalozb.

Inflacija pomeni povecevanje rasti cen, deflacija pa zniZevanje splo$ne ravni cen. Previsoka
inflacija ima negativne ucinke na gospodarstvo, ker vnaSa zmedo na cenovnem in
investicijskem podrocju.

Javna poraba oz. poraba drzave zajema vsa sredstva, ki jih porabijo: drzava, obc¢ine, Zavod za
zdravstveno zavarovanje, Zavod za pokojninsko in invalidsko zavarovanje.

Investicije pomenijo produktivnho porabo dohodka. PovecCujejo obseg delujocega kapitala,
obseg ponudbe, dolgoro¢no gospodarsko rast, povprasevanje, zaposlenost, konkurencnost.
Odvisne so od: viSine obrestne mere, velikosti delujoCega kapitala, koli¢ine prihrankov,
pri¢akovanega dobicka in rasti BDP.

Placilna bilanca prikazuje vse prilive in odlive denarja neke drzave z ostalimi drzavami v
doloCenem obdobju. Sestavljena je iz tekoCega racuna in kapitalskega in financnega racuna.
Uravnotezena placilna bilanca je eden izmed temeljnih ciljev gospodarstva.

Zunanji dolg drzave je sestavljen iz dolga, ki ga je najela drzava, dolga za katerega jamci

drzava in zasebnega dolga. Razlika med obveznostmi in terjatvami, ki jih ima drzava tujino
predstavlja neto zunanji dolg.
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7.7 VPRASANJA ZA PREVERJANJE ZNANJA

Kaksne negativne posledice prinasa inflacija?
Kaksen je investicijski multiplikator v drzavi, kjer je mejna nagnjenost k var¢evanju 0,4?
Kaksne ukrepe sprejemajo drzave za zmanjSevanje stopnje inflacije?
Kateri sta dve osnovni podbilanci placilne bilance?
Pojasnite zakaj sta presezek in primanjkljaj PB za gospodarstvo nezaZelena.
Ko drzava sprejme ukrepe za zniZanje inflacije, se navadno: (obkrozite ¢rko)
a) gospodarska rast zviSa, zaposlenost poveca,
b) gospodarska rast zviSa, zaposlenost zmanjsa,
c) gospodarska rast zniza, brezposelnost poveca,
d) gospodarska rast zniza, brezposelnost zmanjSa
7. Kdo so porabniki BDP po izdatkovni strukturi?
8. Pojasnite razliko med nominalno in realno placo.
9. Kateri dejavniki vplivajo na odlocitve o var¢evanju in porabi?
10. Kateri so §tirje najvecji porabniki javnih sredstev v drzavi, od kje se financirajo?
11. Kaj so bruto investicije, kako so sestavljene, od kje se financirajo?
12. Kaj boste kot podjetnik/ica upostevali pri odloCitvah o investicijah?
13. Kako je sestavljen zunanji dolg drzave?
14. S katerimi kazalci ugotavljamo zunanjo zadolZenost drzave?
15. S katerim kazalcem merimo ucinkovitost investicij?

A
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8 FISKALNA POLITIKA

- \ f Tudi drzavni proracun je obcutljiv na ekonomski
problem. Razpolaga z omejenimi sredstvi, ki morajo biti
—m| | racionalno uporabljena. Omejena sredstva isto¢asno ne
omogocajo visokih pla¢, socialnih transferov, razli¢nih
subvencij in ne finanéne pomo¢i drzavam c¢lanicam EU.
Manjsi prihodki, katerih vir so predvsem davki in
™ prispevki, zahtevajo izbiro, odrekanja in sprotna

k Fi I\ LY prilagajanja na strani odhodkov. /

Ucdinkovita fiskalna politika mora delovati razvojno, varcevalno, v ¢asu kriz protikrizno
in biti mora socialno vzdrzna.

S fiskalno politiko deluje drzava na javne prihodke in odhodke, s pomocjo razli¢nih zakonov
in ukrepov. Kar pomeni, da iz razli¢nih virov zagotavlja proracunska sredstva, ki jih nato
namenja financiranju javne porabe.

Znacilnost javnih izdatkov v danaSnjem casu je, da ti vse hitreje narasc¢ajo. Vzroki so v
Sirjenju vloge drzave pri zagotavljanju javnih dobrin, staranju prebivalstva, demokratizaciji
druzbenih odnosov, vplivu globalizacije, v zadnjem casu pa tudi v Sirjenju drzavne birokracije
in neracionalne porabe javnih sredstev.

Fiskalna politika temelji na proraunu, ki je navadno sestavljen za obdobje enega leta.
Prihodki in odhodki dolo¢enega obdobja izkazujejo razli¢na stanja, ki navadno medsebojno
niso usklajena. V primeru, da so odhodki ve¢ji od prihodkov je prora¢un v primanjkljaju
oziroma deficitu, ¢e pa so prihodki vecji od odhodkov je proracun pozitiven, ima suficit.

Fiskalna politika Slovenije zajema vse javnofinan¢ne prihodke in odhodke SirSe drzave. Pod

SirSo drzavo spadajo: drzavni proracun, obcinski proracuni, Zavod za pokojninsko in
invalidsko zavarovanje in Zavod za zdravstveno zavarovanje.

8.2 TEMELJNE FUNKCIJE FISKALNE POLITIKE

Vsem drzavljanom zagotavlja dostopnost do nekateri javnih dobrin
(osnovno Solstvo, zdravstvo, obramba, ceste, Zeleznice, javna
razsvetljava).

Alokacijska

Prerazdelitvena Omogoca enakomernejSo porazdelitev dohodka med prebivalci s
pomocjo razliénih mehanizmov (razli¢ne davéne stopnje, olajsave,
transferi).

_—
Stabilizacijska Skrbi za ¢im vi§jo stopnjo izkori$¢anja proizvodnih zmogljivosti in
(_nrazvojna s tem rasti BDP, zagotavljanje zaposlenosti in stabilnosti cen.
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Fiskalna politika lahko vpliva na povprasevanje pospesevalno ali zaviralno. Odvisno je od
razmer Vv katerih se gospodarstvo nahaja.

Z zmanjSevanjem javnofinan¢nih izdatkov in povecCevanjem davkov, se povprasevanje
zmanjSuje. V takem primeru deluje fiskalna politika restriktivno. Restriktivna fiskalna politika
je primerna za zmanjSevanje ali odpravo inflacije.

Ce drzava povecuje javnofinanéne izdatke in zmanjSuje davke, to ugodno vpliva na
povecevanje povprasevanja. Fiskalna politika deluje ekspanzivno. Tak$na fiskalna politika je
upravicena v Casu recesije, ko je potrebno spodbujati gospodarsko rast.

Za spodbujanje gospodarske rasti v Casu velikih in dolgotrajnih gospodarskih kriz lahko
drzava organizira in financira tudi razlicna javna dela, ki blazijo problem brezposelnosti.
Multiplikacijski u€inek ima tudi gradnja razli¢nih infrastrukturnih objektov.

Nekatere stabilizacijske in protikrizne ukrepe, ki jih je sprejela slovenska vlada si lahko
ogledate na video posnetku: http://tvslo.si/predvajaj/protikrizni-ukrepi-vlade-z-veliko-
varcevanja/ava2.58663684/.

Pretirana ekspanzivna politika pa lahko privede drzavo v javnofinancéni primanjkljaj. Ta
navadno ugodno vpliva na povecano gospodarsko rast, po drugi strani pa lahko privede do
prevelikega zadolZevanja in inflacije. Javnofinan¢ni presezek pa deluje na gospodarsko rast
restriktivno, saj drzava ne porabi vsega zbranega denarja za ucinkovite nalozbe kot bi ga
lahko.

V razmislek

Kako deluje slovenska fiskalna politika v razmerah finan¢ne in gospodarske krize? Navedite
in pojasnite ukrepe, s katerimi poskuSa slovenska vlada zmanjSati negativne posledice
gospodarske krize?

8.3 JAVNOFINANCNI PRIHODKI

Poglejmo si najpomembnejSe vire s katerimi drzava Slovenija polni svoj proracun. Iz spodnje
tabele vidimo, da predstavljajo javno finan¢ni prihodki v letu 2008, 15.339 mio EUR, oziroma
41.2 % bruto domacega proizvoda. Glavnino javno finan¢nih prihodkov predstavljajo razli¢ni
davki, in sicer okrog 23 % vrednosti BDP, in socialni prispevki okrog 14 % vrednosti BDP.
Skupaj okrog 37 %. Vse ostale postavke, davek na kapital, transferni prihodki in prihodki iz
evropskega proracuna ter ostali prihodki predstavljajo le manjsi delez.

Davki, so najpomembnejSa postavka javnih prihodkov. Drzavi jih
placujejo pravne in fizi¢ne osebe. Pravna podlaga za placevanje je veljavna
zakonodaja. Dav¢ni prihodki vkljucujejo razlicne oblike davkov. Med
najpomembnejSimi so davki na dodano vrednost, dohodnine, davki od
dohodka pravnih oseb, troSarine, davki na place, davki od lastnine, carine,
davki od iger na sreco, obvezni prispevki za socialno varnost.

Loc¢imo jih na neposredne in posredne. Med neposredne davke spadajo na primer, dohodnina,
davek od dobicka, davek od premozenja, socialni prispevki, ¢e jih razumemo kot davscine.
Placujejo jih davEéni zavezanci neposredno. Ti naj bi bili pravicni, saj jih placujejo osebe glede
na njihovo ekonomsko moc¢. Posredne davke placujejo potrosniki, ko s svojimi dohodki
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kupujejo razliéne dobrine. Zajeti so v kon¢ni ceni blaga in so za vse potro$nike enaki ne glede
na njihovo ekonomsko moc. Primeri takih davkov so DDV, troSarine, carine.

Pomembno postavko v javno finan¢nih prihodkih predstavljajo socialni prispevki. Placujejo
jih delodajalci, delavci, samozaposleni oziroma koristniki zdravstvenega in pokojninskega
zavarovanja ter zavarovanja v primeru brezposelnosti.

Med manjSe postavke proracuna spadajo nedavéni prihodki. To so prihodki od upravljanja z
drzavnim premoZenjem, najemnine, koncesije, takse in druge pristojbine, denarne kazni itd.
Prav tako predstavljajo majhen delez kapitalski prihodki in transferji, med katere sodijo
prihodki od prodaje premozenja drzave (zgradbe, zemljiSca, stroji). Transferni prihodki pa so
prihodki, ki jih javna institucija prejema od drugih javno financ¢nih institucij. Priblizno
odstotek prihodkov so predstavljala sredstva iz evropskega proracuna.

Tabela 8.1: Bilanca javno finan¢nih prihodkov za leto 2008

Najpomembnejsi prihodki Struktura | V % BDP
Prispevki za socialno varnost 33,2 13,7
Davek na dodano vrednost 20,5 8,5
Dohodnina 14,2 5,8
Davki od dohodkov pravnih oseb 8,2 3.4
TroSarine 8,0 3,2
Davki na placilno listo 1,7 0,7
Davki na premozenje 1,4 0,6
Nedavcni prihodki 5,6 2,3
Kapitalski prihodki 0,8 0,3
Prejeta sredstva iz Evropske unije 2,4 1,0
Ostali 4,0 1,6
Skupaj 100,0 41,2

Vir:http://www.mf.gov.si/slov/tekgib/bilten/Konsolidirana_bilanca_javnega financiranja_199
2-2009.xls — Lasten izra¢un na osnovi navedenega vira

Glede na vse vec¢jo »luknjo« v drzavnem proracunu slovenska vlada intenzivno i$¢e vire, da bi
z njimi zmanjSala proracunski primanjkljaj. V prihodnjem letu lahko pricakujemo dvig
trosarin, ki pomenijo enega izmed najpomembnejSih prihodkov proracuna skupaj z davkom
na dodano vrednost in dohodnino (Finance, 11. 11. 2009).

V razmislek

Kaksne makroekonomske in mikroekonomske uc¢inke bi imel napovedani dvig troSarin na
energente v prihodnjem letu na proracun, prevoznike, potrosnike, konkuren¢no sposobnost
naftnih druzb?

8.4 JAVNOFINANCNI ODHODKI

Najpomembnejse postavke javno finan¢nih odhodkov so:

- Teko¢i odhodki, ki vkljucujejo place in druge izdatke zaposlenih v javnem sektorju,
prispevke za socialno varnost, izdatke za blago in storitve, placila obresti za servisiranje
dolga, rezerve.

- Teko¢i transferi zajemajo pokojnine, Stipendije, boleznine, transfere javnim zavodom,
neprofitnim organizacijam, subvencije podjetjem, drustvom, verskim organizacijam itd. Ta
del izdatkov pomeni najvi§jo postavko v javno financnih izdatkih. KakSen delez
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predstavljajo socialni transferi v javno finan¢nih odhodkih, je odvisno od zagotavljanja
razli¢nih socialnih pravic s strani drzave.

- Investicijski odhodki so predvsem namenjeni nakupom, izgradnji osnovnih sredstev,
zemljiS¢, zgradb, blagovnih rezerv, investicijskemu vzdrzevanju. Ti odhodki povecujejo
realno premozenje drzave. Ne zajemajo izdatkov za nakup orozja, opreme izgradnjo

vojaskih objektov. Ti so zajeti v tekoc¢ih odhodkih.
- Investicijski transferi — izdatki namenjeni neprora¢unskim porabnikom.

- Pladila v proracun EU.

Tabela 8.2: Bilanca javno finan¢nih odhodkov za leto 2008

Najpomembnejsi odhodki Struktura |V % BDP

Tekoc¢i odhodki 42,5 17,6
Tekoci transferi 43,6 18,1
Investicijski odhodki in transferi 11,1 4,6
Placila v proracun Evropske unije 2,8 1,1
Skupaj 100,0 41,4

Vir:http://www.mf.gov.si/slov/tekgib/bilten/Konsolidirana_bilanca javnega financiranja_199
2-2009.x1s — Lasten izracun na osnovi navedenega vira

8.5 FINANCIRANJE PRORACUNSKEGA PRIMANJKLJAJA

V primeru, da drzava povecuje javne izdatke, mora imeti za to ustrezna sredstva. V vecini
primerov pa jih nima dovolj. Navadno drzava porabi vedno ve¢ sredstev, kot jih ima na
razpolago. V primeru, da nastane primanjkljaj ga mora pokriti, kajti proracun mora biti na
koncu uravnoteZen.

V spodnji tabeli vidimo, da je imela drzava v letu 2007 presezek prihodkov nad odhodki. V
letu 2008 pa so bili odhodki ve¢ji od prihodkov. Po podatkih SURS, ki zajema novejse
revidirane podatke pa vidimo, da se je primanjkljaj v letu 2008 povecal na 667 mio EUR,
oziroma na 1,8 % BDP.

Tabela 8.3: Presezek oziroma primanjkljaj sektorja drzave za leti 2007 in 2008

V mio EUR V % BDP
2007 2008 2007 2008
Prihodki 14.673 15.756 42,4 42,4
Izdatki 14.665 16.424 42,4 447
PreseZek (+) / primanjkljaj (-) 8 —667 0,0 -1,8

Vir: http://www.stat.si/novica_prikazi.aspx?ID=2661 (3.12.2009)

Sloveniji Evropska komisija v letu 2009 napoveduje primanjkljaj drzave v visini 6,3 % BDP.
Ta naj bi se v letu 2010 Se poveceval in dosegel 7 % BDP. Skoraj vse drzave evroobmocja
bodo v naslednjih letih presegle referencne vrednosti primanjkljaja sektorja drzave v visini tri
odstotke BDP. Slovenija naj bi previsok primanjkljaj odpravila postopoma do leta 2013.
Povecal naj bi se tudi dolg drzave na 35 % BDP v letu 2009 in na 48 % v letu 2010.

Povecano zadolzevanje je posledica gospodarske recesije, pa tudi neracionalnega ravnanja
nosilcev ekonomske politike s proracunskimi sredstvi. V takih razmerah je za drzave Se
posebej pomembno, da vedo koliko in zakaj bodo porabljale izposojena sredstva in na kakSen
nacin in kdaj bodo dolg vrnile. Ekstremni primer prekomernega zadolZevanja je Gr¢ija, in Se
nekatere drzave, ki so tudi ¢lanice Evrosistema (Italija, Spanija, Portugalska).
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Grcijo cakajo zelo tezke odlocitve. Nagrmadeni grski primanjkljaj Skoduje stabilnosti evra.
12,7 % BDP je lani znasal proracunski primanjkljaj Gr¢ije in 120 % BDP znaSa grski dolg.
Grska vlada obljublja, da bo v treh letih naredila vse, da bo proracunski primanjkljaj znizala
na manj kot 3 %, tudi z odprodajo drzavnega premozZenja. http://www.finance.s1/268809/EU-
brez-milosti-z-Gr%ES8ijo.

Primerjalne podatke o prihodkih in odhodkih sektorja drzava ter primanjkljajih in presezkih
dolga drzav ¢lanic EU v letih 2005-2008 dobite na spletu:
http://www.stat.si/doc/vsebina/03/POROCILO%200%20PRIMANIKLIAJU%20IN%20DOL
GU%20SEKTORJA%20DRZAVA.pdf

Prorac¢unski primanjkljaj lahko drzava financira na razli¢ne nacine. Najpogosteje to pocne z
davki, zadolzevanjem in prodajo premozenja.

8.5.1 Davki

S povecevanjem davkov pridobiva drzava dodatna sredstva za svojo porabo. Povecana poraba
drzave vpliva na povecano agregatno povprasevanje. Vendar ne smemo pozabiti na nasprotni
ucinek, ki ga ima povecevanje davkov. Ve¢ denarja za drzavo pomeni manj za zasebno
potrosnjo, kar tudi vpliva na zmanjSanje agregatnega povpraSevanja in manjsi BDP. Zato so
ucinki za povecevanje izdatkov na osnovi povecevanja davkov, majhni. Poleg tega visji davki
negativno vplivajo na konkurencno sposobnost gospodarstva.

V razmislek

Kaksno davéno politiko naj vodi drzava Slovenija oziroma vlada v ¢asu krize. Na katerih
podrocjih naj ukrepa? Kaj predlagate? Zakaj drzavi nikoli ni dovolj, zakaj toliko porabi, ali
drzava uposteva nacelo mini-max pri gospodarjenju z javnimi sredstvi?

8.5.2 Zadolzevanje drzave

Mnogo boljsi od davénih ucinkov so ucinki, ko se drzava za poveCevanje svojih izdatkov
zadolZuje. To obiCajno pocne z izdajo drzavnih obveznic ali zakladnih menic, ki jih preko
posrednikov prodaja posameznikom, podjetjem, bankam. Koli¢ina denarja v obtoku se tako
ne poveca, ampak samo prelije od prebivalstva k drzavi.

Drzava se lahko zadolZzuje pri Centralni banki s tem, da izda drzavne obveznice, ki jih kupi
Centralna banka z izdajo primarnega denarja. Na ta nacin se poveca koli¢ina denarja v
obtoku, ki ima lahko inflacijske posledice. Mozno je, da se drzava zadolzi tudi v tujini, kar
lahko dolgoro¢no predstavlja breme za prihajajoCe generacije. Pretirano zadolzevanje lahko
privede do tezav pri tekocem odplac¢evanju dolga.

8.5.3 Prodaja drZavnega premozZenja

Prodaja drzavnega premozenja je lahko eden od nacinov pokrivanja proracunskega
primanjkljaja. Drzava prodaja podjetja oziroma deleze, kjer je lastnik. Na ta nacin zelo hitro
pride do finan¢nih sredstev. Vendar s takSnim ukrepom lahko resuje le kratkoro¢ne probleme,
dolgoro¢no proraunskega primanjkljaja na ta nafin ne more reSevati. To lahko stori le z
zagotavljanjem ustreznih pogojev za zagotavljanje konkurencnosti in vecje ucinkovitosti
podjetij.
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V razmislek

Navedite v katerih podjetjih je drzava prodala svoj delez? Zakaj je to storila? V katerih
podjetjih ima drzava Se vedno pomembne deleze? Kaj bi storili vi, ¢e bi odlocali o prodaji ali
zadrzanju teh delezev? Kaksne posledice ima zviSevanje davéne stopnje na gospodarstvo,
kak$ne na proracun?

8.6 FISKALNI SISTEM EU

Ker je Slovenija drzava ¢lanica Evropske unije, in mi tudi njeni drzavljani, je prav, da
nekoliko spoznamo tudi evropski proracun.

Tudi Evropska unija kot gospodarska in politicna skupnost potrebuje za svoje delovanje
dolocena sredstva. Potrebuje jih za financiranje razli¢nih podrocij, kot so: kmetijska politika,
regionalni razvoj, raziskave in razvoj itd.

Z razliko od nacionalnih proracunov, ki se obic¢ajno sprejemajo za obdobje enega leta, se
proracun EU sprejema za daljSe obdobje, to je 5 do 7 let (srednjero¢na finan¢na perspektiva).
Proracun EU ne sme izkazovati v nobenem letu primanjkljaja, ampak morajo biti proracunski
prihodki in izdatki uravnoteZeni.

Proracunski prihodki EU

PRORACUNEU N\
’

/Carinski prihodki iz skupne

carinske tarife, \

pristojbina iz uvoza kmetijski
izdelkov — (priblizno 17 %)

Prispevki na osnovi
bruto nacionalnega
proizvoda (BNP) —

(priblizno 65 %)
fPrisperi na podlagi davka \ /
Na dodano vrednost DDV — '\(
(priblizno 17 %) Ostali prihodki —
NS J L (priblizno 1 %)
Slika 8.1: Prihodki proracuna Evropske unije
Vir: (http://www.evropa.gov.si/si/financiranje-in-proracun/)

Kdo porablja evropska sredstva?

Ovarnost, ¢lov. pravice B zunanji odnosi
O administracija O kmetijstvo
B kohezija, konkurenca

Slika 8.2: Poraba sredstev iz evropskega prora¢una
Vir: http://europa.eu/pol/financ/index_sl.htm

Najvecji del, priblizno 45 % proracunskih sredstev EU v letu 2009 je namenjenih vecji
gospodarski konkuren¢nosti in dinami¢nosti EU ter ve¢ji notranji koheziji, to je zmanjSevanju
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razlik med bogatimi in revnimi drzavami ¢lanicami. Drugi najve¢ji porabnik proracuna je
kmetijstvo z 42 % ali blizu 43 mrd EUR. Sredstva so namenjena pridelovanju varne in zdrave
hrane, zagotavljanju postenega dohodka za kmete, varovanju okolja, razvoju podezelja. 1 %
sredstev je namenjenih varnosti in ¢lovekovim pravicam. Stroski administracije predstavljajo
6 % proracuna, politika v zunanjih odnosih pa tudi 6 % proracuna.

Letni proracun EU za 2009 znasa 133,8 mrd EUR. Na glavo prebivalca je to 235 EUR.
Skupni obseg lastnih virov ne sme prese¢i 1,24 % bruto nacionalnega dohodka EU. Ve¢ o
prorac¢unu EU si lahko preberete na: http://europa.eu/pol/financ/index_sl.htm.

Trenutno je v veljavi finan¢na perspektiva za obdobje 2007-2013, ki namenja prioriteto
nadaljnji integraciji skupnega trga EU, trajnostnemu razvoju, konkuren¢nosti, ohranjanju
naravnih virov, povecanju pomena evropskega drzavljanstva.

8.7 POVZETEK

Fiskalna politika deluje na gospodarstvo preko javnih financ. Njeni ucinki vplivajo na
zaposlenost, stroSke konkurence, obrestne mere, proracunski primanjkljaj. Temeljna cilja
fiskalne politike sta povecevanje bruto domacega proizvoda in stabilizacija gospodarske rasti

S fiskalno politiko deluje drzava predvsem na agregatno povprasevanje. S povecevanjem
davkov in zmanjSanjem javnih izdatkov deluje fiskalna politika restriktivno v nasprotnem
primeru pa ekspanzivno.

Instrumenti fiskalne politike so proracunski prihodki in proracunski izdatki. Davéni prihodki
predstavljajo najpomembnejSo postavko v prihodkih in zajemajo razli€ne vrste davkov. V
drzavah, ki dajejo socialni politiki velik pomen, predstavljajo socialni transferi visoko
postavko.

NajpomembnejSe naloge fiskalne politike so zagotavljanje dostopnosti do enake porabe
nekaterih dobrin vsem drzavljanom. To so dobrine s podrocja osnovnega Solstva, obrambe,
kulture, infrastrukture. Z dav¢no politiko lahko drzava bolj ali manj obremeni gospodarstvo in
s tem vpliva na gospodarsko rast pa tudi na prerazporeditev BDP.

Javnofinan¢ni primanjkljaj deluje na gospodarsko dejavnost ekspanzivno, vendar lahko s tem
povzroca inflacijo. Javnofinan¢ni presezek pa deluje na gospodarstvo restriktivno — drzava
porabi manj denarja, kot ga je zbrala. Drzava uravnava proracunski primanjkljaj predvsem z
davki, drzavnimi izdatki in zadolzevanjem.

8.8 VPRASANJA ZA PREVERJANJE ZNANJA

Katere so glavne postavke javno-finan¢nih izdatkov?

Katere so glavne postavke javno-finan¢nih prihodkov?

Kje dobi drzava sredstva za pokrivanje proracunskega primanjkljaja?

Katere najpomembnejse naloge opravlja fiskalna politika?

Kako vplivajo davki na zasebno in drzavno porabo, rast BDP, zaposlovanje?
Kako vpliva javnofinan¢ni presezek oziroma primanjkljaj na gospodarsko aktivnost?
Kaksne vrste fiskalne politike poznate? Navedite in opredelite.

Nastejte nekaj ukrepov s katerimi lahko drzava vodi ekspanzivno fiskalno politiko.
Nastejte nekaj ukrepov s katerimi lahko drzava vodi restriktivno fiskalno politiko.
10 Kateri so najvaznejsi prihodki evropskega proracuna?

11. Kdo so najvecji porabniki sredstev iz evropskega proracuna?

e Al
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9 DENARNA POLITIKA

9.1 UVOD

/Desetletje zaupanja v trdnost in stabilnost evra je zaradi finan¢ne krize in padanja\
njegove vrednosti mocno upadlo. Najbolj ¢rnogledi so celo razmisljali o razpadu
evroobmocja in ponovni uvedbi lastnih valut. Vendar so voditelji drzav
Sestnajsterice pokazali, da so odlo¢no pripravljeni braniti svojo skupno valuto. S
tem so izrazili pomo¢ drZavam evroobmo¢ja, ki so za§le v prorafunske teZave. Se
ve¢: ustanovili bodo denarni sklad, ki bo pomagal drzavam, ki bodo zaSle v

Klikvidnostne tezave. j

Denarna politika je del ekonomske politike. Njena temeljna naloga je, da gospodarstvo
servisira z ustrezno koli¢ino denarja. Vsako gospodarstvo potrebuje doloceno koli¢ino
denarja, da z njim lahko usklajuje blagovne in denarne sklade. Preve¢ denarja v gospodarstvu
lahko povzroca inflacijo, premalo pa deflacijo.

V tem poglavju bomo spoznali ban¢ni sistem, cilje denarne politike in nafine zagotavljanja
potrebne koli¢ine denarja.

9.2 BANCNI SISTEM

Bancni sistem v Sloveniji sestavljajo Centralna banka Slovenije in poslovne banke, posredno
pa tudi Evropska centralna banka (ECB). Z dnem uvedbe evra kot valute Republike Slovenije,
je Banka Slovenije postala del Evrosistema. Drzave, ki so sprejele evro kot svojo valuto,
tvorijo evroobmocje, njihove centralne banke pa skupaj z Evropsko centralno banko (ECB)
predstavljajo Evrosistem.

Osnovni pogoj za ucinkovito delovanje skupne monetarne politike je poenotena denarna
politika vseh ¢lanic Evropske monetarne unije (EMU). Za vstop v EMU morajo drzave
Clanice izpolnjevati maastrichtske konvergencne kriterije. Drzave ¢lanice se z vstopom Vv
EMU odlocijo za skupno vodenje monetarne politike, ki jo izvaja ECB.

Slovenija se je z vkljucitvijo v Evrosistem odpovedala monetarni suverenosti. Dejansko nima
ve€ na razpolago instrumentov monetarne politike. ECB ne zanima ve¢ polozaj posamezne
Clanice tega obmocja, ampak upoSteva obmocje kot celoto. Slovenija se je z vstopom v
evroobmoc¢je odpovedala tudi deviznemu tecaju, kot instrumentu uravnavanja izvozne
konkurencnosti gospodarstva. To pomeni, da ne more ve¢ spreminjati tecaja kot instrumenta s
katerim lahko pospesuje izvoz.

Pri operativni sestavi Evrosistema je upostevano nacelo decentralizacije. Nacionalne centralne
banke izvajajo skoraj vse operativne naloge Evrosistema. Pri tem pa izpolnjujejo sklepe, ki jih
sprejme Svet ECB. Podrobnejsi opis nalog in odgovornosti ECB in nacionalnih bank lahko
dobite na spletu: (http://www.ecb.int/ecb/educational/facts/orga/html/or_010.sl.html).

V razmislek

Na internetu poiscite katere drzave in njihove banke tvorijo Evrosistem? Se Se spomnite, kdaj
je Slovenija prevzela Evro kot svojo valuto, kaj se je s tem spremenilo? V ¢em so prednosti
skupne valute? Od ¢esa je odvisna bodoc¢a trdnost Evra?
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9.2.1 Cilji denarne politike

Temeljne naloge denarne politike so predvsem v tem, da skupaj s fiskalno politiko zagotavlja
ustrezno makroekonomsko okolje, ki omogoca visoko gospodarsko rast, nizko brezposelnost,
nizko inflacijo in uravnotezeno placilno bilanco.

Zelo velik poudarek daje ECB vzdrZevanju stabilnosti cen v evroobmocju. Stabilnost cen je
pomembna, zaradi tega, da inflacija ne bi spodkopala kupne moci evra in povzrocala §kodo
posameznikom in gospodarstvu. Inflacija naj bi bila nizja, vendar blizu dveh odstotkov.

Zagotavljanje zmerne inflacije temelji na spremljanjem gibanja cen in nadzorom nad denarno
ponudbo, predvsem preko dolo¢anja obrestnih mer, ki vplivajo na povpraSevanje po denarju.

Vec o delovanju Evropske centralne banke si lahko ogledate na video posnetkih:
http://www.ecb.int/ecb/educational/movies/html/index.sl.html.

9.3 POTREBNA KOLICINA DENARJA V OBTOKU

Na oblikovanje potrebne koli¢ine denarne mase v obtoku vpliva Centralna banka na vec
nac¢inov. Neposredno lahko povecuje koli¢ine denarja v obtoku s tiskanjem denarja. Pristojna
za izdajanje denarja v Evrosistemu je ECB skupaj z nacionalnimi bankami. Na koli¢ino
denarja v obtoku pa lahko vpliva centralna banka tudi z vplivom na delovanje poslovnih bank.

Poslovne banke morajo imeti zaradi solventnosti njihovega poslovanja dolo¢ene rezerve. Del
teh so tudi obvezne rezerve, ki so predpisane s strani centralne banke. Centralna banka vpliva
na vecjo ali manjso koli¢ino denarja v obtoku s spreminjanjem obvezne rezerve. Z veCanjem
stopnje obvezne rezerve zmanjSuje kreditno sposobnost poslovnih bank. Banke imajo manj
razpoloZzljivega denarja za posojanje, kar pomeni manjso koli¢ino denarja v obtoku. V takem
primeru deluje centralna banka restriktivno. Z zmanjSevanjem obvezne rezerve pa so ucinki
ravno nasprotni.

Centralna banka lahko vplivanja na koli¢ino denarja v obtoku preko obrestne mere. Poslovne
banke si pri centralni banki izposojajo denar po doloceni obrestni meri. Z znizanjem obrestne
mere bo pocenila posojila poslovnim bankam. Banke pa bodo naprej dajale cenejSe kredite
svojim poslovnim partnerjem. Ukrep deluje ekspanzivno na koli¢ino denarja v obtoku in
pospesuje gospodarsko rast. Z zviSanjem obrestne mere pa doseze nasprotne ucinke.

Naslednji ukrep s katerim lahko Centralna banka vpliva na koli¢ino denarja v obtoku so
operacije odprtega trga. To so nakupi in prodaja drzavnih obveznic. S prodajo obveznic
zmanjsuje koli¢ino denarja v obtoku, z nakupom pa povecuje.

Centralna banka lahko koli¢ino denarja v gospodarstvu spreminja tudi z odkupom in prodajo
deviz. Nakup deviz na trgu pomeni poveCanje koli¢ine denarja v gospodarstvu, ker mora
banka za nakup izdati nov denar. Z nakupom deviz se povecajo tudi devizne rezerve. Z
nakupom deviz, da centralna banka tujini kredit. V placilni bilanci je to terjatev do tujine.

Na koli¢ino denarja v obtoku vplivajo tudi poslovne banke in sicer z multiplikacijo denarja. Z
multiplikacijo se denarna masa poveca bistveno ve¢ kot je bila zaCetna vloga. Velikost
povecanja je odvisna od stopnje obvezne rezerve. Denarni multiplikator je reciproc¢na
vrednost odstotka obvezne rezerve.
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Primer
Ce je na primer obvezna rezerva 20 %, je denarni multiplikator:

1
G=——=9
0,20
Na eno enoto zacetne vloge, pri 20 % obvezni rezervi, se bo koli¢ina denarja povecala za pet
enot.

Poleg ponudbe denarja v gospodarstvu oziroma koli¢ine denarja je pomembna tudi obto¢na
hitrost denarja. Ta nam pove kolikokrat uporabimo isti denar v menjavi v doloCenem
obdobju. Povezana je s placilnimi navadami. Menjalna enacba pove, da je v doloCenem
obdobju obseg opravljenih placil (koli¢ina denarja x hitrost obra¢anja — M X V) enak skupni
vrednosti dobrin in storitev, ki so predmet menjave (P x Y).

PxY
|4

MxV=PxY iniztega: M=

M = koli¢ina denarja, V = obtocna hitrost, P = raven cen, Y = realni BDP

Primer
Ce poraste realni BDP za 2 %, cene pa za 10 %, se mora obto¢na hitrost denarja povecati za
12,2 %, pri nespremenjeni masi denarja (1,02 x 1,10 =1,122).

9.4 POVZETEK

Osnovna naloga denarne politike je optimalna oskrba gospodarstva z denarjem. Koli¢ina mora
biti taka, da omogoca proizvodnjo in porabo bruto domacega proizvoda. Odvisna je od:
stopnje rasti bruto domacega proizvoda, hitrosti obraanja denarja, inflacije, likvidnosti
gospodarstva.

Poleg optimalne oskrbe gospodarstva z denarjem, so cilji denarne politike tudi zagotavljanje
stabilnosti cen, obrestnih mer, stabilnosti tecaja valute, stabilne gospodarske rasti.

Za projekcije potrebne koli¢ine denarja v obtoku je odgovorna centralna banka. V Sloveniji je
to Banka Slovenije. Z uvedbo evra je Banka Slovenije postala del Evrosistema. Z vkljucitvijo
v Evrosistem se je odpovedala monetarni suverenosti in s tem tudi deviznemu tecaju, kot
instrumentu uravnavanja izvozne konkurencnosti gospodarstva.

9.5 VPRASANJA ZA PREVERJANJE ZNANJA

Katere temeljne cilje uresni¢uje denarna politika?

Od cesa je odvisna potrebna koli¢ina denarja v obtoku?

Opredelite obtoc¢no hitrost denarja.

V nekem gospodarstvu se je realni BDP povecal za 4 %, inflacija pa za 2 %. Za koliko %

se mora ob nespremenjeni denarni masi povecati obto¢na hitrost denarja?

Kako vpliva centralna banka na potrebno koli¢ino denarja v obtoku?

6. Opredelite maastrichtske konvergencne kriterije. Katere od teh Slovenija v letu 2010 ne
izpolnjuje?

7. Kaksno denarno politiko naj vodi centralna banka v ¢asu gospodarske politike? Pojasnite

zakaj?

P

)]
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10 ZUNANJETRGOVINSKA POLITIKA

10.1 UVOD

/Zdruiene drzave Amerike so ob koncu leta 2009 uvedle nove carine na uvoz\
jeklenih cevi iz Kitajske. To so storile na pobudo ameriskih jeklarjev in sindikata,
ker naj bi Kitajska izvazala v ZDA cevi po niZjih, dumpinskih cenah, ki jim jih je
omogocala kitajska vlada s subvencijami. S tem se je ameriSka proizvodnja cevi
zmanjSala (v letih od 2006 do 2008 za 70 %), kitajski izvoz pa se je povecal za
trikrat.

Kitajska obsodbe zavraca, ZDA pa se lahko pritoZi razsodiS¢u Svetovne

ktrgovinske organizacije (WTO). /

Vir: http://www.finance.s1/267628/ZDA-uvajajo-nove-carine-na-uvoz-jekla-iz-Kitajske

V tem poglavju bomo spoznali, da imajo drzave od mednarodne menjave koristi, zato je v
njihovem interesu, da jo pospesujejo. Po drugi strani, pa $Citijo svoja gospodarstva pred tujo
konkurenco z razli¢nimi instrumenti zunanjetrgovinske politike.

Poleg razli¢nih instrumentov zascitne politike lahko drzave vplivajo na zunanjetrgovinsko

menjavo tudi s tecajno politiko.

10.2 KORISTI ZUNANJE TRGOVINE

Mednarodna trgovina pomembno prispeva k rasti blaginje vsakega gospodarstva.

Zunanja trgovina opravlja enako ali podobno poslanstvo kot notranja trgovina. Obe imata
temeljno nalogo, da zadovoljujeta potrebe ljudi in gospodarstva. Pogoji in viri pod katerimi to
pocneta so seveda razli¢ni. Zunanja trgovina trguje z bistveno ve¢ dobrinami in tudi v ve¢jem
obsegu. Prav tako se sreCuje z druga¢nim gospodarskim, politiénim, kulturnim okoljem,
razli¢no zakonodajo, valuto itd.

Mednarodna trgovina omogoc¢a v odprtih trznih gospodarstvih konkurenco med tujimi in
domacimi proizvajalci. Konkurenca je koristna predvsem za potrosnike, ker zniZuje cene
proizvodom. Svobodna trgovina, to je trgovina brez ovir, pomeni posteno tekmovanje med
tekmeci iz razli¢nih drzav. Vendar pa, popolnoma svobodne trgovine ni, kajti drzave na
razli¢ne nacine spodbujajo svoja izvozna podjetja, na drugi strani pa jih §Citijo z razli¢nimi
ukrepi.

Ali mednarodna trgovina prinasa enake koristi vsem udeleZencem?

Mednarodna trgovina poteka pod neenakimi pogoji. Razvita gospodarstva z bistveno visjo
produktivnostjo izvazajo predvsem visoko tehnoloske proizvode, ki jih trzijo po visokih
cenah. RevnejSa gospodarstva pa predvsem kmetijske proizvode in razli¢ne vrste surovin, ki
jih prodajajo po nizkih cenah. Razkorak med izvoznimi cenami razvitih in nerazvitih drzav je
vedno vedji.

Razvite drzave, ki so dosegle dolo¢eno stopnjo razvoja so pripravljene odpreti svoje trge
nekaterim tujim izdelkom, drugim, ki so vitalnega pomena za njihovo gospodarstvo, pa ne. To
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predstavlja velik problem za vecji razmah svobodne trgovine nerazvitih drzav. Na primer,
zunanjetrgovinska politika Evropske unije si prizadeva znizati ali v celoti odpraviti
zunanjetrgovinske ovire. Po drugi strani pa ima Se vedno vrsto proizvodov za katere je
potrebno pri uvozu placevati carinske dajatve ali pa je uvoz v Skupnost koli¢insko omejen.

Evropska unija se ravno tako zelo tezko odreka subvencijam, ki jih daje svojim izvoznikom. S
tem ustvarja neposteno konkurenco. Prav zmanjSevanje subvencij ali njihova ukinitev bi
najvec prispevala k povecevanju konkuren¢nosti manj razvitih in zmanjSevanju revscine.

10.3 INSTRUMENTI ZASCITNE POLITIKE

Drzava ali pa tudi gospodarska skupnost lahko pomembno vpliva na vkljuCevanje njenega
gospodarstva v mednarodne tokove. To lahko po¢ne z razli¢nimi instrumenti zas¢itne politike.
Med najbolj poznanimi so: carine, kvote, izvozne subvencije, poreklo blaga, teCajna politika.
Pri tem je omejena in zavezana k spostovanju pravil in dolocil, ki izhajajo iz mednarodnih
sporazumov ali dvostranskih pogodb, sklenjenih z mednarodnimi organizacijami (WTO,
OZN).

Evropska unija ima znotraj enotnega evropskega trga prost pretok ljudi, blaga, storitev in
kapitala, do tretjth drzav pa vodi skupno zunanjetrgovinsko politiko. Skupna
zunanjetrgovinska politika §¢iti interese drzav €lanic in velja na celotnem podro¢ju EU,
spoStovati jo morajo vse Clanice. Temelji na enotnih nacelih in ukrepih, ki jih izvajajo do
tretjih drzav. Sem spadajo carinske stopnje, kvote, mednarodne pogodbe in drugi zaS¢itni
ukrepi. Dodatno znanje o konkurenci, politiki notranjega trga in zunanji trgovini dobite na
spletu: http://europa.eu/pol/index_sl.htm.

Slovenija je z vstopom v EU opustila svojo carinsko zakonodajo in sprejela skupno
trgovinsko politiko, ki temelji na enotnih nacelih glede carinskih stopenj, ukrepih
liberalizacije trgovine in ukrepih za zas¢ito domacega gospodarstva.

10.3.1 Carine

So orodje ali instrument zasc¢itne politike, ki ga uporablja drzava ali skupnost drzav za
reguliranje zunanje trgovine. Dejansko je oblika nekakSnega davka, ki ga lastnik blaga placa
drzavi, ko blago precka drzavno mejo ali mejo drzav skupnosti, ¢e je za tako blago dajatev
predpisana. Navadno se placuje pri uvozu blaga, redko pri izvozu.

Carinska politika je najstarejsa oblika omejevanja mednarodne trgovine. Na zacetku so drzave
pobirale carinske dajatve, da so z njimi polnile proracun, kasneje pa so z visokimi carinskimi
dajatvami tudi $¢itile svojo proizvodnjo pred tujo konkurenco.

Ekonomski ucinki carin so v tem, da carine povecujejo ceno uvozenega blaga, sCitijo in
povecujejo domaco proizvodnjo, zaradi vi§jih cen zmanjSujejo domaco potros$njo in
povecujejo drzavne prihodke ali prihodke ekonomske skupnosti.

Carinski zakonik je osnovni carinski zakon, ki dolo¢a zakonske okvire carinskega postopka.
Carinska tarifa je nekakSen cenik za pla¢evanje carin. Carinska tarifa je instrument trgovinske
politike EU, ki zdruzuje vse ukrepe trgovinske politike za posamezno blago in za posamezno
podrocje. EU s carinsko tarifo izvaja primarno zascito svojega gospodarstva. Carinska tarifa
vsebuje tarifne Stevilke, tarifna imena, carinske stopnje in druge ukrepe.
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10.3.2 Ostale oblike necarinske zasc¢ite

Necarinski instrumenti se v mednarodno menjavi vse bolj uveljavljajo. Med najpogostejse

oblike necarinskih instrumentov, ki jih uporablja EU, pa tudi druge drzave spadajo:

- Protidumpinski ukrepi. O dumpingu govorimo, ko je izdelek uvoZen in prodan na trgu, na
primer Skupnosti, po ceni, ki je nizja od normalne.

- Protisubvencijski ukrepi so ukrepi proti subvencijam, ki jih dajejo nekatere drzave svojim
izvoznikom, da lahko z niZjimi cenami »uspevajo na svetovnem trgu«.

- Kvote ali kontingenti se nana$ajo na uvoz nekaterih proizvodov iz tretjih drzav v Skupnost
v omejenih koli¢inah.

- Splo$ni sistem preferencialov daje ugodnost nerazvitim drzavam do nizje carinske tarife
ali tudi odpravo dajatev za dolocene proizvode.

- Razli¢ni predpisi (npr.sanitarni, razli¢ni standardi, o ustreznosti embalaze itd.).

Vsi ukrepi, ki jih izvaja EU ob izvozu in uvozu blaga v drzave, ki niso ¢lanice EU, so zbrani
in se dnevno osvezujejo v sistemu TARIC (Integrirana tarifa Evropske unije).

Vec o Taricu, nomenklaturi blaga in ukrepih zaSc¢itne politike EU, dobite na spletu:
http://www.izvoznookno.si/Dokumenti/Mednarodno_trgovanje/TARIC 9.aspx

Vaja
V sistemu Taric, poskusite ugotoviti za katere izdelke, ki se uvazajo v EU je potrebno
placevati carinske dajatve?

10.4 DEVIZNI TECAJ IN TECAJNA POLITIKA

S tecajno politiko lahko drzava pomembno vpliva na mednarodno konkurenc¢nost svojih
izvoznikov. Z znizevanjem cene domace valute (rast deviznih tecajev) povecuje oziroma
vzpodbuja izvozno usmerjenost podjetij in zmanjsuje povprasevanje po uvozu.

Devizni tecCaj je razmerje po katerem je mogoCe zamenjati en denar v drugega. Omogoca
primerjanje domacih cen s tujimi in obratno.

Devizni tecaj je:

- cena tuje valute, izrazena v enotah domace valute (direktna kotacija ali evropska kotacija).

L S st ae i e ]
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% Na primer: 1 USD = 0,68 EUR

- cena domace valute izrazena v enotah tuje valute (indirektna kotacija ali ameriSka
kotacija). Na primer: 1 EUR = 1,47 USD.

Poznamo dva nacina dolocanja deviznega tecaja. Trdni ali fiksni in drseci oziroma fleksibilni
nacin doloCanja deviznega teCaja. Trdni je tisti, ki ga dolo¢i drzava ali pooblasc¢ena denarna
institucija kot fiksno razmerje med domaco in tujo valuto. Ce se tedaj oblikuje na deviznem
trgu na osnovi ponudbe in povprasevanja pa govorimo o drse¢em deviznem tecaju.
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10.4.1 Trdni devizni tecaj

Pri trdnem deviznem tecCaju doloCi drzava oziroma centralna banka uradni teCaj med
vrednostjo svojega denarja in vrednostjo izbrane in mednarodno uveljavljene tuje valute.
Devizni te¢aj lahko niha v minimalnem razponu =1 % od uradnega. V primeru, da pride do
vecjega povpraSevanja po devizah in bi se zaradi tega uradni tecaj lahko povecal nad
minimalni razpon, mora centralna banka ponuditi trgu devize iz mednarodni deviznih rezerv.
S tem uravnovesi ponudbo in povpraSevanje in ubrani preveliko nihanje tecaja. V primeru
presezne ponudbe deviz, ki bi lahko potisnila uradni tecaj pod dovoljeno mejo, pa bo banka
intervenirala in presezke deviz odkupovala. Placala jih bo z izdajo novega denarja. Obsezni
odkup deviz in tiskanje novega denarja poveca koli¢ino denarja v obtoku, ki spodbuja k
nastanku inflacije.

Preveliko ¢rpanje mednarodnih deviznih rezerv za intervencije na deviznem trgu, lahko
privede do zadolzevanja v tujini. Da do tega ne pride, drzave obCasno spreminjajo vrednost
svoje valute nasproti tuji. Z devalvacijo zviSajo uradni devizni tec¢aj in povecajo ceno tuje
valute. V primeru dolgotrajnejSe presezne ponudbe deviz pa drzava popravi uradni tecaj
navzdol z revalvacijo. Revalvacija pomeni znizanje cene tuje valute oziroma povecanje cene
domace valute.

Strasek (2006) pravi, da lahko z devalvacijo oziroma revalvacijo drzava pomembno vpliva na
gospodarska gibanja. Devalvacija zniZza zunanjo vrednost denarja, zato praviloma spodbuja
izvoz. Izvozniki dobijo pri prodaji deviz domaci banki vec¢ enot domacega denarja. Po drugi
strani pa devalvacija zavira uvoz. Uvozniki morajo za enoto tujega denarja placati ve¢ enot
domacega denarja. Vecji izvoz in manjsi uvoz zmanjSuje deficit v placilni bilanci in povecuje
devizne rezerve.

Primer

Na dan 31. 12. 2009 je bil tecaj 1 USD = 0,6941 EUR,
na dan 18. 6. 2010 je bil te¢aj 1 USD = 0,8082 EUR
iz tega sledi, da je USD v tem obdobju apreciral.

Na dan 31. 12. 2009 je bil tecaj 1 EUR = 1,4407 USD,
na dan 18. 6. 2010 je bil te¢aj 1 EUR = 1,2373 USD,
iz tega sledi, da je EUR v tem obdobju depreciral.

Tecaje si lahko ogledate na: http://www.bsi.si/podatki/tec-BS.asp.

10.4.2 Drseci devizni tecaj

V sistemu drse¢ega deviznega tecaja se vrednost valute dolo¢i popolnoma prosto na osnovi
ponudbe in povprasevanja po devizah na deviznih trgih. Osnovna prednost sistema drsecih
teCajev v primerjavi s fiksnim tecajem je, da se neravnovesje v placilni bilanci samodejno
korigira brez intervencije centralne banke ali spremembe deviznih rezerv. Presezek v tekoCem
racunu, ki povzroca presezno ponudbo deviz se odpravi z apreciacijo domace valute. S tem
se domace blago v primerjavi s tujim podrazi, izvoz se zacne zmanjSevati, uvoz pa
povecevati. Kon¢no pride tudi do zmanjSevanja presezka. V primeru primanjkljaja v teko¢em
delu placilne bilance, ko imamo presezek uvoza nad izvozom, se ta odpravi z depreciacijo
domace valute. Domace blago postane v primerjavi s tujim blagom cenejSe in zanimivo za
1zvoz, ki se poveca, uvoz pa zmanjsa. To pripelje do zmanjSevanja primanjkljaja.
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Depreciacija pomeni isto kot devalvacija, le da se izraz uporablja v sistemu drsecega
deviznega teCaja. Podobno velja za izraz apreciacija, ki vsebinsko pomeni revalvacija in se
prav tako uporablja v sistemu drsecega deviznega tecaja.

O uravnavano drsefem deviznem te¢aju pa govorimo, ko se sistem oblikuje na osnovi
ponudbe in povprasevanja po devizah, vendar si centralna banka pridrzuje pravico
intervencije na deviznem trgu, e bi prislo do velikega spreminjanja deviznega tecaja.

Vaja
V neki drzavi imajo sistem trdnega deviznega tecaja. Tecaj je bil na zacetku leta 10 denarnih
enota za 1 EUR. Konec leta pa 8 denarnih enot za 1 EUR. Valuta te drzave je

10.5 POVZETEK

Za reguliranje mednarodne trgovine uporabljajo drzave razli¢ne instrumente. Najbolj znane so
carine, ki jih drzave ali skupnosti uvajajo predvsem za zascito lastne proizvodnje in polnjenje
drzavnega proracuna. Poleg carin uporabljajo tudi druge zaScitne ukrepe. To so lahko:
protidumpinske in protisubvencijske dajatve, kvote oziroma kontingenti, poreklo blaga,
tecajna politika, mednarodne pogodbe itd.

Devizni teCaj je razmerje po katerem je mogoCe zamenjati en denar v drugega. Omogoca
primerjanje domacih cen s tujimi in obratno.

Z devalvacijo in revalvacijo lahko drzava pomembno vpliva na mednarodno menjavo svojega
gospodarstva. Devalvacija pomeni zviSanje uradnega tecaja, kar ugodno vpliva na izvoznike,
po drugi strani pa zavira uvoz. Revalvacija pa ima nasprotne ucinke.

V svetu sta uveljavljena predvsem dva nacina oblikovanja deviznih tecajev. Trdni, ki ga
dolo¢i drzava in spremenljivi, ki se oblikuje na deviznem trgu na osnovi povprasevanja in
ponudbe.

10.6 VPRASANJA ZA PREVERJANJE ZNANJA

Kaksne ucinke na gospodarstvo ima uvedba carin?

Kako vpliva depreciacija domace valute na domaci izvoz in uvoz?

Katere sisteme deviznih tecajev poznate? V ¢em se razlikujejo?

Navedite najpomembnejse oblike necarinskih instrumentov, s katerimi omejujemo uvoz?
Kaj je devizni tecaj, kaj direktno, kaj indirektno kotiranje?

Kako vpliva depreciacija domace valute na placilno bilanco?

Kaksne so koristi od mednarodne menjave? Ali so za vse enake?

Kaj pomeni revalvacija domace valute? Kako u¢inkuje na uvoz in izvoz?

Na zacetku leta je bil tecaj 1,55 denarne enote za 1 EUR. Na koncu leta je bil tecaj 1,35
denarne enote za 1 EUR. Drzava ima sistem fiksnega deviznega teCaja. Je valuta te
drzave aprecirala, deprecirala, devalvirala, revalvirala?

WX Nh WD —
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Projekt Impletum

Uvajanje novih izobraZevalnih programov na podro¢ju visjega strokovnega izobrazevanja v obdobju 2008—
11

Konzorcijski partnerji:

VISIA

BLED
STROKOVNA ||

II » Gl = SOLSKI CENTER VELENJE

Operacijo delno financira Evropska unija iz Evropskega socialnega sklada ter Ministrstvo RS za Solstvo in $port.
Operacija se izvaja v okviru Operativnega programa razvoja ¢loveskih virov za obdobje 2007-2013, razvojne
prioritete ‘Razvoj cloveskih virov in vsezivljenjskega ucenja’ in prednostne usmeritve ‘Izboljsanje kakovosti in
ucinkovitosti sistemov izobrazevanja in usposabljanja’.

Solski center
Novo mesto




