@ 5 Q%Fn

...: |Nalozba v vaso prihodnost
REPUBLIKA SLOVENIJA

OPERACIJO DELNO FINANCIRA EVROPSKA UNIJA

MINISTRSTVO ZA SOLSTVO IN SPORT Evropski sociaini sklad

EKONOMIJA

DANICA PUSNIK



VisjeSolski strokovni program: Ekonomist
Ucbenik: Ekonomija
Gradivo za 2. letnik

Avtorica: g S G
mag. Danica Pusnik, univ. dipl. ekon.
Solski center Slovenj Gradec Solski center Slovenj Gradec

Visja strokovna Sola

Strokovni recenzent:
mag. Samo Kramer, univ. dipl. ekon.

Lektorica:
Milena Strovs Gagic, prof. slov. in ang. jez.

CIP - KataloZni zapis o publikaciji
Narodna in univerzitetna knjiZnica, Ljubljana

33(075.8) (0.034.2)

PUSNIK, Danica

Ekonomija [Elektronski vir] : gradivo za 1. letnik / Danica
Pusnik. - El. knjiga. - Ljubljana : Zavod IRC, 2009. -
(VisjesSolski strokovni program Ekonomist / Zavod IRC)

Nac¢in dostopa (URL): http://www.zavod-irc.si/docs/Skriti dokumenti/
Ekonomija-Pusnik.pdf. - Projekt Impletum

ISBN 978-961-6824-37-8
251894272

Izdajatelj: Konzorcij visjih strokovnih $ol za izvedbo projekta IMPLETUM
Zaloznik: Zavod IRC, Ljubljana.
Ljubljana, 2009

Strokovni svet RS za poklicno in strokovno izobrazevanje je na svojil24. seji dne 9. 7. 2010 na podlagi 26.
¢lena Zakona o organizaciji in financiranju vzgoje in izobrazevanja (Ur. . RS, $t. 16/07-ZOFVI-UPBS, 36/08 in
58/09) sprejel sklep st. 01301-4/2010/11 -2 o potrditvi tega ucbenika za uporabo v visjesolskem izobrazevanju.

© Avtorske pravice ima Ministrstvo za Solstvo in Sport Republike Slovenije.

Gradivo je sofinancirano iz sredstev projekta Impletum ‘Uvajanje novih izobrazevalnih programov na podro¢ju visjega strokovnega
izobrazevanja v obdobju 2008—11".

Projekt oz. operacijo delno financira Evropska unija iz Evropskega socialnega sklada ter Ministrstvo RS za Solstvo in $port. Operacija se
izvaja v okviru Operativnega programa razvoja ¢loveskih virov za obdobje 2007-2013, razvojne prioritete ‘Razvoj ¢loveskih virov in
vsezivljenjskega ucenja’ in prednostne usmeritve ‘Izboljsanje kakovosti in u¢inkovitosti sistemov izobrazevanja in usposabljanja’.

Vsebina tega dokumenta v nobenem primeru ne odraza mnenja Evropske unije. Odgovornost za vsebino dokumenta nosi avtor.




PREDGOVOR ....uueiiieinersinsnissansisssisssnssssssisssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssassssssssssssss 3
1 EKONOMIJA, EKONOMSKI PROBLEM, REPRODUKCIJSKI PROCES IN
EKONOMSKI KROZNI TOK .....couiummeimmmernsnsessssscsssnssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssasssssanss 5
LT EKONOMITAL ...ttt ettt sttt ettt e sat e s st enteeneesaeeseeneens 5
1.2 EKONOMSKI PROBLEM .......ooiiiiiiiiiiieitecieeieeett ettt ettt 5
1.3 DOBRINE ...ttt ettt et e st e e st e s st enteeneesaeenseeneens 6
1.4 VRSTE DOBRIN .......ooiititiiiitienee ettt sttt et s 7
1.5 REPRODUKCIISKIPROCES ........ooiiiiiieteesee ettt 7
1.6 KROZNI TOK GOSPODARSTVA.....covimriimrimmriseesssesseessssssessssesesesssssssssssessenns 8
2 EKONOMSKI PROBLEM DRUZBE IN POSAMEZNIKA ......oeveurernerrerssessessssessense 11
2.1  EKONOMSKI PROBLEM DRUZBE .........ccccociuiiieiieseereeeeseseeeeeeses s 11
2.2 EKONOMSKI PROBLEM POSAMEZNIKA .......oooiiiiiieeieeeeeieee e 14
2.3 ZAKON PADAJOCE MEJNE KORISTNOSTI ......coovivuiueieeieeeeeeeseeeeeeereeeeenens 16
3 TEORIJA STROSKOV ...ouuerererrereennsnssssssessessessessesssssssssssssssessessessessessessessasssssssassessesses 20
3.1  OSNOVNIKONCEPT STROSKOV ....coocuurimirimriimriieeseesseesssesesesesesesssesssnnes 20
3.2 RAZLICNI VIDIKI STROSKOV .....ooiumiiiiriiiieiniieiieieeess s 21
3.3 KONCEPT CELOTNIH STROSKOV ..o, 22
3.4 KONCEPT POVPRECNIH STROSKOV ......coovmiiiiiiieeeieeeeeeieeeeeeeesesseesens e, 24
3.5 PODROBNEJSI PRIKAZ POSAMEZNIH VRST STROSKOV........ccccocvvvivierrnnnn. 26
3.6 POTROSEK, STROSEK, IZDATEK, ODHODEK .........ccoccovvvviiierereeesensreneenn. 30
3.7 DONOSTOBSEGA.......oottiieiteeeeee ettt sttt st 31
4 TRG IN TRZNO RAVNOVESUJE ....ououevterrerresressessesssssesssssessessessessessessessessesssssssssessessesss 35
4.1 POJEM TRGA IN TRZNEGA GOSPODARSTVA .....coovvuiririinriiesiieresessiseennn. 35
42 OCENA REALNOSTI DELOVANJA TRZNEGA MEHANIZMA............ccccoevuuc... 36
4.3 POVPRASEVANIE......oiiiiirittiieiiee ittt 36
4.3.1  Dejavniki POVPTASEVANTA ...eeeevrieriireeiieeeieeesieeesieeesireeesereeessseesseeesseeesseeessseeens 37
4.3.2  Klasifikacija proizvodOV..........cccueeiieriieiiienie ettt et 38
4.3.3  ElastiCnOSt POVPIASEVANJA....ccvurerurreeireeiireesieeesteeessreeessreesssseesssseessseeessseeessseeenns 39
4.3.4 Razmerje med cenovno elasti¢nostjo povpraSevanja in prihodkom od prodaje..41
4.4 PONUDBAL.... .ottt ettt et sttt st e s et et e entesaeenbeeneesneeseenaesneenes 42
4.4.1  Dejavniki pOnUADE. ........cooiiiiiiiiiiiieie et 43
4.4.2  ElastiCnost PONUADE.......cccuieeiiiieiiiieeiie ettt et e e e eeeea e e s veeesrae e e 44
4.5  TRZNO RAVNOTEZJIE .....otiuuiiiiiineeieeieesesesssessssesssssessessssss st ssessssesssesssns 45
5 KONKURENCAL.....coniiiininsnicseisecssissesssesssissssssessssssssssesssssssssssssssssassssssssssssssssssssssssssssassans 49
5.1 POJEM IN VRSTE KONKURENCE........ccctiiiiiiieiieeeee et 49
5.2 POPOLNA KONKURENCA ......oooiiitiiiientteeeestett ettt st 50
5.3  NEPOPOLNA (OMEJENA) KONKURENCA.......ccootiiieteeseeeeseee e 52
53,1 MONOPOL .ttt e ebeesnbeenneas 52
TR 20 O 1§ 700 T ) SRS 54
5.4  MONOPOLISTICNA KONKURENCA ........ccoiiioieeeeteeeeeeeeeseeeees e, 55
5.5 NELOJALNA KONKURENCAL......cootiteertee ettt 55
6 EKONOMSKI SISTEM IN EKONOMSKA POLITIKA........ccovieninneinsnicssansssnssasosasene 59
6.1 EKONOMSKI SISTEM.....ccoiiiiiiiiiiieteeie ettt ettt ettt sseesae e 60
6.2 EKONOMSKA POLITIKA .....ooitiiiiteteeiesttee ettt st 60
6.2.1  Fiskalna politiKa ......cc.ceeviiiiiiiieiieceeee e 60
6.2.2  Denarna POITIKA .......cccuieiiiiiiiiiieeie et 62



0.2.3  TeCajna POILIKA......cceeiiieiiecii ettt st 63

6.2.4  Zunanjetrgovinska politiKa ..........cceevviieiiiiiieiiiecie e 64

6.3 PLACILNA BILANCA .....coooiiiiiirieiereieesieeeseesssee st 65

7 BRUTO DOMACI PROIZVOD IN INVESTICIJE .....cuovreereereeresressessessessessessessessesesses 70
7.1  BRUTO DOMACI PROIZVOD IN BRUTO NACIONALNI PROIZVOD ............. 70
7.2 NOMINALNI IN REALNI BRUTO DOMACI PROIZVOD ........cccoovvvrveerrrernn. 71
7.3 METODE MERJENJA BDP .....ooiiiiiiiiiiiieeeeeteeee ettt 73
74 INVESTICITE ...ttt ettt et ettt et e s e nseenseeneans 75

8 INFLACIJA, DEFLACIJA IN STAGFLACIJA .....cuiiiviiniinnicsnnsssissssssssesssssssssssssossses 80
8.1 INFLACIJA IN VRSTE INFLACIE ....oooiiioieeeeeeeeee e 80
8.1.1 PO KIMteriju iNtENZIVIIOStE....eeeuvieiieriieeiiesiieeieesite et iee ettt eteeaeeeneeesaesneeensee e 81
8.1.2  Glede na priCaKoVan]a.........cccvieecuieeriieeeriieeerieesteeerreeesereeeseeessreessaeeesseeesseeens 81
8.1.3  Glede na spremembo relativinih Cen..........cccvevieiiieniieiiiiieeiiee e 81
B.1.4  Glede NAa VZIOK .....oouiiiiiiiiieiee e e 82

8.2 DEFLACIJA IN STAGFLACIJA ....ooiiitieeteeee sttt 82

9 BREZPOSELNOST ...ucouiiniiinninsnissenssessssssessssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssssss 84
9.1 BREZPOSELNOST IN VRSTE BREZPOSELNOSTT ......cccccieiiiiiieiieeieeeeeeeenee. 84
9.2  UKREPI ZA RESEVANIJE BREZPOSELNOSTTI.........ccocvvivivieeeeneeeeeseeeeeneeenen, 86
10 LITERATURA IN VIR ....cuuioiisiireriensrecssissesssecssnssasssesssssssssssssssssssssessssssssssssssssssssssssae 89

ii



Kazalo slik

Slika 1:
Slika 2:
Slika 3:
Slika 4:
Slika 5:
Slika 6:
Slika 7:
Slika 8:
Slika 9:

Slika 10:
Slika 11:
Slika 12:
Slika 13:
Slika 14:
Slika 15:
Slika 16:
Slika 17:
Slika 18:

Relativna redkost dODTIN .........oociiiiiiiiieiieeiieiece et e 6
Idealno razmerje dODIIN .......cccviiiiiiieciie e e 6
Proces materialne reprodukCije ........oovieiiieiiieniiiiiieieee e 8
Krozni tok dohodkov in 1Zdatkov............cooiiiiiiiiii e 9
Transformacijska Krivulja .......ccoooiiiiiiiniiiiice e 12
PIEMICA COME ..ottt ettt et ettt ettt e st e beesaeeens 15
Premiki premice cene in Kombinacije 1Zbire...........ccceeveeeiienieiiiieniieeieenieeieeee e 16
Celotna KOTISTNOST.....coueiiiiieiie ettt ettt et et e st e e e ens 17
MEJNA KOTISTNOSE ....c.eiieuiieiieeiieeiie ettt ettt ettt ettt e be e bt e st e eseesnseeseesnseenseesnsaens 17

Fiksni, variabilni in sSkupni StroSKi.........cccceeeviiieriieeniieeiie e 24
Povprecni fiksni, variabilni in skupni StroSKi.........coceeeeveniiniiiiniiniiniecee 26
Razdelitev skupnih StroSKOV ........c.cooiiiiiiiiiiieee e 26
PodrobnejSi prikaz StroSKOV ........cccviviiiiiiiiieieeee e 29
Razli¢ne vrste povprecnih StroSKOV .......cccuvieeiiieciiiciieeee e 30
Konstantni, upadajoc€i in narascajoci donosi ObSEga.........cccvevvervverienieenienieneeniennns 32
Individualna krivulja povpraSevanja ........c.cccccveeeieeerieeeiieeeiieeeeeeeeeeeeveeeeree e 37
Sprememba 0bSEZa POVPTASEVAN]A.....cc.eeeruierureerieriieeieeniieereeereesseesreeseeseneesseesneens 38
Sprememba Krivulje pOVPIaSevanja .........cccueeeeuveeeiiieeniieeeieeeeieeeereeeeveeereeeeaee e 38

Slika 19: Sprememba elasti¢nosti povprasevanja od ni¢ do neskoncno..........cccceeevvereeniennnene 40
Slika 20: Povprasevanje in celotni prihodek ..........ccooevviieiiiiiiiieeeeeeeeee e 41
Slika 21: Elasti¢nost povprasevanja manjSa 0d €Na ...........ccceevveeriienieeniienieeiienreeiee e 42
Slika 22: Elasticnost povpraSevanja vecja 0d 1.......cccocoviieiiieeiiieeiieeiee e 42
Slika 23: Krivulja pOnudDe. ......ccc.eiiiiiiiieiieiie ettt et 43
Slika 24: Sprememba obsega ponudbDE............ccciviiiiieiiieeee e 44
Slika 25: Sprememba PONUADE .........c.cociiiiiiiiieiiee ettt et 44
Slika 26: Sprememba elasticnosti ponudbe od ni¢ do neskoncno...........ccceveeecveercveencieeennnenn. 44
Slika 27: Trzno ravnoteZzje in presezna ponuAdDA...........cccueviuierireriienieeriienieeiee e eee e 46
Slika 28: Trzno ravnoteZzje in preseZno POVPIASEVANIE ....cecvvreerrreeerureeerrreeeereeeseeesseeessseeesssees 47
Slika 29: Javnofinancni prifodKi..........c.eecuieriiiiiiiiiieiiee e 61
Slika 30: Javnofinancni 0dhodKi ............ooouiiiiiiiiiiii e 61
Slika 31: FUNKCIJ@ dENAT A ....cccviiiiiiiiiiiiciieiie ettt ettt et 62
Slika 32: UCINKI UVEADE CATIN ......eiiuiiiiiiiiieiie ettt et 65
Slika 33: Sestava placilne bilance ...........cccooveiiiiiiiiiiiiiieieee e 66
Slika 34: VISte DrezZpOSEINOSTI ... .vieeiiieeiieeciiteciie ettt e e e e e e e e e e e aaeesreeeesreeesaneeas 85

il



Kazalo tabel

Tabela 1:
Tabela 2:
Tabela 3:
Tabela 4:
Tabela 5:
Tabela 6:
Tabela 7:
Tabela 8:
Tabela 9:

Tabela 10:
Tabela 11:
Tabela 12:
Tabela 13:
Tabela 14:
Tabela 15:
Tabela 16:
Tabela 17:

Alternativne moZnosti ProiZVOdNj@.........cecueerueeeuierieeiiieniieeieenieeeieenieesveesseesseesees 11
[zracun oportunitetnih StrOSKOV ........ccccviiiiiiiiiiieciiecie e 13
[ZraCun Za PremiCo CENE.......eevuvieriieriieeiteeie et ettt e ete et e e et e s aeebeesaaeenbeessneenseas 15
Celotna in Mejna KOTIStNOSE.......ccueiiiiieeiiieeiiie et eieeeeiee e e et e e e eeeeeeaeeesaee e e 17
SHrOSKI (EUR)..ceiiiiiieee ettt st 23
Povprecni StroSKi (EUR) .....c.uiiiiiiiciicceece ettt e 25
Razli¢ne vrste fiksnih in variabilnih stro§kov (EUR) ........ccccoeeeiiiiiiiiiiicceee, 28
Povprecni StroSki (EUR) ....cc.viiiiiiiciicceece ettt 29
Individualno POVPIASEVANTE ......cccvieriieeiieiieeiieriee ettt ettt 37

Individualna ponudba.............cooiiieiiiieiiie e 43
TTZN0 TAVIIOTEZIC ..veevvieniieeiieeiie et eiee et eite st e eteeseteesbeessaeeteesabeenseessseenseessseenseennns 46
Poslovanje podjetja v pogojih popolne konkurence (EUR).........cccceevevvvervirennenn. 51
Poslovanje podjetja v pogojih popolne konkurence na osnovi MC in AC (EUR) 52
Izrac¢un cene oz. koli¢ine, ki maksimizira dohodek monopolista (EUR)............... 53
Optimalna koli¢ina proizvodnje monopolista na osnovi TR, TC in TP (EUR).... 53
Struktura cene zZ dUMPINZOM .......cccuieiiiiriiiiiieiie ettt 57
Mednarodne rezerve in zunanji dolg v Sloveniji od 19922007 .........cceeevveennnee. 67

Tabela 18: Izracuna realnega BDP in stopnjo gospodarske rasti.........ccceeceeevienierciieniennennen. 71
Tabela 19: BDP v Sloveniji — izracun po fiksnem te¢aju v EUR in vUSD .........cccceeveenneen. 73
Tabela 20: Izracun dodane vrednosti Kruha ............cocooeiiiiiiiiiiiiiiic e 74
Tabela 21: Metoda 1ZAatKOV.......uuvvveiiiiiiiieiieeieee ettt e e e e e e s e e enaaaeeees 75
Tabela 22: Metoda dONOAKOV ........oooouviiiiieiiiie e 75
Tabela 23: Metoda dodane VIEANOStI.......ccuvvvviiiiieiiiiiiiieieeee e e 75

v



Ekonomija

PREDGOVOR

Ekonomija je veda, s katero se vsakdo, ne da bi se tega vedno zavedal, srecuje pri prakti¢nih
zivljenjskih odlocitvah. Ekonomska plat izbire poklica, dejavnosti, s katero se ukvarjamo,
nacina, kako gospodarimo s svojim ¢asom, sposobnostmi, delovno in ustvarjalno energijo, z
denarnimi in drugimi gmotnimi sredstvi, pomeni del Zivljenja, ki mu ne moremo ubezati. V
sodobnem svetu mora vsakdo sprejemati odlocCitve, bodisi kot posameznik bodisi kot del
druzine na podro¢ju porabe, bodisi kot gospodarstvenik, strokovnjak ali delavec na podrocju
proizvodnje in prodaje.

V ekonomiji nam informacijska revolucija omogoca hiter dostop do podatkov. Le z nekaj
kliki so nam na voljo zadnji podatki o placilni bilanci, proracunu, uvozu in izvozu, o
delovanju poslovnih bank in centralne banke, o mednarodnih denarnih rezervah...

Danes denar, dobrine in informacije preckajo drzavne meje hitreje in lazje. Vzpon globalnega
trga prinaSa nove izzive. Kdo se bo najbolje prilagodil nara$cajo¢i tuji konkurenci?
Zmagovalci bodo pobrali dobicke. Kaj torej je ekonomija? Pomembne opredelitve pravijo, da
ekonomija proucuje, kako se v gospodarstvu oblikujejo cene dela, kapitala in zemlje in kako
te cene vplivajo na alokacijo virov, raziskuje obnaSanje finan¢nih trgov in analizira, kako ti
prelivajo kapital v preostalo gospodarstvo, analizira uinke vladnih izdatkov, davkov in
vladnega primanjkljaja na gospodarsko rast... Zares, ekonomija je pomembna veda zaradi
dejstva redkosti in Zelje po ucinkovitosti.

Sele tedaj, ko za¢ne§ spoznavati neko vedo, ugotovis, kako malo ves o njej. Zaves se, koliko
dejavnikov vpliva na doloceno dogajanje v gospodinjstvu, podjetju, zlasti pa v narodnem
gospodarstvu. Zeli$ si vedeti ¢im vec, kajti tudi ekonomija kot veda postane zanimiva tedaj,
ko ves o njej dovolj, da nisi nebogljen v razmisljanju.
mag. Danica Pusnik
"Vecerje ne pricakujemo zaradi dobrosr¢nosti mesarja, pivovarja ali peka,

ampak zaradi njihove skrbi za svoj lastni interes."

Adam Smith, Bogastvo narodov






Ekonomija

1 EKONOMIJA, EKONOMSKI PROBLEM, REPRODUKCIJSKI
PROCES IN EKONOMSKI KROZNI TOK

UvVOD

Vedno, vsak dan oz. trenutek se sreCujemo s problemom pomanjkanja denarja in Zeljo po
dolo¢eni dobrini. Velikokrat star§i svojim otrokom le steZka nudijo najnujnejSe stvari za
Solanje in prezivetje. Prav zalostno je slisati iz ust mladostnika, da bi rad sStudiral, vendar mu
zaradi pomanjkanja denarja starSa te Zelje ne moreta izpolniti. Ceprav je redni $tudij
brezplacen, izobrazevanje v Ljubljani in Mariboru pa vseeno zahteva od $tudenta oziroma
njegovih starSev placilo za stanovanje, hrano, prevoz, knjige, obleko. Gre za razmerje med
razpolozljivo koli¢ino dobrin in ¢loveskimi potrebami.

Bistvo ekonomije je torej spoznavanje o realnosti redkosti in iskanje organiziranosti druzbe
tako, da omogoca najucinkovitejSo rabo virov. Ravno v tem je prispevek ekonomije k blaginji
Clovestva. Ekonomski problem je posledica dejstva, da so sredstva, ki so na voljo za
proizvodnjo, kasneje pa proizvedena koli¢ina dobrin, omejena.

V tem poglavju boste spoznali: pojem ekonomija, ekonomski problem, dobrine, vrste
dobrin, reprodukcijski proces in krozni tok gospodarstva.

Po tem poglavju boste znali: pojasniti pojem ekonomija, opredeliti ekonomski problem in
dobrino, nasteti vrste dobrin ter dobrine razporediti v posamezne vrste, opredeliti
reprodukcijski proces ter soodvisnost in povezanost mikroekonomije in makroekonomije s
pomocjo shematskega prikaza kroznega toka dohodkov in izdatkov vseh ekonomskih osebkov
v gospodarstvu.

1.1 EKONOMIJA

Ekonomija je sestavljena iz grSkih besed oikos (dom) in nomos (pravilo, zakonitost),
oeconomus (lat.) pa je bil upravitelj, gospodar, ki je bil odgovoren za preskrbo nekega
posestva.V prvotnem pomenu besede je bila ekonomija veda o upravljanju posestva,
gospodarstva. Gospodarjenje pa je proces, ki ga lahko raz¢lenimo na Stevilne posamezne faze
(proizvodnja, razdelitev, menjava in potrosnja).

"Ekonomija kot teoreticna veda, kot sklop idej o delovanju gospodarstva je nastala v drugi
polovici osemnajstega stoletja. Raven vede je ekonomija dosegla Sele s fiziokrati sredi
osemnajstega stoletja v Franciji oziroma nekoliko pozneje leta 1776 z delom Adama Smitha
(htp://en.wikipedia.org/wiki/Adam_Smith — 21. 9. 2009) Raziskovanje o naravi in vzrokih
bogastva narodov ali kratko Bogastvo narodov. To delo Stejemo kot prelomno za nastanek
teoreticne ekonomije, Smitha pa za zacetnika klasi¢ne ekonomske teorije" (Lah, 2005, 9).

Ekonomija pomeni nauk o gospodarjenju. Ukvarja se z zadevami, povezanimi s posamezniki

(druzine, gospodinjstva), podjetji in drzavo. Podjetje, drzavo in posameznike imenujemo
ekonomski osebki.

1.2 EKONOMSKI PROBLEM

Ekonomski problem, zaradi katerega morajo vsi osebki ravnati kar najbolj racionalno,
pametno, premi$ljeno, je to, da so sredstva, ki so na voljo za proizvodnjo, potem pa
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Ekonomija

proizvedena koli¢ina dobrin, omejena. Nesorazmerje med potrebami in razpoloZljivimi
dobrinami imenujemo temeljni ekonomski problem. Potreb ne moremo zadovoljiti v tolikSni
meri, kot si Zelimo. Ker se potrebe nenehno obnavljajo, spreminjajo in povecujejo, ne
moremo odpraviti ekonomskega problema.

1.3 DOBRINE

Kadar je dobrin manj kot znasajo potrebe ljudi, gre za ekonomske ali relativho redke
dobrine. Z njimi se ekonomija ukvarja, ker so predmet gospodarjenja.

Relativno redkost dobrin opazimo takrat, ko jih zacne nenadoma akutno primanjkovati, kot
velik skok cen, ljudje pogosto nanje Cakajo v vrsti, uvajajo se razne omejitve (boni,
potro$niske kartice...).

razpoloZljiva
kolicina - potrebe po dobrini
dobrin

Slika 1: Relativna redkost dobrin

Nasproti dolo¢eni razpolozljivi koli¢ini dobrin obstajajo veliko vecje potrebe po tej dobrini.
Relativna redkost dobrin se izraza s ceno dobrine.

razpolozljiva kolicina dobrin > potrebe po dobrini

Slika 2: Idealno razmerje dobrin

Idealno razmerje dobrin pomeni, da bi lahko zadovoljili prav vse obstojece potrebe, ¢e bi
pazljivo razporedili dobrine med tiste, ki jih potrebujejo, in to v primerni koli¢ini.

Ker so dobrine sorazmerno redke, moramo z njimi premisljeno ravnati in gospodariti. Bistvo
procesa gospodarjenja je zadovoljevanje potreb oziroma zelja ljudi. Potrebe zadovoljujemo z
dobrinami in storitvami. Gospodariti pomeni najucinkovitejSe porazdeliti in uporabiti omejena
sredstva tako, da ¢im bolj zadovoljimo potrebe. Sredstva uporabimo najbolj uc¢inkovito, ce:

* zvlozenimi sredstvi dosezemo najvecji mogoci ucinek ali
» Zeleni uCinek dosezemo s ¢im manjSo porabo sredstev.

Ko gre za potroSne dobrine, to pomeni, da mora druzba oblikovati mehanizem, s katerim se
doloca kdo, v kakSnem obsegu in kdaj lahko dobi posamezno ekonomsko dobrino. Taksen
mehanizem je lahko trzni mehanizem, ki prepusca posamezniku odlocitev, ali je pripravljen
placati dobrino po doloceni ceni, sicer je ne dobi (Glas, 2002).
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1.4 VRSTE DOBRIN

Dobrina je vsako dosegljivo sredstvo, ki je sposobno zadovoljiti kakSno potrebo. Ko z njeno
uporabo zadovoljimo potrebo, lahko re¢emo, da ima dobrina uporabno vrednost. Sposobnost
dobrine, da zadovolji kaksno potrebo, imenujemo tudi koristnost dobrine.

Ekonomisti delijo dobrine glede na dostopnost in razpolozljivost na:
e ckonomske dobrine (relativno redke dobrine) so dobrine, ki imajo ceno in z njimi
moramo gospodariti (hrana, obleka, avto...);
e neekonomske (proste) dobrine so dobrine, ki nimajo cene, niso predmet gospodarjenja
(soncna toplota in svetloba...);

Sociologi in psihologi delijo dobrine na:
e osnovne, primarne, eksisten¢ne dobrine — nujne Zivljenjske dobrine (hrana, obleka,
obutev...);
e sekundarne, luksuzne — stranske, manj nujne, $irijo se s civilizacijo (gledalisce, TV,
jahta...);

Po namenu delimo dobrine na:
e potroSne (konzumne) dobrine — zadovoljijo neposredno c¢loveske potrebe (hrana,
obleka...);

e proizvodne dobrine — dobrine, ki omogocajo proizvodnjo.

Proizvodne dobrine delimo na:
e kapitalne (investicijske) dobrine — vlagamo jih kot produkcijske zmogljivosti v
proizvodnjo;
e intermediarne dobrine (surovina, material) — to so dobrine, iz katerih pridobivamo
proizvode.

Dobrine delimo Se na:
e substitutne (nadomestne) dobrine — npr. kokakola ali oranzada — obe namreC poteSita
zejo, torej isto potrebo in imata enak ucinek;
e komplementarne (dopolnilne) dobrine (npr. ¢e se zelimo udobno peljati, potrebujemo
avtomobil, zanj potrebujemo bencin, olje, avtomobilske plasce...). Brez ene od teh
sestavin potrebe preprosto ne moremo zadovoljiti.

Komentirajte ¢lanek z naslovom: Zakaj deliti dobrine. Clanek se nahaja na
(http://www .share-
international.net/slo/publikacije/arhiv/gospodarstvo/zakaj delitidobrine.html,
10. 9. 2009).

1.5 REPRODUKCIJSKI PROCES

Zaradi obnavljanja in Sirjenja potreb, ko se veca Stevilo prebivalcev in se zviSuje Zivljenjska
raven, se proces proizvodnje nenehno tudi obnavlja, po navadi v vse vecjem, razsirjenem
obsegu, zato govorimo o reprodukcijskem procesu oziroma o procesu druzbene reprodukcije.
V druzbenem reprodukcijskem procesu se pravzaprav ureja, usklajuje dejavnost tisocev
gospodarskih osebkov v vsaki druzbi, od proizvajalcev do porabnikov, vsi ti na dolo¢en nacin
sodelujejo v reprodukciji. Taksno usklajevanje pa pomeni tudi odgovor na tri temeljna, med
seboj tesno povezana ekonomska vprasanja vsake druzbe, in sicer:



Ekonomija

a) kaj se bo v neki druzbi proizvajalo in v kaksSnih koli¢inah: gre za izbiro med raznimi
mogocCimi dobrinami in storitvami ter konkretnimi koli¢inami. Tako se odlofa o tem,
katere potrebe in v koliksni meri bodo zadovoljene, saj sposobnost proizvodnje pomeni
tudi koli¢inske in strukturne meje za poznejSo porabo;

b) kako se bodo dobrine proizvajale, torej, kdo jih bo proizvedel, s kaksnimi sredstvi ter po
kaks$nem tehnoloskem postopku;

c) za koga bodo dobrine proizvedene, kdo in koliko jih bo sodelovalo v prisvajanju koristi —
tu gre predvsem za vpraSanje razdelitve druzbenega produkta med posameznike in
skupine.

Nasteta ekonomska vprasanja se porajajo v vsaki druzbi. Navedenih ekonomskih vpraSanj ne

bi bilo, ¢e bi bila sredstva neomejena in bi lahko proizvajali neskon¢ne, neomejene kolicine

vsake dobrine, z njimi pa povsem zadovoljili ¢loveske potrebe (Glas, 2002).

Proces reprodukcije je proces nenehnega obnavljanja proizvodnje dobrin in storitev, v
katerem se porabljajo delo in sredstva, zato je to proces materialne reprodukcije.

Tako z gospodarsko dejavnostjo nenehno nastopajo materialni tokovi:
delo in produkcija dobrine in poraba >
sredstva storitve

Slika 3: Proces materialne reprodukcije
Vir: Glas, 2001

ZapiSite dobrino, za katero se vam zdi, da jo na trgu trenutno primanjkuje in
opredelite zakaj.

1.6 KROZNI TOK GOSPODARSTVA

Reprodukcijski proces ali gospodarska dejavnost v neki druzbi poteka kot nenehno
ponavljajo¢ se tok, v katerem sodelujejo vsi ekonomski osebki. Bistvo vsega procesa je, da
posamezniki in skupnosti nenehno prilagajo razpolozljiva sredstva ciljem, ki jih nameravajo
doseci. Ekonomski problem reSujemo s kroznim tokom gospodarstva.
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Slika 4: Krozni tok dohodkov in izdatkov
Vir: Setnikar Cankar et al., 2004

Zaradi delitve dela so ekonomski osebki medsebojno odvisni. Povezujeta jih dva poglavitna
trga (trg proizvodnih dejavnikov in trg proizvodov). Podjetja proizvajajo dobrine in jih
prodajajo na trg proizvodov. Kupci so gospodinjstva, ki potrebujejo dobrine za
zadovoljevanje potreb. Svojo delovno silo in druge proizvodne dejavnike, ki so v njihovi lasti,
ponujajo na trgu proizvodnih dejavnikov. Tam jih kupujejo ali najamejo podjetja, z njimi
proizvajajo in to gospodinjstvom placajo.

Ekonomski tokovi potekajo kot dvojni tokovi: v eno smer potekajo stvarni, materialni (realni)
tokovi dobrin, storitev, proizvodnih dejavnikov, v nasprotni smeri potekajo placila zanje, in
sicer kot denarni tokovi.

Zelo pomemben ekonomski osebek je tudi drzava. Drzava, podjetja, gospodinjstva so
ekonomski osebki, ki so med seboj povezni. Podjetja in gospodinjstva placujejo drzavi davke.
Te davke porabi drzava za subvencije, plaila drzavnih garancij, nakupe proizvodov in
storitev, transferna placila gospodinjstvom v obliki razli¢nih nadomestil....

Drzava opravlja pomembno redistributivno funkcijo z odvzemanjem dela dohodka
gospodinjstvom v obliki davkov in placevanjem razlicnih socialnih prispevkov. Z zbranimi
davki zaCasno podpira razli¢na podjetja in panoge. Tako vodi industrijsko politiko kot eno
izmed svojih razvojnih nalog. Drzava vpliva predvsem tako, da zbira davke in po drugi strani
z raznimi socialnimi prejemki pomaga delu prebivalstva v manj ugodnem polozaju
(nezaposleni, upokojenci, Studentje...) (Setnikar Cankar et al., 2004).

Navedite konkretne primere pomoc¢i drzave za dijake in Studente in jih
komentirajte. Ali je te pomoci dovolj? Predlagajte, kako bi po vasem mnenju
morala drzava ukrepati.
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POVZETEK POGLAVJA

Ekonomija je Studij o tem, kako druzbe uporabljajo redke razpolozljive vire za proizvodnjo
dobrin in kako te razdeljujejo med ljudi.

Z dobrinami razumemo stvari, ki zadovoljujejo katero od naSih raznovrstnih potreb.
Ekonomisti lo¢imo, glede na dostopnost in razpolozljivost dobrin v odnosu do potreb, med
prostimi ter omejenimi — ekonomskimi dobrinami. Prve so v celoti dosegljive z naSimi
potrebami — so proste, druge pa so glede na naSe potrebe nezadostne — omejene. Zaradi te
omejenosti moramo z dobrinami gospodariti, torej z njithovo najmanjSo porabo teziti k
najvecji zadovoljitvi potreb. Pomeni, da moramo z njimi ravnati po nacelu gospodarjenja —
mini-max nacelu.

V druzbenem reprodukcijskem procesu se pravzaprav ureja, usklajuje dejavnost tisocev
gospodarskih osebkov v vsaki druzbi, od proizvajalcev do porabnikov. Vsi ti na dolocen nacin
sodelujejo v reprodukciji. Delovanje gospodarskih enot oziroma usmerjanje proizvodnih
dejavnikov v osnovi doloca trg, toda drzava se z ekonomsko politiko na razli¢ne nacine
vmesava in v vec¢ji ali manjsi meri preusmerja proizvodnjo in potro$njo. Shema kroznega toka
gospodarstva kaze bistvo trznega gospodarstva, saj pojasnjuje, kako potekajo, oziroma se
obnavljajo procesi proizvodnje in potrosnje.

Utrjevanje

1. Analizirajte vlogo drzave v slovenskem gospodarstvu z vidika kroznega toka
gospodarstva. Katere davke pobira od gospodinjstev in katere od podjetij?

2. Narisite relativno redkost dobrin in idealno razmerje ter ju med seboj primerjajte s
pomocjo konkretnih primerov.

3. Izhajajo¢ iz sheme kroznega toka gospodarstva na kratko oznalite poglavitne trge in
ekonomske osebke. Kako so trgi medsebojno povezani? Pojasnite vlogo denarja in na
kaksen nacin ekonomski osebki pridobivajo denar.

4. Razporedite dobrine: obleka, jahta, avto, mleko, vila, hiSa, dezevnica v ustrezno vrsto in
jih tudi komentirajte.

5. V vecini drzav se povecuje onesnazenost okolja. Pogosto je potrebno vgrajevati Cistilne
naprave za vodo in zrak, kar pomeni, da imata Cisti zrak in ¢ista voda svojo ceno. Ali to

pomeni, da nista ve¢ prosti dobrini? Odgovor utemeljite.

6. Ali lahko trdimo, da gospodarski razvoj vodi do tega, da je Cedalje manj dobrin prostih?
Odgovor utemeljite.

7. Navedite katera dobrina je za vas najpomembnejSa in zakaj. Razvrstite to dobrino v
doloceno skupino.
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2 EKONOMSKI PROBLEM DRUZBE IN POSAMEZNIKA

UvOD

Ali bomo gradili ceste ali zeleznice ali bomo proizvodne dejavnike usmerjali v izgradnjo
vrtcev, v domove za ostarele? IzhodiS¢e za pojasnjevanje ekonomskega problema druzbe je
dejstvo, da sleherna druzba razpolaga z dolo¢enimi proizvodnimi dejavniki. Vecina dobrin
nastaja s proizvodnjo. Za proizvodnjo pa je potreben ¢as. Druzba resuje ekonomski problem
le v daljSem ¢asovnem obdobju.

Razmislite ali se lahko Stiri¢lanska druzina prezivi z minimalno placo 734,15 EUR bruto, ki jo
je sprejel Drzavni zbor Republike Slovenije januarja 2010. V druzini imajo enega dijaka in
enega Studenta. Najem stanovanja in ostalih stroSkov v Ljubljani ali Mariboru za Studenta pa
stane 150 EUR oziroma 70 EUR, ¢e Student slu¢ajno dobi stanovanje v Studentskem domu.

Za posameznega potroSnika v trznih gospodarstvih je najbolj sorazmerno redka dobrina denar.
Z denarjem bi lahko kupil poljubne koli¢ine vseh dobrin, ¢e te ne bi imele cen, oziroma ¢e bi
bile zastonj. Omejitvi, ki ju ima posameznik pri nakupu dobrin oziroma pri zadovoljevanju
potreb, sta denarni dohodek in cena.

V tem poglavju boste spoznali: ekonomski problem druzbe — transformacijsko krivuljo, in
oportunitetne stroske ter ekonomski problem posameznika — premico cene, ter zakon padajoce
mejne koristnosti.

Po tem poglavju boste znali: analizirati ekonomski problem z vidika druzbe
(transformacijska krivulja in njene lastnosti), analizirati ekonomski problem z vidika
posameznika (premica cene in njene lastnosti), kako zakon padajoce mejne koristnosti vpliva
na potroSnikovo obnasanje in kateri so kriteriji razumne izbire potro$nika.

2.1 EKONOMSKI PROBLEM DRUZBE

Potrebe nenehno narascajo. Za zadovoljitev potreb pa morajo biti na voljo dobrine, ki jih je
treba proizvesti. Sredstva, s katerimi proizvajamo dobrine, se imenujejo prvine poslovnega
procesa. Redkost z ekonomskega vidika pomeni, da nimamo in tudi ne moremo pridobiti
toliko dobrin, da bi z njimi zadovoljili vse svoje zelje.

Zaradi neomejenih zelja in omejenih virov moramo izbirati. Problem redkosti in izbiro
ponazarjamo s krivuljami proizvodnih moznosti.

Tabela 1: Alternativne moznosti proizvodnje

MozZnosti Mileko Kruh
A 180 0
B 170 1
C 150 2
D 120 3
E 70 4
F 0 5

11
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Slika 5: Transformacijska krivulja
Vir: Tabela 1

Transformacijska krivulja prikazuje vse mozne kombinacije proizvodnje, ¢e popolno
izkoristimo razpolozljive produkcijske dejavnike na najbolj$i mogoci nacin.

Kadar so proizvodni dejavniki polno zaposleni, smo v neki tocki na krivulji.

Nad krivuljo se druzba ne more nahajati, saj jo omejuje razpolozljiva koli¢ina proizvodnih
dejavnikov. V tocki pod Krivuljo pa je druzba takrat, e proizvodni dejavniki niso polno
zaposleni. To se zgodi v ¢asu recesije.

Vzporedni premik krivulje navzgor kaze, da se proizvodnja obeh vrst dobrin enakomerno
poveca, in sicer v primeru, ¢e bi se povecala koli¢ina proizvodnih dejavnikov (investicije v
nove zgradbe, opremo...) ali ¢e bi znanstveno-tehnoloski razvoj, ki znizuje porabo faktorjev,
z obstojeco koli¢ino proizvodnih dejavnikov mogel proizvajati vecjo koli¢ino dobrin.

Vzporeden premik navzdol pomeni zmanjSanje koli¢ine proizvodnih dejavnikov (ob
pozarih, vojnah, poplavah...).

Transformacijska krivulja je padajofa — to pomeni, da ob omejeni koli¢ini proizvodnih
dejavnikov ni mogoce hkrati povecati obsega proizvodnje obeh dobrin, zato mora druzba
izbirati, ¢e hocemo povecati produkcijo ene dobrine. Ko smo v neki tocki na krivulji, moramo
nujno Zrtvovati dolodeno koli¢ino druge dobrine. Zrtvovano koli¢ino imenujemo
oportunitetni strosek, ki se povecuje (npr. zrtvujemo mleko, da lahko proizvedemo kruh)
(Setnikar Cankar et al., 2004).

Krivulja proizvodnih moznosti opozarja na redkost, izbiro, oportunitetne stroSke in upadajoce
mejne donose (Rebernik, 1999):

¢ redkost je ponazorjena z dejstvom, da niso dosegljive kombinacije, ki lezijo zunaj krivulje
proizvodnih moznosti, ker nimamo na voljo dovolj proizvodnih virov;

e izbira je ponazorjena z dejstvom, da moramo izbrati eno izmed moznih proizvodnih
kombinacij, ki lezijo na transformacijski krivulji,

e oportunitetni stroski se nam kazejo z dejstvom, da se moramo odreci (Zrtvovati) doloceni
koli€ini, ¢e zelimo proizvesti ve¢ druge koli¢ine;

12
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e upadajoc¢i mejni donosi se kazejo skozi konkavno obliko transformacijske krivulje.

Seveda pa izbiranje ni omejeno samo s krivuljo proizvodnih moznosti, ampak tudi z
omejitvami, ki jih vnasajo politi¢ne, pravne, moralne, neekonomske sile.

Komentirajte ¢lanek z naslovom Struktura potro$nje gospodinjstev v Sloveniji.
Clanek je dostopen na
(http://www.umar.gov.si/index.php?1d=78&tx_ttnews%5Btt news%5D=331&
cHash=9305fa0af1, 10. 11. 2009).

Oportunitetni stroski

V najtesnejSi povezavi s konceptom redkosti in izbire so t. i. oportunitetni stroSki. To so
stroSki zavrzene priloznosti, torej ovrednotenje druge najboljse alternative, ki je nismo izbrali.
Oportunitetni stroski obstajajo, ker so proizvodni viri redki.

Ne moremo proizvajati vsega, kar hocemo ali kar bi radi. Ce torej hocemo necesa vec,
moramo biti pripravljeni, da dobimo manj necesa drugega. Oportunitetni stroSki so donos, ki
ga ne bomo realizirali, ker nismo izbrali variante, ki ga prinasa.

Iz temeljnega odnosa med redkostjo in izbiro izhaja nekaj spoznanj (Rebernik, 1999):

za izbor alternative je potreben posameznik;

oportunitetni stroSek nosi tisti, ki izbira, ni ga mozno prenesti na drugega;
oportunitetni stroski so subjektivni (so v glavi tistega, ki izbira);

oportunitetni stroski obstajajo samo v trenutku odlo¢anja, takoj zatem izginejo.

Za ekonomiko podjetja je koncept oportunitetnih stroskov izjemno pomemben, saj opozarja
na nenehno odlo¢anje, ki je potrebno v poslovnem procesu, in na posameznike, ki morajo
odlocati, na to, da ima vsaka odloCitev doloCene posledice in da morajo tisti, ki odloc¢ajo,
nositi ekonomske posledice svojih odlocitev.

Oportunitetni stroski pa niso pomembni samo za odlo¢anje v podjetju, ampak prav tako v
celotnem narodnem gospodarstvu, kjer poteka gospodarski proces, saj je treba v vseh

njegovih fazah nenehno izbirati med razlicnimi alternativami (Rebernik, 1999).

Tabela 2: Izra¢un oportunitetnih stroskov

MOZNOSTI MLEKO KRUH OPORT. STROSKI
1 21 0 -
2 20 1 1
3 18 2 2
4 15 3 3
5 11 4 4
6 6 5 5
7 0 6 6

Obrazec za izracun oportunitetnih stroskov:

odreci se

Oportunitetni strosek =
P dobii
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Clovek zmanjsuje omejenost dobrin v okviru gospodarskega procesa. Celoten proces se
odvija v 4 fazah: proizvodnja, razdelitev, menjava, potrosnja.

Proizvodnja je zaCetna faza procesa, v katerem pridobivamo dobrine; oz. produkcija je
postopek, pri katerem naravne prvine spreminjamo v dobrine, oz. v katerem iz surovin,
materialov in polizdelkov s pomocjo strojev, orodij in dela ustvarimo dobrine, ki lahko
zadovoljijo potrebe ljudi in imajo zazeleno uporabno vrednost.

Razdelitev je faza reprodukcijskega procesa, najtesneje povezana s produkcijo. V SirSem
smislu pomeni razdelitev orodij za produkcijo in ¢lanov druzbe med razli¢ne vrste produkcije.
V ozjem smislu pa je razdelitev faza, v kateri se doloca delez posameznika oz. druzbene
skupine v druzbenem neto produktu oz. razdelitev denarnega dohodka med ¢lane druzbe.

Menjava je vmesni ¢len med produkcijo v SirSem smislu ter potro$njo. Proizvajalci iS¢ejo
kupce za svoje blago, potrosniki pa skusajo nabaviti dobrine za zadovoljitev svojih potreb.

Potrosnja je faza reprodukcijskega procesa, v kateri se ustvarjeno bogastvo porabi za
zadovoljitev potreb.

2.2 EKONOMSKI PROBLEM POSAMEZNIKA

Ob omejenem dohodku in neomejenih potrebah nam ni lahko. Dohodek skusamo preudarno
porazdeliti za nakup dobrin, ki si jih Zelimo. Zato primerjamo cene in koristnost razlicnih
dobrin in preudarno izbiramo, kaj in koliko bomo kupili. Z danim dohodkom skusamo kupiti
¢im ve¢ dobrin (Lah, 2005).

Pri odlocanju se kupec srecuje z dvema vrstama omejitev: objektivne omejitve (dohodek in
cena), subjektivne omejitve (spol, starost, izobrazba...).

Vpliv objektivnih omejitev na odlocitve kupca

Na preprostem primeru si bomo ponazorili potrosnikove izbire pri nakupih dobrin.
Predpostavili bomo, da potrosnik kupuje samo dve vrsti dobrin, in sicer dobrino A in dobrino

Kupec kupuje dve vrsti dobrin, dobrino A in dobrino B. Ima 2000 EUR
dohodka. Cena dobrine A je 400 EUR in cena dobrine B je 200 EUR.
IzraCunajte in nariSite odlocCitve kupca pri nakupu, ¢e porabi ves dohodek.

Ce bi potrosnik kupoval samo dobrino A in ni¢ dobrine B, bi lahko kupil 5 enot dobrine A in
ni¢ enot dobrine B (dohodek/cena je koli¢ina dobrine). Ce pa se odlo¢i za 4 enote dobrine A,
porabi 1.600 EUR dohodka (4 x 400 EUR), ostane mu 400 EUR dohodka (2.000 EUR —
1.600 evrov), s katerim lahko kupi 2 enoti dobrine B (400 EUR : 200 EUR je 2 enoti dobrine
B).

Ker stane enota dobrine A 400 enot, dobrine B pa 200 enot, se mora potrosnik odpovedati 1/2
enote dobrine A (400 : 200 je 1/2). 1/2 dobrine A je dejanski stroSek oziroma potrosnik se je
odpovedal dobrini A, da je lahko kupil dodatno enoto dobrine B. Ker se je tej alternativi
odpovedal, pravimo, da je 1/2 dobrine A alternativni ali oportunitetni strosek pri nakupu.
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Tabela 3: Izracun za premico cene

DOHODEK EUR DOBRINA A DOHODEK EUR DOBRINA B
2.000 5 0 0
1.600 4 400 2
1.200 3 800 4

800 2 1.200 6
400 1 1.600 8
0 0 2.000 10
dobrina B
A

10

9

8

7

6

5

4

3

2

1

| | | |

(o} 1 2 3 4 5 dobﬁna A

Slika 6: Premica cene
Vir; Tabela 3

Vse mogoce kombinacije nakupov so na premici, ki povezujeta obe skrajni izbiri, zato
govorimo o premici alternativnih moznosti potrosnje.

Vrisana je padajo¢a premica, to pa pojasnjuje dve poglavitni ekonomski pravili:

* je padajoca premica — padajoca oblika pove, da gre za zrtvovanje ene dobrine zaradi
nakupa druge. Ce hoéemo povedati nakup ene dobrine, je to mogoée le tedaj, &e
zrtvujemo doloCeno koli¢ino druge dobrine. To zrtvovano koli¢ino imenujemo
alternativni oziroma oportunitetni stroSek nakupa druge dobrine;

* je premica — da se moramo za dodatno enoto hrane vselej odpovedati doloceni (enaki)
kolic¢ini drugih dobrin (Lah, 2005).

Spremembe potroSne izbire (varcevanje — B, nedosegljivo podrocje — A, rast — D in padec
kupne moci — C).
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dobrina B
A

Nw#(ﬂ@\jmwa

-

) 12 3 4 5 dobrinaA
Slika 7: Premiki premice cene in kombinacije izbire

Premica cene nam podaja seznam mogocih izbir potrosnika, ne pove Se, za katero moznost se
bo potrosnik dejansko odlocil, jo izbral kot najboljSo — torej kot tisto, ki najbolje zadovolji
njegove potrebe. Racionalni potrosnik bo izbral taksno kombinacijo, pri kateri ob dolo¢eni
(mejni) koristnosti dobrin uposteva razmerja mejnih koristnosti in cen dobrin.

Na zgornji sliki 7 za posamezne tocke A, B, C, D navedite konkretne primere
sprememb in jih komentirajte.

2.3 ZAKON PADAJOCE MEJNE KORISTNOSTI

Koristnost dobrine je sposobnost dobrine, da zadovolji potrebo. Koristnost je odvisna od
intenzivnosti potrebe in porabljene koli¢ine dobrine. Skupno zadovoljstvo ali korist od vseh
enot dobrine imenujemo celotna koristnost. Prirast koristnosti, ki nam jo daje vsaka dodatna
enota, imenujemo mejna (marginalna, dodatna) koristnost. Ker je potreba vse bolje
zadovoljena, se za nadaljnje enote mejna koristnost znizuje.

Zakon padajoCe mejne koristnosti pojasnjuje ravnanje posameznika pri nakupih in porabi
dobrin. Po tej logiki naj bi bil potrosnik pripravljen kupiti in placati sorazmerno visoko ceno
za prve enote dobrine, ker si od njih obeta veliko koristnost. Pri nakupih naj bi potrosnik
primerjal, tehtal mejno koristnost dobrine s ceno oziroma z denarnim zneskom, ki ga mora
placati zanjo.

Ko se potrosnik odloca, se sreCuje z dvema omejitvama: razpolozljivimi denarnimi sredstvi
ter cenami dobrine. O¢itno mora kupec razmisljati o cenah in koristnosti hkrati. Ce je neka
dobrina trikrat drazja, jo bo kupil le tedaj, ¢e mu daje trikrat vecjo koristnost. Zato je pravilo
pri izbiti optimalne koSarice nakupa takole: potroSnik porabi svoja sredstva za nakup
potrosnih dobrin tako, da kupi toliko posameznih dobrin v okviru danih sredstev, da so mejne
koristnosti dobrin sorazmerne cenam teh dobrin.
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Tabela 4: Celotna in mejna koristnost

Stevilo jabolk Celotna koristnost (CK) Mejna koristnost (MK)
0 0
1 5 5
2 9 4
3 12 3
4 14 2
5 15 1
6 15 0
celotna
koristnost
15 &
10 |
5 L
(o) ‘Il I2 :I% zll. é 6 = Stevilo jabolk
Slika 8: Celotna koristnost
Vir: Tabela 4
mejna
koristnost
A
5 |
a4 |
3 |
2 |
1 =
| | | | | | -
(0] 1 2 3 4 5 6 Stevilo jabolk

Slika 9: Mejna koristnost

Vir: Tabela 4

Potro$nik pri doseganju optimalne koli¢ine in strukture nakupa uposteva kriterij koristnosti ter

kriterij dohodka in cen.

Komentirajte ¢lanek Koristnost vojne. Clanek je dostopen na
(http://www.google.si/search?hl=sl&q=koristnost+vojne+&meta, 28. 12. 2009).
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POVZETEK POGLAVJA

Transformacijska krivulja prikazuje vse mozne kombinacije proizvodnje, ¢e popolno
izkoristimo razpolozljive proizvodne dejavnike na najboljSi mogoc¢i nacin. Transformacijska
krivulja, s katero smo predstavili ekonomski problem z vidika druzbe, je seveda
poenostavljena. Pomaga pa nam na analitiCen nacin razumeti izbiro druzbe, ko druzba resuje
mikroekonomska vprasanja. S krivuljo opozarjamo na redkost, izbiro, oportunitetne stroske in
upadajo¢i mejni donos. Redkost pomeni, da niso dosegljive kombinacije, ki lezijo zunaj
krivulje proizvodnih moZnost. Izbira je ponazorjena z dejstvom, da moramo izbrati eno izmed
moznih kombinacij, ki lezijo na krivulji proizvodnih moznosti. Oportunitetni stroski
prikazujejo zrtvovanje ene dobrine zaradi proizvodnje druge dobrine.

Pri premici cene ali premici alternativne moznosti potrosnje se kupec pri odloCanju srecuje s
subjektivnimi in objektivnimi omejitvami. Premica je padajoca in ker je premica, se mora
potros$nik za dodatno enoto ene dobrine vselej odpovedati doloCeni (enaki) koli¢ini druge
dobrine. Sprememba cene ali dohodka povzroca premike krivulj v levo ali v desno (rast ali
padec kupne moci).

Dobrina je koristna takrat, kadar je sposobna zadovoljiti dolo¢eno potrebo. To pomeni, da
potrosnik kupi neko dobrino zaradi njene koristnosti ali uporabnosti; ima tudi razli¢en odnos
do nje glede na koli¢ino njene potrebe (Zeja v Sahari). Skupno zadovoljstvo ali korist od
porabe vseh enot dobrin imenujemo skupna (celotna) koristnost. Spremembo skupne
koristnosti, ki nastane zaradi porabe dodatne enote, imenujemo mejna (dodatna) koristnost.

Utrjevanje

1. Oglejte si spodnjo tabelo, ki kaze koristnost Stevila dni smucanja v danem letu:

Stevilo dni smu¢anja Celotna Koristnost
0 0
1 35
2 60
3 78
4 93
5 103
6 103

Oblikujte tabelo, ki kaze mejno koristnost za vsak dan smucanja.

2. Narisite transformacijsko krivuljo. Narisite premik transformacijske krivulje navzgor. Ali
bo druzba proizvedla ve¢ ali manj dobrin? Zadevo komentirajte.

3. Pod nalogo 2 nariSite premik transformacijske krivulje navzdol in pojasnite, kateri razlogi
bi lahko to povzrocili.

4. Potrosnik kupuje dve vrsti dobrin, in sicer dobrino A po ceni 30 EUR in dobrino B po ceni
50 EUR. Dohodek potrosnika je 1.000 EUR.
a) lIzracCunajte in nariSite premico cen.
b) Zaradi inflacije sta se spremenili ceni obeh dobrin za 20 %, potrosnikov dohodek pa se
ni spremenil. Izracunajte in vriSite novo premico cen in pojasnite spremembo.
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¢) Dohodek se je povecal na 1.500 EUR, cena dobrine A se je povecala za 10 %, cena
dobrine B pa se je zmanjSala za 30 %. IzraCunajte in vriSite novo premico cen in
pojasnite spremembo.

5. Na osnovi naloge 4 dokazite varcevanje in nedosegljivo podro¢je (tocko v grafu izberete
sami).

6. IzraCunajte oportunitetne stroske in narisite krivuljo proizvodnih moznosti.

MoZnost Dobrina A Dobrina B Oportunitetni
stroski
1 120 0
2 100 10
3 85 13
4 67 16
5 59 17
6 0 20

7. Kako analiziramo ekonomski problem z vidika posameznika?
8. Kako zakon padajoce mejne koristnosti vpliva na potro$nikovo obnasanje?
9. Kateri so kriteriji izbire potrosnika in dva kriterija pojasnite na primeru?

10. Na osnovi mejne koristnosti izraCunajte celotno koristnost.

Koli¢ina jabolk Mejna Kkoristnost Celotna koristnost
0
1 5
2 4
3 2
4 0
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3 TEORIJA STROSKOV

UvVOD

Ucinkovita podjetja so zelo pozorna na stroske pri svojem odlo¢anju. Postavljajo si vprasanja,
ali zgraditi novo tovarno ali raz§iriti staro, investirati v nove stroje ali preseliti proizvodnjo v
tujino. Podjetja se dobro zavedajo, da pri dolo¢anju poslovne strategije upostevajo dejstvo, da
nepotrebni stroSki zmanjsujejo dobicek v podjetju.

So cigarete, alkohol, prava kava stroski za podjetje in za posameznika? Lahko te stroske
zmanjSate ali celo odpravite v vsakdanjem Zivljenju? Razmislite, kaj vam bodo povzrocili, ¢e
bodo nastajali, in ali je mozno ta denar porabiti za druge namene.

Nosilci odlo¢anja v podjetju potrebujejo za sprejemanje ustreznih poslovnih odlocitev
razli¢ne informacije o stroskih, zato jih moramo proucevati z razli¢nih vidikov. Enkrat nas
zanima, katera prvina poslovnega procesa jih je povzrocila, drugi¢ nas zanima, katera
poslovna funkcija v podjetju je tista, ki povzroca stroske, tretjic nas zanima, kje so nastali.
Razumevanje stroskov glede na njihove naravne vrste omogoCa razumevanje pomena
razli¢nih poslovnih prvin, ki povzrocajo stroske v poslovnem procesu, vendar je prakti¢nost
uporabe takSnega spremljanja stroSkov skoraj neuporabna.

Za pravilno razumevanje stroSkov pa moramo poznati tudi razlike med naslednjimi pojmi, kot
so potrosek, strosek, izdatek, odhodek.

Razumevanje donosov obsega je pomembno, saj nam pokaze produktivno mo¢ podjetja.
Podjetje mora poslovati tako, da povecanje prvin poslovnega procesa povzroci tudi ustrezni
ucinek, ki se kaze v povecanju njegovih izdelkov ali storitev.

V tem poglavju boste spoznali: osnovni koncept stroskov, razli¢ne vidike proucevanja
stroSkov, koncept celotnih in povprecnih stroskov, donose obsega ter remanentne in jalove
stroske.

Po tem poglavju boste znali: lociti naravne vrste stroskov, izvirne stroSke, stroske po
poslovnih funkcijah, stroske stroSkovnih mest, stroSke stroSkovnih nosilcev, direktne in
indirektne stroske, stroSke v odvisnosti od obsega proizvodnje, remanentnost ali vztrajnost
fiksnih stroskov, jalove ali neizkoriS¢ene stroske, ugotoviti, kaj se dogaja z outputi, ko se
spreminjajo vsi inputi (dolo€iti konstantni, rasto¢i in padajo¢i donos) ter razlikovati med
potroski, stroski, izdatki in odhodki.

3.1 OSNOVNI KONCEPT STROSKOV

Ko smo doloceno alternativo Ze izbrali, je potrebno znotraj obstojece izbrane alternative iskati
nacine kombiniranja proizvodnih virov (prvin poslovnega procesa), s katerimi bomo dosegli
¢im vecjo ucinkovitost podjetja.

Proizvodna funkcija doloci okvire za poslovanje podjetja. Ugotovili smo, da ima razli¢ne
donose variabilnega inputa, in sicer konstantne, naras¢ajoce in upadajoce. Te vrste donosov
bistveno vplivajo na to, koliko potroskov posameznega inputa bomo potrebovali za dani
output (Rebernik, 1999).

Stroski so denarno izraZeni potroski prvin poslovnega procesa.
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Z vpraSanji stroSkov se ukvarja teorija stroskov. Pretezni del poslovnih odlocitev v dolo¢enem
poslovnem sistemu temelji na presoji ugodnosti stroSkov v taki ali drugacni povezavi z
drugimi gospodarskimi kategorijami.

Ce obravnavamo posamezne vrste tako ali drugade razdeljenih stroskov osamljeno, neodvisno
z njimi povezanimi drugimi gospodarskimi kategorijami, upostevajo¢ njithovo spreminjanje
glede na obseg dejavnosti, tedaj gre za teorijo stroSkov v ozjem pomenu.

Teorija stroSkov v SirSem pomenu pa hkrati obravnava stroSke in odhodke za poslovanje,
prodajne cene in prihodke od poslovanja v povezavi z obsegom dejavnosti in njihovim
vplivom na potrebni izid poslovnega sistema (Rebernik, 1999).

3.2 RAZLICNI VIDIKI STROSKOV

Stroske proucujemo iz razliénih zornih kotov. Poznamo naslednje vrste stroskov: naravne
vrste stroSkov, izvirne stroske, stroske po poslovnih funkcijah, stroSke stroSkovnih mest,
stroske stroskovnih nosilcev, direktne in indirektne stroSke, stroske v odvisnosti od obsega
proizvodnje (Tekavcic, 1997).

Naravne vrste stroSkov

Naravne vrste stroskov izhajajo iz porabe prvin poslovnega procesa, kar pomeni, da lo¢imo:
stroske delovnih sredstev, stroske predmetov dela, stroSke dela, stroske storitev. Gre za zelo
nacelno razvrstitev stroSkov, ki za konkretne namene analize stroskov in njihovega
obvladovanja ni dovolj prakti¢no uporabna.

Izvirni stroski

Naravne vrste stroSkov obicajno raz¢lenjujemo na tako imenovane izvirne (originalne)
primarne stroSke, ki so: stroSki materiala, stroski storitev, stroSki amortizacije, stroski dela,
stroski davkov, stroski obresti.

Stroski poslovnih funkcij

Ce nas zanima, katera poslovna funkcija je tista, ki povzro¢a stroske, potem govorimo o
stroSkih po poslovnih funkcijah (stroski kadrovanja, nabave, prodaje...). Ta pregled je precej
netocen, kajti isti ljudje delajo v razli¢nih poslovnih funkcijah, poslovne funkcije se prepletajo
med seboj in obi¢ajno niso organizacijsko zaokrozene celote.

Stroski stroSkovnih mest

Stroskovna mesta organiziramo tako, da bi laze spremljali, nadzorovali in obvladovali stroske.
StroSkovno mesto obicajno opredelimo kot funkcijsko, prostorsko ali organizacijsko
zaokrozeno celoto, v kateri je mogoce evidentirati, spremljati in nadzirati stroske. Temeljni
razlog za oblikovanje stroskovnih mest je torej nadzorovanje in obvladovanje stroskov.

Stevilo stroskovnih mest in kako jih poimenujemo, je odvisno od vrste dejavnosti, v kateri
podjetje posluje, in pa seveda od velikosti podjetja. Pri zbiranju stroskov po stroSkovnih
mestih pa se sre€amo s pojmom direktnih in indirektnih stroskov (Tekav¢i€, 1997).

Direktni (neposredni) stroski stroSkovnega mesta so tisti stroski, za katere vemo, da so nastali
na dolo¢enem stroskovnem mestu. Ce imamo v podjetju opredeljeno stroskovno mesto
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raziskovalna dejavnost, potem bodo vsi stroski, ki so povezani s strokovno literaturo,
bremenili to stroSkovno mesto. Ker se nanaSajo neposredno na to stroSkovno mesto, jim torej
pravimo direktni ali neposredni stroski.

V podjetju pa nastajajo tudi Stevilni drugi stroski. Za nekatere ne vemo, kako in v kolik$ni
koliCini so nastali, in tudi ne vemo, na katero stroSkovno mesto se nanasajo ali pa se nanasajo
na ve¢ stroSkovnih mest hkrati. Tem vrstam stroSkov pravimo indirektni (posredni, splo$ni)
stroski. Tem stroSkom ne moremo takoj neposredno prisoditi stroSkovnih mest. Na stroSkovna
mesta jih je treba razporediti. Razporedimo jih tako, da jih na stroSkovna mesta prenesemo v
dolo¢enem razmerju in po dolo¢enem kriteriju.

Stroski po stroskovnih nosilcih

Stroskovni nosilci so izdelki ali storitve, zaradi katerih v podjetju stroski nastajajo. To so torej
tisti ucinki, ki jih bomo prodali (interno ali navzven) in ki morajo pokriti stroske, ki so jih
povzrocili. Stroske stroskovnih nosilcev ugotavljamo zato, da bi lahko dolocili povprecne
stroske.

Ce primerjamo ugotavljanje stroskov po stroskovnih mestih in konénih stroskovnih nosilcih,
lahko za potrebe ekonomike podjetja zapiSemo naslednje ugotovitve (Tekavcic, 1997):

e stroSkovna mesta so organizacijski princip, s pomocjo katerega evidentiramo, spoznamo
in obvladujemo stroske;

e stroskovna mesta so orodja, ki nam pomagajo ugotoviti vrednostno troSenje proizvodnih
virov v dolocenih delih podjetja;

e stroSkovna mesta so vselej internega znacaja in se ne nanasajo na odnos podjetja s trgom,;

e zaCasni stroSkovni nosilci so podobno kot stroSkovna mesta organizacijski princip, s
pomocjo katerega evidentiramo, spoznavamo in obvladujemo stroske;

e kon¢ni stroskovni nosilci so izdelek ali storitev, ki ju prodaja podjetje;

e koncni stroskovni nosilci so neposredna zveza podjetja s trgom, so torej eksternega
znacaja.

Realna ugotovitev stroskov izdelkov je bistvenega pomena za odloCanje o tem, ali naj podjetje
dolocen izdelek proizvaja ali ne.

Sklenemo lahko, da je za uspesno poslovanje podjetja bistvenega pomena spoznavanje in
obvladovanje stroskov, da bi lahko doloCili realne povprecne stroSke (lastno ceno)
posameznih izdelkov in storitev. Prav temu je namenjeno spoznavanje stroskov z vidika
stroSkovnih mest in stroskovnih nosilcev. Racunovodska veda pa je razvila Stevilne koncepte
in pristope, s pomocjo katerih je mozno ugotavljati in ocenjevati razli¢ne vrste stroSkov ter na
tej osnovi sprejemati pravilne poslovne odlocitve.

> Imenujte eno vrsto stroSkovnega mesta in zanj definirajte konkretne stroske.

3.3 KONCEPT CELOTNIH STROSKOV

Ce zelimo ugotoviti, kaksna je kratkoroéna stroskovna struktura podjetja, moramo spoznati
njegove strosSke. To pomeni, da moramo proucevati celotne fiksne stroske, celotne variabilne
stroske in celotne skupne stroske.
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Celotni fiksni stroski (FC)

Celotne fiksne stroske torej definiramo kot vsoto vseh stroskov vseh fiksnih inputov, ki so
potrebni za poslovanje podjetja. Ker so koli¢ine fiksnih inputov za podjetje kratkoro¢no
nespremenjene, obstajajo celotni fiksni stroski nespremenjeni tako dolgo, dokler se cene
fiksnih inputov ne spremenijo (visje takse na premozenje, manjSe obrestne mere...). Primeri
za fiksne stroSke so amortizacija, obresti, najemnine, zavarovalne premije, davek na
premozenje, place vodilnih delavcev. Fiksni stroski se ne spreminjajo glede na obseg outputa.

Celotni variabilni stroski (VC)

TroSenje inputov, ki so variabilni, povzroca variabilne stroske. Variabilni stroski so odvisni in
se spreminjajo s koli¢ino vloZenih inputov in s tem s koli¢ino outputa, cenami, ki jih je treba
placati za vsako enoto variabilnega inputa. Primeri za variabilne stroske so predvsem place
proizvodnih delavcev, stroski surovin, repromateriala, energije, prevozni stroski.

Kadar podjetje ne proizvaja, tudi ne uporablja variabilnih inputov, kar pomeni, da so celotni
variabilni stroski enaki ni¢. Ko pa podjetje pri¢ne proizvajati, ko torej outputi nastanejo in se
povecujejo, se poveca tudi raba variabilnega inputa. To pomeni, da celotni variabilni stroski
nara$¢ajo in upadajo tako kot narasca in upada output. Kot bomo videli kasneje, se raba
variabilnega inputa glede na spreminjanje outputa lahko spreminja proporcionalno z outputom
ali pa ne.

Celotni skupni stroski (TC)

Celotni skupni stroski za doloceno koliCino outputa so vsota celotnih fiksnih in celotnih
variabilnih stroSkov. Nekateri stroski imajo lastnosti tako fiksnih kot variabilnih stroskov.
Taka vrsta stroSkov so predvsem stroski telefonskih storitev, stroski za reklamo, raziskovalni
in razvojni stroski, pisarniSski material, davki na place. Za to vrsto stroSkov velja, da v
dolo¢enem minimalnem znesku nastajajo, ne glede na to, ali podjetje proizvaja output ali ne.
V tem smislu imajo torej znacaj fiksnih stroskov. Ko podjetje povecuje proizvodnjo, pa s tem
narasca tudi ta vrsta stroskov. Odvisni so od obsega poslovanja, so torej variabilni.

Tabela 5: Stroski (EUR)

Koli¢ina Fiksni stroski Variabilni stroski Skupni stroSki
0 20 0 20
1 20 10 30
2 20 17 37
3 20 25 45
4 20 50 70
5 20 80 100
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Stroski EUR
A
100 | TC
80 | Ve
60 |
40 |
20 FC
| | | | I§oliéina
0 1 2 3 4 5

Slika 10: Fiksni, variabilni in skupni stroski
Vir: Tabela 5

Opredelite naslednje vrste stroSkov (kot fiksne ali variabilne): najemnina,
zavarovanje, varovanje podjetja, plate administracije, place menedzerjev,
stroski materiala, place delavcev, amortizacija strojev, obresti za najete kredite.
Za vsako vrsto opredelitve navedite, zakaj spadajo v doloceno skupino.

3.4 KONCEPT POVPRECNIH STROSKOV

Povprecni fiksni stroski (AFC)
Povprecni fiksni stroski so stroski, ki so preracunani na enoto outputa.

arc=f¢
0

Povprecni fiksni stroski padajo zvezno, tako kot narasca proizvodnja. Podatki za izracun so v
tabeli 5.
Povprecéni variabilni stroski (AVC)

Povprec¢ni variabilni stroski so celotni variabilni stroski, preraCunani na enoto outputa.

avc =<
0

Povprecni variabilni stroSki so odvisni od tega, ali so donosi variabilnega inputa konstantni,
nara$c¢ajoci ali upadajoci. Podatki za izraun so v tabeli 5.
Povprecni skupni stroski (ATC)

Povpre¢ni skupni stroski so celotni skupni stroSki, deljeni s Stevilom proizvedenih enot
outputa.
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arc=T¢
Q

Podatke za izracun so v tabeli 5.

Mejni stroski (MC)

Mejni stroski so razlika celotnih stroSkov, preracunano na enoto outputa, ki je to razliko
povzrocila. Ce so mejni stroski le dodatni spremenljivi stroski, moramo opredeliti tudi

njihovo razmerje do drugih stroskov.

Proucevanje mejnih stroskov je izjemnega pomena, ko gre za odloCitve o obsegu proizvodnje,
0 obsegu prodajanja, o odhodkih, prihodkih in poslovnih izidih.

Podatki za izracun so v tabeli 5.

Tabela 6: Povprecni stroski (EUR)

Koli¢ina Povprecni Povprecni Povprecni Mejni stroski
fiksni stroski variabilni skupni stroski
stroski
0 - - -
1 20 10 30 10
2 10 8,5 18,5 7
3 6,7 8,3 15 8
4 5 12,5 17,5 25
5 4 16 20 30
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Stroski na enoto

A
a0 L MC
25 |
20 L ATC
AVC
15 |
10 |
5| \AFC
f Koli¢ina
1 1 H 1 1 .
0 1 2 25 3 4 5

Slika 11: Povpre¢ni fiksni, variabilni in skupni stroski
Vir: Tabela 6

3.5 PODROBNEJSI PRIKAZ POSAMEZNIH VRST STROSKOV

S pomocjo grafov si bomo podrobneje ogledali, kako se stroski obnasajo.

SKUPNI STROSKI

SN

v VARIABILNI
FIKSNI STROSKI STROSK|
Absolutno Relativno Proporcionalno  Progresivno  Degresivno
fiskni fiksni variabilni variabilni variabilni
stroSki stroski stroski

Slika 12: Razdelitev skupnih stroskov
Fiksni stroski

Poznamo dve osnovni vrsti fiksnih stroSkov: neomejeno stalne ali absolutno fiksne stroske
(celotne, povprecne), omejeno stalne ali relativno fiksne stroske (celotne, povprecne).
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Relativno fiksni stroski

Druga vrsta fiksnih stroSkov so omejeni ali relativno fiksni stroski. V bistvu gre za nekoliko
dolgoroc¢nejse gledanje na fiksne stroske. Prakticni primer takih stroSkov najdemo takrat,
kadar poveCamo dolocene fiksne inpute. Podjetje nakupi nove stroje, za katere mora
obracCunati amortizacije, ki so stroSek, vzame v najem nove poslovne prostore, za katere mora
placati najemnino.

V zvezi s temi stroski sta pomembna dva koncepta, in sicer: remanentnost ali vztrajnost
fiksnih stroskov, jalovi ali neizkorisceni stroski.

Remanentnost ali vztrajnost fiksnih stroSkov nas opozarja, da je treba ob povecevanju
kapacitet vnaprej dolgoroéno predvidevati tudi mozno prodajo. Ce nabavljamo dodatne fiksne
inpute in jih vklju¢imo v proizvodnjo zato, da bi povecevali proizvodnjo in je ta proizvodnja
tudi krita s prodajo, potem bodo stroski na enoto upadli in na ta nacin prispevali k vecji
ucinkovitosti poslovanja. Kadar pa proizvodov, ki smo jih ustvarili z dodatnimi fiksnimi
inputi, ki so povzrocali relativno fiksne stroSke, ne moremo prodati, 0z. moramo zmanjsati
proizvodnjo, pa ugotovimo, da se stroSki ne zmanjSujejo po isti stopnji, kot so se prej
povecevali. Ker dodatno investiranih kapacitet ne moremo takoj odpraviti, ti stroski bremenijo
manjSo koli¢ino izdelkov, zaradi ¢esar so povprecni stroski visji. Ko smo torej v podjetju
investirali v kapacitete, pa te kapacitete niso izkoris¢ene maksimalno, je normalno, da bo
obstojeca proizvodnja bolj obremenjena s fiksnimi stroski.

Tisti del fiksnih stroSkov, ki preveC¢ obremenjujejo realizacijo proizvodnje, obicajno
imenujemo neizkori§¢eni oz. jalovi fiksni stroski. Obicajno velja, da je tista izraba kapacitet,
ki je pod 60 %, tak$na, da je v njej veliko neizkori§¢enih fiksnih stroSkov (Rebernik, 1999).

Variabilni stroski

Kot vemo, so donosi variabilnega inputa razli¢ni, s tem povezano pa imamo tudi razli¢ne
vrste variabilnih stroskov (Rebernik, 1999):

e konstantni donosi variabilnega inputa povzrocajo proporcionalno variabilne stroske,
e naraScajoci donosi variabilnega inputa povzrocajo degresivno variabilne stroske,
e upadajoci donosi variabilnega inputa povzrocajo progresivno variabilne stroske.

Proporcionalno variabilni stroski

Proporcionalno variabilni stroski so stroski, ki kot celota naraS$cajo premo sorazmerno z
obsegom poslovanja, v povpre¢ju pa ostajajo enaki.

Progresivno variabilni stroski

Progresivno variabilni stroski so stroSki, ki kot povprecni stroSki in kot celotni stroSki
narasc¢ajo hitreje kot obseg proizvodnje.

Degresivno variabilni stroski

Degresivno variabilni stroski nastanejo v tistem delu proizvodnje, ko imamo opraviti z
naraS¢ajocimi donosi variabilnega inputa. Degresivno variabilni stroski so stroSki, ki kot
celota in kot povprec¢je narascajo pocasneje kot obseg poslovanja.
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Skupni variabilni stroski

V praksi pa se variabilni stroski seveda vselej pojavljajo kot celota. To pomeni, da nekateri
stroSki 1izrazajo znacilnosti proporcionalnih stroSkov, drugi stroSki izrazajo znacilnosti
degresivnih stroSkov in tretji znacilnosti progresivnih stroskov.

Skupni stroski

V podjetju najdemo tako stalne kot spremenljive stroske, njihovo vsoto imenujemo celotni
stroski. Glede na to, da pri spreminjanju obsega dejavnosti spoznamo ve¢ vrst stroskov, tako
stalnih kot spremenljivih, je razumljivo, da je gibanje celotnih stroSkov razlicno. Odvisno bo
od vplivnosti posameznih vrst stroSkov na celotne stroske poslovnega sistema. Vecji kot je
delez stalnih stroSkov v celotnih stroskih podjetja, ve¢je bo nazadovanje celotnih stroskov na
enoto ucinka, &e bo obseg dejavnosti narai¢al. Ce pa bi, nasprotno, delez spremenljivih
stroSkov prevladoval v celotnih stroskih poslovnega sistema, bi celotni stroski na enoto
ucinka kazali znac€ilnosti spremenljivih stroskov.

Na osnovi podatkov v tabeli 7 izracunajte skupne stroske za posamezne obsege
proizvodnje in nariSite graf skupnih stroSkov.

Tabela 7: Razli¢ne vrste fiksnih in variabilnih stroskov (EUR)

Koli¢ina | Absolutno | Relativno | Proporcionalno | Progresivno | Degresivno | Skupni
FC FC VC VC VC VC
0 2.000 15.000 0 0 0 0
100 2.000 15.000 3.000 3.000 6.000 12.000
200 2.000 15.000 6.000 8.000 8.000 22.000
201 2.000 17.000 9.000 14.000 8.500 31.500
300 2.000 17.000 12.000 25.000 9.000 46.000
400 2.000 17.000 15.000 40.000 10.000 65.000
500 2.000 17.000 18.000 60.000 11.000 89.000
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Stroski v 1000

90 4
80 L
VC (skupni)
70 L
60 |
VC (progresivni)
50 |
40 L
30 |
20 FC (absolutno)
FC (relativho),
« </C (proporcionalni)
- _—--VC ivni
_ - (degresivni)
Koli¢ina
| | | _—
300 400 500

Slika 13: Podrobnejsi prikaz stroSkov
Vir: Tabela 7

Tabela 8: Povprecni stroski (EUR)

Kolic¢ina | Povprecni | Povpreéni Povprecni Povprecni | Povprecni | Povprecni
absolutno | relativno | proporcionalno | progresivno | degresivno | skupni
FC fiksni VC VC VC VC
stroski
0 - - - - - -

100 20 150 30 30 120 180
200 10 75 30 40 40 110
201 9,95 85 30 40 40 110
300 6,7 57 30 63 30 123
400 5 43 30 80 25 135
500 4 34 30 120 22 172
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Povprecni stroski

A
160 — VC (skupni)
140 | —
120 |—
AVC (progresivni)
100 |
80 [
60 |
40— AFC (relativni)
_ AVC (proporcionalni)
— = — ——_—
20 | — ~—-  AVC (degresivni)
AFC (absolitni)
| | | | | Koli¢ina
0 100 200 300 400 500 o

Slika 14: Razli¢ne vrste povprecnih stroskov
Vir: Tabela 8

3.6 POTROSEK, STROSEK, IZDATEK, ODHODEK

Prakti¢no obvladovanje stroskov zahteva razlikovanje med potroski, stroski, izdatki in
odhodki.

Potrosek ugotovimo tako, da z doloCeno mersko enoto izmerimo ali ocenimo koli¢ino
potroSenega proizvodnega vira (strojne ure, Stevilo km...). Kadar govorimo o potroskih, ne
govorimo o cenah.

StroSek definiramo kot vrednostno izrazene neobhodne potroSke prvin poslovnega procesa
(strosek = potrosek x cena).

Izdatek opredeljujemo kot zmanjSanje denarnih sredstev podjetja. Izdatki so torej odliv
denarja.

Med izdatki in stroski so mozna naslednja razmerja (Rebernik, 1999):

e izdatek nastane pred stroSkom (najprej kupimo in placamo surovine, porabimo
pa kasneje),
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e stroSek nastane pred izdatkom (nabavljeno surovino, ki jo placamo kasneje,
porabimo takoj),

e izdatek in stroSek nastopita hkrati (takojSnje placilo storitev),

e stroSek ni izdatek (brezplacen prejem osnovnih sredstev ne pomeni izdatkov,
nastane pa stroSek, ko je pri uporabi osnovnih sredstev treba obracunati
amortizacijo).

Odhodki so stroski, ki so zajeti v prodanih poslovnih ucinkih. Razlika med stroski in odhodki
se pojavlja v posameznih obracunskih razdobjih.

........

b. Ker se stalni stroski nikoli ne spreminjajo, so povprecni stalni stroski pri
koli¢inah proizvodnje konstantni.
c. Povprecni stroski rastejo, kadarkoli rastejo mejni stroski.

3.7 DONOSI OBSEGA

Zakon pojemajocih donosov in mejni fizi€ni proizvod se nanaSata na odzivnost outputa na
povecanje posamicnega variabilnega inputa, kadar so vsi drugi inputi nespremenjeni, torej
konstantni. Zanima nas torej, kaj se dogaja z outputom, kadar se, tako kot je to dejansko v
praksi, spreminjajo vsi vlozki v proizvodni proces.

Donose obsega lahko spreminjamo le dolgoro¢no, to je za obdobje, ki je dovolj dolgo, da
dopusca, da se spreminjajo katerikoli inputi, tudi inputi takSne vrste, kot so lokacije in prostor

proizvodnih obratov, stroji in oprema pa tudi vodstvene sposobnosti.

Denimo, da podjetje za proizvodnjo outputa Q uporablja L enot dela v kombinaciji s K
enotami kapitala. ZapiSimo to kot (Rebernik, 1999):

L+K =2 Q

Ce koli¢ino dela in kapitala povetamo v kateremkoli poljubnem razmerju a, je smiselno
pric¢akovati, da se bo output povecal. Vprasanje je samo, v kak§nem razmerju.

Torej: aL +aK - bQ

Razmerje med povecanjem inputa (a) in poveCanjem outputa (b) nam pomaga dolociti, ali gre
za nara$¢ajoce, konstantne ali upadajoce donose obsega:

e Ce je sprememba outputa proporcionalna s spremembo inputa (b = a), potem prevladujejo
konstantni donosi obsega.

e Ceje b vedji od a, prevladujejo naras¢ajo¢i donosi obsega (e input pove¢amo za 100 %,
se output poveca za npr. 120 %).

e Ce je b manjsi od a, prevladujejo upadajo¢i donosi obsega (¢e podvojimo vlozke v
proizvodni proces, se output ne podvoji, ampak poveca za npr. 70 %).
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ENOTE
OUTPUTA
/N
RASTOCI DONOS
b>a
KONSTANTNI DONOS
b=a
UPADAJOCI DONOS
b<a
AN
ENOTE VARIABILNEGA /
FAKTORJA
Slika 15: Konstantni, upadajoc¢i in narasc¢ajo¢i donosi obsega
Vir: Rebernik, 2001
POVZETEK POGLAVJA

Da bi lahko stroske proucevali in obvladali, moramo ugotoviti predvsem, kje in zakaj nastali.
Za lazje spremljanje stroSkov v podjetju razdeljujejo stroSke po stroSkovnih mestih in
nosilcih. Pri zbiranju stroSkov na stroSkovna mesta in nosilce pa smo spoznali direktne in
indirektne stroSke. Za direktne stroSke vemo, da so nastali na to¢no doloCenem stroSkovnem
mestu. Za nekatere stroske pa ne vemo, kako in v kaksni koli¢ini so nastali, in tudi ne vemo,
na katero stroSkovno mesto oz. nosilec se nanaSajo ali pa se nanasajo na vec stroskovnih mest
hkrati. Tem stroSkom pravimo indirektni stroski. Te stroSke je potrebno na stroskovna mesta
oz. nosilce razporediti. Stroskovni nosilci so izdelki ali storitve, zaradi katerih v podjetju
stroski nastajajo. To so torej tisti ucinki, ki jih bomo prodali (interno ali navzven) in ki morajo
pokriti stroSke, ki so jih povzroc€ili. Stroske stroSkovnih nosilcev ugotavljamo zato, da bi
lahko dolo¢ili povpre¢ne stroske.

Potrosek ugotovimo tako, da z doloceno mersko enoto izmerimo ali ocenimo koli¢ino
potroSenega proizvodnega vira. StroSki so vrednostno izrazeni potroski prvin poslovnega
procesa. Izdatek pomeni odliv denarja.

Remanentnost ali vztrajnost fiksnih stroskov nas opozarja, da je treba ob povecevanju
kapacitet vnaprej dolgorocno predvidevati tudi mozno prodajo.

Tisti del fiksnih stroskov, ki preve¢ obremenjujejo realizacijo proizvodnje, obicajno
imenujemo neizkoriSceni oz. jalovi fiksni stroski.

Celotni skupni stroski za doloCeno koli¢ino outputa so vsota celotnih fiksnih in celotnih
variabilnih stroSkov. Nekateri stroski imajo lastnosti tako fiksnih kot variabilnih stroskov.
Taka vrsta stroSkov so predvsem stroski telefonskih storitev, stroski za reklamo... Povprecni
fiksni stroski so stroski, ki so preracunani na enoto outputa.

Seveda pa se v praksi podjetja spreminjajo vsi variabilni inputi. S tem nas zanima, kaj se
dogaja z outputom, kadar se, tako kot je dejansko v praksi, spreminjajo vsi vlozki v
proizvodnem procesu. Donosi obsega nam pokazejo, kaj se dogaja z outputom, ko se
spreminjajo vsi inputi. Ce je sprememba outputa proporcionalna s spremembo inputa,
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prevladuje konstantni donos, ¢e je sprememba outputa vecja kot sprememba inputa, nastopi
naras$c¢ajoci donos, e pa je sprememba outputa manjSa od spremembe inputa, nastopi padajoci
donos.

\ Utrjevanje

1. IzraCunajte stroske (TC, AFC in AVC) na osnovi podatkov, ki so vneseni v tabelo.
Q TC MC AFC AVC
0 80
1 130 80
2 200
3 285
4 385
5 495
6 635
7 800
8 980
2. lIzracunajte stroske (AVC in TC) na osnovi podatkov, ki so vneseni v tabelo.
Q AFC MC AVC TC
0 -
1 40 0
2 20 0
3 13,3 70
4 10 0
5 8 130
6 6.6 T30
7 5,5 10
8 5 190
3. Komentirajte ¢lanek Strosek dela. Clanek je dostopen na

http://www.minet.si/gradivo/egradiva/organizacija/HTML/ORG 1 4 financni_del produk
cijskega procesa/stroki_delal.html Razporedite stroSke v doloc¢ene skupine.

Pojasnite  obnaSanje  stroSkov  takrat, ko so donosi variabilnega inputa
konstantni,nara$c¢ajoci in upadajoci.

Pojasnite stroske poslovnih funkcij.

Kaksni so nacini razporejanja stroskov na stroSkovna mesta?

V Cem je razlika med stroSki stroskovnih nosilcev in stroSkovnih mest?
Pojasnite remanentnost ali vztrajnost fiksnih stroskov.

Pojasnite jalove fiksne stroske. V ¢em je njihov ekonomski pomen? Ali naj si podjetje
prizadeva za ve¢ ali manj jalovih stroskov?
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10. Katere vrste fiksnih in variabilnih stroskov poznamo? Za vsako vrsto stroska navedite
prakticen primer.

11. Narisite AVC, ATC, AFC in MC in vsakega komentirajte.

12. Pojasnite razliko med mejnimi in povpre¢nimi stroSki. Zakaj je krivulja AVC podobna
krivulji MC? Zakaj dobimo enak MC, ¢e jih raCunamo na osnovi VC ali TC?

13. Naredite seznam vasih stroskov za en mesec. Naredite seznam vasih prihodkov za enak
mesec in rezultat analizirajte.
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4 TRG IN TRZNO RAVNOVESJE

UvOD

Vsak izmed nas se nenehno sooca z iskanjem zadovoljivega ravnovesja na trgih razlicnih
dobrin. Pri tem delovanje trznega mehanizma, pa naj govorimo o pekovskih izdelkih ali pa o
priloznosti za Studij v tujini, v bistvu ostaja enako, razlikovanje pa nastopa zaradi dejavnikov,
ki vstopajo v proces iskanja ravnovesja. Recimo, da zelite svoje znanje nadgraditi tudi s
Studijem v tujini. Zamislite si, katere vse dejavnike boste morali v procesu odlocanja za ali
proti Studiju v tujini upoStevati in jih natan¢no pretehtati, da boste lahko na osnovi spoznanj in
izsledkov sprejeli odlocitev, ki bo najbolj ustrezna, se pravi, da bo predstavljala vase
ravnovesno stanje. Torej, od Cesa je odvisna vasa odlocitev za Studij v tujini?

Dejavniki, ki vplivajo na povprasevanje, so objektivni (dohodek, cena) ter subjektivni
(potrebe, spol, starost). Trg ima lahko pozitivne in negativne ué¢inke. Ce Zeli podjetje vedeti,
kak$ne koli¢ine izdelkov so pripravljeni kupci kupiti, mora naprej vedeti, kakSno ceno so
pripravljeni placati. Da bi razumeli naravo povprasevanja, je treba poznati tudi obseg
odzivanja povprasevanja na spremembo cene in kako mocna je ta odzivnost. UspeSnost
poslovanja je odvisna od dosezenega prihodka od prodaje, ta pa je odvisna od spremembe
cen.

Tako kot na povprasevanje tudi na ponudbo vplivajo razli¢ni dejavniki, in sicer stroSki
proizvodnje, zaloge, tehnologija, cene. TrZzno ravnovesje predstavlja uravnotezenost med
vsemi razlicnimi kupci in prodajalci. Gospodinjstva in podjetja zelijo prodajati ali kupovati
razli¢ne kolicine, ki so odvisne od cene. Trg poisce ravnotezno ceno, ki hkrati zadovoljuje
zelje proizvajalcev in kupcev.

V tem poglavju boste spoznali: pojem trga in trznega gospodarstva, prednosti delovanja
trznega mehanizma, krivuljo povprasevanja in ponudbe ter dejavnike, ki vplivajo na ponudbo
in povpraSevanje, trzno ravnovesje, klasifikacijo izdelkov, glede na u¢inek dohodka, cenovno
neelasticnost, cenovno elasticnost in enotno elasticnost, dohodek proizvajalca, glede na
elasti¢nost krivulje povpraSevanja.

Po tem poglavju boste znali: definirati, kaj je trg ter prednosti delovanja trga, narisati
krivuljo ponudbe in povprasevanja, razumeli odzivanje kupcev in proizvajalcev, glede na
spremembo cene na trgu, deliti izdelke glede na ucinek dohodka, izracunati elasticnost
ponudbe in povprasevanja, izraCunati dohodek proizvajalca pri elasti€nosti povprasevanja
vecji od ena ali manjsi od ena.

41 POJEM TRGA IN TRZNEGA GOSPODARSTVA

V ekonomiji trg opredelimo kot prostor, kjer se srecujeta ponudnik in povpraSevalec, da bi po
doloc¢eni ceni zamenjala blago. Trg kot mehanizem posrednega povezovanja produkcije in
porabe zagotavlja skladni tok reprodukcije s 3 funkcijami (Setnikar Cankar et al., 2004):

e alokativno, ko razporeja produkcijske faktorje, izbira produkcijske postopke in s tem
uresnicuje zakon sorazmerne delitve druzbenega sklada dela (zaradi relativne redkosti

dobrin je potrebno tehtno gospodariti);

e selektivno, ko zaznava potrebe druzbe ter usklajuje produkcijo ter spodbuja prilagajanje
proizvajalcev;
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e distributivno, ko z oblikovanjem cen deli druzbeni dohodek med udelezence v druzbeni
reprodukeciji.

Trg je stik med prodajalci in kupci. Nacin in ucinkovitost delovanja trga sta opredeljena
predvsem s konkurenco. Ta pa je tekmovanje trznih subjektov, ki si prizadevajo doseci svoj
cilj.

4.2 OCENA REALNOSTI DELOVANJA TRZNEGA MEHANIZMA

Prednosti trznega mehanizma so:

e trziS¢e zelo zadovoljivo opravlja kratkoro¢no alokacijo resursov. Cene namre¢ zelo
obcutljivo reagirajo na vse spremembe v ponudbi in povprasevanju,

o trziS¢e zelo stimulira tehnoloski napredek. Odlocitve o tem namre¢ samostojno sprejemajo
ekonomski subjekti in k temu jih spodbuja ustrezna motivacijska struktura: dodatni
dobicek;

e odlocitve se sprejemajo na osnovi ekonomskih kriterijev, kar zagotavlja, da je narejenih le
malo ekonomskih napak;

e stroSki informativno-komunikacijskega sistema so nizji kot v netrznih gospodarstvih,
informacije in komunikacije pa so bolj kakovostne, ker se odlocitve sprejemajo tam, kjer
je vir informacij;

e trzni sistem zagotavlja visoko stopnjo iniciative pri delu in v zivljenju na mnogih
podrocjih.

Slabosti trznega mehanizma so nepopolna konkurenca. To pomeni, da ima podjetje na
dolo¢enem trgu trzno mo¢ — je monopolist, saj lahko dvigne ceno svojih proizvodov nad
mejne stroske. Potrosniki kupijo manj takSne dobrine, kot bi jo v popolni konkurenci in zato
se potro$nikovo zadovoljstvo zmanjs$a. Druga trzna slabost so zunanji u€inki, kar pomeni, da
nekaj stranskih ucinkov proizvodnje ali potrosnje ni vkljucenih v trzne cene (izpust zveplenih
hlapov v...). Tretja trzna slabost so nepopolne informacije o nakupu dobrin in storitev.

Ali vecje povpraSevanje po Stipendijah zmanjSuje visino Stipendije? Odgovor
komentirajte.

43 POVPRASEVANJE

PovpraSevanje po dolo¢enem blagu je koli¢ina blaga, ki so jo povprasevalci pripravljeni kupiti
na dolo¢enem trziS¢u in v dolo¢enem casu. PovpraSevanje po dolo¢enem blagu (D) je odvisno
od cene tega blaga (p), od cene drugih dobrin (komplementarnih ali substitutov — pj), od
odhodkov (i), od &asa (t) in od izdatkov za propagando (A) (Zizmond, 1996).

Ker ne moremo istoCasno zajeti vpliva sprememb vseh spremenljivk na povprasevanje,
analiziramo samo reakcije povprasevanja na spremembo dolocenega Stevila spremenljivk (ali
samo eno samo) in predpostavljamo, da se druge niso spremenile (predpostavka caeteris
paribus).
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Funkcijo povprasevanja zapisemo (Zizmond, 1996):
« D=a-bp,
* a > 0, predpostavka, da ima uporabno vrednost in je v podro¢ju pozitivnih realnih
Stevil, ki nas v ekonomiji zanimajo,
* b <0, ker je funkcija povprasevanja padajoca funkcija cene.

Povprasevanje oznacujemo kot razmerje med ceno in koli¢ino dolo¢enega izdelka. Na trgu
nas zanimajo dejanski povprasSevalci. To so tisti, ki so pripravljeni kupiti dolocen proizvod po
doloceni ceni.

Povprasevanje se nanasa na razmerje med ceno in koli¢ino, povpraSevana koliCina pa
predstavlja doloCeno tocko na krivulji povpraSevanja.

Loc¢imo: individualno krivuljo povprasevanja in trzno krivuljo povprasevanja.
Primer: D = 50 — 1p (za ceno — p vstavite razli¢ne Stevilke)

Tabela 9: Individualno povprasevanje

Cena Koli¢ina
10 40
20 30
30 20
40 10
45 5
Cena
A
50 |
40 |
30 |
20 L
D
10 L
| | | | o koli¢ina

10 20 30 40

Slika 16: Individualna krivulja povpraSevanja
Vir: Tabela 14

Ce sestejemo individualna povprasevanja po neki dobrini za vse kupce, ki se pojavljajo na
trgu te dobrine, dobimo skupno ali trzno povprasevanje.

4.3.1 Dejavniki povprasevanja
KolikSen je obseg individualnega povprasevanja, ki jih je povprasevalec pri raznih cenah
pripravljen kupiti, je odvisno od vrste dejavnikov, ki jih povprasevalec uposteva pri svoji

odlocitvi. To so: subjektivni dejavniki (potrebe, Zelje, obicaji, spol, starost) in objektivni
dejavniki (denarni dohodek in cene dobrine).
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Sprememba obsega povprasSevanja: Ce se spremeni le cena blaga (caeteris paribus), gre za
razli¢ne obsege povprasevanja. Po krivulji se premikamo navzdol in navzgor.

0 Q:c Qb: Q:a Q
Slika 17: Sprememba obsega povprasevanja
Vir: Setnikar Cankar et al., 2004

Sprememba povprasevanja: ¢e opazujemo trg, ker se potroSnikom spremeni drug faktor
povprasevanja (npr. povecani dohodek), tedaj predpostavka caeteris paribus ne velja ve¢. Ob
isti ceni bodo potrosniki zaradi vi§jega dohodka pripravljeni kupiti ve¢ blaga ali pa bi isto
koli¢ino kot doslej kupili tudi ob vi§ji ceni. To pomeni premik krivulje povpraSevanja
navzgor.

N

0 Q Q2 Q
Slika 18: Sprememba krivulje povprasevanja
Vir: Samuelson et al., 2002

4.3.2 Klasifikacija proizvodov

Ko cena pada, se povprasevanje poveca zaradi u¢inka dohodka in uc¢inka substitucije.

Ucinek realnega dohodka — Ce se cena blaga zniza, se ob nespremenjenem denarnem
dohodku poveca kupna moc potrosnika, saj lahko kupi vec enot tega blaga.

U¢inek dohodka nam pomaga identificirati naslednje vrste izdelkov (Rebernik, 1999):

e normalni izdelki — izdelke in storitve opredelimo kot normalne, ¢e se povprasevanje po
njih povecuje, ko se povecujejo dohodki potrosnikov oz. obratno (gospodinjski aparati);

e inferiorni izdelki — to so izdelki slabe kvalitete, po katerih kupci povprasujejo pri nizkih
dohodkih (slaba kvaliteta vina, mesa);

e superiorni izdelki — ko porastejo druzinski dohodki, se zmanjSa povprasevanje po izdelkih
slabse kvalitete ter se poveca povprasevanje po kvalitetnih proizvodih (kvalitetnejSe vino,
meso);

e Giffenovi izdelki — s povecanjem cen danega izdelka se povpraSevanje po tem izdelku
povecuje. Taki izdelki se imenujejo po angleskem ekonomistu Giffenu. Ugotovil je, da z
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rastjo cen krompirja raste povpraSevanje po njem, in sicer zato, ker si zaradi visjih cen
ljudje niso mogli kupovati drazjih vrst druge hrane. To je Giffen raziskoval na Irskem v
19. stoletju.

e Veblenovi izdelki — prouceval jih je ekonomist Veblen. Gre predvsem za luksuzne
izdelke. Ko se denimo doloCeni vrsti nakita cena poveca, se lahko poveca tudi
povpraSevanje po njem, saj se morda kupci ujamejo na snobovstvo in razkazovanje takega
dragega izdelka.

Ucinek substitucije (nadomestitve) — ¢e se cena blaga zniza, je v primerjavi z drugimi
vrstami blaga, katerih cene so ostale nespremenjene, to blago postalo relativno ceneje. Po
logiki optimalnega nakupa porabnik poveca nakup tega blaga in z njim v potros$nji nadomesca
druge dobrine — substitute (Rebernik, 1999).

4.3.3 Elasti¢nost povprasevanja

Za razumevanje narave povpraSevanja moramo razumeti tudi pojem elastiCnosti
povprasevanja, ki pomeni oz. meri odzivnost povprasSevanja glede na spremembo cene.

Povprasevanje je:
e cenovno elasti¢no (za koliko se spremenijo povprasevane koli¢ine, ¢e se spremeni cena
tega blaga),

e Kkrizno cenovno elastiéno (za koliko se spremenijo povprasevane koli¢ine dolo¢enega
izdelka, e se spremenijo cene njegovih substitutov in komplementov),

e dohodkovno elasti¢no (za koliko se spremenijo povpraSevane koliCine, Ce se spremenijo
realni dohodki potroSnikov).

Za razli¢ne stopnje elastiCnosti obi¢ajno uporabljamo pojma elastiCen in neelastiCen, pri
c¢emer velja, da je povprasevanje:

e cenovno neelasti¢no, ¢e je cenovna elasti¢nost manjsa od 1,

e cenovno elasticno, ¢e je cenovna elasti¢nost ve¢ja od 1,
e cnotna elasti¢nost, ¢e je cenovna elasticnost enaka 1.
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Cena

Ed = neskonéno

~ 1 < Ed > neskonéno

Ed=1

Ed =1 "0<Ed>1

» Koli€ina

Slika 19: Sprememba elasti¢nosti povprasevanja od ni¢ do neskon¢no

Cenovna elasticnost povprasevanja manjsa od 1: odstotna sprememba koli¢ine je manjSa, kot
je pripadajoca odstotna sprememba cene.

Cenovna elastiCnost vecja od 1: odstotna sprememba koliCine je vecja, kot je odstotna
sprememba cene.

Cenovna elasticnost enaka 1: cena in koli¢ina se spreminjata v istem razmerju.

Cenovna elasticnost enaka ni¢: sprememba cene ne bo povzrocila nobene spremembe
koli¢ine.
Elasticnost enaka neskon¢no: najmanjSa sprememba cene povzro¢i neskonéno veliko

spremembo kolicine.

Ed - % spremembe koli¢ine povpraSevanja

% spremembe cene

Ql_ Qo

% spremembe koli¢ine = — x 100 % spremembe cene = ikl ) x 100
0 0

pri ¢emer je: P — cena po spremembi
Py — cena pred spremembo
Qi — koli¢ina po spremembi
Qo — koli¢ina pred spremembo

Primer: Cena nekega blaga se je povecala od 2.000 na 3.000 denarnih enot. Pri ceni 2.000
denarnih enot je znaSala koli¢ina povprasevanja 300 kosov, pri ceni 3.000 denarnih enot pa je
znaSala koliCina povpraSevanja 100 kosov. IzraCunajte koeficient cenovne elastiCnosti
povprasevanja tega blaga.
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Po=2.000 P;=3.000
Qo =300  Q;=100

Ed:?
Ed - % spremembe koli¢ine povprasevanja
% spremembe cene
e - P - P
% spremembe koli¢ine = Q-Q x 100 % spremembe cene = ——2 x 100
0 0
% spremembe koli¢ine = % x 100 % spremembe cene = 3'00(; (;Og.OOO x 100
% spremembe koli¢ine = —66,67 % spremembe cene = 50
Ed =-1,33

Ce se cena poveca za 1%, se koli¢ina povpraSevanja zmanjsa za 1,33 %.

Cena nekega blaga se je znizala od 5.000 na 3.000 denarnih enot. Pri ceni
3.000 denarnih enot je znasala koli¢ina povprasevanja 400 kosov. KolikSna je
> koli¢ina povprasevanja pri ceni 5.000 denarnih enot, ¢e je koeficient cenovne
elasti¢nosti povprasevanja po tem blagu enak —2?

4.3.4 Razmerje med cenovno elasticnostjo povprasevanja in prihodkom od prodaje

Uspesnost poslovanja podjetja je mo¢no odvisna od dosezenega prihodka od prodaje, to pa je
odvisno od sprememb prodajne cene.

Prihodek = Q; x P,

pri ¢emer je: Py — cena
Q; — koli¢ina

5 W S —

o ai a
Slika 20: Povprasevanje in celotni prihodek
Vir: Setnikar Cankar et al., 2004

Dohodek proizvajalca je odvisen od tega, kaksna je krivulja povprasevanja (Ed <1 ali Ed >

1.
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P2xQ2>Q1x P1

P2

[}
|
|
|
I
[}
[}
P1 |
]
1
}

Q2 =— Q1
Slika 21: Elasti¢nost povpraSevanja manjsa od ena
Vir: Setnikar Cankar et al., 2004

Q

P
Qfx P1>Q2xP2

[

1
1
(.
P1 !
-

)

|

|

QIZ% 1 Q

Slika 22: Elasti¢nost povpraSevanja vec¢ja od 1
Vir: Setnikar Cankar et al., 2004

P N N

Padec cene za 1 odstotek povzroc€i porast koli¢ine povpraSevanja za 2 odstotka.
2\ PovpraSevanje je torej vecje od ena. Kateri dve drugi spremembi bosta potrebni
v besedilu, ¢e 2 v prvem stavku zamenjajte za '4?

4.4 PONUDBA

Krivulja ponudbe kaze odvisnost med ceno in ponujeno koli¢ino. Je naraScajoca krivulja, in
sicer od leve proti desni. Funkcijska povezava med ravnjo proizvoda in ravnjo cen ni linearna.
Cim visja je trzna cena, tem ve&ja bo ponudba, saj daje vi§ja cena proizvajalcu moznost, da
doseze ob enakih stroskih vecji dobicek.

Funkcija ponudbe
Ponudba je kon¢ni korak proizvodnega procesa v trznem gospodarstvu. Koli¢ina doloCenega
proizvoda ali storitve, ki jo proizvajalci ponujajo na trziséu (S), je odvisna od cene tega
proizvoda (p), od cen drugih proizvodov in storitev (pj), dohodka porabnikov (Y) in ¢asa (t).
Vzemimo, da so pj, Y in t konstantni (Zizmond, 1996).
Najvecji ucinek na spremembo koli¢ine ponudbe po dolo¢enem blagu ima cena blaga:

S = f(p) — ponudba se spreminja sorazmerno s spremembo cene

» funkcijo ponudbe zapiSemo S =c + dp
* d >0 - funkcija ponudbe je rastoca funkcija cene.
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Primer: S =10 + p (za ceno — p vstavite razli¢ne Stevilke)

Tabela 10: Individualna ponudba

Cena Koli¢ina
10 20
20 30
30 40
40 50
50 55
Cena
A
50
- S
40 |
30 |
20 L
10 L
| | | | |

| .
10 20 30 40 50 60  Kolicina
Slika 23: Krivulja ponudbe
Vir: Tabela 15

Pojasnjuje, koliko je ponudnik pripravljen ponuditi po doloceni ceni.

Ce sestejemo individualne ponudbe po neki dobrini za vse ponudnike, ki se pojavljajo na trgu
te dobrine, dobimo skupno ali trzno ponudbo.

4.4.1 Dejavniki ponudbe

Koliko bo ponudnik pri neki ceni pripravljen ponuditi, je odvisno od vrste dejavnikov, in sicer
produkcijskih stroskov, sedanje in priCakovane cene, obsega obstojeCih zalog (zaloge
povzrocajo stroske, zato se jih zeli znebiti), likvidnih sredstev.

Sprememba obsega ponudbe: Ce se zaradi doloCenih okoliS§Cin spremenijo cene blaga, se
ponudniki prilagajajo tako, da ponudijo razli¢ne, manjse ali vecje koli€ine blaga — premik po
isti krivulji ponudbe (pri padcu cene ponudnik ponudi manjSo koli¢ino blaga, pri visji ceni
ponudnik ponudi vecjo koli¢ino blaga).
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0

0 Q1 Q

Slika 24: Sprememba obsega ponudbe
Vir: Samuelson et al., 2002

Sprememba ponudbe: e se spremenijo drugi dejavniki ponudbe (izboljsa se tehnologija, to
pa omogoci, da se isto koli¢ino proizvede z nizjimi stroSki), bo proizvajalec pri dani ceni
pripravljen ponuditi vec¢ ali pa bo isto koli¢ino pripravljen prodati po nizji ceni. Celotna
krivulja ponudbe se premakne, ponudba se poveca.

P

S1

[ ) S

0 QI 01. Q
Slika 25: Sprememba ponudbe
Vir: Samuelson et al., 2002

4.4.2 Elasticnost ponudbe

Elasti¢nost ponudbe je zelo odvisna od casa, ki ga ima produkcija na voljo. Proizvajalci se
razli¢no odzivajo na zvisanje ali znizanje cene, kar meri elasti¢nost ponudbe, katere koeficient
je razmerje med odstotno spremembo ponujene koli¢ine ter odstotno spremembo cene blaga,

ki ga povzroca odziv proizvajalcev.
Es=0
P 0<Es<1

Es=1

1 < Es < neskon.

Es = neskon¢no

\
0 /Q

Slika 26: Sprememba elasti¢nosti ponudbe od ni¢ do neskon¢no
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s = % spremembe koli¢ine ponudbe

% spremembe cene

Q1_ Qo

% spremembe koli¢ine = — x 100 % spremembe cene = h=B x 100
0 0
pri ¢emer je: P; — cena po spremembi
Py — cena pred spremembo
Q; — koli¢ina po spremembi
Qo — koli¢ina pred spremembo

Primer: Cena nekega blaga se je povecala 5.000 na 6.000 denarnih enot. Koli¢in ponudbe je
bila pri obeh cenah enaka in je znaSala 10.000 kosov. IzraCunajte koeficient cenovne
elasti¢nosti ponudbe tega blaga.

Py =5.000 P, =6.000
Qo=10.000 Q:=10.000
Es=?
s = % spremembe koli¢ine ponudbe
% spremembe cene
L - P - P
% spremembe koli¢ine = Q-Q x 100 % spremembe cene = —— x 100
0 0
e 10.000 — 10.000
o & =
% spremembe koli¢ine 10,000 x 100 % spremembe Koligine = 0
6.000 — 5.000
o =
% spremembe cene 5 000 x 100 % spremembe cene = 20
Es=0

Ce se cena tega blaga poveda za 1 %, se koli¢ina ponudbe ne spremeni. Ponudba je
neelasti¢na.

Za vsak par dobrin povejte, katera je po vaSem mnenju bolj cenovno elasti¢na
in navedite razloge: parfum, sol, sladoled, avtomobili.

4.5 TRZNO RAVNOTEZJE

Trzno ravnovesje je takSno stanje na trgu, kjer je obseg ponudbe enak obsegu povprasevanja
pri doloCenem nivoju trzne cene. Proces oblikovanja ravnotezne cene in koli¢ine si lahko
ponazorimo s sliko, kjer upostevamo funkcijo ponudbe in funkcijo povprasevanja.

Ce je cena na trgu manjSa od ravnotezne cene, je povprasevanje vecje od ponudbe, kar

pomeni, da dolocCeno Stevilo porabnikov pri tej ceni ne bo moglo zadovoljiti svojih potreb,
zato bodo ponudili vi§jo ceno, ¢e pa je cena na trgu vecja od ravnotezne cene, je koli¢ina

45



Ekonomija

ponudbe vecja od povprasevanja, kar pomeni, da doloCeni proizvajalci ne bodo mogli prodati
vsega proizvedenega blaga, zato bodo nekateri pripravljeni znizati ceno.

Analiticno dolo¢imo ravnotezno ceno in ravnotezno koli¢ino s pomocjo funkcije ponudbe
S = ¢ + dp in funkcije povprasevanja D = a + bp. Edina ravnotezna cena na trgu je p, pri kateri

WV v

je D =S (a mora biti vecji od ¢, sicer secis¢e krivulje ne bi bilo v prvem kvadrantu).
Primer: D =100 — 5p, S=40+ 5p

D=S

p==6iztegasledi,daje D=70in S=70

Da lahko nariSemo krivuljo ponudbe in povprasevanja, dolo¢imo razli¢ne cene in jih vstavimo
v funkcijo povprasevanja in funkcijo ponudbe.

Tabela 11: Trzno ravnotezje

Cena Koli¢ina D Koli¢ina S
1 95 45
3 85 55
6 70 70
8 60 80
9 55 85
Cena Presezna ponudba
A
9 S
7L
_______ _YRi=(p=6,Q =70)
5L |
|
L |
3 |
| [
10 | D
|

| . |
0” 40 60 80 100 -
koli€ina
Slika 27: Trzno ravnotezje in presezna ponudba
Vir: Tabela 11

Ce je koli¢ina ponudbe pri dologeni ceni ve¢ja od koli¢ine povprasevanja pri enaki ceni, se
pojavi presezna ponudba (pri ceni 8 je koli¢ina ponudbe 80, koli¢ina povprasevanja pa 60, je
razlika 20 presezna ponudba).

Dolocite presezno koli¢ino ponudbe pri ceni 9. Koli¢ino od¢itajte s slike 27 ali
iz tabele Stevilka 11.
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Cena
A
9| S
7L
________ =(p=6,Q =70)
5 B |
. : Presezno
3 ! povprasevanje
|
- 1
1L I D
|

| | | |

0” 40 60 80 100 -
koliCina

Slika 28: Trzno ravnotezje in presezno povprasevanje

Vir: Tabela 11

Ce pa je koli¢ina povprasevanja ve&ja od koli¢ine ponudbe, pri enaki ceni privede do
preseznega povprasevanja (pri ceni 3 je koli¢ina ponudbe 55, koli¢ina povprasevanja pa 85,
razlika 30 je preseZzno povprasevanje).

Dolocite presezno koli¢ino povprasevanja pri ceni 1. Koli¢ino od¢itajte s slike
28 ali iz tabele Stevilka 11.

POVZETEK POGLAVJA

V ekonomiji trg opredelimo kot prostor, kjer se srecujeta ponudnik in povpraSevalec, da bi po
doloceni ceni zamenjala blago. Povprasevanje se nanaSa na razmerje med ceno in koli¢ino,
povpraSevana koli¢ina pa predstavlja doloceno tocko na krivulji povprasevanja.

Povprasevalec pri svoji odloCitvi uposSteva subjektivne (zelje, potrebe, spol, starost) in
objektivne omejitve (dohodek, cena). U¢inek dohodka pomaga identificirati normalne izdelke,
inferiorne, superiorne, Giffenove in Veblanove izdelke. Elasticnost povprasevanja meri
odzivnost povprasevanja glede na spremembo cene.

Obseg proizvoda, ki so ga podjetja pripravljena ponuditi, je odvisen od cen, ki jih podjetja
dobijo za svoje proizvode, in od zneska, ki ga podjetja morajo placati za delo in druge faktorje
proizvodnje. Dejavniki ponudbe so: cena, stroski, zaloge, likvidna sredstva. Sprememba
obsega ponudbe pomeni premik po krivulji zaradi spremembe cene. Ce pa se spremeni
tehnologija, povzro¢i premik krivulje in s tem spremembo ponudbe. Proizvajalci se razlicno
odzivajo na zviSanje ali znizanje cene, kar meri elasti¢nost ponudbe.

Trzno ravnovesje je takSno stanje na trgu, ko je obseg ponudbe enak obsegu povprasevanja pri
doloCenem nivoju trzne cene. Pri ceni vi§ji od ravnotezne, Zelijo proizvajalci ponuditi vec, kot
zelijo potrosniki kupiti. To povzroci presezek (presezno ponudbo) in cene zacne potiskati
navzdol. Podobno prenizka cena ustvari pomanjkanje in kupci bodo zato zaceli potiskati ceno
navzgor proti ravnotezju.
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1.

Utrjevanje

V katerih primerih pride do premika po krivulji povprasevanja, kdaj pa se krivulja
premakne v celoti? Navedite konkretne primere in spremembe ponazorite z diagramom.

Denimo, da so jabolka in pomarance substitut. Kaj bi se zgodilo na trgu jabolk in
pomaranc, ¢e bi slovenska vlada sprejela koli¢insko omejitev uvoza pomaran¢ na polovico
dosedanje kvote? Spremembe prikazite graficno (posebej za trg jabolk in za trg
pomaranc). Proucite tudi, kaj bi se zgodilo s povprasevanjem, z obsegom povprasevanja, s
ponudbo in obsegom ponudbe, z ravnotezno ceno in ravnotezno koli¢ino za obe vrsti
sadja.

Dana je funkcija povprasevanja po neki dobrini, in sicer D = 100 — 5 p, in funkcija
ponudbe S = 60 + 2 p. Izracunajte ravnotezno ceno in koli¢ino in nariSite graf trznega
ravnotezja.

Dana je funkcija povprasevanja D = —4p + 16. NariSite krivuljo povpraSevanja.

Dopolnite tabelo z manjkajo¢imi podatki ter nariSite graf. DolocCite trzno ravnotezje
(koli¢ino in ceno).

Cena TrZzno povprasevanje Trzna ponudba

1000

900 900

800

700 1.000

600

500

400

10.
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Cena nekega blaga se je povecala s 300 na 400 denarnih enot. KolikSna je koli¢ina
ponudbe tega blaga pri ceni 300 denarnih enot, ¢e je pri ceni 400 denarnih enot znaSala
70.000 kosov in ¢e je koeficient cenovne elasti¢nosti ponudbe enak 4.

Dana je funkcija povprasevanja po neki dobrini D = 25 — 5p. Kolik$no je povprasevanje,
¢e je cena p = 3?7 KolikSna je cena, Ce znasa povprasevanje 18 enot? KolikSno bi bilo
povprasevanje, ¢e je to prosta dobrina? Katera je najvi§ja mozna cena, pri kateri bi po tej
dobrini Se obstajalo povpraSevanje? NariSite krivuljo povprasevanja.

Dana je funkcija ponudbe S = 3 + 4p. Narisite krivuljo ponudbe.

Dobra letina bo v splosnem znizala dohodke kmetov. Ponazorite to trditev z uporabo grafa
ponudbe in povprasevanja.

Cena nekega blaga se je znizala s 4.000 na 3.000 denarnih enot. Pri ceni 3.000 denarnih
enot je znasala koliCina povprasevanja 200 kosov. Koliks$na je koli¢ina povprasevanja pri
ceni 4.000 denarnih enot, ¢e je koeficient cenovne elasticnosti povpraSevanja po tem
blagu enak —2?
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5 KONKURENCA

UvOD

Ali ste se kdaj vprasali, ko ste se izobrazevali v srednji Soli in ste bili pisno ali ustno ocenjeni,
zakaj boste to znanje potrebovali? Ste se zavedali, da ste si s tem pridobivali tocke, ki so vam
omogocile ali onemogocile nadaljevati Studij na smeri, ki vas je veselil. Tudi v osnovni Soli
ste velikokrat tekmovali s svojimi vrstniki na razli¢nih tekmovanjih in tudi ta tekmovanja so
vam prinasala dolo¢ene ugodnosti pri pridobivanju §tipendije. Ce se vrnete za nekaj let Se
nazaj in se spomnite na varstvo v vrtcu. Ste tudi s svojimi vrstniki tekmovali in zeleli biti
najboljsi. To pomeni, da nas ta tekmovalnost spremlja ze od rojstva. Konkuren¢ni vidik
trznega gospodarstva ekonomske subjekte spodbuja, da strmijo k razvoju. Tudi sami ste
verjetno mnogokrat ravnali tako, ko ste zeleli biti boljsi in uspe$nejsi od tistih, za katere ste
ocenili, da se trudijo s svojim ravnanjem in delovanjem doseci podobne cilje kot wvi.
Zavedajo¢ se ali ne ste z njimi tekmovali, se pravi ste vzpostavljali zdrave konkurencne
odnose.

Podobno na trgih proizvodov in storitev (hrane, obleke, racunalnikov,...) nastopajo prodajalci
in povpraSevalci, kjer se odlo¢a o prodani (kupljeni) koli¢ini nekega blaga in njegovi ceni.
Nacin in ucinkovitost delovanja trga sta opredeljena s konkurenco. Konkurenca pa pomeni
tekmovanje ekonomskih osebkov. Konkuren¢na borba naj bi sprozila znizanje proizvodnih
stroSkov, spodbujanje k izpopolnjevanju proizvodnega procesa in tehnoloskih postopkov,
boljse zadovoljevanje c¢lovekovih potreb. Ucinkovita konkurenca zagotavlja cenejSe in
kvalitetnej$e blago in storitve. Potro$nikom omogoca vedjo izbiro. Student se bo npr. odlo¢il
za tisto restavracijo, ki mu bo nudila kvalitetno hrano po nizji ceni. Konkurenca naj bo
postena.

V tem poglavju boste spoznali: pojem konkurenca, vrste konkurence, in sicer popolno
konkurenco, nepopolno konkurenco (oligopol in monopol), monopolistiéno konkurenco in
nelojalno konkurenco.

Po tem poglavju boste znali: definirati konkurenco in dejavnike, ki oblikujejo konkurenco,
izraCunati optimalno koli¢ino proizvodnje v primeru popolne konkurence na dva nacina, in
proizvodnje izraCunamo na osnovi nacela MC enaki P proizvoda, opredeliti nepopolno
konkurenco (oligopol in monopol) ter izracunati ceno oz. koli¢ino, ki maksimizira dohodek
monopolista, opredeliti monopolisticno konkurenco in nelojalno konkurenco ter lociti socialni
dumping, valutni dumping in dumpinske cene.

5.1 POJEM IN VRSTE KONKURENCE

Teorija po svetu je dokaj enotna glede spoznanja, da je temeljno gibalo razvoja, napredka in
gospodarske rasti tekmovanje. Trzni sistem je tako v gospodarstvu kot v politiki grajen prav
na tej temeljni instituciji, ki naj bi bila ¢loveku prirojena (ang. competition = tekmovanje,
konkurenca). S konkurenco Zelijo kupci in prodajalci reSevati nasprotje interesov: kupci zelijo
kupiti proizvode Cim ceneje, prodajalci pa prodajati proizvode ¢im drazje, ce
predpostavljamo, da se obnasamo racionalno.

Kupci si lahko na primer medsebojno konkurirajo tako, da (¢e je blaga premalo) ponudijo

visjo ceno, prodajalci pa tako, da znizajo ceno, zato da bi blago prodali. V obeh primerih
konkurenca poteka s ceno, zato govorimo o cenovni konkurenci.
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Ce si konkurirajo s kakovostjo blaga, oglaSevanjem, svetovanjem, reklamo, pa govorimo o
necenovni konkurenci. Stopnja konkurence je na razli¢nih trgih razli¢na.

Dejavniki, ki oblikujejo konkurenco, so: Stevilo kupcev in prodajalcev, stopnja diferenciacije
proizvodov, stopnja mobilnosti proizvodnih dejavnikov in racionalno vedenje trznih
subjektov.

Od te temeljne skupne znacilnosti pa se bistveno razlikujejo pogoji, v katerih tekmovanje in
konkurenca nastajata. V tem pogledu lo¢imo popolno konkurenco (¢isto ali dovrSeno) in
nepopolno (omejeno) konkurenco, monopolisticno konkurenco ter nelojalno konkurenco.

V Evropski uniji je podrocje varstva konkurence urejeno v 85. in 86. ¢lenu Rimske pogodbe
iz leta 1957, ki pomenita osnovo za usklajevanje nacionalnih zakonodaj drzav ¢lanic. Drzave,
ki Zelijo postati polnopravne ¢lanice, morajo uskladiti nacionalne zakonodaje z dolocili,
prevzetimi z asociacijskimi sporazumi.

5.2 POPOLNA KONKURENCA

Popolna ali dovrsena konkurenca bi na trziS¢u obstajala takrat, kadar bi bili izpolnjeni Stirje
pogoji: atomizirana struktura gospodarskih subjektov, popolna elasticnost ponudbe in
povprasevanja ter popolna homogenost oz. identi¢nost proizvoda, prost vstop v panogo oz.
popolna gibljivost proizvodnih faktorjev, neomejena velikost trzisca.

Atomizirana struktura gospodarskih subjektov na trziS¢u pomeni, da nih¢e izmed
udeleZencev ne more samostojno vplivati na ceno preprosto zato, ker zavzema premajhen
delez. Med mnozico ponudnikov se lahko posamezen gospodarski subjekt nastali trzni ceni
lahko samo prilagaja, ne more pa nanjo vplivati.

Ce posamezni ponudnik oblikuje ponudbo po visji ceni od trzne, svojih koli¢in ne bo prodal;
kupec pa ne bo dobil Zelenih koli¢in, e je pripravljen placati le niZjo ceno od trzne. Ce bi se
cena doloCenega proizvoda v danem casu dvignila nad trzno ravnovesje, bi ga povecana
ponudba v naslednjem ¢asovnem obdobju ponovno privedla v ravnovesje, zniZzanje cene v
danem trenutku pa bi analogno vplivalo na vecje povprasevanje v naslednjem razdobju in
privedlo ceno ponovno na raven povprecno izravnanih profitnih stopenj (Lah, 2005).

Kljub razprsenosti ponudnikov pa obstaja teoreticna moznost njihovega skupnega dogovora o
dobavnih pogojih v odnosu do kupcev (uvoznikov) in v tem primeru bi prislo do prerazdelitve
dohodka v korist prodajalcev. Ta moznost dogovora je tem vecja, ¢im manjSe je Stevilo
ponudnikov. Moznost pa je izkljuCena, ¢e obstaja za proizvod substitut (nadomestek). Profitne
stopnje se pri istovrstnih proizvodih izravnajo.

Profitne stopnje pa se morajo izravnavati tudi med panogami (sektorji, dejavnostmi,
proizvodi), da dobimo celotno trzno ravnovesje na dolo¢enem prostoru in s tem pogoje za
popolno konkurenco.

To omogoca popolno gibljivost proizvodnih faktorjev. S tem razumemo odsotnost slehernih
preprek, ki bi dolo¢enemu gospodarskemu subjektu preprecevale vstop v panogo. Z odlivom
kapitala iz panog nizje profitnosti v panoge visje profitnosti bo tudi profitna stopnja med
panogami tezila k ravnovesju.

Neomejeno veliko trziSce je pomembno zato, ker le na njem lahko nastopajo gornji trije
pogoji. Samo neomejeno veliko trzisce, brez slehernih zunanjetrgovinskih ovir in spodbud, bi
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zagotavljalo zadostno S$tevilo ponudnikov in povprasevalcev, to je popolno konkurenco.
Prosta konkurenca na domacem, cetudi velikem, a omejenem trziScu, ne more biti popolna.
Popolna konkurenca je ideal, ki v praksi ne obstaja (Lah, 2005).

Optimalno koli¢ino proizvodnje ugotavljamo na dva nacina, in sicer tako, da z izraCunom

izraCunamo na osnovi nacela MC enaki P proizvoda (tabela 13).

Tabela 12: Poslovanje podjetja v pogojih popolne konkurence (EUR)

Kolic¢ina Cena Celotni Fiksni Variabilni | Celotni Celotni
Q P dohodek stroski stroski stroski profit TP
TR FC vVC TC

1 2 3=1x2 4 5 6=4+5 7=3-6
0 50 0 40 0 40 —40

1 50 50 40 30 70 -20

2 50 100 40 50 90 10

3 50 150 40 70 110 40

4 50 200 40 105 145 55

5 50 250 40 150 190 60

6 50 300 40 250 290 10

7 50 350 40 305 345 5

8 50 400 40 420 460 -60

9 50 450 40 550 590 —140
10 50 500 40 700 740 —240

Vir: Lah, 2005

S primerjanjem celotnih dohodkov (stolpec 3) in celotnih stroSkov (stolpec 6) pri razliénih
koli¢inah ugotavljamo v stolpcu 7 vrednosti celotnega profita (TP). Optimalna koli¢ina
proizvodnje je tista, kjer je razlika med celotnimi dohodki (TR) in celotnimi stroski (TC)
maksimalna oziroma v tocki, ko krivulja celotnega profita (TP) doseze maksimalno vrednost
(pri koli¢ini proizvodnje 5).

Na osnovi podatkov v tabeli 12 nariSite v graf celotne stroske (TC), celotni
dohodek (TR) in celotni profit (TP) za koli¢ino proizvodnje od 0 do 10.
Grafi¢no prikazite optimalno koli¢ino proizvodnje.

Obnasanje podjetja v pogojih popolne konkurence pa natancneje opredelimo s pomocjo
marginalisticne analize. Ta omogoca primerjavo cene posamezne enote proizvoda pri
razli¢nih koli¢inah z mejnimi in povprecnimi stroski. TakSen pristop omogoca ugotovitev tiste
kolicine, ki je za podjetja optimalna, hkrati pa tudi polozaj, na osnovi katerega podjetje odloca
o svojem kratkorocnem in dolgoro¢nem poslovanju.
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Tabela 13: Poslovanje podjetja v pogojih popolne konkurence na osnovi MC in AC (EUR)

Koli¢ina | Cena Mejni stroski Povprecni stroski Celotni profit
Q P MC =TCn-TCn— AC=TC:Q TP=(P-AC) xQ
1 2 3 4 5
0 50 neskon¢no -

1 50 30 70 —20
2 50 20 45 10
3 50 20 37 39
4 50 35 36 56
5 50 45 38 60
6 50 100 48 12
7 50 155 49 7
8 50 115 58 —64
9 50 130 66 —54
10 50 150 74 —240

Vir: Lah, 2005
MC so prirast celotnih stroskov (podatke za izracun glejte v tabeli 16).

Dokler so mejni stroski (MC) manjsi od cene (P), se podjetju splaca vecati koli¢ino
proizvodnje, kajti z vsako nadaljnjo enoto izboljSuje svoj finan¢ni polozaj: dohodek od
dodane enote (v visini cene produkta) je vecji, kot pa dodani (mejni ) stroSki proizvajanja le-
te. Ko pa so MC vedji od P, je za podjetje, prav obratno, bolj donosno zmanjsevanje kolicine,
kajti z vsakim zmanjSanjem koli¢ine izboljSuje financni polozaj. Optimalno koli¢ino
proizvodnje podjetja oznacuje polozaj, ko se mejni stroski izenacijo s ceno (oz. pod ceno) pri
maksimalnem celotnem profitu.

Nastejte 3 podjetja, ki sodijo v popolno konkurenco. S pomocjo interneta
pojdite na njihovo spletno stran ter poiscite podatke o Stevilu zaposlenih in o
rezultatih njithovega poslovanja za preteklo leto. Komentirajte njihove rezultate
poslovanja.

5.3 NEPOPOLNA (OMEJENA) KONKURENCA

5.3.1 Monopol

Omejeno konkurenco lahko dosezemo le na dolo¢enem podro¢ju in na omejenem trgu.
Omejena konkurenca obstaja takrat, kadar govorimo o monopolu na trzis¢u. To pomeni, da
zavzema en ponudnik dovolj velik delez v celotni prodaji, da lahko samostojno vpliva na
pogoje trgovanja. Vsi drugi udeleZenci na trzis¢u se lahko temu samo prilagajajo.

Lernerjev teorem govori o korelaciji med moc¢jo monopola in elasti¢nostjo. Mo¢ monopola
je obratno sorazmerna z elasticnostjo oziroma premo sorazmerna z neelasti¢nostjo. Cim bolj
je povprasevanje po doloCenem proizvodu neelasticno, tem veéja je mo¢ monopola in
obratno.

Selitev kapitala iz panog s podpovprecno profitno stopnjo in vstop v panoge z nadpovprecnim
profitom v obliki ustanovitve novih podjetij ali razSiritve zmogljivosti sta omejena. Ce je
panoga z nadpovprecnim profitom zasSCitena pred tujim in pred domacim investiranjem v
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razSiritev istovrstnih zmogljivosti, lahko to posledi¢no omejuje ponudbo, to pa je bistvo
monopola.

Vv v

bolj je zasciteno. Proti monopolom se je torej mozno uspesno boriti predvsem z odpiranjem
gospodarstva tuji konkurenci. Omejena konkurenca na trgu velja, kadar je izpolnjen vsaj eden
od stirih pogojev: na strani ponudbe ali na strani povprasevanja je majhno Stevilo
nastopajocih, ni substituta za enak proizvod, vstop v donosnejSo panogo ali izstop iz manj
donosne panoge sta ovirana (Lah, 2005).

Tabela 14: Izracun cene oz. koli¢ine, ki maksimizira dohodek monopolista (EUR)

Kolic¢ina Cena Celotni dohodek Mejni dohodek
Q P TR je P x Q MRy je TRy-TRx;
0 14 0
1 12 12 12
2 10 20 8
3 9 27 7
4 7 28 1
5 5 25 -3
6 3 18 —7
7 2 14 —4

Vir: Lah, 2005

Iz tabele je razvidno, da se s povecanjem koli¢ine proizvodnje cena znizuje. To posledicno
vpliva na celotne dohodke (TR), ki se pri zacetnem povecanju prodane koli¢ine sicer vecajo,
toda ne sorazmerno zaradi ucinka znizanja cene. Celotni dohodek se povecuje le do koli¢ine 4
(celotni dohodek je 28). Pri tej tocki pa prevlada u€inek padanja cene nad uc¢inkom vecanja
koli¢ine, tako da se celotni dohodek monopolista pricne zmanjSevati. Monopolist je iskalec
tiste cene in koliCine, ki bo maksimizirala njegove dohodke.

Tabela 15: Optimalna koli¢ina proizvodnje monopolista na osnovi TR, TC in TP (EUR)

Q P TR TC TP MR MC | Primerjava AC=
MR - MC TC:Q
1 2 3 4=2-3
0 14 0 6 —6 - Neskonéno
1 12 12 10 2 12 4 MR > MC 10
2 10 20 12 8 8 2 MR > MC 6
3 9 27 13,5 13,5 7 1,5 MR > MC 4,5
4 7 28 18 10 1 4,5 MR <MC 4,5
5 5 25 30 =5 -3 12 MR <MC 6
6 3 18 48 -30 —7 18 MR <MC 8

Vir: Lah, 2005

Optimalna koli¢ina proizvodnje je tista, kjer je razlika med celotnimi dohodki in celotnimi
stroSki najvecja (pri koli¢ini 3 je TP enak 13,5).

Slabosti monopolov so: dodatni profit povzro¢a nadaljevanje omejevanja ponudbe in manjsSo
zaposlenost od objektivho moZznega, znizuje druzbeni standard, proizvodne zmogljivosti
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ostajajo neizrabljene, fiksni stroski so tako vi§ji od objektivno potrebnih, monopoliziranje
tehni¢nih iznajdb zavira njihovo prenasanje na druga podrocja, s tem pa se zavira tehni¢ni in
splosni druzbeni napredek.

Poglavitna prednost monopola bi bila v tem, da zagotavlja nadpovpre¢ne donose, vendar le s
predpostavko, da bodo ti donosi usmerjeni v korist sploSnega druzbenega razvoja.

Preglejte kratek ¢lanek in ga komentirajte. Naslov Clanka je: Ali je prevladujo¢
polozaj ali celo monopolen polozaj prepovedan? Clanek je na spletni strani:
(http://www.uvk.gov.si/si/pogosta vprasanja/o02, 10. 11. 2009).

Protimonopolna zakonodaja

Protimonopolna zakonodaja je danes uzakonjena v vseh razvitih drzavah. Slovensko
protimonopolno politiko ureja Zakon o varstvu konkurence. Pristojna institucija za izvajanje
zakona je Urad za varstvo konkurence. Krsitve protimonopolne zakonodaje obravnava na
svojo pobudo ali na pobudo prizadetih podjetij. Zakon prepoveduje zlorabo monopolnega
(prevladujocega) polozaja na trgu ter tudi oligopolno sporazumevanje in dogovarjanje.

Podjetje ima prevladujo¢ polozaj na trgu, Ce je delez prodaje ali nakupa blaga in storitev
enega podjetja v Sloveniji ve¢ kot 40 % in je skupni delez prodaje (nakupa) blaga (storitev) v
Sloveniji ve¢ kot 60 % (Setnikar Cankar et al., 2004).

Za zlorabo prevladujocega poloZaja na trgu se Stejejo naslednja dejanja:

prodaja (nakupi) po nesorazmerno visokih cenah;

zahteve po neobicajnih placilnih pogojih ali drugih ugodnostih;

vezana prodaja;

zavrnitev prodaje kupca, ¢eprav le-ta ponudi ustrezno ceno in druge pogoje;
diskriminacija med kupci glede poslovnih pogojev;

siljenje drugega podjetja v nedovoljen sporazum ali v zdruzevanje;

bojkot podjetja (zmanjSevanje moznosti drugemu podjetju za nakup ali prodajo
blaga);

e neutemeljena odklonitev drugega podjetja, da se v¢lani v zdruzenje.

Podjetja, ki se nameravajo zdruziti, morajo svojo namero zdruzitve sporociti Uradu za varstvo
konkurence, ¢e bi zdruZzeno podjetje obvladovalo ve¢ kot 50 % trznega deleza v Sloveniji.
Zakon prepoveduje tudi kartelne sporazume. Kartelni sporazumi so sporazumi o razdelitvi
trga, o dolocitvi strukture in viSine cen, 0 omejevanju obsega proizvodnje, prodaje ali nakupa
blaga, o omejevanju raziskovalne, razvoje in inovativne dejavnosti.

—\ Pojasnite bistvene znacilnosti slovenske protimonopolne zakonodaje in podajte
—_\ svoje stalis¢a glede tega.

5.3.2 Oligopol

V oligopolizirani panogi posluje manjse Stevilo vecjih podjetij, ostala podjetja pa proizvajajo
zanemarljiv delez. V to panogo je vstop oviran, ker imajo oligopolisti dolo¢eno trzno moc.
Oligopolna podjetja poslujejo v razmerah vzajemne solidarnosti. To pomeni, da oligopolisti
ne spremljajo le povprasevanja kupcev in se odzivajo nanje, ampak pozorno spremljajo in
reagirajo na poslovanje konkurencnih oligopolistov v panogi. Najvecji oligopolisti pa so
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velika mednarodna podjetja — globalni oligopolisti, ki poslujejo v pogojih ostre medsebojne
konkurence na svetovnem trgu, v posameznih drzavah pa obvladajo velike panozne deleze
proizvodnje.

K analizi oligopola je mogoce pristopiti na tri nacine: z modeli oligopola, z lomljeno krivuljo
povpraSevanja in s teorijo iger.

Med najbolj znanimi modeli oligopola so Cournotov model, Stackelbergov model in
Berttandov model. Medsebojno se razlikujejo po uporabljenih predpostavkah o obnaSanju
oligopolistov (ali gre za homogene ali diferencirane proizvode, za cenovno konkurenco ali
konkurenco z koli€ino). Zaradi razlik v predpostavkah so tudi rezultati modelov razli¢ni. V
sploSnem modeli pripeljejo do podobne ugotovitve. Oligopolne cene so visje od popolno
konkuren¢nih in nizje od monopolnih. Oligopolne koli¢ine pa ve¢je od monopolnih in nizje
od popolno konkuren¢nih. Oligopolisti si v Bertrandovem modelu medsebojno konkurirajo
tako, da drug drugemu zniZujejo ceno toliko casa, da se kon¢no oblikuje na ravni mejnih
stroSkov (Setnikar Cankar et al., 2004).

Lomljena krivulja povprasSevanja prikazuje pri¢akovanja oligopolista o reakcijah ostalih
oligopolistov v panogi na njegove spremembe cene. Oligopolist pricakuje, da bodo v primeru,
¢e sam zniza cene, tudi ostali oligopolisti znizali cene. Zaradi tega bo z znizanjem cene
pridobil le malo kupcev, saj ti nimajo razloga, da bi zapuscali dosedanje proizvajalce. Pri
povecanju cen mu ostali oligopolisti ne bodo sledili, ker se bojijo izgubiti kupce (Setnikar
Cankar et al., 2004).

Analiza oligopola s teorijo iger definira obnasanje oligopolistov v razmerah konfliktnih
interesov zaradi medsebojne konkurence. Oligopolisti lahko izberejo med razli¢nimi
strategijami (visoka ali nizka cena, oglasevanje...). Izbor strategij oligopolistov vodi do
resitve igre, ki je za oba oligopolista najugodnejsa. Kadar gre za oglasevanje, da bi pridobil
oligopolist ve¢ji trzni delez, je rezultat oglasevanja zmanjSanje dobicka za oba, saj je
oglasevanje povezano s stroski (Setnikar Cankar et al., 2004).

54 MONOPOLISTICNA KONKURENCA

Konkurenéni moment v monopolisti¢ni konkurenci je vecje Stevilo praviloma manjSih
ponudnikov. Ker je potreben manjsi zagonski kapital za ustanovitev podjetja, vstop v panogo
ni bistvena ovira. Informiranost med podjetji in potrosniki je velika, dogovori o cenah med
posameznimi ponudniki pa niso mozni. Monopolisti¢éna konkurenca ne proizvaja identi¢nih
proizvodov. Gre za raznolike proizvode, ki pa zadovoljujejo isto temeljno potrebo
povpraSevalcev. Bistvena znacilnost monopolisti¢ne konkurence je diferenciacija proizvodov.

Monopolisti¢ni konkurenti skusajo razloc¢evati — diferencirati svoje proizvode od proizvodov

drugih, in sicer ne s ceno, ampak z necenovnimi elementi proizvodov (lokacija podjetja,
oglaSevanje, utrjevanje blagovne znamke) (Lah, 2005).

5.5 NELOJALNA KONKURENCA

O nelojalni konkurenci govorimo, ko gre za nadpovprecno nizke prodajne cene, s katerimi se
na trgu povzroca Skoda. Ce se te nanasajo na mednarodno trgovino, govorimo o mednarodni
nelojalni konkurenci in o dumpingu.
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Nelojalna konkurenca je SirSi pojem in pomeni tista dejanja podjetja pri nastajanju na trgu,
ki so v nasprotju z dobrimi poslovnimi obicaji in s katerimi se utegne povzrociti Skoda drugim
udeleZzencem na trgu.

Komentirajte ¢lanek Nelojalna konkurenca: Anglezi na Gorenjskem oddajajo
apartmaje na ¢rno. Clanek je dostopen na:
(http://www.dnevnik.si/novice/slovenija/293807, 1. 10. 2009).

O dumpingu govorimo takrat, kadar bi doloeno gospodarstvo pri instrumentalni spodbudi
svojih podjetnikov prekoracilo mednarodno sprejeta nacela in bi s svojim delovanjem
povzrocilo §kodo podjetnikom kake druge drzave.

Glede na kalkulacijsko podlago, ki omogoca podjetnikom izvoz blaga ali storitev na tuja
trzis¢a pod normalno ceno, razlikujemo tri oblike dumpinga: socialni dumping, valutni
dumping, dumpinske cene.

O socialnem dumpingu govorimo takrat, kadar je gospodarstvo z izvozom na neko tuje
trzise doseglo konkuren¢no prednost zaradi nominalno nizjih plaé. Gre za razlicno
prikazovanje kalkulativne postavke dela v dolo¢enem proizvodu ali storitvi. Nizje place so
lahko posledica daljSega delovnega dne, manjsSih davénih obremenitev dela, manjsih socialnih
odvajanj, nizjih cen prehrambenih proizvodov zaradi drzavnega subvencioniranja. Tako je
lahko izvozni proizvod na nekem tujem trziScu bistveno cenejsi kakor enak proizvod v drzavi
uvoznici, ki ga je kalkulirala drugace. Pravzaprav je nizka produktivnost vzrok za nizko

nagrajevanje delovne sile (Jepma et al., 1996).

O valutnem dumpingu govorimo, kadar je gospodarstvo z anticipativno devalvacijo
omogocilo izvozniku izvoz po nizjih cenah, kot bi to bilo mozno pri ravnovesnem tecaju. Z
ustrezno stopnjo anticipativne devalvacije ter elasti¢nostjo domace ponudbe in tujega
povprasevanja bi lahko domaci izvozniki na nekem tujem trgu ustrezno povecali prodajni
delez. Drzava uvoznica bi pri tem utrpela Skodo, vendar tudi v tem primeru nima prave
podlage za sprozenje postopka, ker ne prihaja do diskriminacije med domacimi in tujimi
kupci. Gospodarstvo z anticipativno devalvacijo na daljsi rok ne more ohraniti konkuren¢ne
prednosti pri izvozu, ker bodo visje cene v uvozu povzrocile tudi visje izvozne cene.

Dumpinske cene so resni¢ni dumping in temeljijo na diskriminaciji kupcev na razli¢nih
posebej definira dumping v V1. ¢lenu sploSnega sporazuma kot izvoz proizvodov neke dezele
na trziS¢e druge dezele po ceni, ki je nizZja od normalne cene (primerljivost cen, ki veljajo za
normalne trgovske transakcije s podobnimi proizvodi, namenjenimi potros$nji v izvoznikovi
drzavi) (Jepma et al., 1996).

Motivi za dumping

1. Povecanje zaloge — pametno razprodati, ne glede na ceno.

Uvedba tradicionalnega proizvoda na novem trziscu.

Degresija stroskov — s poveCanjem proizvodnih serij za izvoz se zniZajo stroski na

enoto proizvoda.

4. Ce je pod vplivom zunanje carinske ali necarinske zas¢ite notranja cena v deZeli
izvoznici postala monopolna, je lahko izvozna cena dumpinska, ¢eprav bo njena viSina
na tujem trziS¢u maksimalna in bo prinesla profit. Preprosto bo nastala razlika med
notranjo in zunanjo ceno.

Rl
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5. O ofenzivnem dumpingu govorimo takrat, kadar izvazamo s ¢isto izgubo samo zato,
da bi izlocili konkurenco, potem pa se cene ponovno dvignejo.

Obrambni ukrepi proti dumpingu so lahko: redne zaScitne carine, posebne antidumpinske
cene, prepoved uvoza dumpinskega blaga, prisilni dvig uvozne cene, dovoljenje, da se blago

brezcarinsko reimportira (Jepma et al., 1996).

Tabela 16: Struktura cene z dumpingom

DOMACI TRG POSTAVKA IZVOZNI TRG
konc¢na maloprodajna cena 165 160 | koncna maloprodajna
doma cena na izvoznem trgu
bruto maloprodajna marza na 30 1 25 bruto maloprodajna
domacem trgu marza na izvoznem trgu
bruto veleprodajna marza doma 5 2 5 bruto marza (uvoz,
veleprodaja in izvozne
subvencije)
3 10 carina
4 2 transport in zavarovanje
bruto marza (prodajni, 30 5 18 bruto marza v izvozu
administrativni stroski in profit)
na domacem trgu
proizvodni stroski 100 6 100 | proizvodni stroski

Vir: Jepma et al., 1996, 218

Pri tem je potrebno poudariti, da za ugotovitev dumpinga nista relevantni konéni
maloprodajni ceni in tudi ne vmesne postavke do maloprodaje, marve¢ proizvodna cena,
vkljuéno z bruto marzo doma oz. v izvozu (postavki 5 in 6).

V tem primeru je razlika (30 + 100) — (18 + 100) = 12. Antidumpinska ali izravnalna taksa bi
v tem primeru znasala 12 %.

POVZETEK POGLAVJA

Trzni sistem je tako v gospodarstvu kot v politiki grajen prav na tej temeljni instituciji, ki naj
bi bila ¢loveku prirojena (ang. competition = tekmovanje, konkurenca).

V razmerah popolne konkurence posamezno podjetje nima prav nikakrSnega vpliva na
postavitev cene svojih produktov, ker njegova ponudba in prav tako kot ponudba njemu
konkuren¢nih podjetij predstavljata nepomemben in zanemarljiv delez celotne ponudbe
panoge. Podjetje se zgolj prilagaja. Pri popolni konkurenci podjetje doseze optimalne koliCine
proizvodnje tam, kjer doseze maksimalni profit na osnovi razlike med celotnim dohodkom in
celotnimi stroski. Lahko pa podjetje ugotovi optimalno koli¢ino proizvodnje v tocki, ko so
mejni stroski enaki ceni proizvoda.

V primeru nepopolne konkurence je monopolist iskalec tiste cene in koli¢ine, ki bo
maksimizirala njegove dohodke ali kjer je razlika med celotnimi dohodki in celotnimi stroski

najvecja.

V oligopolizirani panogi posluje manjse Stevilo vecjih podjetij, ostala podjetja pa proizvajajo
zanemarljiv delez. V to panogo je vstop oviran, ker imajo oligopolisti dolo¢eno trzno moc.
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Monopolisti¢na konkurenca ne proizvaja identi¢nih proizvodov. Gre za raznolike proizvode,
ki pa zadovoljujejo isto temeljno potrebo povprasevalcev.

Nelojalna konkurenca so tista dejanja podjetja, ki so v nasprotju z dobrimi poslovnimi obicaji
in s katerimi se utegne povzrociti Skoda drugim udelezencem na trgu.

O socialnem dumpingu govorimo takrat, kadar je gospodarstvo z izvozom na neko tuje
trzisce doseglo konkuren¢no prednost zaradi nominalno nizjih plac.

O valutnem dumpingu govorimo, kadar je gospodarstvo z anticipativno devalvacijo
omogocilo izvozniku izvoz po nizjih cenah, kot bi to bilo mozno pri ravnovesnem tecaju.
Ukrepi proti dumpingu so redne zas¢itne carine, antidumpinske cene, prepoved uvoza
dumpinskega blaga.

Utrjevanje

1. Popolni konkurent proizvede 5.000 enot izdelka, pri Cemer ima celotne variabilne stroSke
v visini 9.000.000 EUR, celotni dohodek pa je 20 milijonov EUR. Celotni fiksni stroski
znaSajo 1.000.000 EUR. Koliks$en je celotni profit?

2. Ce povetamo proizvodnjo pri nalogi 1 za 10 %, se celotni stroski pove¢ajo za 2 %. Za
koliko % se povec€a celotni prihodek. Izraunajte viSino mejnega prihodka in mejnih
stroSkov. Ali pri novi koli¢ini poslujemo optimalno? Situacijo predstavite tudi v
diagramu. Kolik$na je viSina mejnega profita?

3. V spodnji tabeli so dani naslednji podatki o kratkorocnem poslovanju podjetja v doloceni
trzni strukturi:

Koli¢ina TR MR TC MC AVC AC
0 200
5 1250 500
10 2500 900
15 3750 1900
20 5000 3400

Izpolnite tabelo. 1z navedenih podatkov ugotovite, v kak$ni trzni strukturi posluje podjetje. Pri
kateri koli¢ini posluje podjetje optimalno — z dobickom ali izgubo? Pokazite dano situacijo v
diagramu. Kolik$na je optimalna velikost dobicka ali izgube?

4. V katero vrsto konkurence spadajo naslednje navedbe: mestni promet, komunalne storitve,
telekomunikacije, distribucijo plina in elektrike, ceste, Zeleznice, Solstvo, zdravstvo?

5. Podjetje prodaja pralne stroje v drzave tretjega sveta. Pralni stroj lahko proda v tujini za

600 EUR, na domacem trgu pa ta isti proizvod lahko proda za 500 EUR. Komentirajte
situacijo.
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6 EKONOMSKI SISTEM IN EKONOMSKA POLITIKA

UvOD

Vlada, centralna banka, poslovne banke ter sindikati dnevno vplivajo na odlocitve
prebivalstva in podjetij s svojimi novo sprejetimi zakoni. Danes smo slisali, da je drzava
povecala pokojnine za 1,7 odstotkov. Razmislite koliko si bo lahko upokojenec za to
povecano pokojnino, ¢e ima sedaj 500 EUR, lahko privoscil ve¢ standarda. Res je tudi, da je v
Sloveniji ca. 500.000 upokojencev in da je razmerje en upokojenec na 1,7 zavarovane osebe.
Slisimo tudi predloge vlade, da bo zmanjsala Studentsko delo. Vzela brezpla¢no regresirano
prehrano dijakom (zanjo se je odlocila pred slabima dvema letoma), sedaj pa bi regresirano
prehrano dijaka vezala na viSino dohodka na druzinskega Clana s pojasnilom, da bo del
sredstev namenila za regresirano prehrano ucencev v osnovnih Solah. Banke spreminjajo
obrestne mere in vplivajo na odloc¢itve posameznikov in podjetij o najetju posojil za razlicne
namene. Na drugi strani lahko spremljamo dogajanja o tezavah v podjetjih, odpuscanju
delavcev, bogatenju nekaterih ljudi, utaji davkov in slabemu ravnanju z drzavnimi sredstvi.
Kaksno je vase mnenje o tem in kako bi se vi opredeliti do teh zadev?

Dogodki zadnjih nekaj let kazejo, da nobena drzava, ne glede na to, kako dobro vodstvo ima,
ni imuna na recesije. To pomeni, da je vedno pomembno poiskati ukrepe, ki bodo prinesli
ravnotezje med rastjo in inflacijo. Primarni nacin boja proti recesijam ali zaviranju inflacije je
uporaba denarnih (monetarnih) in proracunskih (fiskalnih) vzvodov, ki v okviru gospodarstva
vplivajo na rast agregatnega povprasevanja. HitrejSa rast agregatnega povpraSevanja vodi v
vi$jo raven realnega outputa ter hkrati prinasa pritiske na povecanje plac in cen, kar se odraza
v vi§jih stopnjah inflacije.

Ko gospodarstvo ne raste, lahko uporabimo proracunsko in denarno politiko, da ga
spodbudimo in pospeSimo ekonomsko okrevanje. Ko preti inflacija, nam lahko denarna in
proracunska politika pomagata upocasniti gospodarstvo in omejiti inflacijo. V primerjavi s
proratunsko politiko deluje denarna politika na gospodarstvo bolj posredno. Medtem ko
spodbujevalna proracunska politika usmerja ve¢ denarja naravnost v roke potrosnikov in
podjetij, denarna politika vpliva na izdatke s spremembami obrestnih mer, kreditnih razmer,
deviznih tecajev. Seveda mora za stabiliziranje gospodarstva centralna banka uporabiti pravo
mero denarne spodbude ali omejitve.

V tem poglavju boste spoznali: ekonomski sistem v SirSem in oZjem smislu,
najpomembnejSe instrumente ekonomske politike kot monetarno, tecajno, fiskalno in
zunanjetrgovinsko politiko.

Po tem poglavju boste znali: opredeliti ekonomski sistem v SirSem in ozjem smislu, pri
fiskalni politiki boste znali opredelili javnofinan¢ne prihodke in odhodke, pri denarni oziroma
monetarni politiki boste znali opredeliti dejavnike, ki vplivajo na koli¢ino denarja v obtoku,
ter znali definirati funkcije denarja in vrste denarja ter ekspanzivno in restriktivno delovanje
centralne banke. Pri teCajni politiki boste znali opredeliti devizni tecaj, precenjenost in
podcenjenost domace valute. Pri zunanjetrgovinski politiki boste znali naSteti instrumente te
politike ter znali izraCunati trgovski ucinek, fiskalni ucinek, ponudbeni in povprasevalni
ucinek.
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6.1 EKONOMSKI SISTEM

Temeljne znacilnosti ekonomske ureditve se v stvarnosti ne uveljavljajo same po sebi, temvec
preko tehni¢no-ekonomskega mehanizma, ki mu pravimo ekonomski sistem.

"Ekonomski sistem v SirSem smislu definiramo kot splet mehanizmov in institucij, zakonov,
pravil ter tradicij in vrednot, ki oblikujejo dolofen vzorec odlocanja in uresnievanja
gospodarskih odlocitev v procesu druzbene reprodukcije ter doloCen vzorec ravnanja
gospodarskih subjektov, kar omogoca dolocene ekonomske in neekonomske rezultate."
(Zizmond, 1997, 129).

V ozjem smislu definiramo ekonomski sistem kot splet dveh skupin formalnih in neformalnih
norm in mehanizmov (Zizmond, 1998):

1. pravno-formalni predpisi — regulirajo interno organiziranje, odloCanje in ravnanje
gospodarskih subjektov (podjetij, bank...) in njithovo medsebojno povezovanje, sem
sodijo Se predpisi, ki urejajo zunanjetrgovinski in devizni sistem;

2. instrumenti in ukrepi ekonomske politike, s katerimi usmerjamo gospodarske tokove v
okviru ekonomskega sistema (denarne, fiskalne, tecajne, zunanjetrgovinske politike).

6.2 EKONOMSKA POLITIKA

"Ekonomska politika pomeni delovanje nosilcev ekonomske politike (vlade, centralne banke,
sindikati in zbornice), s katerimi spreminjajo gospodarske razmere (pogoje, parametre), da bi
dosegli doloc¢ene druzbenoekonomske cilje" (Zizmond, 1997, 133).

Nosilci vplivajo z instrumenti in ukrepi na agregatno povprasevanje. Ce spodbujajo
gospodarsko dejavnost, delujejo ekspanzivno (spodbujevalno), v nasprotnem primeru pa
restriktivno (omejitveno).

Ekonomska politika deluje ve¢inoma posredno z instrumenti fiskalne in denarne politike. V
poslovanje podjetij ne posega, oblikovaje cen in dohodkov prepusca trgu.

NajpomembnejSe ekonomske politike so: fiskalna, denarna, te€ajna in zunanjetrgovinska.
6.2.1 Fiskalna politika

To je sistem ukrepov, s katerimi drzava vpliva na drzavne prihodke in izdatke. Instrumenti
fiskalne politike so davki in proracun javnega sektorja. Ker se drzavni prihodki in izdatki
zbirajo v drzavnem proracunu, govorimo tudi o proracunskih prihodkih in izdatkih.
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JAVNOFINANCNI

PRIHODKI
- TRANSFERNI

DAVCNI NEDAVCNI PRIHODKI

PRIHODKI PRIHODKI ' DONACIE
l l KAPITALSKI Prihodki
Davek na Prihodki od PRIHODKI sredstva drzavnega proracuna in
dohodek, premozZenje, najemnin, zakupnin, _iz dgma_éih lokalnih skupnosti
takse, carine, DDV denarne kazni in tujih virov
Od prodaje
premozenja (zgradbe,
oprema, blagovne
znamke)
Slika 29: Javnofinan¢ni prihodki
JAVNOFINANCNI
ODHODKI
INVESTICIJSKI

TEKOCI TEKOCI INVESTICIJSKI TRANSFERI
ODHODKI TRANSFERI ODHODKI

7 ; . l Nepovratna

a place, . " . -

ob’:esti étnpe'ane, nakup zemijis, sredstva za investicije
. - pokojnine, zgradb, strojev neporabnikom prora¢una
izdatki za boleznine ’ za osnovna sredstva

blago in storitve
Slika 30: Javnofinan¢ni odhodki

Ce je v proratunu presezek, pomeni, da drzava porabi manj sredstev, kot jih je zbrala. Tako
zmanjSa agregatno povprasSevanje — deluje restriktivno.

Javnofinan¢ni primanjkljaj pa deluje na gospodarsko dejavnost spodbujevalno — ekspanzivno,
vendar lahko povzro¢i inflacijo in tezave v prihodnosti, ko bo treba odplacevati javni dolg.

Proracun Slovenije za leto 2009. Preglejte davke in prispevke proracuna in
ugotovite, ali gre za proracunski presezek ali primanjkljaj. Dostopen na
(http://www.uradni-list.si/files/RS_-2007-114-05699-OB~P001-0000.PDF, 6.
9.2009).
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6.2.2 Denarna politika

Denarna ali monetarna politika ureja preskrbo gospodarstva z denarjem. V vsakem
gospodarstvu obstaja t. i. potrebna koli¢ina denarja v obtoku. To je koli¢ina denarja, ki je
potrebna za realizacijo BDP. Merimo jo v doloCenem obdobju, na primer enem mesecu,
Cetrtletju, letu. Denarja ne sme biti niti preve¢ niti premalo. Obstaja neka objektivno potrebna
koliCina, ki preprecuje, da bi bilo denarja premalo, kar bi vodilo do znizanja cen (deflacija),
ali da bi bilo prevec¢ denarja, kar bi povzrocilo inflacijo (rast cen).

Potrebna koli¢ina denarja v obtoku je odvisna od ve¢ dejavnikov (Setnikar Cankar et al.,
2004, 223):

* od stopnje rasti BDP: ¢im vecja je stopnja rasti BDP v dolo¢enem letu, tem vecja bo v
tem letu potrebna koli¢ina denarja v obtoku;

* od stopnje inflacije: pri vecji inflaciji bo potrebna koli¢ina denarja v obtoku vecja;

* od sprememb domacega povpraSevanja: ¢e se domace povpraSevanje zmanjsa, je
potrebna koli¢ina denarja v obtoku manjsa;

* od stopnje likvidnosti v gospodarstvu;

* od uc¢inkov deviznih transakcij na denarno maso;

* od prometne hitrosti denarja.

Projekcije denarne politike, ki morajo upoStevati potrebno koli¢ino denarja v obtoku,
pripravljajo oblasti oziroma centralna banka. Centralna banka ne opravlja poslov za
prebivalstvo. To opravljajo poslovne banke in druge finan¢ne institucije.

FUNKCIJE
DENARJA
Splosni Svetovni denar
menjalni N
osrednik . Zaklad ali aciino
P Merilec . hranilec sredstvo
vrednosti .
vrednosti

Slika 31: Funkcije denarja

Funkcije denarja: posrednik pri menjavi, merilec vrednosti, zaklad ali hranilec vrednosti,
placilno sredstvo, svetovni denar.

Splo$ni menjalni posrednik pomeni, da je denar fizi¢no prisoten v menjavi. To lastnost
lahko opravlja, ¢e ga vsi radi sprejemamo za placilo. Denar posreduje pri nakupu in prodaji
blaga.

Merilec vrednosti je denar tedaj, ko izrazi vrednost vseh vrst blaga, ki se medsebojno
zamenja. To funkcijo lahko opravi, tudi ¢e ni dejansko prisoten v menjavi. To je na primer
znaCilno za kompenzacijske posle, ko si dve podjetji medsebojno dobavljata surovine.
Vrednost dobavljenih surovin denarno ovrednotita oziroma izmerita v denarju, vendar se
dejansko izplacilo ne izvrsi, ker se placila pobotajo.
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Zaklad ali hranilec vrednosti je denar tedaj, ko ga prodajalec odtegne iz denarnega obtoka.
Tedaj zadrzi placilo za prodano blago in odlozi odkup. Denar lahko porabi kasneje za nakup
blaga v enaki vrednosti kot danes. Denar lahko ohranja funkcijo hranilca vrednosti ali
zaklada, samo Ce so cene stabilne. V inflaciji danasnja denarna vsota ne zadoS¢a za nakup
blaga enake vrednosti v prihodnosti. Zato v inflaciji denar ne more opravljati funkcije hranilca
vrednosti.

Placilno sredstvo je denar tedaj, ko blagovni transakciji ne sledi tudi denarna, ali obratno, ko
denarni transakciji ne sledi tudi blagovna. To je mozno zato, ker se blago proda na kredit, zato
blagovni transakciji (prodaji blaga) v istem trenutku ne sledi denarna transakcija (placilo). Ko
pa kredit zapade v placilo, se opravi samo denarna transakcija (placilo blaga), ne pa tudi
blagovna (prodaja blaga), saj se je ta izvrSila Ze pred tem. Placilna funkcija blaga omogoca
dolznisko-upniske odnose oziroma kreditne transakcije.

Denar kot svetovni denar omogoca mednarodna placila. V €asu zlatega standarda je taksno
funkcijo opravljalo zlato, danes pa nacionalne valute. Te funkcije ne opravljajo vse
nacionalne valute, ampak samo valute gospodarsko najmocnejsih drzav. Danes najpogosteje
opravljajo funkcijo svetovnega denarja ameriSki dolar, evro, jen in angleski funt. Pred uvedbo
evra pa so to funkcijo opravljale tudi druge valute, kot so nemska marka, francoski frank in
italijanska lira.

DanaSnji denar v obtoku je sestavljen iz gotovine in knjiznega denarja. Gotovina je
sestavljena iz kovancev in bankovcev (papirni denar). Gotovina je denar, ki ga izdaja
centralna banka. Ves denar, ki ga izdaja centralna banka, imenujemo primarni denar. Poleg
gotovine v obtoku vsebuje Se ban¢ne depozite pri centralni banki. Knjizni denar je denar, ki
ga imajo podjetja, posamezniki in druge institucije na racunih pri poslovnih bankah.

Poleg denarja obstajajo tudi denarni substituti ali nadomestki, menica, Ceki, akreditivi,
garancije, placilne kartice. Denarni nadomestki niso denar, temvec le instrumenti zavarovanja
placil.

Denar izdajajo centralna banka in poslovne banke. Centralna banka izdaja primarni denar,
poslovne banke pa knjizni denar.

Clanek z naslovom Bankovci in kovanci preglejte in zapisite pet zakonitosti
(po vasi presoji) in vsako zakonitost komentirajte. Clanek je dostopen na Banki
Slovenije (http://www.bsi.si/bankovci-in-kovanci.asp?Mapald=196a,10. 9. 09).

6.2.3 Tecajna politika

Je del denarne politike, vodi jo centralna banka. Devizni teCaj je cena tuje valute, izrazena v
enotah domace valute. Zunanjo vrednost denarja predstavljata devizni tecaj in valutna
pariteta. Oba kazeta Stevilo enot domacega denarja, ki ga je treba odsteti za enoto primerljive

vvvvv

povpraSevanja po devizah, je doloCanje valutne paritete v pristojnosti vsake posamezne
drzave (Setnikar Cankar et al., 2004).

Pri dolo¢anju zunanje vrednosti denarju lahko pride do tega, da je domaca valuta precenjena
ali podcenjena.

Domaca valuta je precenjena — pomeni premalo enot domacega denarja za enoto tujega. Taka
pariteta bo pospesSevala uvoz (uvozniki bodo za tujo valuto plac¢evali manj, zato bo uvoz
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relativno cenej$i) in zavirala izvoz (izvozniki bodo dobili za tujo valuto pri domaci banki
manj domace valute). V tem primeru bo prislo do primanjkljaja v menjavi s tujino. To zahteva
¢rpanje deviznih rezerv in kon¢no devalvacijo — pomeni zniZanje vrednosti denarju, ve¢ enot
domacega denarja za tujo valuto.

Npr.: 1 USD je 0,7393 EUR. Po npr. 10 % devalvaciji je potrebno za 1 USD odsteti ve¢ enot
EUR, to je 0,83132 EUR.

Domaca valuta je podcenjena — pomeni preve¢ enot domacega denarja za enoto tujega.
Pospesujemo izvoz, zaviramo uvoz, nastane presezek v placilni bilanci in kon¢no revalvacija
— pomeni zviSanje vrednosti denarju, manj enot domacega denarja za tujo valuto.

Npr.: 1 USD je 0,7393 EUR. Po npr. 10 % revalvaciji je potrebno za 1 USD odsteti manj enot
EUR, to je 0.66537 EUR.

Preglejte teCajnico in primerjajte rast in padec posameznih tecajev. Tecajnica je
dostopna na (http://www.bsi.si/podatki/tec-bs.asp, 12. 10. 2009).

6.2.4 Zunanjetrgovinska politika

Drzava sprejema za reguliranje zunanje trgovine dolocene ukrepe. Pri tem uporablja carine,
necarinske oblike zas€ite in devizni tecaj. Cilj zunanjetrgovinske politike je doseganje Stirih
osnovnih narodnogospodarskih ciljev — polne zaposlenosti, stabilnosti cen, zunanjega
ravnovesja (uravnotezene placilne bilance) in gospodarske rasti

Carine: so najstarejSa oblika omejevanja svetovne trgovine. Prvotna funkcija carin je bila
fiskalna — zbiranje prihodkov za drzavno blagajno. Kasneje pa je postala pomembna zasc€itna
funkcija carin.

Drzava usmerja mednarodno menjavo tudi z drugimi instrumenti. Najpomembnejsi
instrumenti so: uvozne carine, kvote, dovoljenja in druge omejitve, izvozne subvencije in
davéne olajSave. Zaradi mednarodnih dogovorov o svobodni trgovini se ti instrumenti vse
manj uporabljajo. Pomembnejsi postajajo netrgovinski instrumenti: predpisi o pakiranju in
etiketiranju, zdravstveni in sanitarni predpisi, standardi kakovosti in varnost.

Carine so najstarejSa oblika omejevanja svetovne trgovine. Prvotna funkcija carin je bila
fiskalna. SCasoma pa je postala pomembnejSa zasCitna funkcija carin (zaS¢ita domace
industrije pred tujo konkurenco in zascita placilne bilance). Carine ucinkujejo na uvoz
(izvoznih carin v glavnem ni), cene, domaco proizvodnjo, zasCito (protekcionisti¢ni ucinek),
potro§njo in pove¢anje drzavnih prihodkov (fiskalni uéinek) (Zizmond, 2001).
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Cena
A Sd
200 _____> E
150 Tp
Fiskalni

100 udinek Sw

Dd

» Koli¢ina

30 40 S0 62 75
GG R

Ponudbeni Trgovski Povprasevalni
uc€inek u€inek uc€inek

Slika 32: U¢inki uvedbe carin

Legenda: Dd - krivulja domacega povprasevanja
Sd = krivulja domace ponudbe
Tp - premica prikazuje ceno, povecano za carine
Sw = premica prikazuje ceno na svetovnem trgu

Slovenija je npr. neu¢inkovita v proizvodnji moskih oblek. Naj bo svetovna cena 100 EUR za
mosko obleko, na domacem trgu pa domaéi proizvajalci ponujajo obleko po 200 EUR. Ce bi
bila prosta trgovina, bi zaradi nizjih cen vzpodbujali uvoz tujega blaga. V tem primeru bi
domaci ponudniki ponudili 30 oblek, kupci pa kupili 75 oblek, kar pomeni, da bi 45 kosov
morali uvozili (75 — 30 = 45).

Ce pa bi uvedli carine v vidini 50 %, bi to povzro¢ilo dvig cene na 150 EUR, domadi
proizvajalci bi ponudili 40 kosov oblek za to ceno (domaca proizvodnja bi se povecala),
povprasevanje pa bi se zmanjSalo na 62 kosov. V tem primeru bi morali uvoziti 20 kosov

oblek (62 — 40 = 22). To pomeni nastal bi trgovski ucinek. Nastal bi tudi fiskalni ucinek, kar
pomeni pritok sredstev v proracun v visini 1.100 EUR ( 22 x 50 = 1.100).

6.3 PLACILNA BILANCA

Placilna bilanca prikazuje ekonomske odnose s tujino.
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PLACILNA
BILANCA
TEKOCI KAPITALSKI IN
RACUN FINANCNI RACUN
Trgovinska Transferna Kapitalski Finangni
bilanca Bilanca Dohodki placila raéun racun
storitev

Slika 33: Sestava placilne bilance

Trgovinska bilanca zajema uvoz in izvoz blaga. Bilanca storitev zajema uvoz in izvoz
storitev. NajpomembnejSe postavke v bilanci storitev so prejemki in izdatki od turizma ter
tranzita (transporta). Dohodki zajemajo prejemke in izdatke od dela in kapitala. Prejemki od
dela so, na primer, place in druga nadomestila (boleznine), ki jih prejemajo nasi drzavljani, ki
so zaposleni v tujini, pogodbena placila za opravljeno delo... Prejemki od kapitala pa so vsi
prejemki, ki jih prebivalci neke drzave prejmejo od lastnine kapitala iz tujine. To so na primer
dividende, ¢e imajo v lasti delnice tujega podjetja, dobicki (od neposrednih nalozb), obresti,
¢e posedujejo tuje obveznice itd. Transferna plaéila so tista placila, za katera ni potrebno
opraviti storitve ali dobaviti blaga. Transferni prejemki zajemajo, na primer, nakazila
zdomcev, rente, pokojnine, invalidnine in druge socialne prejemke, darila, dotacije in pomoci,
ki jih nakaze tuja drzava doloCeni drzavi.

Kapitalski in finan¢ni racun zajema placila za nakupe premozenja v tujini (obveznice,
delnice, neposredne nalozbe, zemlja) in placila tujine za nakup imetij v doloceni drzavi ter
kreditne tokove v enem letu.

Kapitalski racun zajema patente, licence, blagovne znamke ter druge avtorske pravice ter
pravice iz posedovanja intelektualne lastnine, franSizinga, pa tudi nakupe materialnega
premozenja, kot so zemlja, stavbe in ostale nepremicnine, ki jih kupijo veleposlanistva.

Finan¢ni racun obsega nakupe in prodaje materialnega premozenja, kreditne transakcije
(najem in dajanje kreditov), vkljucno s spremembo gotovine v tuji valuti in spremembe
mednarodnih denarnih rezerv.

Neposredne naloZbe so torej vsi nakupi in prodaje, ki presegajo 10 % vrednosti podjetja. Ce
avstrijsko podjetje kupi 30 % delez slovenskega podjetja, se takSna transakcija zabelezi kot
kreditna postavka v neposrednih nalozbah, saj gre za pritok kapitala v naSo drzavo.

Nalozbe v vrednostne papirje zajemajo nalozbe v dolzniSke vrednostne papirje (to so
obveznice) in lastniske vrednostne papirje (delnice). Nakupi lastniskih vrednostnih papirjev se
belezijo v postavke nalozbe v vrednostne papirje, ¢e zajemajo manj kot 10 % vrednosti
podjetja.

Ostale nalozbe se najprej delijo na terjatve in obveznosti.
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Terjatve nastanejo z odobravanjem kreditov tujini, obveznosti pa z najemanjem kreditov v
tujini.

Mednarodne denarne rezerve so imetja, ki jih imajo denarne oblasti (centralna banka) v
tujini pri tujih bankah. Centralna banka jih uporabi pri reSevanju placilno — bilan¢nih tezav ali
za posege na devizni trg (vpliv na devizni tecaj). Pozitivni predznak pri mednarodnih
denarnih rezervah pomeni zmanjSanje rezerv, negativni predznak pa povecanje rezerv.

Placilna bilanca mora biti izravnana. To pomeni, da je potrebno primanjkljaj v placilni bilanci
pokriti s presezkom na kapitalskem in finanénem racunu. Vsota vseh ra¢unov mora biti enaka
nic.

V placilni bilanci ugotavljamo ve¢ saldov, in sicer: saldo ratunov tekocCih transakcij, saldo
trgovinske bilance, saldo storitvene bilance, saldo blaga in storitev, saldo kapitalskega in
finan¢nega racuna, saldo placilne bilance.

Placilnobilan¢ni presezek lahko nastane zaradi tega, ker je izvoz blaga in storitev vecji od
uvoza. To pomeni, da se mora domaca poraba omejiti na manjsi delez BDP, kot ga
gospodarstvo proizvede. Del BDP se neto izvozi.

Placilnobilan¢ni primanjkljaj — v drzavo priteka manj tuje valute, kot jo mora drzava
placati tujini. Manjkajoco tujo valuto ¢rpa iz mednarodnih denarnih rezerv. Ce pa teh ni, se
mora centralna banka zadolzevati v tujini.

Plagilna bilanca Slovenije. Clanek preglejte in ga komentirajte. Dostopen je na
(http://www.bsi.si/banka-slovenije.asp?Mapald=292, 18. 10. 2009).

Tabela 17: Mednarodne rezerve in zunanji dolg v Sloveniji od 19922007

(v mio EUR, konec leta)
Postavka/ | 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999
Leto
Devizne | 919 1.236 2.220 2.697 3.246 3.0654 | 4.080 4.104
Rezerve
Zunanji 1.370 1.474 1.777 2.338 3.134 6.165 6.459 8.012
Dolg

Postavka/ | 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007
Leto
Devizne | 4.705 6.514 7.842 7.703 7.484 6.894 5.420 727
rezerve
Zunanji 9.490 10.403 | 11.484 | 13.259 | 15.278 | 19.566 |24.034 |32.595
Dolg

Vir: http://www.markosj.net/dolg_in_inflacija.htm (25. 11. 2009)
POVZETEK POGLAVJA
Drzava vpliva na doloceno gospodarsko dejavnost z razli¢nimi orodji ekonomske politike

zato, da bi dosegla ¢imbolj ugodne makroekonomske rezultate. Ekonomsko politiko drzave
raz¢lenimo na fiskalno politiko, monetarno politiko, zunanjetrgovinsko in tecajno politiko.
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Fiskalna politika je sistem ukrepov, s katerimi drzava vpliva na drzavne prihodke in izdatke.
Instrumenti fiskalne politike so davki in proracun javnega sektorja. Fiskalni ukrepi zahtevajo
uporabo davéne in ostale zakonodaje ter sprejetje proracuna za financiranje drzave v
prihodnjem letu.

Denarna ali monetarna politika ureja preskrbo gospodarstva z denarjem. V vsakem
gospodarstvu obstaja t. i. potrebna koli¢ina denarja v obtoku. To je koli¢ina denarja, ki je
potrebna za realizacijo BDP. Ce je v proradunu presezek, pomeni, da drZava porabi manj
sredstev, kot jih je zbrala. Tako zmanjSa agregatno povprasevanje — deluje restriktivno.
Javnofinan¢ni primanjkljaj pa deluje na gospodarsko dejavnost spodbujevalno — ekspanzivno,
vendar lahko povzro¢i inflacijo in tezave v prihodnosti, ko bo treba odplacevati javni dolg.

Devizni teCaj je cena tuje valute, izrazena v enotah domace valute. Domaca valuta je
precenjena — pomeni premalo enot domacega denarja za enoto tujega. Domaca valuta je
podcenjena — pomeni preve¢ enot domacega denarja za enoto tujega.

Cilj zunanjetrgovinske politike je doseganje Stirith osnovnih narodnogospodarskih ciljev —
polne zaposlenosti, stabilnosti cen, zunanjega ravnovesja (uravnotezene placilne bilance) in
gospodarske rasti.

Placilna bilanca je zapis vseh transakcij neke drzave s tujino v obdobju enega leta. Placilna
bilanca je sestavljena iz dveh osnovnih racunov: tekoc¢i racun (racun tekocih transakcij) ter

kapitalski in finan¢ni racun.

Utrjevanje

1. Navedite vrste davkov ter za posamezno vrsto davkov navedite tudi davéno stopnjo.

2. NariSite in izracunajte s pomocjo danih podatkov ucinke uvedbe carin. U¢inke tudi
racunsko pojasnite.

Cene na svetovnem trgu so za 30 % nizje od cen v zaprtem gospodarstvu. V tem primeru Zeli
ponudnik ponuditi 1000 kosov blaga, povprasevalci pa Zelijo kupiti 2000 kosov. Pri uvozu je
potrebno placati 50 % carine na ceno. To je povzrocilo spremembo ponudbe in povpraSevanja
za 10 %. Cena v zaprtem gospodarstvu znasa 5000 evrov. Na carini je zaposlenih 500
delavcev, osebni dohodek na zaposlenega znasa 700 evrov.

3. Na sliki so prikazani ucinki uvedbe carin. U¢inke oznacite in jih izracunajte.

P
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F
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10 C carina Sw
K H G
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68



Ekonomija

Kaksne so bile posamezne postavke in saldo placilne bilance Slovenije po osamosvojitvi?
Komentirajte uvedbo carin na domace gospodarstvo.
Navedite gibanje deviznih tecaj tolarja po osamosvojitvi Slovenije.

Kaksna je razlika med denarjem in denarnimi nadomestki?
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7 BRUTO DOMACI PROIZVOD IN INVESTICIJE

UvOD

Posameznik za svojo ekonomsko angaziranost in ustvarjalnost prejema v denarju izraZeno
kompenzacijo (na primer delavec za opravljeno delo prejema osebni dohodek, podjetnik ima
moznost udelezbe v dobicku svojega podjetja, lastnik, ki oddaja stanovanje v najem,
zaracunava najemojemalcu rento). Podobno kot na mikro nivoju pa tudi na ravni drzave
obstajajo agregati, s katerimi merimo ekonomsko uspesnost gospodarstva kot celote.

Tako z bruto domacim proizvodom dobimo vpogled v gospodarsko aktivnost znotraj drzave,
njen razvoj in stopnjo njene rasti. Z bruto domac¢im proizvodom se ocenjuje kakovost oziroma
standard ljudi v posamezni drzavi, ter kaze, v kateri fazi ekonomskega cikla se gospodarstvo
nahaja. Dolgoro¢no pa gospodarsko rast dolocajo prebivalstvo, naravno bogastvo, proizvodno
bogastvo in tehnoloski napredek.

Investicije imajo velik pomen za skladen razvoj vsakega narodnega gospodarstva. Doloc¢ajo
bodoco strukturo proizvodnje in dolgoro¢no skladnost ponudbe s povprasevanjem na globalni
ravni. Obseg nalozb in njihova razmestitev po gospodarskih sektorjih ter njihova uc¢inkovitost
so odlocilni dejavniki gospodarskega razvoja. Z vidika gospodarskih druzb so investicijske
odlocitve najpomembnejSe poslovne odlocitve. Bistveno dolocajo pogoje gospodarjenja v
prihodnosti ter imajo dolgoro¢ne posledice za nadaljnji razvoj in poslovanje podjetja.

V tem poglavju boste spoznali: bruto domaci produkt, nominalni in realni BDP, bruto
nacionalni proizvod, metode merjenja BDP ter stopnjo gospodarske rasti ter investicije.

Po tem poglavju boste znali: definirati bruto domaci proizvod ter lo¢iti med bruto domacim
proizvodom in bruto nacionalnim proizvodom, med nominalnim in realnim BDP, opredeliti
metode merjenja BBP in izracunati nominalni BDP, realni BDP, stopnjo rasti BDP in
povprecno stopnjo rasti BDP ter znali opredeliti pomen investicij za gospodarski razvoj.

7.1 BRUTO DOMACI PROIZVOD IN BRUTO NACIONALNI PROIZVOD

BDP - bruto domaci proizvod je vsota vrednosti vseh konc¢nih proizvodov in storitev,
proizvedenih v doloCenem gospodarstvu v enem letu. Vklju¢imo namre¢ vse koncne
proizvode in storitve, ki so bili proizvedeni na ozemlju doloCene drzave. Pri tem je vseeno, ali
so proizvodi in storitve proizvedeni s proizvodnimi dejavniki drzavljanov te drzave ali tujcev.
Pomembno je le, da se proizvodni dejavniki nahajajo znotraj meja dolo¢ene drzave.

BNP - bruto nacionalni produkt zajema vrednost kon¢nih proizvodov in storitev, ki so bili
proizvedeni s proizvodnimi dejavniki v lasti slovenskih drzavljanov. Za izraCun BNP je
pomembno le drzavljanstvo njihovih lastnikov. BNP uposteva pri izracunu nacionalno nacelo.

Razliko med BDP in BNP lahko ponazorimo z naslednjim primerom. Dohodek slovenskih
drzavljanov, ki delajo v tujini, je del slovenskega BNP, ni pa del slovenskega BDP, ker ni
zasluzen v Sloveniji Ce je BNP ve&ji od BDP, drzavljani doloene drzave (na primer
Slovenije) zasluzijo (z delom in kapitalom) v tujini vec, kot zasluzijo tujci v tej drzavi.
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7.2 NOMINALNI IN REALNI BRUTO DOMACI PROIZVOD

Ce primerjamo BDP med leti v dolo¢enem obdobju, je potrebno nominalni BDP preradunati
na realni BDP.

Razlika med nominalnim in realnim BDP nastane, ¢e v gospodarstvu rastejo cene dobrin in
storitev (inflacija) ali padajo cene (deflacija). Nominalni BDP je izraZzen v tekocCih cenah za
posamezno leto, realni BDP pa v stalnih cenah iz doloGenega leta. Casovna serija podatkov za
realni BDP prikazuje samo spremembe fizicnega obsega proizvodnje, izloCene pa so
spremembe ravni cen med leti.

Nominalni bruto domaci proizvod
Primer: Leta 2006 smo proizvedli 5.000 kosov izdelkov po ceni 20 denarnih enot, leta 2007
pa smo proizvedli 6.000 kosov izdelkov po ceni 30 denarnih enot. Izracunajte nominalni BDP

za leta 2006.

Izracun nominalnega BDP za leto 2006:

Nominalni BDP,, = koli¢ina,,,, x cena,
Nominalni BDP,,, = 5.000 x 20
Nominalni BDP,,, = 10.000

Nominalni BDP je leta 2006 znasal 10.000 EUR.

Leta 2005 smo proizvedli 4.000 kosov izdelkov po ceni 30 denarnih enot, dve
leti kasneje pa 6.000 kosov izdelkov po ceni 40 denarnih enot. IzraCunajte
nominalni BDP za leta 2007.

Realni bruto domaci proizvod
Ker nominalni BDP kaze napacno gospodarsko rast zaradi inflacije, je potrebno nominalni
BDP preracunati v realni BDP. Za izracun realnega BDP pa uporabimo stalne cene. Izracun je

narejen po stalnih cenah za leto 2005, 2006 in 2008.

Tabela 18: Izracuna realnega BDP in stopnjo gospodarske rasti

Leto Nominalni Stopnja Deflator Realni Realni Realni Gospodarska
BDP rasti cen BDP po BDP po BDP po rastv %
cenah iz cenah iz cenah iz

leta 2005 leta 2006 | leta 2008

2005 23.000 - 23.000 23.529 24.599

2006 25.000 2,3 1,023 24.438 25.000 26.137 6,25

2007 26.000 2,5 1,025 24.795 25.366 26.520 1,46
2008 28.000 2 1,020 26.179 26.781 28.000 5,58
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Primer izra¢una realnega BDP (za bazno leto 2006):

Realni BDP v baznem letu 2006 je enak nominalnemu BDP in sicer 25.000 EUR. Realni BDP
za leto 2005 izracunamo tako, da nominalni BDP leta 2005 (23.000 EUR) pomnozimo z
deflatorjem iz leta 2006 (1,023) in dobimo 23.529 EUR.

Realni BDP za leto 2007 izratunamo tako, da nominalni BDP leta 2007 (26.000 EUR) delimo
z deflatorjem iz leta 2007 (1,025) in dobimo rezultat 25.365 EUR.

Realni BDP za leto 2008 izracunamo tako, da nominalni BDP za leto 2008 (28.000 EUR)
delimo z deflatorje iz leta 2007 in leta 2008 (1,025 x 1.020) in dobimo 26.781 EUR.

Preverite izracuna realnega BDP po stalnih cenah iz leta 2005 in leta 2008 v
tabeli 18.

Stopnja gospodarske rasti

Pomembnejsi kazalec gospodarske aktivnosti je tudi gospodarska rast. S pojmom gospodarska
rast oznacujemo rast BDP.

a. Stopnja rasti BDP

Realni BDP, —Realni BDP, ,
Realni BDP, |

Stopnja rasti BDP, = x 100

Primer izracuna stopnje gospodarske rasti za leto 2006:

Stopnja rasti BDP = 26.137-24.599 x 100

24.599

Stopnja rasti BDP = 6,25

Leta 2006 se je BDP povecal za 6,25 %

b. Koeficient rasti realnega BDP

Koeficient rasti nominalnega BDP

Koeficient rasti realnega BDP = - -
Koeficient rasti cen

Primer izracuna koeficienta rasti realnega BDP za leto 2006:

Leta 2006 se je nominalni BDP povecal za 15 %, inflacija pa je bila v tem letu 6 %.
Izracunajte koeficient rasti realnega BDP.

Koeficient rasti realnega BDP = L15

= 1,0849

b

Realni BDP se je povecal za 8,49 % ((1,0849 — 1) x 100 = 8,49).
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Tabela 19: BDP v Sloveniji — izracun po fiksnem tecaju v EUR in v USD

BDP v tekocih 2000 2006 2007 2008
cenah

BDP v mio EUR 18.481 31.050 34.568 37.135
— fiksni tecaj

BDP v mio EUR 21.600 31.055 34.568 37.135
— teko¢i

BDP v mio EUR 19.888 38.952 47.376 54.619
— teko¢i

BDP na
prebivalca

EUR - teko¢i 10.858 15.467 17.123 18.367
tecaj

USD - tekoci 9.997 19.400 23.467 27.014
tecaj

Letna stopnja 4.4 5.8 6,8 3,5
rasti BDP %

Vir: http://www.stat.si/doc/pub/slo_figures 09.pdf (3. 10. 2009)
7.3 METODE MERJENJA BDP

"Statistike nacionalnih drzav uporabljajo za izracun BDP tri metode, ki dajejo isti konc¢ni
rezultat. Te metode so: metoda izdatkov, metoda dodane vrednosti, metoda dohodkov."
(Setnikar Cankar et al., 2004).

a. Metoda izdatkov

Z metodo izdatkov seStejemo izdatke vseh sektorjev v gospodarstvu za nakup koncnih
proizvodov in storitev. Izdatke vseh sektorjev izra¢unamo tako, da seStejemo trzne vrednosti
vseh kon¢nih proizvodov in storitev, ki jih kupujejo. To so potrosni izdatki, investicije,
drzavni izdatki in neto izvoz.

Potro$ni izdatki

Gospodinjstva kupujejo razlicne proizvode in storitve, od obleke, obutve do hrane... Vse
izdatke gospodinjstev za nakup koncnih proizvodov in storitev v obdobju enega leta
imenujemo osebna poraba oziroma potro$ni izdatki. Oznac¢imo jih s ¢rko C. PotroSne izdatke
bi lahko razdelili v tri skupine: izdatki za zivljenjske potrebsCine, izdatki za trajne potrosne
dobrine in izdatki za surovine.

Investicijski izdatki
To so izdatki, ki jih sektor podjetij namenja za nakup kon¢nih proizvodov in storitev v enem

letu in jih oznac¢imo s ¢rko I. Zajemajo vrednost zalog konc¢nih proizvodov ter izdatke za
nakup kapitalnih dobrin, kot so zgradbe, oprema, stroji.

73




Ekonomija

DrzZavni izdatki

Obsegajo izdatke za obrambo, vojaske izdatke, plade drzavnih usluzbencev, izdatke za
kulturo, znanost, Solstvo in drugih objektov, ki jih financira drzava v enem letu. Simboli¢no
jih bomo oznacili s ¢rko G. Drzavni izdatki so pravzaprav proracunski izdatki drzave z izjemo
transfernih placil. Transferna placila so vsa placila, ki ne zahtevajo proti storitve prejemnika
oziroma dobave dobrin. Primer so nadomestila za nezaposlene, bolniske, pokojnine, otroski
dodatek in podobni socialni prejemniki.

Neto izvoz

Vecina danasnjih gospodarstev je odprtih. Vsako odprto gospodarstvo si medsebojno
izmenjuje del BDP. Del proizvodov in storitev ter kapitalnih dobrin pa nasa podjetja izvazajo.
Kot izdatke za nakup nasega BDP je treba upoStevati samo neto izvoz, to je razliko med
izvozom in uvozom (X — M). Ce je neto izvoz pozitiven, tujina kupuje del nasega BDP, zato
je BDP, namenjen za domaco uporabo, manjsi.

b. Metoda dodane vrednosti

Po metodi dodane vrednosti izracunamo BDP tako, da seStejemo dodane vrednosti vseh
sektorjev v gospodarstvu. Dodano vrednost podjetja dobimo tako, da od prihodka podjetja
odstejemo vrednost vseh proizvodnih dejavnikov, ki jih je podjetje kupilo od ostalih podjetij.
Place, dobicek, posredni davki in amortizacija, skupaj tvorijo dodano vrednost dolo¢enega
podjetia. Ce sestejemo te kategorije za vsa podjetja v gospodarstvu, dobimo vsoto dodane
vrednosti, ki je enaka BDP.

Tabela 20: Izra¢un dodane vrednosti kruha

Faze proizvodnje Prihodek Stroski vmesne Dodana vrednost
(v 1000 EUR) proizvodnje (v 1000 EUR)
(v 1000 EUR)
Kmet 40 0 40
Mlinar 60 50 10
Pek 80 60 20
Trgovec 100 60 40
SKUPAJ 280 170 280-170=110

Vir: Setnikar Cankar et al., 2004
¢. Metode dohodkov

Po metodi dohodkov izra¢unamo BDP tako, da seStejemo dohodke, ki so jih ustvarili
proizvodni dejavniki v procesu proizvodnje, ter posredne davke. SeStejemo pravzaprav
dohodke lastnikov proizvodnih dejavnikov. Lastniki so zaposleni (delovna sila), lastniki
kapitala in zemlje. Njihovi dohodki pa so place, dobicki, dividende, obresti, najemnina
oziroma zakupnina od zemlje. Med dohodke zajamemo tudi dohodke samostojnih
podjetnikov, kot so odvetniki s privatno advokaturo, frizerji... (Setnikar Cankar et al., 2004).

Vse tri metode izracuna BDP nam morajo dati isti rezultat. Izracun po treh metodah je
potreben, ker lahko preverjamo to¢nost izracuna posamezne metode.
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Izracun BDP za Slovenijo po treh metodah za leto 2008:

Tabela 21: Metoda izdatkov

Kategorija izdatkov Vrednost v mio EUR Delez v BDP v %
Kon¢na poraba 26.747 70,9
Gospodinjstva (C) 19.643 52,0
Drzava (G) 6.789 18,0
Izdatki zas. neprofit. instit. 324 0,9
Bruto investicije I 11.920 31,6
Investicije v OS 10.688 28,3
Spremembe zalog 1.232 3,3
Neto izvoz (X - M) —942 -2,5
Izvoz 26.249 69,6
Uvoz 27.191 72,1
Bruto domaci proizvod 37.725 100

Vir:http://www.umar.gov.si/fileadmin/user upload/publikacije/analiza/jesen08/JesenskaPrilo
ga 08.pdf (23. 11.2009)

Tabela 22: Metoda dohodkov

Kategorija dohodkov Vrednost v mio EUR Delez v %
Sredstva za zaposlene 19.113 50,7
Bruto poslovni presezek in 10.058 26,7
raznovrstni dohodek

Davki na proizvodnjo in 5.515 14,6
uvoz

Minus subvencije 850 2,3
Bruto raznovrstni davki 3.889 10,3
Bruto domaci proizvod 37.725 100

Vir:http://www.umar.gov.si/fileadmin/user upload/publikacije/analiza/jesen08/JesenskaPrilo
ga 08.pdf (23. 11.2009)

Tabela 23: Metoda dodane vrednosti

Kategorija Vrednost v mio EUR
Dodana vrednost 33.063

Plus: davki na proizvode 4.885

Minus: subvencije na proizvode 223

Bruto domaci proizvod 37.725

Vir:http://www.umar.gov.si/fileadmin/user upload/publikacije/analiza/jesen08/JesenskaPrilo
ga 08.pdf (23. 11.2009)

7.4 INVESTICIJE

V makroekonomiji s pojmom investicije razumemo predvsem realne ali stvarne investicije, to
so investicije, ki vplivajo na proizvodne zmogljivosti (npr. stroje, naprave, zgradbe). V
podjetniskih ekonomikah pa so investicije tudi finan¢ne nalozbe (nalozbe v vrednostne
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papirje, kot so obveznice in delnice). Z vidika makroekonomije so finan¢ne nalozbe oblika
varc¢evanja oziroma oblika drzanja premoZzenjskega portfelja.

V makroekonomiji imajo investicije dvojni pomen. Po eni strani povecujejo kapital, ki je
faktor proizvodnje. Investicije so dejavnik povecanja proizvodnje in s tem dejavnik
gospodarske rasti. V tem smislu so investicije dejavnik ponudbe. Na drugi strani pa so
investicije izdatki. Kot take so dejavnik povprasevanja. Investicije vplivajo tako na agregatno
ponudbo kot na agregatno povprasevanje (Lah, 2005).

Investicije so izdatki, namenjeni poveCevanju in ohranjanju stoga kapitala. Stog kapitala
sestoji iz tovarn, strojev, uradov in drugih trajnih proizvodov, ki se uporabljajo v procesu
proizvodnje. Kapitalski stog vkljucuje tudi stanovanjske hise in zaloge. Investicije so izdatki,
ki se dodajajo k fizi€nemu stogu kapitala.

NajsplosnejSa opredelitev je, da so investicije vsak izdatek, ki je izdan z namenom
povecevanja dohodka v prihodnost.

Investicije so poraba prihrankov v produktivne namene. So del bruto domacega proizvoda, ki
ga ne porabimo za kon¢no porabo, temve¢ za nakupe kapitalnih dobrin.

Loc¢imo: naloZbe v osnovna sredstva (v stroje, opremo, zgradbe, patente, licence...), nalozbe v
povecanje zalog reprodukcijskega materiala in izdelkov.

Ko se podjetnik odloca o investiranju, uposteva predvsem pri¢akovani dobicek. Zato profitno
mero primerja z obrestno. Profitna mera mora biti vecja od obrestne, ta pa ve¢ja od stopnje
inflacije.

Z nalozbami uvajamo v proizvodnjo inovacije in nove tehnologije. Proizvodni proces je
proznejsi in zanesljivejsi, izdelki sodobnejsi. StroSki na enoto proizvoda so manjsi in
produktivnost dela vecja (Glas, 2001).

Analiza investicij poteka na dveh stopnjah. Najprej se bomo vprasali, koliko kapitala bi
podjetja rada uporabljala. Vprasanje je, kaj doloca Zelen stog kapitala, ki bi ga podjetje
zelelo imeti na dolgi rok glede na obseg proizvodnje izdelka, ki ga namerava proizvajati. Pri
tem uposteva dane donose in stroske uporabe kapitala.

Podjetje ne more v hipu prilagoditi stoga kapitala tisti ravni, ki jo potrebuje v proizvodnji.
Potreben je Cas za naroCilo novih strojev, izgradnjo tovarne in vgraditev strojev. Zato je
koristno obravnavati stopnjo prilagajanja, po kateri se podjetje od obstojeCega stoga kapitala
prilagaja zeleni ravni kapitala. Stopnja prilagajanja dolo¢a, koliko podjetje porabi za
dodajanje k stogu kapitala v vsakem razdobju: stopnja prilagajanja doloCa stopnjo
investiranja. Investicije so eden od instrumentov uresnicevanja poslovnih u¢inkov.

V ekonomiji vedno primerjamo koristi in stroske. Korist od pri¢akovanega obsega kapitala je
mejni proizvod kapitala. Sedaj moramo opredeliti Se stroske kapitala. Stroski kapitala, ali tudi
najemni stroski kapitala, so stroski, ki jih povzro¢i povecanje kapitala v proizvodnji na eno
enoto.

Primer: podjetje kupi kapital z izposojenimi sredstvi in placuje obresti na sposojena sredstva.
Na koncu leta bo podjetju ostalo Se nekaj kapitala. Kapital se bo obrabljal skozi vse leto.

Predpostavljali bomo, da podjetje namerava nadaljevati z uporabo preostalega kapitala v
proizvodnji v prihodnjih letih in da amortizacija predstavlja obrabo kapitala v procesu
proizvodnje. Pri oceni stroSkov moramo upostevati stroske obresti in amortizacijo. Stroski
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uporabe kapitala so stroSki obresti in stroSki obrabe oziroma amortizacija. Na podlagi
stroSkov uporabe kapitala lahko dolocimo ceno uporabe kapitala ali rentalno ceno kapitala.

RE = (i +d) P

RF = je zakupna cena opreme (kapitala). To je znesek, ki ga placa podjetje, e najame, na
primer, stroj v najem za eno leto, i je realna obrestna mera, d je stopnja amortizacije. p* je
cena nakupa novega stroja od proizvajalca stroja. Ta cena je misljena v realnem izrazu.
Predpostavljamo, da se ne spreminja in je zato posebej ne upostevamo pri doloCanju zelenega
stoga kapitala. Vendar bi lahko tudi spreminjanje cene kapitalnih dobrin vkljucili v analizo.
Zelen stog kapitala, K’, je odvisen od stroskov uporabe kapitala, to je od obrestne mere in
stroskov amortizacije in od pri¢akovane ravni proizvoda, Y.

K =g (rc, Y°)

Nizji so stroski uporabe kapitala, vecji bo obseg Zelenega stoga kapitala. Vi§ja je raven
proizvoda, vecji je obseg zelenega stoga kapitala. Podjetje bo hotelo povecati uporabo
kapitala, kadar place v primerjavi s ceno uporabe kapitala rastejo. Ko delo postane drazje v
primerjavi s kapitalom, bo podjetje zamenjalo delo s kapitalom. Kadar nacrtovani proizvod
poraste, bo podjetje prav tako zelelo uporabljati ve¢ kapitala.

Dejanski stog kapitala se pogosto razlikuje od zelenega stoga kapitala, ki bi ga podjetje rado
imelo. Cim velja je razlika med obstoje¢im in Zelenim stogom kapitala, tem hitrejsa je stopnja
investiranja v podjetje.

Podjetje v vsakem ¢asovnem razdobju nacrtuje odpraviti del razlik med Zelenim in dejanskim
stogom kapitala. Oznac¢imo stopnjo prilagajanja s €rko z in naj bo 0 (ni¢) man;jsi ali enak z

in z manjsi ali enak 1.

Ce je, na primer, z = 0,5, bo podjetje v enem razdobju (npr. letu) zapolnilo polovico razmika
med Zelenim in dejanskim stogom kapitala.

Stog kapitala ob koncu prejSnjega razdobja ozna¢imo s K_;. Razlika med Zzelenim in
dejanskim stogom kapitala je (K” — K_,). Podjetje naértuje, da k lanskemu stogu kapitala (K _)
doda del (2) razlike (K* — K_;) tako, da je dejanski stog kapitala (K) na koncu teko&ega
razdobja enak

K=K ,+z(K*-K,).

Po definiciji so investicije sprememba stoga kapitala, ¢e zanemarimo amortizacijo:
[ =K —K_;. Investicije bodo povecale stog kapitala za obseg investicij.

Ce upostevamo opredelitev investicij in to uvrstimo v enacbo prilagajanja investicij:
K=K | +z (K- K_), dobimo, da so investicije enake izrazu I = z (K* — K ;).

Upostevamo Zelen stog kapitala: K* = g (rc, Y®) in ga vstavimo v I =z (K* — K_,), dobimo
I=z[g(rc, Y) - K.

rc (stroski uporabe kapitala na enoto vrednosti kapitala)
rc =1+d (glej i in d zgoraj)
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Tako smo dobili investicijsko funkcijo, ki kaze tekoce investicijske izdatke kot dolocene z
dejavniki Zelenega stoga kapitala in dejanskim stogom kapitala K_,. Investicijska funkcija
vsebuje tudi dinami¢no obnasanje, ker vkljucuje vrednost spremenljivk, ki niso doloCene
samo s teko€im razdobjem, temve¢ tudi z drugimi razdobyji.

I=F (17 Yea z, K—l)7

Teorija investicij

American James Tobin, ki je dobil Nobelovo nagrado za ekonomijo leta 1982, je uvedel Se
drugacen model investicij. Ta sloni na ideji prilagojevalnih stroSkov. Zacetna ideja q teorije
investicij je, da trzna vrednost delnic podjetja pomaga meriti razmik med dejanskim in
7elenim (med K in K?) stogom kapitala.

Spremenljivka q je opredeljena kot trzna vrednost delnic podjetja, deljena s stroski
nadomestitve kapitala podjetja. Ce je trzna vrednost podjetja, na primer, 150 milijonov DEM,
stroski nadomestitve kapitala podjetja pa so enaki 100 milijonov DEM, potem je q enak 1,5.
Q j torej stopnja stroSkov nakupa podjetja skozi financni trg, glede na stroske nakupa podjetja
na trgu proizvodov. Gre za razmerje med tem, koliko nas stane, ¢e podjetje kupimo, in tem,
koliko nas stane, e sami investiramo v ustanovitev podjetja.

Kadar je q ve&ji od 1, lahko to pomeni, da je Zelen obseg kapitala ve&ji od dejanskega, K” je
veCji od K. Zaradi tega naj bi bile investicije visoke. Podobno velja, e je q manjsi od 1. Tedaj
trg nakazuje, da je K“ man;j$i od K in zato naj bi bile investicije nizke.

POVZETEK POGLAVJA

Bruto domaci proizvod (BDP) je najpomembnejSi agregat nacionalnih raCunov in
najobseznejSe merilo celotne ekonomske aktivnosti. Za izracun se uporabljajo trije pristopi:
proizvodni pristop meri BDP kot vsoto dodanih vrednosti reziden¢nih proizvodnih enot v
osnovnih cenah in neto davkov na proizvode in storitve; izdatkovni pristop meri BDP kot
vsoto izdatkov za kon¢no potro$njo, bruto investicij ter razlike med izvozom in uvozom
proizvodov; dohodkovni pristop meri BDP kot vsoto primarnih dohodkov, razdeljenih
reziden¢nim proizvodnim enotam.

Gospodarska rast je merjena s stopnjo rasti bruto domacega proizvoda (BDP), izra¢unanega v
cenah izbranega baznega leta.

BNP — bruto nacionalni produkt zajema vrednost kon¢nih proizvodov in storitev, ki so bili
proizvedeni s proizvodnimi dejavniki v lasti slovenskih drzavljanov. Za izracun BNP ni
pomembno, kje se proizvodni dejavniki nahajajo. Pomembno je le drzavljanstvo njihovih
lastnikov.

Bruto nacionalni proizvod Slovenije (doloCene drzave) izracunamo tako, da k BDP Slovenije
pristejemo BDP slovenskih podjetij v tujini in odStejemo BDP tujih podjetij v Sloveniji. BDP
se izra¢una v teko¢ih cenah (nominalni BDP), ki pa vklju¢uje tudi inflacijo. Ce hocemo
izlo¢iti inflacijo, moramo nominalni BDP deflacionirati. Na ta na¢in dobimo realni BDP
(izraZen v stalnih cenah), ki je primerljiv tudi ¢asovno. Le-to ni prikazano. V makroekonomiji
imajo investicije dvojni pomen. Po eni strani povecujejo kapital, ki je faktor proizvodnje.
Investicije so dejavnik povecanja proizvodnje in s tem dejavnik gospodarske rasti.
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1.

Pojasnite razliko med BDP in BNP.

2. Leta 2005 smo proizvedli 10.000 kosov izdelkov po ceni 1.000 denarnih enot, leta 2008
pa 8.000 kosov izdelkov po ceni 600 denarnih enot. Izracunajte nominalni BDP za leti

2008.
3. Bazno leto je 2007.
Leto Nominalni Stopnja Deflator Realni BDP | Gospodarska
BDP rasti rast

2004 20.000 -

2005 21.000 1,8

2006 23.000 2,0

2007 22.000 2,5

2008 25.000 1.9

Izracunaj podatke v tabeli in jih pojasnite za leto 2008.

4. Kako preracunamo nominalni BDP na realni BDP?

5.

8.

9.

Kako merimo BDP z metodo dohodkov, z metodo izdatkov in z metodo dodane

vrednosti?

Izracunajte BDP Slovenije za leto 2007 po metodi izdatkov, dohodkov in z metodo

dodane

vrednosti.

Podatki

izracun

SO

http://www.stat.si/doc/pub/slo_figures 09.pdfnatancen spletni naslov)

Nastejte osnovne narodnogospodarske cilje in vsak cilj komentirajte.

dostopni na

Pojasnite, kaj je bruto nacionalni proizvod. S primerom ga Se dodatno obrazlozite.

Pojasnite, kaj je gospodarska rast in kako jo merimo.

10. Pojasnite kako vpliva padec oz. rast BDP na zaposlenost in inflacijo.
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8 INFLACIJA, DEFLACIJA IN STAGFLACIJA

UvVOD

V trznem gospodarstvu se cene izdelkov in storitev nenehno spreminjajo. To lahko opazimo
tudi sami, ko se odpravimo po nakupih v bliznjo trgovino, ko si privos¢imo jutranjo skodelico
kave v najljubSem gostinskem lokalu ali pa ko se odpravimo v banko po kredit, ki se nam je
Se vCeraj zdel neverjetno ugoden. Iskanje trznega ravnovesja namre¢ povzroca, da se tudi cene
prilagajajo. Se véeraj smo za kavo placali 1 EUR, &ez dva dni pa smo morali zanj odsteti Ze
veC kot 1 EUR. Najvecje nezadovoljstvo pa se pojavi pri prebivalstvu takrat, ko se povecajo
cene osnovnim zivljenjskim potrebs¢inam, osebni dohodki pa ostajajo nespremenjeni. Zaradi
tezke situacije v druzinah ljudje ¢akajo na znizanje cen. To so navadno sezonski izdelki, ki so
ostali neprodani. Ljudje z nizkimi osebnimi dohodki posegajo po razlicnih kreditih. Ne
zavedajo se, da kredit ni zastonj in da je treba zanj placati tudi obresti. Razmislite ali bi
povecanje pokojnin za 1 odstotek pomenilo vec¢je povprasevanje po izdelkih. Bi to povzrocilo,
da bi ponudniki zvisali cene izdelkom.

O inflaciji govorimo takrat, ko pride do sploSnega zviSanja cen izdelkov in storitev, ne le cen
posameznih artiklov. Zaradi tega lahko za 1 evro kupimo manj — ali povedano drugace, evro
je vreden manj kot pre;j.

Inflacija je znacilna za gospodarstva v vzponu. V casu gospodarske konjunkture je stopnja
nezaposlenosti manjsa, ljudje delajo ve¢ in zato imajo tudi ve¢ denarja. To pripelje do vecje
ekonomske aktivnosti in povprasevanja po izdelkih in storitvah. Potrosniki se zavzemajo za
deflacijo, saj lahko pri enakem dohodku kupijo ve¢ dobrin, Ceprav se ne zavedajo, da je
deflacijo tezje ustaviti kot inflacijo.

V tem poglavju boste spoznali: pojem inflacija, oblike inflacije, in sicer po kriteriju
intenzivnosti (zmerno, galopirajoco in hiper inflacijo), glede na pri¢akovanja (anticipirana in
neanticipirana inflacija), glede na spremembo relativnih cen (ravnovesno in neravnovesno
inflacijo), glede na vzrok (stroSkovna ali ponudbena, dohodkovna ali povprasevalna inflacija),
ter deflacijo in stagflacijo.

Po tem poglavju boste znali: loCiti zmerno, galopirajoco in hiper inflacijo, lo¢iti pri¢akovano
in nepriCakovano inflacijo, ravnovesno in neravnovesno inflacijo ter stroskovno in
dohodkovno inflacijo. Znali boste tudi opredeliti deflacijo in razloziti, zakaj je v gospodarstvu
tezje odpraviti deflacijo kot inflacijo ter znali definirati stagflacijo in kaj stagflacijo sestavlja.

8.1 INFLACIJA IN VRSTE INFLACIJE

Inflacija oznacuje rast cen. Stopnja rasti inflacije prikazuje spremembo ravni cen. V Sloveniji
se za merilo inflacije uporablja indeks cen Zzivljenjskih potreb$¢in. Pravzaprav je inflacija
stopnja, po kateri se cene izdelkov in storitev povecujejo, kupna mo¢ denarju pa pada. To
pomeni, da posameznik ni ve€¢ zmozen z istim denarnim zneskom kupiti iste koli¢ine blaga,
kot je to lahko storil pred enim mesecem ali letom.

Ce je stopnja inflacije na letni ravni npr. 4 %, potem bodo izdelki, ki so pred enim letom stali

1 evro, danes stali 1,04 evra (cena + 4 % inflacija). Ob inflaciji je vrednost vsakega evra v
nasih denarnicah manjsa.
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8.1.1 Po kriteriju intenzivnosti

Po kriteriju intenzivnosti delimo inflacijo na nizko (zmerno), galopirajoco (pospeseno) in
hiperinflacijo. Omenjene vrste razlikujemo glede na stopnje, po katerih cene narasc¢ajo.

a. Zmerno inflacijo opredelimo kot enosteviléno letno inflacijsko stopnjo. Znacilna je za
stabilna in razvita gospodarstva. Ekonomski osebki so pripravljeni sklepati pogodbe, ker
ocenjujejo, da se cene ne bodo pretirano oddaljile od zacetne ravni. Ekonomski osebki
zaupajo denarju, zato ga imajo tudi v povsem likvidnih oblikah (gotovini). Gotovina je zaradi
stabilnih cen v prihodnosti skoraj enako vredna, kot znaSa njena vrednost danes.

b. O galopirajoci (pospeSeni) inflaciji govorimo, ko se cene povecajo med 10 % in 200 % na
leto. Pospesena inflacija je znacCilna za gospodarstva v razvoju. Ko visoke stopnje rasti cen
postanejo stalnica, se v ekonomiji pokazejo motnje. Obicajno pride do uvedbe indeksacije, pri
¢emer so pogodbe vezane na inflacijo ali pa na gibanje vrednosti tuje valute. Denar v
razmerah pospesSene inflacije hitro izgublja vrednost. Realne obrestne mere pa so v vecini
primerov zelo nizke. Zaradi zmanjSanja vrednosti denarja ga ekonomski osebki zato veliko in
neracionalno porabijo in kopic¢ijo zaloge blaga. Zaradi nizkih obrestnih mer pride do moten;j
na finan¢nih trgih. Zaradi negativnih donosov ekonomski osebki niso pripravljeni dajati novih
posojil.

c. Za hiperinflacijo je znacilna izjemno visoka rast cen. Inflacija postane hiperinflacija, ko
preseze stopnjo 50 % in ve¢ na mesec. Pojavi se, ko se koli¢ina denarja v obtoku poveca, ne
da bi bila podprta z rastjo bruto domacega proizvoda. Klju¢ni razlog za hiperinflacijo je
pretirano tiskanje denarja monetarne oblasti v drzavi. Eden najhuj$ih primerov hiperinflacije
je poznan primer v Nemciji od leta 1920 do leta 1923. Cene so se v povpre€ju podvojile
vsakih 28 ur oz. priblizno 3.000.000 % na mesec.

8.1.2 Glede na pri¢akovanja

Glede na pricakovanja lo¢imo pri¢akovano in nepricakovano inflacijo.

a. O anticipirani (pricakovani) inflaciji govorimo, kadar ekonomski osebki v narodnem
gospodarstvu pri¢akujejo, da bo raven cen zacela naraScati.

b. Neprifakovana inflacija nastane nepri¢akovano, saj so spremembe cen nepric¢akovane
(neanticipirane). Velikokrat presenetijo celo strokovnjake. Taksna inflacija ima vecji ucinek
na razporeditev dohodka in premozenja kot pa na ekonomsko ucinkovitost gospodarstva.
Nepric¢akovan dvig cen nujno povzroci, da so nekateri ekonomski osebki zato revne;jsi, drugi
ekonomski osebki pa zaradi tega postanejo bogate;jsi.

8.1.3 Glede na spremembo relativnih cen

Glede na spremembe relativnih cen lo¢imo ravnovesno in neravnovesno inflacijo.

a. O ravnovesni inflaciji govorimo, ko postanejo relativne cene nespremenjene. Ce rastejo
cene proizvodov, place ali najemnine za enak odstotek, v gospodarstvu ne bo prislo do
nobenih negativnih u¢inkov na obseg proizvodnje, u€inkovitost ali prerazporejanja dohodkov.
V tem primeru se ekonomski osebki popolnoma prilagodijo inflaciji, hkrati pa se njihovi
dohodki popolnoma prilagodijo cenam.

b. O neravnovesni inflaciji govorimo takrat, ko se spreminjajo relativne cene. Do tega pride
najveckrat zato, ker se vse nominalne kategorije v narodnem gospodarstvu inflaciji ne
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prilagajajo popolnoma. Gotovina je najbolj likvidna oblika denarja. Vsaka rast cen znizuje
realno vrednost gotovine. Ekonomski osebki se v inflacijskih razmerah Zelijo ¢imprej znebiti
gotovine ali vpoglednih vlog na raCunih, ki ne prinasajo visokih obresti, saj so le-te v
obdobjih visje inflacije celo realno negativne.

8.1.4 Glede na vzrok

Glede na vzrok lo¢imo stroskovno ali ponudbeno inflacijo in povprasevalno ali dohodkovno
inflacijo.

a. StroSkovna ali ponudbena inflacija: Inflacijo, ki izhaja iz rastocih stroSkov v obdobju
visoke brezposelnosti in neizkoriS¢enih virov, imenujemo stroSkovna ali ponudbena
inflacija. Stroski povzrocajo rast cen. Vzrok naraScanja stroSkovne inflacije je naraScanje
plag. Ker so sindikati mocni, utegnejo izsiliti narag¢anje plaé. Ce je povisanje cen enih
faktorjev kompenzirano z znizanjem cen drugih, ne pride do stroskovne inflacije.

b. PovpraSevalna ali dohodkovna inflacija: vzrok te inflacije je presezno agregatno
povpraSevanje. Pojavi se, kadar agregatno povprasevanje narasca hitreje kot pa proizvodne
zmogljivosti gospodarstva, kar vlee cene navzgor, da uravnovesijo agregatno ponudbo in
povpraSevanje. Hitra rast ponudbe denarja poveca agregatno povpraSevanje, ki nadalje povisa
rast cen.

Placa predstavlja za podjetnika stroSek, kar potem pomeni, da sta stroSkovna inflacija in
inflacija povprasevanja med sabo povezani.

8.2 DEFLACIJA IN STAGFLACIJA

Deflacija je nasprotje inflacije in pomeni konstantno padanje cen, ki ga povzro¢i pomanjkanje
denarja v obtoku oziroma pomanjkanje ponudbe po kreditih in posojilih. Padajoce cene se na
prvi pogled zdijo atraktivne za potrosnika. Deflacija lahko pripelje do zaCaranega kroga
zmanjSevanja potroSnje in povecanja nezaposlenosti. Zaradi manjSega povprasevanja po
izdelkih in storitvah ter manj$i proizvodnji se Stevilo nezaposlenih povecuje oz. ve¢ ljudi
izgubi sluzbo.

Razpolozljivega denarja je v obtoku vedno manj. Vecjo zaskrbljenost v gospodarstvu
povzroéi deflacija, saj jo je teZje odpraviti kot inflacijo. Ce inflacija raste, ni omejitve, do kod
lahko centralna banka zviSuje obrestne mere in s tem kontrolira potrosnjo. Pri deflaciji pa ta
limit obstaja. Banka lahko zniZza obrestno mero le do ni¢ procentov. Za boj proti deflaciji
centralne banke povecajo koli¢ino denarja v obtoku. To povzro¢i dvig cen, kar pomeni ve¢
denarja v obtoku ter manjse Stevilo izdelkov in storitev, kar posledi¢no povzroc¢i inflacijo.

Stagflacija je pojav, ko gospodarstvo ne raste, cene izdelkov in storitev pa se kljub temu
povecujejo. Stagflacijo sestavljata inflacija in stagnacija. Razlogi za stagnacijo so razli¢ni.
Eden najbolj znacilnih zgodovinskih primerov je naftna kriza 70-ih letih prejSnjega stoletja,
ko se je cena nafte ekstremno povecala in spodbudila rast cen, ne pa tudi gospodarske rasti.
TaksSen nenaden dvig cen energentov, predvsem v drzavah, ki energente uvazajo, bistveno
vpliva na rast cen izdelkov in storitev na trgu. Poleg rasti cen energentov lahko stagflacijo
spodbudi tudi neustrezna makroekonomska politika ter nekoordiniranost med monetarno in
gospodarsko politiko. Centralna banka lahko npr. vzpodbudi inflacijo s povecano koli¢ino
denarja v obtoku, vlada pa lahko povzroci stagnacijo gospodarstva s prekomerno regulacijo

Vv v

trziSca blaga in delovne sile. Taksni politiki pripeljeta do stagflacije.
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POVZETEK POGLAVJA

Inflacija je stopnja, po kateri se cene izdelkov in storitev povecujejo, kupna moc¢ denarja pa
pada. Po kriteriju intenzivnosti delimo inflacijo na nizko (zmerno), galopirajo¢o (pospeseno)
in hiperinflacijo.

Pri zmerni inflaciji ekonomski osebki zaupajo denarju; to je enosteviléna in letna inflacija.
Denar v razmerah pospesene inflacije hitro izgublja vrednost, zato ljudje denarju ne zaupajo.
Znacilno za hiperinflacijo je, da preseze stopnjo 50 % in ve¢ na mesec.

Nepricakovan dvig cen nujno povzroc¢i, da so nekateri ekonomski osebki bolj revni, drugi
ekonomski osebki pa zaradi tega postanejo bolj bogati.

O ravnovesni inflaciji govorimo, ko postanejo relativne cene nespremenjene, medtem ko
neravnovesna inflacija povzro¢a spremembo relativnih cen.

Vzrok naraséanje stroskovne inflacije je narascanje plac, saj je placa strosek za podjetje. O
povpraSevalni inflaciji govorimo, ko hitra rast ponudbe denarja poveCa agregatno

povprasevanje, ki nadalje povisa rast cen.

Deflacija pomeni konstantno padanje cen, ki ga povzro¢i pomanjkanje denarja v obtoku
oziroma pomanjkanje ponudbe po kreditih in posojilih.

Stagflacija je pojav, ko ni gospodarske rasti, cene izdelkov in storitev pa se kljub temu
povecujejo. Stagflacijo sestavljata inflacija in stagnacija.

Utrjevanje

1. Deflacija povzro€a resne druzbene stroske. V casu gospodarske krize so cene glavnih
pridelkov skupaj s cenami drugih dobrin padle. Kaj se zgodi kmetom, ki imajo velike
hipoteke?

2. Student si je sposodil za izobrazevanje 10.000 evrov. Kaj bi se zgodilo §tudentu, e bi
zacele place in cene padati? Komentirajte situacijo.

3. Komentirajte ¢lanek z naslovom: Slovenija — precejSnja upocasnitev rasti in visoka
inflacija. Clanek je dostopen na http://www.sta.si/vest.php?id=1334164.

4. Neanticipirana inflacija je obic¢ajno v prid dolznikov, zasluzkarjev in Spekulantov, ki
tvegajo. Komentirajte to trditev.

5. Preberite Clanek z naslovom: Februarska inflacija v Sloveniji 0,5 %. Inflacija v EU
januarja  1,7%. Clanek tudi  komentirajte. = Clanek je  dostopen na
http://www.delo.si/clanek/76689.
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9 BREZPOSELNOST

UvOD

Zakljucek formalnega izobraZevanja in prehod na trg dela za mnoge mlade predstavlja skoraj
nepremostljivo oviro. Kljub vztrajnemu pisanju proSenj in iskanju priloznosti za zaposlitev
mladi tezko dobijo delo, ki bi jih veselilo in v katerem bi videli priloznost za nadaljnji
profesionalni razvoj.

Dnevno nas mediji obve§¢ajo o steGaju podjetij in odpuicanju delovne sile. Ze mogoce
razmi$ljate ali se vam bo zgodilo enako, da boste po koncanem izobraZevanju ostali brez dela
oziroma kako se boste soocili s tem problemom kot oseba, ki ima dolocena teoreti¢na znanja,
manjka pa vam delovnih izkuSenj, ki jih v podjetju zahtevajo ob vstopu na ustrezno delovno
mesto.

Koliko Skode povzroca brezposelnost? Visoka brezposelnost je tako ekonomski kot tudi
socialni problem. Brezposelnost je ekonomski problem, ker predstavlja neizkoris¢ene
dragocene vire. Je tudi socialni problem, ker povzroca veliko trpljenje, saj so brezposelni
delezni zmanj$anih dohodkov. V obdobju visoke brezposelnosti vplivajo ekonomske tezave
tudi na zdravje in druzinsko zivljenje ljudi.

V tem poglavju boste spoznali: pojem brezposelnost, stopnjo brezposelnosti, frikcijsko
brezposelnost, strukturno brezposelnost, ciklicno brezposelnost in prikrito (latentno)
brezposelnost, registrirano brezposelnost, prostovoljno in neprostovoljno brezposelnost ter
ukrepe za zmanjSanje brezposelnosti.

Po tem poglavju boste znali: definirati brezposelnost, izraCunati stopnjo brezposelnosti ter
lociti posamezne vrste brezposelnosti ter znali opredeliti ukrepe za reSevanje brezposelnosti.

9.1 BREZPOSELNOST IN VRSTE BREZPOSELNOSTI

Ena izmed definicij pravi, da so brezposelni tisti, ki niso zaposleni, i§¢ejo delo ali ¢akajo, da
se bodo vrnili na delo. Za natan¢nejSo razlago pa lahko opredelimo brezposelnost tako:
brezposelna oseba je tista, ki ne dela in je v zadnjih 4 tednih poskusala najti delo ali pa je
zaCasno poslana z dela in ¢aka, da jo pokli¢ejo nazaj na delo (prisilni dopust).

Brezposelnost odraza dolo¢ene odnose in procese v druzbi. Brezposelnost je za druzbo breme
in stroSek. Oznacuje razmere v gospodarstvu, ko so ljudje pripravljeni delati, pa dela ne
morejo najti. Ekonomska Skoda, ki jo povzroc¢i brezposelnost, se odraza v naslednjem: manj
razpolozljivih dobrinah, nizji narodni dohodek, neizkoris¢ene proizvodne zmogljivosti
strojev... Vse to pa zmanjSa podjetniske dobicke in povzroc¢i upadanje pla¢ delavcev, kar pa
povzro€i stiske v druzini.

Med stroske brezposelnosti lahko Stejemo tudi zmanjSanje davkov, ki jih drzava utrpi zaradi
padca bruto domacega proizvoda. Drzave skuSajo v ¢asu, ko so delavci brezposelni, dodeliti
socialne pomoci. Med brezposelne ne Stejemo upokojencev, rednih Studentov, invalidov,
zapornikov. Delovna sila je vsota zaposlenih in brezposelnih.

Stopnjo brezposelnosti izraunamo tako, da pois¢emo delez brezposelnih v delovni sili v
odstotkih (Kuzmin, 1992).
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Stopnja brezposelnosti (U) = L x 100
delovna sila

Primer: V nekem gospodarstvu je 200.000 upokojencev, 500.000 brezposelnih, 200.000
Studentov in 1.000.000 zaposlenih. Izracunajte stopnjo brezposelnosti.

Stopnja brezposelnosti (U) = _>00.000 x 100
1.500.000

Stopnja brezposelnosti (U) =33,33 %

Stopnja brezposelnosti je enaka 33,33, kar pomeni, da je brez dela (in delo tudi iS¢ejo)
33,33 % delovne sile.

Za narodno gospodarstvo pomeni neracionalno izkoris¢anje proizvodnih dejavnikov,
zmanjSanje dosedanjega bruto domacega produkta in nizje dohodke prebivalstva.

BREZPOSELNOST

FRIKCIJSKA NEPROSTOVOLJNA
STRUKTURNA PROSTOVOLJNA

CIKLIENA PRIKRITA REGISTRIRANA

Slika 34: Vrste brezposelnosti

Frikcijska brezposelnost se pojavlja zaradi stalne menjave zaposlitve prebivalstva, ki je
normalno zaposleno. Do te brezposelnosti pride zaradi selitve prebivalstva med razli¢nimi
mesti in regijami in s tem povezanim iskanjem nove zaposlitve, zaCasne nezaposlenosti
SolajocCe se mladine, ki koncCa Solanje in iSCe zaposlitev, menjavanje zaposlitve zaradi teznje
po spremembi delovnega okolja. Tovrstna brezposelnost je le zacasna, saj traja od enega
dneva do nekaj mesecev in predstavlja samo obdobje med dvema stalnima zaposlitvama. Je
plod prostovoljnih odlocitev posameznikov o menjavi delovnih mest (Hrovatin, 2000).

Do strukturne brezposelnosti pride zaradi neenakosti med ponudbo in povpraSevanjem po
delovni sili. Je posledica gospodarskega razvoja, saj nekateri sektorji oz. panoge hitro rastejo,
druge pa nazadujejo, s tehnoloskim razvojem pa se pojavljajo tudi povsem nove panoge.

V zadnjih desetletjih se je zaradi racunalniske in informacijske tehnologije mo¢no povecalo
povpraSevanje po programerjih in drugih racunalnisSkih strokovnjakih, medtem ko je zaradi
zmanj$anja deleza industrije v bruto domac¢em proizvodu mocno upadlo povprasevanje po
nekvalificiranih in polkvalificiranih delavcih.

Cikli¢na brezposelnost nastaja zaradi gospodarskih ciklov. Ko gospodarska aktivnost stagnira
in stopnja rasti bruto domacega proizvoda nazaduje ali je celo negativna, se zmanjSuje celotno
agregatno povprasevanje po delovni sili. Zaradi recesije vsi sektorji (ali vsaj vecina)
zmanjSujejo proizvodnjo in odpuscajo delovno silo, zato se brezposelnost lahko pojavlja med
vsemi kategorijami zaposlenih, ne glede na vrsto dela. Znizanje stopnje brezposelnosti in
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morda polno zaposlenost gospodarstvo doseze Sele ob prehodu v drugi del cikla, v fazi
ozivljanja in v prosperiteti (Hrovatin, 2000).

V prikrito (latentno) brezposelnost spadajo zaposleni, ki sicer imajo zaposlitev, vendar
ni¢esar ne prispevajo k bruto domaéem proizvodu. Ce bi jih odpustili, bi lahko dosegli enak
bruto domaci proizvod kot pred tem, vendar pa je tezko poimensko dolociti tiste, ki na
delovnih mestih ni¢ ne delajo. To vrsto brezposelnosti ugotavljamo le z oceno.

Registrirana brezposelnost: sem sodijo osebe stare vsaj 15 let, ki izpolnjujejo splosne
zdravstvene pogoje za delo in so prijavljene na Zavodu RS za zaposlovanje, so pripravljene
sprejeti zaposlitev in jo same aktivno i$¢ejo. Poleg tega niso v delovnem razmerju, niso
upokojene, niso Studenti, dijaki, vajenci ali udelezenci izobrazevanja odraslih, mlaj$i od 26
let. Prav tako niso samozaposlene osebe, lastniki ali solastniki gospodarskih druzb.

Ko sta trg blaga in dela v ravnovesju, lahko vsi, ki Zelijo delati, dobijo zaposlitev, vendar le za
place, ki so rezultat razmerja med ponudbo in povpraSevanjem po delovni sili. Vzroki za
prostovoljno brezposelnost so razli¢ni: brezposelni imajo raje prosti ¢as ali druge dejavnosti
pri dani trzni placi, so frikcijsko brezposelni in iS¢ejo svojo prvo delo, so mogoce nizko
produktivni in imajo raje socialno podporo ali podporo za brezposelnost kot pa slabo placo.
Neprostovoljna brezposelnost pa je strukturna brezposelnost (neskladje med ponudbo in
povprasevanjem po delu) in cikli¢na (nizko povpraSevanje po delu).

Izracunajte stopnjo brezposelnosti z naslednjimi podatki: Stevilo brezposelnih
oseb je 1.500.000, stevilo zaposlenih oseb je 2.000.000, stevilo dijakov je
300.000, stevilo Studentov je 600.000 in Stevilo upokojencev je 700.000.

9.2 UKREPI ZA RESEVANJE BREZPOSELNOSTI

Visoka brezposelnost je tako ekonomski kot tudi socialni problem. Ekonomski problem zato,
ker viri ostajajo neizkoriS¢eni. Brezposelnost kot socialni problem pa pomeni, da povzroca
trpljenje, vpliva na Custva in druzinsko zivljenje ljudi.

Z ukrepi za urejanje ponudbe dela naj bi zmanjsali strukturno brezposelnost, ki je poklicne,
izobrazbene ali regionalne narave. Poznamo dve vrsti programov, in sicer: izobrazevalne, ki
bi pospeSevali poklicno in izobrazbeno mobilnost, in programe spodbujanja prostorske
mobilnosti.

Programi za pospeSevanje izobrazevanja delovne sile so razli¢ni. Potekajo v formalnem in
neformalnem sektorju, tako preko javnih sluzb, kot tudi preko specializiranih trznih
izobrazevalnih podjetij, ki s svojimi programi konkurirajo v podjetniskih oziroma
komercialnih pogojih. Programi pospesSevanja izobrazevanja in usposabljanja posameznikom
omogocajo pridobiti novo znanje ali pa preusmeritve na druga delovna podrocja, kjer lahko
delo ohranijo tudi takrat, ko se tehnologija zamenja.

Drugi pomembni ukrepi za urejanje ponudbe delovne sile so programi za pospesSevanje
prostorske mobilnosti delovne sile. Namen teh ukrepov je, da se omogoci delovni sili
dolo¢ena mobilnost, saj vedno ni mogoce in niti smotrno, da bi se prosta delovna mesta
priblizala krajem, kjer je ustrezna ponudba dela. Ta mobilnost se doseze predvsem z ustrezno
denarno stimulacijo, s stanovanjsko politiko, pa tudi s sankcijo izgube dolocene socialne
pravice (npr. pravice do denarnega nadomestila za Cas brezposelnosti), ¢e se nekdo ne odloci
za mobilnost.
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Z ukrepi za urejanje povprasevanja po delovni sili naj bi zmanjSali brezposelnost zaradi
premajhnega povprasevanja. V svetu so poznani predvsem programi za odpiranje novih
delovnih mest, programi za ohranjanje delovnih mest in programi javnih del.

Programi za odpiranje novih delovnih mest se nanaSajo predvsem na delodajalce, saj jim
drzava nudi razne finan¢ne ugodnosti, kot so znizanje prispevkov za novo zaposlene, pokritja
dela njihovih pla¢, dolo¢eno vsoto za vsako delovno mesto ali zmanjSanje davénih obveznosti
ob povecanju Stevila zaposlenih. Znacilnost teh programov je, da se nanasajo predvsem na
zaposlovanje v nizko produktivnih dejavnostih, ki zaposlujejo nizko izobrazeno in slabo
placano delovno silo.

S programi za ohranjanje obstojecih delovnih mest se poskuSa ohraniti zaposlitev tistih
delavcev, katerih delo je postalo odvecno in bi jih delodajalci odpustili. Drzava s finan¢nimi
spodbudami, kot so subvencioniranje stroSkov delovne sile ob za¢asnem skrajSanju delovnega
Casa ali subvencioniranje (pre)usposabljanja ob predpostavki, da delodajalci delavce obdrzijo
in jih ne zamenjajo z novimi delavci, organizacijam nudi pomo¢ pri premostitvi tovrstnih
tezav. Ti ukrepi so delezni veliko kritik, saj nekatere organizacije odpusc¢ajo delavce le zaradi
tega, da dobijo subvencije.

Pri programih javnih del gre za neposredno odpiranje delovnih mest za zaCasno zaposlitev
brezposelnih (predvsem mladih, neizobrazenih, dolgotrajno brezposelnih...), ki so vkljuceni v
projekte, koristne za skupnost.

Ukrepi za usklajevanje med ponudbo in povprasevanjem po delovni sili zmanjsajo frikcijsko
brezposelnost. Z vzpostavljanjem informacijskih sistemov o iskalcih zaposlitve in o prostih
delovnih mestih, s posredovanjem teh informacij in s svetovanjem glede zaposlitve, kariere,
poklicev, izobrazevanja in usposabljanja povecujejo pretok informacij med delodajalci in
delojemalci. Z njihovo pomocjo naj bi postal trg delovne sile pregledne;si.

Aktivna politika zaposlovanja se zaveda, da je skupina mladih kategorija delovne sile, ki se na
trgu dela sreCuje s posebnimi tezavami, ki so povezane s pomanjkanjem poklicne oz.
strokovne izobrazbe, tezjo zaposljivostjo ali pa celo s pred¢asno opustitvijo Solanja. V
programih aktivne politike zaposlovanja so programi, ki so namenjeni prav za mlade do 26.
leta (priprave na zaposlitev, funkcionalno izpopolnjevanje, usposabljanje na delovnem mestu,
javna dela, Program 5000...).

Izvajanje politike zaposlovanja zahteva aktivno in usklajeno sodelovanje med vladnimi
resorji, socialnimi partnerji in izvajalci programov.

POVZETEK POGLAVJA

Brezposelne osebe so tiste, ki niso zaposlene, i5¢ejo delo ali ¢akajo, da se bodo vrnile na delo.
Spoznali smo frikcijsko, strukturno, cikliéno in prikrito brezposelnost ter registrirano,
prostovoljno in neprostovoljno brezposelnost.

Frikcijska brezposelnost se pojavlja zaradi stalne menjave zaposlitve prebivalstva, ki je
normalno zaposleno. Do strukturne brezposelnosti pride zaradi neenakosti med ponudbo in
povpraSevanjem po delovni sili, kar je posledica gospodarskega razvoja. Zaradi recesije vsi
sektorji (ali vsaj ve€ina) zmanjsujejo proizvodnjo in odpuscajo delovno silo — to pa pomeni,
da nastaja cikli¢na brezposelnost. Za prikrito brezposelnost je znacilno, da so ljudje zaposleni,
vendar bi bil brez njih dosezen enak obseg proizvodnje. Registrirano brezposelne osebe so
osebe, ki so prijavljene na Zavodu RS za zaposlovanje in so stare vsaj 15 let. Neprostovoljna
brezposelnost pa je strukturna brezposelnost (neskladje med ponudbo in povprasevanjem po
delu) in ciklicna (nizko povpraSevanje po delu). Prostovoljna brezposelnost izraza
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prostovoljno odlocitev usposobljenih delavcev, da ne Zelijo delati, imajo raje prosti ¢as ali
druge dejavnosti pri dani trzni placi.

S programi za pospesevanje izobrazevanja delovne sile, z ukrepi za urejanje ponudbe delovne
sile, s programi za odpiranje novih delovnih mest, s programi za ohranjanje obstojecih
delovnih mest, s programi javnih del in s progami aktivne politike zaposlovanja zeli
gospodarstvo omiliti problem brezposelnosti in dodatno usposobiti ljudi, da se vrnejo nazaj na
trg dela.

Utrjevanje

1. V drzavi je bilo dolocenega leta 600.000 upokojencev, 2.000.000 brezposelnih, 400.000
Studentov in 5.000.000 zaposlenih. Izracunajte stopnjo brezposelnosti.

2. Komentirajte frikcijsko brezposelnost na primeru Slovenije. Ali je te brezposelnosti veliko
in v katerem kraju v Sloveniji jo je najvec?

3. Naslov ¢&lanka: V Sloveniji najvi§ja letna stopnja inflacije v obmogju evra. Clanek je
dostopen na http://www.dnevnik.si/poslovni_dnevnik//263304/. Komentirajte ¢lanek.

4. Preberite Clanek in ga komentirajte. Naslov c¢lanka: Konec leta 2009 do 80.000
brezposelnih. Clanek je dostopen na: http://www.rtvslo.si/gospodarstvo/konec-leta-2009-
do-80-000-brezposelnih/95172.

5. Ali menite, da so stroski in osebni stres za brezposelno osebo veéji ali manjs$i od
brezposelnega starsa, ki prezivlja druzino?
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